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Kapitel 1.

Einleitung

20 Jahre sind mittlerweile vergangen seit die Menschen in der Deutschen
Demokratischen Republik auf die Strafen gingen um fiir mehr Demo-
kratie und Freiheit zu demonstrieren. Aus dem anfénglichen Gedanken
der Reform des sozialistischen Staates erwuchs recht schnell die Forde-
rung nach einer Wiedervereinigung der beiden deutschen Staaten, die
1990 formal umgesetzt wurde. Doch noch immer sind wir ein zweigeteil-
tes Land. So gibt es beispielsweise immer noch den Solidaritéitszuschlag,
der unter anderem zur Finanzierung der deutschen Einheit eingefiihrt
wurde, und es gibt weiterhin Ost- und Westtarife im Offentlichen Dienst.

Die DDR war 1989 nach der UdSSR die zweitstarkste Volkswirtschaft
des RGW (Rat fiir gegenseitige Wirtschaftshilfe) und gemessen an ihrer
Industrieproduktion lag sie weltweit etwa auf Rang 10 (s. Vatthauer,
1990). Lediglich zwei Jahre spéter lag der Wert der Industrieproduk-
tion nur noch bei etwa einem Drittel des Niveaus aus dem Jahr 1989
und effektiv war fast jeder Dritte arbeitslos!. Wie konnte es zu diesem
dramatischen Zusammenbruch kommen?

Auch wenn die DDR auf den ersten Blick wie eine leistungsfihige Oko-
nomie wirkte, so lag doch vieles im Argen. Die Arbeitsteilung innerhalb
des RGW fiihrte zu einer iiberproportional vertretenen Industrie, Dienst-
leistungen wurden entsprechend sozialistischer Sichtweise als ,nicht pro-
duktiv* vernachléssigt. Aufgrund knapper Mittel wurden notwendige In-
vestitionen in den Kapitalstock verzogert oder ganz unterlassen und mit

1Sinn u. Sinn (1992), S.30. Hier sind ABM- und Umschulungsteilnehmer mitgerechnet, Kurzarbei-
ter wurden in Vollzeitstellen umgerechnet. Die bis Ende 1991 in Vorruhestand gegangen Personen
wurden dabei nicht berticksichtigt.
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relativ giinstiger menschlicher Arbeitskraft ersetzt. Fehlende Anreize fiir
unternehmerisches Handeln und die Unmoglichkeit, alle Bediirfnisse und
Nachfragen planwirtschaftlich mit dem Angebot zu koordinieren, taten
ihr tibriges zum Niedergang der DDR.

Mit der Wéahrungs-, Wirtschafts- und Sozialunion am 1. Juli 1990 6ffne-
te sich die DDR dem westlichen Wirtschaftssystem. Mit der DM in der
Hand konnten die Ostdeutschen plotzlich all die Westprodukte kaufen,
die die meisten von ihnen nur aus dem Werbefernsehen kannten. Da-
mit wurden aber auch die maroden Ostbetriebe schockartig der direk-
ten Konkurrenz durch die westdeutschen Unternehmen ausgesetzt. Viele
Ostfirmen waren unter diesen Bedingungen nicht mehr lebensfahig. Um
die Neuen Bundeslander nicht zu einer grofsen deindustrialisierten Zone
werden zu lassen, waren massive Investitionen und enorme Umstruktu-
rierungen der planwirtschaftlich gepriagten Industrielandschaft notwen-
dig. Wo stehen wir heute in diesem Prozess? Ist dem Verarbeitenden
Gewerbe der Anschluss gelungen? Dieser Frage soll im Folgenden unter
anderem mit Hilfe von amtlichen Mikrodaten des Verarbeitenden Ge-
werbes einschliefslich Bergbau, Steinen und Erden aus Berlin und Bran-
denburg nachgegangen werden.

Mit Glasnost und Perestroika in der UdSSR und der Solidarnosc-
Bewegung in Polen in den 80er Jahren des letzten Jahrhunderts wurde
ein Prozess angestofsen, der zu politischen Umwiélzungen in fast allen
sozialistischen Landern Ost- und Mitteleuropas fiihrte. Nicht nur fiir
Sozial- und Politik-, auch fiir Wirtschaftswissenschaftler sind diese Re-
formprozesse von grofsem Interesse. Hatte vor 1989 kaum ein Forscher
sich dariiber Gedanken gemacht, ,auf welche Weise man die Marktwirt-
schaft mittels ordnungs- oder transformationspolitischer Mafnahmen in
den Léandern (wieder) einfithren kann, die bislang ihre Volkswirtschaf-
ten planwirtschaftlich organisiert hatten (Losch, 1996, S. 19), folgte
eine Kontroverse, wie die optimale Transformationsstrategie auszusehen
habe. Eine Ubersicht iiber die Ergebnisse sind in Kapitel 2.1 dargestellt,
ebenso wie die Besonderheiten des deutschen Weges.

Die Auswirkungen der Wirtschafts-, Sozial- und Wahrungsunion im Juli



1990 und der Wiedervereinigung im Oktober des selben Jahres waren
verheerend fiir die Ostdeutsche Wirtschaft. Die Ausmafe des Einbruchs
und deren Ursachen sollen im Abschnitt 2.2 dargestellt werden. Dabei
wird auch auf die Rolle der Wirtschaftspolitik eingegangen.

In der Zusammenarbeit zwischen Wissenschaft und amtlicher Statistik
hat sich in den vergangenen Jahren ebenfalls viel getan. Die Einrich-
tung von Forschungsdatenzentren hat den Zugang fiir Wissenschaftler
zu amtlichen Mikrodaten erheblich vereinfacht. Den Forschern erschliefst
sich damit eine Datenbasis, die Analysen in den verschiedensten Berei-
chen der Sozial- und Wirtschaftswissenschaften ermoglicht. Kapitel 3
gibt einen Uberblick iiber die neue informationelle Infrastruktur und
die verfiigharen Mikrodatenbesténde.

Der Anpassungsprozess in den neuen Bundeslindern kann anhand
von aggregierten Daten oftmals nur unzureichend analysiert werden.
Wesentlich aufschlussreicher konnen Auswertungen von Daten auf
Unternehmens- oder Betriebsebene sein, die mit amtlichen Statistiken
ermoglicht werden. Die verschiedenen Erhebungen und die fiir die Analy-
sen vorgenommenen Anpassungen werden in Abschnitt 3.3 beschrieben.
In Kapitel 3.4 wird auf die Interpretation der Ergebnisse eingegangen,
denn die amtlichen Statistiken stellen eine Vollerhebung? dar, wihrend
die meisten 6konometrischen Verfahren von zufalligen Stichproben aus-
gehen. Dabei geht es vor allem um die Auffassung der geschétzten Koef-
fizienten als Schétzer vs. ,wahre Werte", also die Frage der Verwendung
von Standardabweichungen und Signifikanztests, und die Verallgemeine-
rung der Ergebnisse auf kleine Betriebe oder Betriebe in anderen Lén-
dern Deutschlands. Abschlieffend wirft das Kapitel noch einen Blick auf
aktuelle und kiinftige Entwicklungen der amtlichen Statistik und der
Forschungsdatenzentren.

Ein grofser Vorteil der verwendeten Daten ist, dass mit ihnen auch die
Dynamik der Entwicklungen auf Betriebsebene nachvollziehbar ist. Wel-
che Betriebe existieren weiter, welche schliefsen? Ist der grofse Beschéf-

2Zumindest fiir Betriebe des Verabreitenden Gewerbes in Berlin und Brandenburg mit mindestens
20 Beschiftigten.
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tigungsriickgang auf Stellenabbau zuriickzufiihren, auf Betriebsschlie-
ffungen oder doch auf beides? Bauen wirklich alle Betriebe Stellen ab
oder vergréfern sich auch einige? Fragen solcher Art werden anhand der
Daten des Verarbeitenden Gewerbes in Berlin und Brandenburg im Ka-
pitel 4 analysiert. Weitere Untersuchungsgegenstéande sind beispielsweise
Investitionen und Lohne, die im Transformationsprozess eine besondere
Rolle spielen. Dabei wird die Entwicklung der Betriebe in Brandenburg
und Ostberlin mit denen aus Westberlin verglichen um so Aussagen iiber
den Stand des Anpassungsprozesses treffen zu konnen.

Das der Export eine wichtige Rolle fiir die deutsche Wirtschaft spielt,
kann wohl kaum bestritten werden (s. Loschky u. Ritter, 2007). Schon
seit vielen Jahren vermeldet der Aufsenhandel stabile Wachstumsraten,
wahrend der Binnenumsatz stagniert. Wollen Betriebe in solch einem
Umfeld Wachstumschancen nutzen, so bieten sich diese meist nur auf
Auslandsmérkten, wihrend die Inlandsmérkte bereits unter den etablier-
ten Anbietern aufgeteilt und in ihrem Umfang kaum verénderlich sind.
In vielen Untersuchungen wurde gezeigt, dass exportierende Betriebe
erfolgreicher sind als andere. Kapitel 5 zeigt, welche Betriebe exportie-
ren und wie sich exportierende Betriebe von nichtexportierenden unter-
scheiden. Dabei ist fiir die wirtschaftspolitische Férderung von Exporten
von besonderem Interesse, ob sich Auslandsaktivitaten positiv auf die
betriebliche Entwicklung auswirken oder ob es lediglich eine Selbstse-
lektion bereits im Vorfeld ,besserer Betriebe auf die Auslandsmérkte
gibt.

Wihrend es bereits einige Untersuchungen zu den positiven Einfliissen
von Exporttéitigkeit auf die betriebliche Entwicklung gibt, wurde das
Persistenzverhalten von Exporten, ob also Exporteure in einem Jahr mit
hoherer Wahrscheinlichkeit auch im folgenden Jahr exportieren, bisher
nur wenig untersucht. Da die Exportférderung ein wichtiges wirtschafts-
politisches Instrument ist, von dem man sich langfristige positive Wir-
kungen verspricht, ist diese Frage jedoch genauso wichtig, wie die Frage
nach den positiven Exporteffekten, und wird daher in Abschnitt 5.5 ge-
sondert betrachtet.



Das in dieser Arbeit ldngst nicht alle Fragen endgiiltig beantwortet wer-
den konnen liegt auf der Hand. Kapitel 6 bietet daher neben einer Zu-
sammenfassung der Ergebnisse auch einige Ansétze, wie die Aussage-
kraft der Ergebnisse noch verbessert oder weitere Fragen beantwortet

werden konnten.






Kapitel 2.

Der schwere Weg zur Marktwirtschaft

2.1. Transformation — von der Plan- zur
Marktwirtschaft

2.1.1. Der Transformationsprozess in der Theorie

Im Gegensatz zu einer Reform, die eine Umgestaltung einzelner System-
merkmale bezeichnet, bedeutet Transformation einen generellen Sys-
temwechsel. Nach Brinkmann (1995, S.9) soll , Transformation als ge-
sellschaftlicher Prozess verstanden und nach ihrem inhaltlichen Umfang
und ihrer zeitlichen Dimension charakterisiert werden. In vielen ehemals
sozialistischen Landern ist solch ein Transformationsprozess in den letz-
ten Jahren zu beobachten. Dabei wird versucht, sich von der staatlich
gelenkten Planwirtschaft zu 16sen und ein marktwirtschaftliches System
zu implementieren. Eine Theorie der Transformation miisste sich also
mit der Erklarung des Verlaufs, der Geschwindigkeit, der Reihenfolge
der einzelnen Schritte und den dabei auftretenden Problemen und Pha-
nomenen beschaftigen.

Der Sozialismus und die mit ihm verbundene Planwirtschaft sollte eine
gerechtere Verteilung der Ertrage menschlicher Arbeit sicherstellen. Pro-
duktionsmittel wurden enteignet und verstaatlicht, damit sie zum ,Woh-
le aller eingesetzt werden konnten. Die Wirtschaft wurde iiber zentrale
Plane koordiniert, die die Versorgung der Biirger mit allen notwendigen
Dingen sicherstellen sollten, was jedoch nur unzureichend gelang. Das
Fehlen von Eigentums- und Marktanreizen fiihrte zu einer im Vergleich
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zu den westlichen Industrielandern wesentlich geringeren Produktivitat.
Da auch Anreize fiir Innovationen fehlten, waren die hergestellten Waren
oft von minderer Qualitéat.

Aufgrund der mangelhaften Versorgung der Bevolkerung und einer im-
mer starkeren Einschrankung individueller Freiheiten, begann ab Mitte
der 80er Jahre des letzten Jahrhunderts ein erst zogerlicher (Perestroi-
ka und Glasnost), dann sich aber immer schneller entwickelnder Um-
walzungssprozess. Wahrend sich in den anderen ehemals sozialistischen
Landern Mittel- und Osteuropas der Transformationsprozess mehr oder
weniger langsam abspielte, ist er in der ehemaligen DDR eher als schock-
artig zu bezeichnen.

Die Wirtschaftswissenschaftler in Ost und West wurden von der Ent-
wicklung recht unvorbereitet getroffen, denn niemand konnte sich
vor 1989 vorstellen je vor der Aufgabe zu stehen, ein sozialistisch-
planwirtschaftliches in ein demokratisch-marktwirtschaftliches Wirt-
schaftssystem zu transformieren. Uber die Elemente und Institutionen
einer effizient arbeitenden Marktwirtschaft herrschte jedoch grofse Ei-
nigkeit, so dass es nicht schwer fiel einen Katalog von Mafnahmen zu
formulieren, die von der Mehrheit akzeptiert wurden (s. Abb. 2.1). Losch
(1996, S. 23) teilt die notwendigen Verdnderungen in drei grofse Schritte
eines Transformationsprozesses ein:

1. Vorbereitung der Ingangsetzung des marktwirtschaftlichen Re-
gelmechanismus durch Schaffung des gesetzlichen Rahmens und
der organisatorisch-institutionellen Grundlagen fiir die Marktwirt-
schaft.

2. Start der marktwirtschaftlichen Allokationsprozesse durch Deregu-
lierung der Binnenwirtschaft (Preisfreigabe, Beseitigung von admi-
nistrativen Wettbewerbsbeschrankungen) und Liberalisierung der
AuRenwirtschaft (auRenwirtschaftliche Offnung).

3. Stabilisierung des Geldwertes und der Produktion und Anpassung
des Produktionsapparates der Volkswirtschaft an die verdnderte
Nachfrage (Strukturanpassung), bei gleichzeitiger sozialpolitischer
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Absicherung der vom Strukturwandel negativ betroffenen Bevol-
kerungsteile.

Abbildung 2.1.: Kernelemente der Systemtransformation

Elemente der
Systemtransformation

Monetarer Realer rechtliche, soziale, politische
Sektor Sektor und kulturelle
Rahmenbedingungen
Unternehmenssektor

L Preissystem - (Privatisierungsprozesse, L Verwaltungssystem

Entflechtung alter
Wirtschaftsstrukturen)

— Finanzsystem/ -
politik

Guter- und
Arbeitsmarkte

I Geld- und L Wettbewerbsordnung/ I Rechtssystem
Kreditsystem/ -politik -politik

| AuRenwirtschaftssystem/ Industriepolitik | politisches
-politik System

— Bildungssystem

Geld- und
Finanzmarkte

Einstellung
der Individuen

Quelle: Brezinski (1996)

In die erste Phase fallen ordnungspolitische Mafsnahmen wie die Schaf-
fung gesetzlicher und institutioneller Rahmenbedingungen (zweistufi-
ges Bankensystem, Wettbewerbsaufsicht, Privatisierungsbehérde). Sind
die Vorbereitungen abgeschlossen und die Rahmenbedingungen fiir ein
marktwirtschaftliches System geschaffen, so miissen im zweiten Schritt
Marktprozesse in Gang gesetzt werden, d. h. die Preise miissen frei-
gegeben und die Wirtschaft nach aufen gedffnet werden. In der an-
schliekenden Anpassungsphase muss die Wirtschaftspolitik versuchen,
den Geldwert zu stabilisieren und den Strukturwandel zu begleiten und
zu unterstiitzen. In diesen Abschnitt fallt auch die grofe Aufgabe der
Privatisierung der ehemaligen Staatsbetriebe, denn erst nach Freigabe
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der Preise und Bildung von Marktpreisen konnen die Uberlebenschancen
und Ertragsaussichten der Unternehmen abgeschétzt werden (s. Losch,

1996).

2.1.2. Der Transformationsprozess in der Praxis

Der Transformationsprozess in der ehemaligen DDR unterscheidet sich
sehr stark von dem in den anderen ehemaligen sozialistischen Staaten
Mittel- und Osteuropas. Der auffalligste Unterschied ist wohl die Ge-
schwindigkeit, mit der der Ubergang von der zentralistischen Planwirt-
schaft zur sozialen Marktwirtschaft umgesetzt wurde.

Mit Inkrafttreten der Wirtschafts-, Wahrungs und Sozialunion am 1. Ju-
li 1990 wurde die Marktwirtschaft schlagartig gestartet. Die vorangegan-
gene Vorbereitungsphase konnte so kurz ausfallen, weil die DDR mit dem
ersten Staatsvertrag das bereits bewahrte bundesdeutsche Wirtschafts-
recht iibernahm. Um die Stabilitdt der nun gesamtdeutschen Wahrung
sicherzustellen, wurde ebenfalls das zweistufige Bankensystem in der
DDR eingefiihrt. Alle Zentralbankfunktionen gingen auf die Bundesbank
iiber, wahrend es bundesdeutschen und auslandischen Banken gestattet
wurde Zweigstellen und Niederlassungen in Ostdeutschland zu eréffnen
(s. Mayer u. Thumann, 1990). Gleichzeitig wurden die Preise weitgehend
freigegeben und das Land offnete sich dem Westen.

Durch dieses schnelle Vorgehen wurden die Betriebe und die Menschen in
der damals noch existierenden DDR einer Reihe von Schocks ausgesetzt,
die Brezinski und Fritsch (1996) wie folgt beschreiben:

Der Wettbewerbsschock

Schon mit der Offnung der innerdeutschen Grenze im November 1989
erlangten DDR-Biirger Zugang zu westdeutschen Produkten. Der da-
durch verursachte Nachfrageriickgang wurde zunéchst noch durch die
begrenzte Verfiigharkeit von westdeutscher Wahrung beschrankt, nahm
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aber nach der Wahrungsunion dramatische Formen an. Die Menschen in
Ostdeutschland bevorzugten die qualitativ besseren westdeutschen Pro-
dukte. Doch auch die Nachfrage der bisherigen Handelspartner in Ost-
und Mitteleuropa nahm deutlich ab, da es fiir diese einerseits schwierig
war, die notwendigen Mengen an harter Wahrung aufzubringen, so dass
man nach Substituten bei anderen Anbietern suchte. Doch selbst wenn
entsprechende Devisen vorhanden waren wandten sich viele Abnehmer
von den ostdeutschen Anbietern ab, da westliche Lieferanten oft Giiter in
besserer Qualitat zu gilinstigeren Preisen anbieten konnten. Die ostdeut-
schen Betriebe waren demnach gezwungen in moglichst kurzer Zeit neue
Produkte zu entwickeln und/oder die Qualitéit ihrer Produkte drastisch
zu steigern, um iiberhaupt noch etwas verkaufen zu kénnen. Hinzu kam
die geringe Arbeitsproduktivitit, die ebenfalls stark angehoben werden

musste, um preislich mit der Konkurrenz mithalten zu kénnen.

Der Angebotsschock

Die ostdeutschen Unternehmen waren vertikal hochintegriert, dass heifst
viele Schritte der Produktionskette wurden im gleichen Unternehmen
durchgefiihrt. Die Inputs fiir die Produktion waren standardisiert und
oft von minderwertiger Qualitéit, so dass diese erst fiir die verschiedenen
Einsatzzwecke aufbereitet werden mussten. Die Bildung der Kombina-
te zu Beginn der 80er Jahre des letzten Jahrhunderts sollte neben der
Verbesserung der Planungsmoglichkeiten auch die unsichere Versorgung
mit Einsatzfaktoren sichern, indem sie zum grofiten Teil dort produziert
wurden, wo sie auch verwendet werden sollten. Damit wurden grofse Be-
triebsteile {iberfliissig, nachdem mit der Wirtschafts- und Wahrungsuni-
on hochwertigere und den Bediirfnissen besser angepasste Inputfaktoren
verfiighar waren, die meist giinstiger eingekauft als auf den veralteten
Anlagen selbst hergestellt werden konnten.
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Der Lohnschock

Die Wahrungsunion mit der Umstellung der Lohne im Verhéltnis 1:1
auf DM und der folgenden starken Lohnsteigerungen® fiithrten zu einem
Lohnschock und stellten die ostdeutschen Unternehmen vor grofe
Probleme, denn die Lohne stiegen viel schneller als die Arbeitspro-
duktivitdt. Durch das Missverhéltnis von Arbeitsproduktivitdt und
-kosten waren viele Betriebe nicht iiberlebensfihig und mussten somit
geschlossen werden, wiahrend andere gezwungen waren die Zahl ihrer
Beschaftigten radikal zu reduzieren.

Der Regulierungsschock

Die Wiedervereinigung war nicht die Vereinigung zweier gleichwertiger
Partner. Mit dem 3. Oktober 1990 iibernahmen die Gebiete der ehe-
maligen DDR mit einigen wenigen Ubergangsregelungen das gesamte
westdeutsche Rechts- und Verwaltungssystem. Dies war so gewollt und
man versprach sich davon die Sicherheit von Eigentumsrechten und da-
mit verbundene Anreize zur 6konomischen Eigeninitiative. Doch fiir die
ostdeutsche Bevolkerung war es sehr schwierig die neuen ,Spielregeln” zu
erlernen, da nicht einfach nur Institutionen durch andere ersetzt wurden,
sondern auch die Intensitdt des neuen Regulierungssystems wesentlich
hoher war und ihre Einhaltung auch starker iiberwacht wurde. Im sozia-
listischen System wurde von oben verordnet, was getan werden sollte,
das Individuum musste dementsprechend kaum Entscheidungen treffen,
fiir die es anschlielsend die Verantwortung zu tragen hatte. Das neue
System war jedoch nur ein Rahmenwerk, innerhalb dessen Entscheidun-
gen iiber die optimale Vorgehensweise zu treffen waren. Auch fiir die
Betriebe waren viele Anpassungen an die neuen Regularien zu treffen,
beispielsweise im Bereich des Umweltschutzes, was wiederum oft hohe
Kosten zur Folge hatte.

! Allein im Jahr 1990 schiitzen Brezinski und Fritsch (1996) den Lohnanstieg auf 500%.
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Der mentale Schock

All diese Veranderungen hatten natiirlich auch einen mentalen Schock zu
Folge. Das sozialistische System wollte einen ,neuen Menschen® hervor-
bringen, der zum Wohle der sozialistischen Gesellschaft und des Staates
seine Kraft einsetzt. Dies gelang jedoch nicht. Vielmehr waren die Men-
schen? sehr materiell orientiert und politisch eher passiv. Unternehmeri-
sches Verhalten war nicht sehr stark ausgepragt, vielmehr hielt man sich
an die Anweisungen der jeweiligen Vorgesetzten. Nach der Wiederverei-
nigung war daher das Griindungsverhalten auch eher begrenzt, wahrend
die Leitungen der alten Betriebe kaum den Managementanforderungen
gerecht wurden und werden konnten, da ihnen sowohl die Kenntnisse als
auch die Einstellung fehlten.

All diese Schocks in Verbindung mit dem maroden Kapitalstock und
Problemen bei der Privatisierung der ehemaligen Staatsbetriebe fiihr-
ten zu einem starken Einbruch in der ostdeutschen Industrie, dessen
Ausmalfse im folgenden Abschnitt angedeutet werden sollen.

2.2. Die Entwicklung der neuen Bundeslander

2.2.1. Die DDR am Vorabend der Wiedervereinigung

Nachdem FErich Honecker am 18. Oktober abgetreten war, gab sein Nach-
folger Egon Krenz den Auftrag fiir eine Bestandsaufnahme der Lage der
ostdeutschen Wirtschaft. Das Ergebnis der Autoren Schiirer®, Schalck,
Beil, Donda und Hofner war katastrophal. Die bisherigen Erfolgsfakto-
ren stellten sich in einer genaueren Analyse als Negativposten dar*:

e Das vormals gepriesene dynamische Wachstum des Nationalein-
kommens betrug in den vergangenen 17 Jahren durchschnittlich

2Siehe z.B. Deutsch (1986), Ueltzhoffer u. Flaig (1994).
3Diese Analyse wurde daher auch als ,Schiirer-Analyse oder ,Schiirer-Papier bekannt nach
Gerhard Schiirer, dem Vorsitzenden der Staatlichen Plankommission.

4Siehe Hertle (1998), im Anhang findet sich auch ein Abdruck der ,Schiirer-“Analyse.
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4% pro Jahr. Allerdings verlangsamte sich dieses Wachstum in
den letzten Jahren.

Der Materialverbrauch konnte zwar gesenkt, die Vorgaben des
Fiinfjahresplanes 1986-1990 konnten jedoch nicht erreicht werden.

Die Entwicklung und Produktion mikroelektronischer Bauelemen-
te einschlieklich eines wesentlichen Teils der dazu erforderlichen
speziellen Produktionsausriistungen fiir hochintegrierte Schalt-
kreise wurde gemeistert, jedoch betrugen die Kosten ein Vielfaches
des internationalen Standes und ihr Einsatz in der DDR und im
Export musste jahrlich mit mehr als 3 Mrd. Mark gestiitzt werden.

Unterdurchschnittliche Ernten in den Jahren 1988 und 1989
erforderten erneute Getreideimporte aus dem NSW, die bereits
abgelost waren.

Die Investitionen in die Verkehrsinfrastruktur gingen hauptséich-
lich zugunsten der Eisenbahn, bei der der Elektrifizierungsgrad
verdoppelt werden konnte. Dafiir musste das Strakenwesen
vernachlédssigt werden, der Verschleifgrad von Strafen und
Autobahnen war dementsprechend hoch.

Der Anstieg des Realeinkommens (zwischen 1980 und 1988 um
durchschnittlich 4,4% jéhrlich) iiberstieg das Wachstum des
produzierten Nationaleinkommens (etwa 4,2% jéhrlich), was
inflationdre Tendenzen zur Folge hatte.

Fiir mehr als die Hélfte der DDR-Bevolkerung wurden seit 1970
neue Wohnungen gebaut. Gleichzeitig fehlten jedoch Gelder fiir
dringend notwendige Sanierungsmafnahmen an bestehenden
Wohnungen, so dass viele dltere Wohnungen nicht mehr bewohn-
bar waren.
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e Der Planungs- und Verwaltungsaufwand entwickelte sich iberma-
fsig, so dass nicht mehr vom Bestehen eines funktionierenden Sys-

tems der Leitung und Planung auszugehen war.

Die Arbeitsproduktivitiat wird von den Autoren auf etwa 60% des Wertes
der BRD geschatzt und der Verschuldungsgrad im nichtsozialistischen
Wirtschaftsgebiet hatte eine solche Hohe erreicht, das die Zahlungsfa-
higkeit der DDR in Frage gestellt wird. Als Griinde fiir die prekare 6ko-
nomische Lage geben Schiirer und seine Koautoren unter anderem an:

e Der Verschleifsgrad der Ausriistungen nimmt durch einen Riick-
gang der Investitionsquote dramatisch zu, vor allem aber im
produktiven Bereich (in der Industrie von 47,1% 1975 auf 53,8%
1988, im Bauwesen von 49% auf 67%, im Verkehrswesen von
48,4% auf 52,1% und in der Land-, Forst- und Nahrungsgiiter-
wirtschaft von 50,2% auf 61,3%).

e Der Verbrauch ist schneller gewachsen als die eigenen Leistungen,
so dass die Verschuldung im NSW von 2 Mrd. VM 1970 auf
49. Mrd. VM 1989 gewachsen und die Verbindlichkeiten des
Staatshaushaltes gegeniiber dem Kreditsystem von 12 Mrd. M
1970 auf 123 Mrd. M im Jahr 1988 angestiegen sind. Damit
verbunden war ein stdndig wachsender Kaufkraftiiberhang und
gestiegene Sparguthaben, so dass auch die Zinszahlungen an die
Bevolkerung immer grofer wurden.

e Die Exportziele des Fiinfjahresplans 1986-1990 konnten nicht er-
filllt werden. Statt eines Exportiiberschusses von 23,1 Mrd. VM
gab es einen Importiiberschuss von 6 Mrd. VM, wodurch der Schul-
denstand in der zweiten Hélfte der 80er Jahre so stark ansteigen
konnte.

Die zur Aufrechterhaltung der Zahlungsfihigkeit notwendigen Export-
iberschiisse fiir die Jahre 1990 bis 1995 halten die Autoren fiir unerreich-
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bar und konstatieren so die unmittelbar bevorstehende Zahlungsunfahig-
keit. Um dies noch zu verhindern sei eine grundsétzliche Anderung der
Wirtschaftspolitik dahingehend notwendig, das Leistung und Verbrauch
wieder in Ubereinstimmung gebracht werden miissen.

2.2.2. Der Zusammenbruch in den neuen Bundeslandern

In diesem einen Jahr zwischen Oktober 1989 und Oktober 1990 iiber-
schlugen sich die Ereignisse und die Reformvorschlage wurden durch
Ubernahme des Rechts- und Wirtschaftssystems der Bundesrepublik mit
der Wirtschafts-, Wéahrungs- und Sozialunion am 1. Juli 1990 gegen-
standslos. Wurden zunachst von Kanzler Helmut Kohl ,bliihende Land-
schaften”® versprochen, fiihrte die Vereinigung zu einem dramatischen
Zusammenbruch der ostdeutschen Wirtschaft. Sinn und Sinn (1992) ver-

gleichen die ostdeutsche Depression sogar mit der Weltwirtschaftskrise
der Jahre 1928 bis 1933.

Zum Ausdruck kamen diese teils recht schmerzhaften Umwiélzungen in
dem enormen Bevolkerungsverlust, den die neuen Lénder seit 1989 (sie-
he Tab. 2.1) zu verkraften hatten. In diesem ersten Jahr verliefen fast
390000 Personen ihre Heimat, entweder iiber Drittlander wie die Tsche-
choslowakei und Ungarn, oder nach der Maueroffnung am 9. Novem-
ber 1989 auch ganz offiziell iiber die noch existierende deutsch-deutsche
Grenze. Im darauf folgenden Jahr waren es sogar fast 400000 Menschen.
Zwar stieg auch die Zahl der in die neuen Bundeslédnder zuziehenden Per-
sonen, diese konnten jedoch die Fortziige vor allem in den ersten Jahren
bei weitem nicht kompensieren. Bereits 1993 belief sich der Nettover-
lust auf iiber eine Million Menschen. Griinde fiir diese starke Abwande-
rung lagen im Gefélle des Lebensstandards und bei wesentlich besseren
beruflichen Perspektiven in den alten Bundesldndern. Der Verlust von
gut ausgebildeten Arbeitskraften und Kaufkraft verstiarkte die Krise der
neuen Bundeslander noch zuséatzlich. Berlin Ost und Brandenburg neh-
men hier eine Sonderstellung ein, denn in diesen Gebieten konnte der

SHelmut Kohl, 21.06.1990, bei der Debatte im Bundestag um den Staatsvertrag
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Nettoverlust bereits 1992 bzw. 1995 gestoppt werden. Dabei profitierten
beide Regionen von ihrer Lage beziiglich Westberlins® bzw. vom neuen
Status Berlins als Bundeshauptstadt.

Tabelle 2.1.: Innerdeutsche Wanderungen

Jahr Fortziige Zuziige Wanderungssaldo

aus neuen Léndern in neue Lénder Neue Lénder Brandenburg Berlin Ost
1989 388396 5135 -383261 - -
1990 395343 36217 -359126 - -
1991 249743 80267 -169476 -28492 -2789
1992 199170 111345 -87825 -22127 2181
1993 172386 119100 -53286 -11203 259
1994 163034 135774 -27260 -54 2395
1995 168336 143063 -25273 922 729
1996 166007 151973 -14034 3151 2530
1997 167789 157348 -10441 5550 5647
1998 182478 151750 -30728 4720 3291

Quelle: Statistisches Bundesamt (1999)

Ein weiteres Zeichen fiir den dramatischen Zusammenbruch der Wirt-
schaft ist der Abbau unzahliger Arbeitsplétze. In der DDR gab es offiziell
keine Arbeitslosigkeit, was dazu fiihrte, dass in vielen Betrieben mehr
Menschen arbeiteten, als eigentlich notwendig gewesen wéren. Investiti-
onsmittel waren knapp, moderne Maschinen so gut wie nicht zu bekom-
men, also wurde das fehlende Kapital mit menschlicher Arbeitskraft
kompensiert, die im Verhéaltnis zu westlichen Industrielandern giinstig
war. Nach der Wirtschafts- und Wéhrungsunion mussten Ostbetriebe
rationalisieren, also Arbeitsplitze abbauen, um bei steigenden Lohnkos-
ten wettbewerbsfihig zu werden bzw. zu bleiben. Auch Investitionen in
neue, effizientere Maschinen verringerten den Bedarf an Arbeitskréften.
Und schlieflich waren viele Betriebe und Unternehmen in den neuen
Landern trotz aller Anstrengungen nicht iiberlebensfihig und mussten
geschlossen werden. Die Zahl der Erwerbstétigen (s. Abb. 2.2) in den
neuen Landern fiel von 9,7 Mill. im Jahr 1989 um mehr als ein Drittel
auf etwa 6,2 Mill. im Jahr 1993.

SInnerhalb Berlins gab es nach Angaben des Statistischen Landesamtes (2000) zwischen 1991 und
1999 mehr Umziige aus dem West- in den Ostteil als umgekehrt und auch in das brandenburgische
Umland Berlins zogen wesentlich mehr Menschen als von dort nach Berlin zogen.
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Tabelle 2.2.: Erwerbstatige in den neuen Bundeslandern

Staat,
private
Land- u. Dienst- HH, Org.
Forstwirt- Produzie- Handel leistungs-  ohne
schaft, rendes und unter- Erwerbs-
Jahr Insgesamt Fischerei  Gewerbe  Verkehr nehmen zweck
1989 9747 976 4386 1513 619 2255
1990 8820 781 3944 1405 684 2007
1991 7321 454 2987 1241 932 1707
1992 6387 282 2282 1146 1011 1666
1993 6219 233 2171 1129 1111 1575
1994 6330 227 2207 1135 1223 1538
1995 6396 224 2235 1121 1306 1510
1996 6267 213 2147 1097 1341 1469
1997 6078 213 2060 1076 1337 1392
1998 6055 214 2019 1065 1392 1365

Quelle: Statistisches Bundesamt (1999), Erwerbstétige in Tausend

Die Wiedervereinigung und die damit verbundenen Schocks, wie sie im
vorangegangenen Abschnitt erldutert wurden, fithrten zu ,einem Zusam-
menbruch der ostdeutschen Wirtschaft, der noch dramatischer verlief, als
es selbst Pessimisten erwartet hatten (Sinn u. Sinn, 1992, S. 30) . Das
Bruttoinlandsprodukt (s. Abb. 2.2) fiel gegeniiber dem ersten Halbjahr
1989 bis 1991 um 35%. Die Industrieproduktion lag bereits im Juli 1990,
also im Monat nach der Wahrungsunion, nur noch bei 60% des Durch-
schnittsniveaus des ersten Halbjahres und sank im ersten Halbjahr des
Folgejahres auf etwa ein Drittel des Ausgangsniveaus. Damit war jedoch
bereits ein Jahr nach der Wiedervereinigung die Talsohle erreicht und ab
dem zweiten Halbjahr 1991 konnten sowohl das Bruttoinlandsprodukt
als auch die Industrieproduktion wieder langsam zulegen. Solch ein U-
formiger Verlauf ist typisch fiir Transformationslinder” und wird von
Blanchard (1996) und Blanchard u. Kremer (1997) auf die Stérung von
Zulieferer-Abnehmer-Beziehungen und Widerstdnde gegen die Restruk-
turierung, die umso grofler sind, je stdrker die anfdnglichen negativen
Auswirkungen sind, zurtickgefiihrt. In Ostdeutschland ist der Einschnitt

"Siehe Blanchard (1996) fiir #hnliche Darstellungen fiir Polen, Tschechien, die Slowakei, Ungarn
und Bulgarien.
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jedoch in kiirzerer Zeit wesentlich gravierender verlaufen als in vielen
anderen Transformationsldndern Mitteleuropas, was nicht zuletzt der
starken Konkurrenz im eigenen Land geschuldet ist. Andererseits konn-
te der Abwértstrend durch enorme Transferleistungen und die rasche
Privatisierung schneller gestoppt und ein stérkeres Wachstum angeregt
werden.

Abbildung 2.2.: Entwicklung des Bruttoinlandsproduktes und der Brut-
towertschopfung ausgewéhlter Bereiche.
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Anmerkung: Entwicklung von Bruttoinlandsprodukt und Bruttowertschépfung im
Produzierenden Gewerbe bzw. im Verarbeitenden Gewerbe gegeniiber Basishalbjahr. I/89=100

Etwas langsamer, jedoch zum Teil noch dramatischer, verlief die Ent-
wicklung der Zahl der Erwerbstétigen (s. Abb. 2.3). Die Erwerbstétig-
keit verringerte sich bis 1993 insgesamt auf knapp tiber 60% des Ni-
veaus im ersten Halbjahr 1989. Im Produzierenden Gewerbe halbierte
sich die Zahl der Erwerbstitigen, was vor allem auf Arbeitsplatzver-
luste im Verarbeitenden Gewerbe (-70%) und im Bereich Bergbau und
Energie (minus zwei Drittel) zurtickzufiihren war, wihrend im Bauge-
werbe die Erwerbstatigkeit ausgeweitet wurde. In der Land- und Forst-
wirtschaft sowie in der Fischerei sank die Zahl der Erwerbstétigen bis
Ende 1994 auf nur noch ein Viertel der Beschéftigtenzahl vor der Wie-
dervereinigung. Die Zahl der Arbeitslosen (s. Abb. 2.4) stieg innerhalb
eines Jahres auf iiber eine Million Personen, noch mehr befanden sich in
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Arbeitsbeschaffungs- oder Weiterbildungsmafnahmen. Zu den Abwan-
derungen kamen noch einmal Hunderttausende, die zwar ihren Wohnsitz
nicht verlagerten, die jedoch zu einer Arbeit in den alten Bundeslin-
dern pendelten®. Ab Mitte der 90er Jahre stabilisierte sich die Zahl der
Arbeitslosen nach einem kurzen Riickgang 1994 und 1995 durch eine
Expansion der Erwerbstatigkeit im Baugewerbe und in Bereichen des
Dienstleistungssektors, zwischen 1,3 und 1,4 Millionen, die jedoch ohne
die Mafsnahmen der Bundesagentur fiir Arbeit noch um einiges héher
liegen wiirde.

Abbildung 2.3.: Entwicklung der Erwerbstéatigenzahlen

I
=g
-
80 F--------mmmmmmem - ~P
A~ <
B T, -
o J 7 it IR i, St IOt oiiedite, ool
~
L

T T T IS CT T e
A= A —  —a
20
O T T T T T T T T T T 1

/89 1/90 1/90 1/91 n/91 1/92 1/92  1/93  11/93  1/94  11/94

— & -Gesamt Produzierendes Gewerbe —A =darunter: Verarbeitendes Gewerbe

Quelle: Beschéftigungsobservatorium (1995)

Anmerkung: Entwicklung der Beschéftigung insgesamt, im Produzierenden Gewerbe und im
Verarbeitenden Gewerbe gegeniiber Basishalbjahr. 1/89=100

Die starken Fluktuationen der Beschéftigung sind Ausdruck einer ra-
dikalen Strukturanpassung (s. Abb. 2.5). Es ist deutlich zu erkennen,
dass 1989 der Industriesektor und die Landwirtschaft {iberproportiona-
len Anteil an den Erwerbstétigen hatten, wahrend der vernachléssigte
Dienstleistungssektor stark unterreprésentiert war. Dies war Resultat
der Abschottung der DDR von der Weltwirtschaft und den Autarkie-
bestrebungen sowie der Arbeitsteilung innerhalb der RGW-Staaten. Der

8Siehe Deutsches Institut fiir Wirtschaftsforschung (1995), die fiir die Jahre 1992 bis 1994 ein
Pendlersaldo von jeweils mehr als 300000 Personen ausweisen.
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Abbildung 2./.: Arbeitslosigkeit
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Abbildung 2.5.: Erwerbstétige nach Branchen
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Dienstleistungsbereich wurde vernachléssigt, da er nach herrschender

Meinung keinen echten Mehrwert brachte. Bis 1998 scheinen sich die

Strukturen angeglichen zu haben, denn die sektoralen Anteile an den

Erwerbstétigen entsprechen weitgehend denen in Westdeutschland.

Wie

turbulent es in dieser Zeit zuging, verdeutlicht das Griindungsge-

schehen (s. Abb. 2.6) in den ersten Jahren nach der Wiedervereinigung.
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Abbildung 2.6.: Griindungsgeschehen
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Die ehemaligen Kombinate und Volkseigenen Betriebe wurden aufge-
16st und privatisiert, viele Menschen machten sich mit einem eigenen
Gewerbe selbstdndig. Wie schwierig es jedoch fiir viele Betriebe war,
sich durchzusetzen und wirtschaftlich erfolgreich zu arbeiten, zeigt die
rasch ansteigende Zahl von Gewerbeabmeldungen. Aus diesen aggre-
gierten Zahlen lésst sich nicht erkennen wie diese grofsen Fluktuationen
zustande kommen, ob also vor allem alte (Ost-)Unternehmen vom Markt
verschwinden oder ob es sich dabei auch um die neu gegriindeten Be-
triebe handelt. Dies soll in Abschnitt 4 ndher untersucht werden.

Ein grokes Problem der ostdeutschen Wirtschaft war die niedrige Pro-
duktivitdt. Nach Schétzungen von Gorzig und Gornig (1991) war die
Arbeitsproduktivitéit, also das pro Erwerbstétigen erwirtschaftete Brut-
toinlandsprodukt, der DDR 1985 zwar hoher als in den anderen RGW-
Landern, aber deutlich geringer als in den westlichen Industrielandern.
Wurde fiir das Jahr 1985 eine Bruttowertschépfung pro Erwerbstéatigen
von durchschnittlich etwa 60% des Westniveaus geschétzt, lag sie 1991
gerade einmal bei etwa 35% (s. Abb. 2.7). Gorzig und Gornig weisen auch
darauf hin, dass es grofse Produktivitatsschwankungen sowohl zwischen
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Abbildung 2.7.: Bruttowertschopfung und Arbeitnehmerentgelt je Ar-
beitnehmer
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Quelle: Statistisches Bundesamt, Arbeitskreis Volkswirtschaftliche Gesamtrechnung der Lander

verschiedenen Wirtschaftszweigen als auch innerhalb der Branchen gibt.
Zwar konnte die Produktivitdt nach der Wiedervereinigung stetig aus-
gebaut werden, so dass der Riickstand geringer wurde, doch auch 2007
liegt die Arbeitsproduktivitdt noch bei nur etwa 75% des Wertes der
alten Bundesldnder. Griinde hierfiir kénnten die immer noch geringere
Kapitalausstattung ostdeutscher Betriebe und unterschiedliche Unter-
nehmensstrukturen sein?.

Ein weiterer Grund fiir das Ausscheiden vieler ostdeutscher Betriebe
aus dem Markt diirfte das schnelle Ansteigen der Lohne und Gehélter
gewesen sein. Lagen diese 1989 bei nur 35% des Westniveaus, lagen sie
1991 bereits bei etwa 50% (s. Abb. 2.7) und stiegen bis 1995 auf fast
drei Viertel. Das geringere Lohnniveau hétte ein Wettbewerbsvorteil fiir
die ostdeutschen Betriebe sein konnen, es stieg jedoch schneller als die
Produktivitit der Erwerbstitigen, so dass dies die Uberlebensfahigkeit
vieler Betriebe zusétzlich verringerte. Im Vorfeld der Wahrungsunion
wurde viel iiber den Umtauschkurs debattiert. Wahrend vor allem Wirt-
schaftswissenschaftler und Banker zu einem Umtauschkurs von 1DM:2M

9S0 wird immer wieder angefiihrt, dass Betriebe in den neuen Bundeslindern im Durchschnitt
kleiner sind, wodurch Vorteile durch Arbeitsteilung und Skaleneffekte nicht so gut genutzt werden
koénnen. Eine Analyse fiir das Verarbeitende Gewerbe in Berlin und Brandenburg folgt im Kapitel 4.
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tendierten, setzte sich die Politik durch, die einen Umtauschkurs 1:1 bei
Lohnen und zumindest eines Teils der Sparguthaben favorisierten. Auch
die Lohnsteigerungen nach der Wahrungsunion waren eher politisch ge-
wollt als 6konomisch gerechtfertigt.

Hétten mehr Betriebe {iberleben konnen, wenn die Lohne nicht so schnell
gestiegen wiiren? Dies hitte vielleicht die Uberlebenschancen einiger Un-
ternehmen erhoht, ihnen erlaubt, ihre Produkte zu einem konkurrenz-
fahigen Preis anzubieten. Andererseits diirfte es sehr schwierig sein, in-
nerhalb eines Wirtschaftsgebietes Regionen mit solch unterschiedlichen
Lohnniveaus auf langere Sicht zu etablieren. Die Preise haben sich in den
neuen Landern sehr schnell den Preisen im westlichen Teil angenéahert,
was das Gefalle des Lebensstandards noch vergrofert und so die Wan-
derungsbewegungen wahrscheinlich noch verstarkt hétte, was wiederum
nicht im Sinne der Politik sein konnte.

Die geringe Produktivitdt Ostdeutschlands war auch der Unfahigkeit
der Planwirtschaft geschuldet ,,den Produktionsapparat im notwendigen
Umfang zu erneuern und zu modernisieren” (Molitor, 1991, S. 10). Dem-
nach war der Kapitalstock technisch weitgehend obsolet, mehr als die
Halfte der Ausriistungen war 1988 élter als 10 Jahre, ein Fiinftel sogar
20 Jahre und &lter. So ist die Kapitalintensitit (s. Abb. 2.8), die Kapi-
talausstattung pro Erwerbstatigen, in den neuen Bundeslandern wesent-
lich geringer als im Westteil. Lag sie 1991 noch bei etwas mehr als einem
Drittel des Westniveaus, konnte sie zwar deutlich zulegen, erreichte aber
auch im Jahr 2005 nur etwas mehr als 80%. Eine bessere Kapitalaus-
stattung lasst aber auch einen produktiveren Einsatz von Arbeitskréiften
71, so dass hier ein weiterer Grund fiir die geringere Produktivitat der
Erwerbstatigen in den neuen Bundeslandern liegen konnte.

Im Gegenzug ist der Produktionsapparat in den ostdeutschen Landern
dagegen auch relativ modern. Alte Maschinen konnten kaum noch ge-
nutzt und neue mussten angeschafft werden. Auf diese Weise konnte der
Modernitatsgrad des Anlagevermdgens, also das Verhaltnis von Netto-
zu Bruttowert, der Neuen Bundeslédnder bereits 1994 den der Alten Lén-

der iiberholen. Dadurch kann der Nachteil der geringeren Kapitalaus-
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Abbildung 2.8.: Kapitalintensitét
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stattung zumindest teilweise wieder ausgeglichen werden.

Abbildung 2.9 zeigt die bereinigten Lohnstiickkosten!'® in den ostdeut-
schen Landern im Vergleich zu Westdeutschland. Zu erkennen ist, dass
die Lohnstiickkosten 1991 in allen Bereichen etwa 40% iiber dem Niveau
der alten Bundeslander lagen, sich dann jedoch sehr unterschiedlich ent-
wickelten. Besonders in der Land- und Forstwirtschaft und Fischerei
konnten die Lohnstiickkosten sehr stark gesenkt werden und lagen be-
reits 1993 unter Westniveau. Dies ist vor allem auf den schnellen und
besonders grofen Beschéaftigungsabbau und die groftere Nutzflache pro
Betrieb!! in den neuen Lindern zuriickzufiihren. Im Produzierenden Ge-
werbe wurden im Jahr 2000 die Lohnstiickosten der alten Bundesldnder
erreicht und in den Folgejahren unterschritten.

10Dje realen Lohnstiickkosten sind berechnet als Verhéltnis von Arbeitnehmerentgelt und nomina-
lem Bruttoinlandsprodukt. Das Arbeitnehmerentgelt umfasst simtliche Geld- und Sachleistungen,
die den Arbeitnehmern innerhalb eines Wirtschaftsgebietes aus Arbeits- und Dienstverhéltnissen
zugeflossen sind und setzten sich aus den Bruttolohnen und -gehéltern sowie den Sozialbeitrdgen
der Arbeitgeber zusammen. Bei langfristigen Vergleichen ist die Verdnderung der Beschéftigungs-
struktur zu beriicksichtigen, da sich der Anteil der Selbstdndigen an den Erwerbstétigen verdndert.
Dementsprechend wird bei den bereinigten Lohnstiickkosten der Quotient aus Arbeitnehmerentgelt
pro Arbeitnehmer und Bruttoinlandsprodukt je Erwerbstétigen gebildet.

1180 hatten in den alten Bundeslindern 1991 nur etwa 1,2% aller Landwirtschaftlichen Betriebe
eine Nutzflache von 50 ha und mehr, wahrend es in den neuen Lindern fast jeder fiinfte Betrieb
auf solch eine Grofe brachte. Berechnet nach Statistisches Bundesamt (2004).
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Abbildung 2.9.: Bereinigte Lohnstiickkosten der neuen Bundesldander oh-
ne Berlin
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Anmerkung: Bereinigte Lohnstiickkosten ist das Verhéltnis von Arbeitnehmerentgelt pro
Arbeitnehmer und Bruttowertschopfung pro Erwerbstétigen. Alte Bundesldnder = 100.

Wie bereits angesprochen hatte die Wiedervereinigung auch starke Aus-
wirkungen auf den Aufsenhandel der neuen Bundeslénder. Bis zu diesem
Zeitpunkt hielten sich Ein- und Ausfuhren der DDR in etwa die Waage.
Die UNO gibt fiir das Jahr 1988 Ausfuhren im Wert von 32,2 Mrd. US-$
an, wahrend Waren im Wert von 31,1 Mrd. US-$ eingefiihrt wurden. Et-
wa zwei Drittel des DDR-~Aufkenhandels wurden dabei mit den anderen
Mitliedern des RGW abgewickelt, allen voran mit der UdSSR.

Die Bundesrepublik war der wichtigste Handelspartner der DDR im
nichtsozialistischen Ausland und der innerdeutsche Handel ist in den
80er Jahren stark angewachsen. Laut Bundesbank lieferte die BRD 1988

Waren im Wert von 6,5 Mrd. DM in die DDR, Waren im Wert von 6,4
Mrd. DM wurden in die entgegengesetzte Richtung geliefert.

Hielt sich also vor der Wiedervereinigung das Aufsenhandelsdefizit noch
in Grenzen, so wurden die Neuen Bundesldnder in der Folgezeit zu
grofen Nettoimporteuren. Im Handel mit den ehemaligen Partnern in
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Ost- und Mitteleuropa!? (s. Abb. 2.10) brachen zunichst vor allem die
Einfuhren deutlich ein. Bezogen die Neuen Bundeslénder nach Angaben
des Statistischen Bundesamtes 1989 noch Waren im Wert von etwa 26
Mrd. DM aus diesen Léandern, so fiel dieser Wert 1990 auf 22,8 Mrd.
DM, wobei auf das zweite Halbjahr jedoch nur noch etwas mehr als 6
Mrd. DM entfallen. Hier scheint der Riickgang demnach genau mit der
Wihrungsunion zusammenzufallen. Im folgenden Jahr belaufen sich die
gesamten Ausfuhren nur noch auf 8,7 Mrd. DM.

Die Exporte in die Lander Ost- und Mitteleuropas, die im vierten Quar-
tal 1990 etwa drei Viertel der gesamten Ausfuhren ausmachen, reagierten
etwas spater. Von 1989 auf 1990 gehen diese lediglich um etwa 3 Mrd.
DM zurtick, auf 1991 fallen sie jedoch um mehr als die Halfte. Theore-
tisch weisen die Neuen Bundesldnder eine positive Aufenhandelsbilanz
auf, dies jedoch nur, weil der innerdeutsche Handel nicht mehr zum
Aufenhandel zéhlt, denn es wird sehr viel mehr aus den Alten Bundes-
landern eingefiihrt, als an diese geliefert wird.

An die Stelle der Einfuhren aus den ehemals sozialistischen Landern
Mittel- und Osteuropas treten ab 1990 westdeutsche Lieferungen. Diese
ersetzen jedoch nicht nur Importe, sondern auch grofse Teile der eigenen
Produktion. Bezogen die Neuen Bundesldnder und Berlin Ost 1989 Wa-
ren im Wert von 8,1 Mrd. DM aus dem fritheren Bundesgebiet, so sind
es 1990 bereits Waren fiir 21,3 Mrd. DM, 1991 46,7 Mrd. DM und 1994
schon 68,7 Mrd. DM. Die Lieferungen in die entgegengesetzten Richtung
konnen dagegen kaum gesteigert werden, so dass die neuen Bundeslan-
der 1993 Waren im sechsfachen Wert aus dem fritheren Bundesgebiet
bezogen als sie dorthin lieferten. Dies macht die Situation der Betriebe
in den neuen Bundeslandern sehr deutlich: die grofste Konkurrenz fiir sie
kommt aus den alten Bundesldndern, die den ostdeutschen Markt mit
ihren giinstigeren und/oder qualitativ hochwertigeren Produkten belie-
fert. Zudem wurden Westprodukte von den Verbrauchern oft bevorzugt,
selbst wenn es vergleichbare Alternativen aus den neuen Bundesldandern
gab, was die Situation vieler Betriebe noch weiter verschlechterte. So

12 Albanien, Bulgarien, ehemalige Tschechoslowakei, Polen, Ruménien, ehemalige Sowjetunion und
Ungarn.
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Abbildung 2.10.: Aufsenhandel der neuen Lander
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Anmerkung: Aus- und Einfuhren der Neuen Bundeslédnder. Mittel- und Osteuropa: Albanien,
Bulgarien, ehemalige Tschechoslowakei, Polen, Ruménien, ehemalige Sowjetunion und Ungarn.

konstatiert das Bundesministerium fiir Wirtschaft in seinem Bericht zum
JAufbau Ost aus dem Jahre 1995 den Neuen Bundesldndern, dass die

Inlandsnachfrage die inldndische Produktion um mehr als 200 Mrd. DM
tibersteigt und damit nur etwa 61% der inlandischen Verwendung durch

die eigene Wertschopfung abgedeckt ist.
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2.2.3. Die Entwicklung in Berlin und Brandenburg

Berlin Ost und Brandenburg nehmen durch ihre Lage eine besondere
Rolle unter den neuen Bundesldndern ein. In beiden Regionen konnte der
Bevolkerungsriickgang durch Abwanderung bereits sehr friih gestoppt
und sogar umgekehrt werden. Dabei profitierten beide Gebiete sowohl
von Westberlinern, die in Ostberlin oder im brandenburgischen Umland
bessere oder giinstigere Lebensbedingungen fanden, als auch von Zuzii-
gen aus dem fritheren Bundesgebiet in die neue Bundeshauptstadt und
ihr Umland. Dies bedeutet jedoch nicht, dass es in Brandenburg etwa
keine Probleme durch Abwanderung gegeben hat und gibt. Die grofen
Stadte wie Cottbus, Frankfurt /Oder oder Brandenburg, die nicht in un-
mittelbarer Umgebung zu Berlin liegen, ebenso wie die zu DDR-Zeiten
kiinstlich aufgebauten Industriezentren wie Schwedt, Eisenhiittenstadt
oder Eberswalde hatten grofe Wanderungsverluste insbesondere bei jun-
gen Menschen zu verkraften, fiir die es kaum Zukunftsperspektiven gab,
nachdem viele der anséssigen Betriebe schliefsen mussten. Einzig Pots-
dam konnte die Zahl seiner Einwohner nahezu konstant halten. Insge-
samt war die Bevolkerungsentwicklung in Engerem Verflechtungsraum,
also dem brandenburgischen Gebiet rund um Berlin, und Auferem Ent-
wicklungsraum sehr unterschiedlich.

In der Zeit nach der Wiedervereinigung waren auch in Berlin und Bran-
denburg grofe Fluktuationen in der Unternehmensstruktur zu beobach-
ten. Die Zahl der Nettogewerbeanmeldungen®® pro 1000 Einwohner (s.
Abb. 2.11) zeigt in Brandenburg das typische Muster der neuen Bundes-
lander, auch wenn sie zundchst noch etwas hoher ist als im Durchschnitt.
In Berlin Ost sind die Nettozugédnge meist deutlich iiberdurchschnitt-
lich. Dies liegt an einer besonders grofsen Zahl an Gewerbeanmeldungen,
wahrend die -abmeldungen bezogen auf die Einwohnerzahl in etwa den
typischen Werten Ostdeutschlands entsprechen.

Dies hat auch Auswirkungen auf den Anteil der Selbsténdigen an allen
Erwerbstétigen. Wie erwartet lag dieser in der DDR im Jahr 1989 weit

13Gewerbeanmeldungen abziiglich Gewerbeabmeldungen.
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Abbildung 2.11.: Griindungsgeschehen in Berlin und Brandenburg
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hinter dem Anteil in der Bundesrepublik zuriick. Wahrend Brandenburg
dem Anpassungstempo der neuen Bundesldnder insgesamt folgte, stieg
dieser Anteil in Berlin Ost wesentlich schneller und iiberstieg 1997 sogar
das Niveau des friitheren Bundesgebietes.

Abbildung 2.12.: Anteil der Selbstdndigen an den Erwerbstétigen
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Quelle: Statistisches Bundesamt

Ein Grund fiir diesen schnellen Anstieg konnte der iiberdurchschnittli-
che Riickgang der Zahl der Erwerbstitigen (s. Abb. 2.13) sein, die in
Berlin zu beobachten war. Wahrend der Riickgang in Brandenburg et-
was geringer ausfiel als im Durchschnitt der Neuen Bundeslander, war
der Riickgang in Ostberlin deutlich stérker. Sank die Zahl hier bis 1998
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Abbildung 2.13.: Erwerbstétige in Brandenburg und Ostberlin
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auf etwa 54% des Ausgangswertes, so ging sie in Brandenburg im selben
Zeitraum nur auf etwa zwei Drittel des Ausgangswertes zuriick.

Der iiberdurchschnittliche Riickgang der Zahl der Erwerbstéatigen in Ver-
bindung mit einem fiir ostdeutsche Verhéltnisse normalen Wachstum
des Bruttoinlandsproduktes fithrte in Ostberlin zu einer deutlich starke-
ren Zunahme der Bruttowertschopfung je Erwerbstétigen (s. Abb. 2.14).
Hier sollte jedoch die von den restlichen Neuen Bundeslandern deutlich
abweichende Wirtschaftsstruktur beachtet werden. So war in Ostber-
lin beispielsweise die Land- und Forstwirtschaft sowie Fischerei kaum
vorhanden, wiahrend etwa in Brandenburg Betriebe in dieser Branche
1991 noch mehr als 4% der gesamten Bruttowertschopfung erbrachten.
Im Gegenzug war der Anteil, welcher auf Dienstleistungsunternehmen
entfillt, in Berlin Ost mit mehr als 40% fast doppelt so grof wie der in
Brandenburg. Das Produzierende Gewerbe dagegen war in Brandenburg
mit einem Anteil von etwa 40% der Bruttowertschopfung in der ersten
Halfte der 90er Jahre deutlich starker vertreten als in Ostberlin, wo nur
etwa ein Viertel auf diese Unternehmen entfielen.

Waren die Beschéftigten in Ostberlin im Schnitt produktiver als die
in den anderen Neuen Bundeslandern, so stiegen hier auch die Lohne
und Gehélter tiberdurchschnittlich stark, so dass dieser Vorteil wieder
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Abbildung 2.14.: Bruttowertschopfung je Erwerbstétigen
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aufgewogen wurde. Die durchschnittlichen Bruttomonatsverdienste la-
gen zwar auch in Brandenburg iiber dem ostdeutschen Mittelwert, aber
in Ostberlin verdiente ein Angestellter oder Arbeiter in der Industrie
1994 im Schnitt noch einmal fast 400 € mehr. Die Nahe zu Westberlin
scheint also besonders grofsen Druck auf die Betriebe in Ostberlin und
im brandenburgischen Umland ausgeiibt zu haben, so dass hier hohere
Lohne gezahlt werden mussten, dafiir aber der Rationalisierungsdruck
noch starker war.

Leider sind viele Daten nach der Wiedervereinigung nicht mehr fiir den
Ostteil von Berlin einzeln erhéltlich, sondern nur noch fiir Gesamtberlin,
so dass an dieser Stelle keine weiteren Aussagen iiber die Entwicklun-
gen in den beiden Regionen getroffen werden konnen. Vielmehr sei auf
das Kapitel 4 verwiesen, wo anhand von Mikrodaten noch wesentlich
umfangreichere Analysen durchgefiihrt werden.

2.2.4. Die Rolle der Wirtschaftspolitik

Die Bundesregierung unterstiitzte den Transformationsprozess in den
Neuen Bundesldandern durch eine ganze Reihe an wirtschaftspolitischen
Mafsnahmen. Nachdem mit der Wirtschafts-, Wahrungs- und Sozialuni-
on und der Wiedervereinigung bereits zwei der drei grofen Reformbe-
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reiche, namentlich der Aufbau einer institutionellen Infrastruktur und
die monetére Stabilisierung, quasi iiber Nacht erreicht wurden, blieb bei
der realen Anpassung jedoch noch geniigend Handlungsbedarf.

Ein grofses Gebiet war dabei die Entflechtung der ehemaligen Volkseige-
nen Betriebe und Kombinate und deren Privatisierung. Hierfiir wurde
bereits unter der Regierung Modrow im Marz 1990 beschlossen, eine
Treuhandanstalt (THA) zu griinden, die das Volkseigentum treuhénde-
risch verwalten sollte. Zu diesem Zeitpunkt sollten die Volkseigen Betrie-
be jedoch lediglich in Kapitalgesellschaften umgewandelt werden, von
Privatisierung war zu dieser Zeit noch keine Rede. Erst im Juni 1990 be-
schloss die neugewéhlte Volkskammer das ,Gesetz zur Privatisierung und
Reorganisation des volkseigenen Vermogens (Treuhandgesetz)*. Aufga-
be der Treuhandanstalt wurde nunmehr moglichst viele der ostdeutschen
Unternehmen wettbewerbsfiahig zu machen und zu privatisieren.

Ziel der THA war es demnach iiberlebensfahige Unternehmen oder Be-
triebsteile moglichst schnell zu verdufkern. Die Kéufer sollten dabei die
Sanierung selbst tragen und das Unternehmen fortfiihren. Hauptaugen-
merk lag vor allem auf dem Aufbau wettbewerblicher Marktstrukturen
und der Sicherung von Arbeitsplatzen. Nicht sanierungsfahige Unterneh-
men sollten behutsam stillgelegt werden. Probleme bereitete dabei un-
ter anderem das Prinzip der Naturalrestitution, nach dem Riickgabe vor
Entschadigung gehen sollte. Auch wenn dies durch das ,,Hemmnisbesei-
tigungsgesetz* von 1991 wieder etwas zuriickgenommen wurde, wurden
durch Streitigkeiten viele Investitionen verzogert.

Die Privatisierung erfolgte iiber verschiedene Wege. Kleinere Einhei-
ten wurden dabei 6ffentlich ausgeschrieben und potentielle Interessenten
mussten ein Unternehmenskonzept vorlegen. Bei der Entscheidung zahl-
ten dann vor allem die Hohe der Investitionen und die Zahl garantier-
ter Arbeitsplatze. Fiir grofere Unternehmen konnten sich Interessenten
direkt bei der THA melden, die darauthin Vorschldge anhand der An-
forderungen an das gesuchte Objekt machte. Unternehmen fiir die sich
keine Interessenten finden lieken sollten abgewickelt werden.
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Neben der Privatisierung ist vor allem die Wirtschaftsforderung als po-
litisches Instrument zu nennen, die den Transformationsprozess in Ost-
deutschland in grokem Umfang unterstiitzen sollte. Eine Hauptaufgabe
war die Verbesserung der Kapitalausstattung der ostdeutschen Unter-
nehmen und Betriebe, denn ohne Erweiterung und Modernisierung des
Kapitalstocks ist die Wettbewerbsfahigkeit nicht zu erreichen.

Zur Forderung von gewerblichen Investitionen werden verschiedene In-
strumente genutzt. Steuerliche Hilfen, welche Investitionszulagen und
Sonderabschreibungen umfassen, beliefen sich nach Angaben der Bun-
desregierung fiir die Jahre 1991 bis 1996 auf 21 Mrd. DM und férderten
damit ein Investitionsvolumen von 430 Mrd. DM. Mit Zuschiissen der
Gemeinschaftsaufgabe wurden weitere Investitionen in Hohe von fast 170
Mrd. DM angeschoben. Zuséatzlich gab es es Kreditprogramme der KfW
und Biirgschaftsprogramme, die weiteren Investitionen generierten.

Zusatzlich zu den betrieblichen Investitionen sind Investitionen in die In-
frastruktur ein weiteres Mittel der Wirtschaftsférderung, die die Stand-
ortbedingungen verbessern sollen. Bis 1996 wurden fast 68 Mrd. DM in
den Aus- und Neubau der Verkehrswege investiert. Grofen Anteil hat-
ten hier die 17 Verkehrsprojekte Deutsche Einheit, auf die allein 21 Mrd.
DM entfielen. Weitere 44,5 Mrd. DM investierte die Deutsche Telekom
AG in den Ausbau des Telekommunikationsnetzes. 1996 verfiigten die
ostdeutschen Lander damit {iber eine modernere Telekommunikations-
infrastruktur als die alten Bundeslander. Fiir die wirtschaftsnahe Infra-
struktur, etwa die Erschliefung von Gewerbegebieten und Anbindung
an das Verkehrsnetz, die Errichtung von Forschungs-, Technologie- und
Griindungszentren und Einrichtungen des Fremdenverkehrs wurden im
gleichen Zeitraum weitere 33 Mrd. DM investiert.

Neben den ,harten Standortfaktoren gibt es ,weiche”, die vor allem
zur Verbesserung der wirtschaftlichen Rahmenbedingungen und zur
Entwicklung des Humankapitals beitragen. Mit einer ganzen Reihe an
Forderungsinstrumenten werden dazu Investitionen in Wohnungs- und
Stadtebau, Umweltschutz und in den Bereich Forschung, Entwicklung
und Innovation unterstiitzt.
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Die grofsen Investitionen in die Wirtschaft der Neuen Bundeslander
konnten die dramatischen Auswirkungen vielleicht etwas eingrenzen, je-
doch nicht verhindern. Es kamen daher enorme Transferzahlungen iiber
die sozialen Sicherungssysteme hinzu, die die schlimmsten Folgen auf-
fangen sollten. Diese machten in einigen Jahren fast die Halfte der ge-
samten Transferleistungen aus. Insgesamt erreichten die Transfers fiir
Ostdeutschland in den Jahren zwischen 1991 und 1996 Werte zwischen
120 und 175 Mrd. DM, was in etwa 5% des Bruttoinlandsproduktes der
jeweiligen Jahre entspricht.

2.3. Fazit

In den Jahren nach der Wiedervereinigung der ehemaligen beiden deut-
schen Staaten hat sich in den Neuen Bundesldndern ein dramatischer
sozialer und wirtschaftlicher Wandel vollzogen, der sowohl geschicht-
lich als auch im Vergleich zu den anderen Transformationsékonomien
Mitteleuropas beispiellos ist. Viele der aufgetretenen Probleme hatten
ihren Ursprung in der Ausgangslage 1990 sowie in der Einzigartigkeit
des deutschen Weges.

Durch die deutliche Einschriankung des Aufenhandels auf den RGW-
Raum und die auf politischen Entscheidungen beruhende Spezialisie-
rung innerhalb dieses Verbundes war die DDR von der Weltwirtschaft
abgeschottet und nicht in die internationale Arbeitsteilung eingebunden
(s. Siebert, 1993). Ergebnis davon waren falsche Anreize und Preise,
fehlende Investitionen, die die Kapitalausstattung veralten lieken, und
ineffiziente Wirtschaftsstrukturen. Durch den Vereinigungsprozess und
die damit verbundene schlagartige Integration Ostdeutschlands in die
(gesamt)deutschen und internationalen Méarkte fielen wichtige Instru-
mente wie Abschottung der Mérkte nach aufen durch Zolle und Wech-
selkursanpassungen (s. Molitor, 1991) weg, die die Auswirkungen auf die
ostdeutsche Wirtschaft hatten abmildern konnen. Der politisch gewoll-
te Umstellungkurs und die schnellen Lohnsteigerungen erschwerten den
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Anpassungsprozess fiir die Betriebe in den Neuen Bundesldndern zu-
sitzlich, da so die Lohnkosten im Verhéltnis zur Produktivitat zu hoch
waren.

Fiir die Menschen in Ostdeutschland von Vorteil war die Einbindung
in die sozialen Netze der Bundesrepublik, die in vielen Fallen die nega-
tiven Auswirkungen der Umwaélzungen abfedern konnten. Fiir die ,rei-
che” Bundesrepublik war die Wiedervereinigung eine grofse finanzielle
Belastung und trotz der grofen Aufwendungen, Transfers und Investi-
tionen gibt es auch 20 Jahre nach dem Beginn der Reformbewegung in
der DDR noch deutliche Unterschiede zwischen Neuen und Alten Bun-
desldndern. Noch immer sind letztere vor allem Empfénger im Lénderfi-
nanzausgleich, noch immer sind die Arbeitslosenquoten meist héher und
Einkommen geringer.

Trotz allem ist die Wiedervereinigung der beiden deutschen Staaten ein
bisher einmaliges Ereignis in der Geschichte und die grofsartigen Leistun-
gen, welche erbracht wurden, beispiellos. Ob dieser schnelle Ubergang
nun besser oder schlechter ist als der langsamere Ubergang in vielen
anderen ehemaligen Ostblockldndern kann so einfach nicht beantwortet
werden, denn beide Arten haben ihre spezifischen Vor- und Nachteile
und aufgrund der besonderen Situation sind die Entwicklungen in den
Landern nicht mit der in der ehemaligen DDR vergleichbar.



Kapitel 3.

Datenzugang und Datenbasis

3.1. Die neue informationelle Infrastruktur

Die Komplexitit des wirtschaftlichen und sozialen Wan-
dels sowie die Fortschritte in Wissenschaft und Informati-
onstechnik haben den Datenbedarf moderner Gesellschaften
grundlegend verdndert!.

Empirische Analysen sind grundséatzlich von der Verfiigbarkeit und Qua-
litdt einer geeigneten Datenbasis abhéangig. Die eigene Erhebung von
wirtschafts- oder sozialwissenschaftlich relevanten Daten ist sehr auf-
wendig und mit einer ganzen Reihe von Problemen verbunden, insbeson-
dere wenn es sich um Informationen handelt, die fiir Personen, Haushalte
oder Unternehmen von Bedeutung sind und die diese lieber geheim hal-
ten wiirden. Auswirkungen konnen Antwortausfille oder Falschangaben
sein, die die Représentativitat der erhobenen Daten stark einschranken.

Andererseits werden bei den Statistischen Amtern und anderen staatli-
chen Behorden und Institutionen viele Informationen erhoben, die lan-
ge Zeit fir die Wissenschaft nicht oder nur schwer zugénglich waren.
Vor diesem Hintergrund wurde 1999 die , Kommission zur Verbesserung
der informationellen Infrastruktur zwischen Wissenschaft und Statis-
tik® (KVI) durch das Bundesministerium fiir Bildung und Forschung
(BMBF) eingesetzt, welche Vorschliage erarbeiten sollte, wie die die Zu-
sammenarbeit zwischen Amtlicher Statistik und Wissenschaft verbessert

ISiehe Ziihlke u.a. (2003, S.906)
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werden konnte. Ergebnis der Arbeit der KVI war ein Gutachten?, dass
unter anderem zum Griindungsausschuss des Rates fiir Sozial- und Wirt-
schaftsdaten (RatSWD) fiihrte, welcher in den Jahren 2001 bis 2004 die
Einrichtung von Forschungsdatenzentren und Datenservicezentren sowie
die Schaffung des RatSWD initiierte.

Um eine Weitergabe vertraulicher Mikrodaten zu ermoglichen, waren
auch einige Gesetzesanderungen notwendig. Mikrodaten sind im Gegen-
satz zu aggregierten Daten Informationen zu einzelnen Personen, Haus-
halten, Betrieben o.4., die zum Teil fiir die Betroffenen sehr privat sind,
so dass mit einer wahrheitsgetreuen Beantwortung nur gerechnet werden
kann, wenn den Auskunftgebenden die Vertraulichkeit ihrer Angaben
glaubhaft zugesichert wird. In der ersten Gesetzesfassung von 1953 war
cine Ubermittlung nicht geregelt. Andererseits bestand auch kaum ein
Interesse von Seiten der Wissenschaft, da es keine Moglichkeit der Verar-
beitung umfangreicher Mikrodatenbestéande gab. Erst in den 70er Jahren
des letzten Jahrhunderts erreichte die Informationstechnik einen Stand,
auf dem die Analyse von Mikrodaten fiir die Wissenschaft an Interesse
gewann. Auch die theoretische Mikrookonometrie, also die Analyse solch
umfangreicher Bestdnde von Individualdaten mit 6konometrischen Me-
thoden, machte in dieser Zeit grofe Fortschritte.

Eine allgemeine Regelung der Ubermittlung von Mikrodaten wurde mit
der Novellierung des BStatG und der Einfithrung der so genannten Wei-
terleitungsvorschrift des § 11 Abs. 5 BStatG 1980 beabsichtigt (s. Ziihlke
u. a., 2003). Demnach war eine Weitergabe nur in absolut anonymisier-
ter Form vorgesehen. Als absolut anonymisiert gelten Daten, die nicht
mehr einzelnen Personen oder Auskunftgebenden zuzuordnen sind. Die-
se restriktive Regelung fiihrte jedoch zu einem starken Riickgang bei der
Nachfrage nach Mikrodaten. Eine erneute Novellierung des Bundessta-
tistikgesetzes im Jahre 1987 lockerte die Bestimmungen zur Dateniiber-
mittlung wieder und fiihrte den Begriff der ,faktischen Anonymisierung®

2Siehe Kommission zur Verbesserung der informationellen Infrastruktur zwischen Wissenschaft
und Statistik (2001)

3So0 erhielten James J. Heckman und Daniel L. McFadden den Nobelpreis fiir Wirtschaftswissen-
schaften im Jahr 2000 fiir ihre bahnbrechenden Fortschritte im Bereich der Mikrotkonometrie in
den 1970ger Jahren



3.1. Die neue informationelle Infrastruktur 39

ein. Damit wurden die Anforderungen an die Anonymisierung soweit ver-
ringert, dass eine Reidentifizierung, also die Zuordnung einzelner Befrag-
ter zu den entsprechenden Daten, nur unter unverhéaltnisméfig hohem
Aufwand moglich macht. Damit wurde es ab Mitte der 90ger Jahre des
letzten Jahrhunderts erstmals moglich, standardisierte faktisch anony-
misierte Mikrodatensétze zunéchst fiir den Bereich der Personen- und
Haushaltserhebungen fiir die Wissenschaft zu Verfiigung zu stellen.

Im Bereich der Wirtschaftswissenschaften erweist sich das Problem der
Anonymisierung als wesentlich schwieriger. Betriebe und Unternehmen
sind aufgrund einer geringeren Anzahl an Féllen, vor allem bei Kombi-
nation mehrerer Merkmale (Beispielsweise Wirtschaftszweig, Standort,
Mitarbeiterzahl...), leichter zu reidentifizieren als Personen oder Haus-
halte. Doch eine zu starke Zusammenfassung oder Verfalschung von In-
formationen verringert das Analysepotential der Mikrodaten. Nicht zu-
letzt zu diesem Zweck wurden die Forschungsdatenzentren eingerichtet,
die in enger Zusammenarbeit mit den Datennutzern verschiedene Zu-
gangswege fiir die Wissenschaft zu den amtlichen Mikrodaten anbieten.

3.1.1. Ziele und Aufgaben der Forschungsdatenzentren

FEine wesentliche Aufgabe des Forschungsdatenzentrums be-
steht darin, die Datenminfrastruktur fir die Politikberatung

und die wissenschaftliche Forschung zu verbessern®.

Zur Erreichung dieses Zieles haben sich die Forschungsdatenzentren zwei
Hauptaufgaben gestellt. Zunéachst ist die Dateninfrastruktur grundle-
gend zu Verbessern. Dies soll durch den Aufbau einer fachlich zentrali-
sierten Datenhaltung fiir ausgewéhlte Statistiken erreicht werden. Durch
den foderalen Aufbau der amtlichen Statistik sind Daten dezentral in
den Léndern gespeichert. Sollen landeriibergreifende Analysen ermdog-
licht werden, so miissen diese an einer zentralen Stelle zusammengefiihrt

werden.

4Siehe zum Beispiel Miiller u. a. (1991)
®Siehe Ziihlke u. Christians (2005, S.7)
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Der zweite Schwerpunkt bezieht sich auf Dokumentation der zur Ver-
fiigung stehenden Statistiken. Dazu wird ein internetbasiertes Metada-
tensystem® von den Forschungsdatenzentren entwickelt, das umfassende
Informationen iiber Datensétze, Erhebung, Aufbereitung und Qualitit
der Daten geben soll. Diese Angaben sind fiir die Analyse und Interpre-
tation unerlasslich.

Eine weitere Aufgabe der Forschungsdatenzentren besteht in der Ein-
richtung verschiedener Zugangswege, auf denen die Wissenschaft Zugriff
auf die Mikrodaten nehmen kann. Dabei stehen im Wesentlichen vier
Moglichkeiten zu Verfiigung, die im néchsten Abschnitt naher erldutert
werden. Eng verbunden mit der Einrichtung von Zugangswegen ist als
dritte Aufgabe die Beratung von Datennutzern in Bezug auf Datenange-
bot und Nutzungsmoglichkeiten. Und viertens sollen gemeinsam mit der
Wissenschaft inhaltliche und methodische Forschungsarbeiten durchge-
fithrt werden, die das Analysepotential verbessern oder neue statistische
Methoden entwickeln sollen.

3.1.2. Datennutzungswege

Absolut anonymisierte Daten diirfen von der Amtlichen Statistik der
Offentlichkeit zur Verfiigung gestellt werden. Dazu sind jedoch relativ
starke Eingriffe in die Daten, wie Aggregation oder sogar Entfernung
bestimmter Merkmale, notwendig, die das Analysepotential stark ein-
schranken. Public-Use-Files, die absolut anonymisierte Daten enthalten
und somit der interessierten Offentlichkeit zugénglich sind, sind daher
fiir die Wissenschaft von geringerer Bedeutung, fiir die Analyse differen-
zierter Forschungsfragen sind sie meist nicht geeignet. Als so genannte
Campus-Files konnen sie allerdings in der Hochschullehre eingesetzt wer-
den und dienen damit der Verbesserung der statistischen Ausbildung.

6Metadaten enthalten Informationen iiber andere Daten, in diesem Fall also Beispielsweise die
einzelnen Merkmale, die Grundgesamtheiten oder Begriffsdefinitionen der einzelnen Erhebungen.
Dieses Metadatensystem ist derzeit (Stand: 29.08.2009) noch im Aufbau. Aktuelle Informationen
konnen der Internetseite http://www.forschungsdatenzentrum.de/metadatensystem.asp ent-
nommen werden.
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Um Wissenschaftlern Datensétze fiir ausfiihrliche Untersuchungen zur
Verfiigung zu stellen, bieten die Forschungsdatenzentren drei weitere
Zugangswege an. Fiir die meisten Forscher ist die Arbeit am eigenen
Arbeitsplatz die préferierte Variante (s. Ziihlke u. Hetke, 2002). Im
Bereich der personenbezogenen Daten bieten die Forschungsdatenzen-
trum bereits eine breite Palette an Datensétzen zur externen (Off-Site-
)Nutzung an. Im Gegensatz zu Public-Use-Files sind bei diesen so ge-
nannten Scientific-Use-Files (SUF) die Anforderungen an die Anony-
misierung nicht ganz so rigoros, da eine faktische Anonymisierung aus-
reicht. Dabei ist der Kreis der Personen, die zur Arbeit mit diesen Daten
berechtigt ist, jedoch auf Mitarbeiter wissenschaftlicher Einrichtungen
und nur zum Zwecke wissenschaftlicher Forschung beschrankt. Aufgrund
der erschwerten Anonymisierung ist diese Art der Datenweitergabe im
Bereich der Betriebs- und Unternehmensstatistiken jedoch weniger ver-
breitet”.

Wo eine geringere Nachfrage der aufwendigen Erstellung eines Scientific-
Use-Files entgegensteht, ist eine projektbezogene Aufbereitung der Da-
ten zur On-Site-Nutzung moglich. Dabei werden nur die Merkmale be-
riicksichtigt, die fiir den Forscher von Interesse sind, was wiederum die
faktische Anonymisierung erleichtert. Die Arbeit mit diesen Daten ist je-
doch nur vor Ort in den Raumlichkeiten der Forschungsdatenzentren an
einem extra fiir diese Art von Zugang eingerichteten Gastwissenschaft-
lerarbeitsplatz moglich. Der Vorteil liegt in der Moglichkeit der Kontrol-
le durch das FDZ, welche zuséatzlichen Informationen den Datensétzen
zugespielt werden, so dass faktische Anonymisierung bei wesentlich ge-
ringeren Eingriffen in die Daten erreicht wird. Folglich konnen deutlich
mehr Informationen im Datenmaterial erhalten werden. Die Gastwissen-
schaftlerarbeitsplitze gibt es an den jeweiligen Standorten und sind mit
entsprechender Datenverarbeitungshardware und der géangigen Statistik-
software (SPSS, Stata, SAS) ausgestattet. Die Ergebnisse der Analysen
werden zusétzlich vor Herausgabe aus den Réaumlichkeiten nochmals in
Hinsicht auf Datenschutz gepriift.

"Weitere Informationen iiber spezifische Probleme bei der Anonymisierung von Betriebs- und Un-
ternehmensdaten sowie {iber verschiedene Anonymisierungsverfahren kénnen Ronning u. a. (2005)
entnommen werden.
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Ist die Entfernung zum néchsten Gastwissenschaftlerarbeitsplatz zu grofs
oder werden Merkmalsauspragungen oder -kombinationen benotigt, die
die faktische Anonymitéit gefdhrden, so gibt es noch einen weiteren Zu-
gangsweg, den der kontrollierten Datenfernverarbeitung. Damit ist es fiir
Wissenschaftler moglich, den Informationsgehalt lediglich formal anony-
misierter Mikrodaten zu nutzen ohne dabei selbst direkt auf die Daten
zuzugreifen. Zum Zwecke der Erstellung einer Programmsyntax fiir eine
Statistiksoftware werden so genannte Datenstrukturfiles von den For-
schungsdatenzentren zur Verfiigung gestellt. Diese sind in ihrem Auf-
bau und den Variablenbezeichnungen identisch mit dem Mikrodatensatz,
enthalten jedoch keinerlei sinnvolle Informationen. Mit Hilfe der Struk-
turfiles konnen Forscher Auswertungsprogramme schreiben, die dann
von den Mitarbeitern der FDZ auf die Originaldaten angewendet wer-
den. Dabei wird bereits zuvor eine Priifung auf Deanonymisierungsstra-
tegien vorgenommen. Auch nach dem Durchlauf der Programme wird
der Output noch einmal gepriift, bevor er an den Wissenschaftler iiber-
mittelt wird. Das grofsere Analysepotential wird bislang mit einem we-
sentlich grofseren Arbeitsaufwand erkauft. In Zukunft soll diese Fernab-
frage nach dem Vorbild von Luxemburg und Danemark weiter automa-
tisiert werden (s. Ziihlke u. a., 2003).

3.2. Die Forschungsdatenzentren

Den Empfehlungen der KVI wurden in den vergangenen Jahren mit
Unterstiitzung des BMBF' bei verschiedenen Institutionen Forschungs-
datenzentren eingerichtet, die der Wissenschaft Zugang zu amtlichen
Mikrodatenbestdnden ermoglichen sollen.

3.2.1. Die Forschungsdatenzentren der Statistischen Amter
des Bundes und der Lander

Eine der zentralen Punkte dieser Empfehlungen war die Einrichtung
von Forschungsdatenzentren bei den Tragern der amtlichen Statistik.
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Darauthin wurde beim Statistischen Bundesamt im Jahr 2001 ein For-
schungsdatenzentrum eingerichtet. Die Statistischen Landesémter folg-
ten mit einem eigenen FDZ mit 16 Standorten im Frithjahr 2002 (s. Ziihl-
ke u.a., 2003). Letzteres ist eine Arbeitsgemeinschaft der Statistischen
Landesamter, welches im Gegensatz zu anderen Forschungsdatenzentren
dezentral organisiert ist (s. Bomermann u. a., 2007). Die Geschéftsstel-
le ist im Landesamt fiir Datenverarbeitung und Statistik des Landes
Nordrhein-Westfalen in Diisseldorf angesiedelt.

Tabelle 3.1.: Standorte der Forschungsdatenzentren der Statistischen
Amter des Bundes und der Linder

FDZ des Statistischen Bundesamtes

Berlin Bonn Wiesbaden

FDZ der Statistischen Landesamter

Bad Ems Berlin Bremen
Diisseldort Erfurt Halle
Hamburg Hannover Kamenz
Kiel Miinchen Potsdam
Saarbriicken Schwerin Stuttgart
Wiesbaden

Quelle: http://www.forschungsdatenzentrum.de/wirueberuns.asp (Stand:29.08.2009)

In allen Statistischen Landesdmtern sind regionale Standorte entstan-
den (s. Tab. 3.1), die den Wissenschaftlern lange Wege ersparen, sowohl
bei der Beratung als auch bei der Vor-Ort-Analyse, denn fast {iberall
sind auch Gastwissenschaftlerarbeitsplitze entstanden®. Diese regionale
Aufstellung erlaubt zudem die Spezialisierung einzelner Standorte auf
bestimmte Statistiken, was das Zusammentragen und Aufbereiten der

8 Ausnahme ist das niedersichsische Landesamt fiir Statistik, dem die Beteiligung am Forschungs-
datenzentrum zunéchst durch die niedersichsische Dienstaufsichtsbehérde untersagt wurde, siehe
Boémermann u. a. (2007).
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Mikrodaten sowie die Dokumentation betrifft. Die dabei in den einzelnen
Standorten fiir die jeweils betreuten Statistiken geschaffenen Kompeten-
zen kommen sowohl der Arbeit mit den Daten als auch der Beratung
von Nutzern zu gute. Dies wird auch als Konzept der fachlich dezen-
tralisierten Datenhaltung bezeichnet. Die Daten werden zwar dezentral
gespeichert und bearbeitet, sie konnen jedoch von jedem Standort aus
genutzt werden.

Das Angebot der Forschungsdatenzentren der Statistischen Amter des
Bundes und der Léander enthélt eine Vielzahl von Datensétzen aus den
Bereichen Soziales, Wirtschaft, Finanzen und Steuern, Rechtspflege so-
wie Agrar und Umwelt, die hier nicht einzeln aufgefiihrt oder gar be-
schrieben werden sollen. Anhang A bietet eine Ubersicht iiber die zur
Zeit? angebotenen Datensétze, weitere Informationen iiber die speziellen
zur Verfiigung stehenden Datenfiles konnen den Metadaten!® entnom-
men werden. Weitere Statistiken werden zur Zeit aufbereitet, so dass
diesen Angebot in Zukunft noch wachsen soll. Die fiir diese Arbeit ver-
wendeten Datensétze werden in Kapitel 3.3 ausfiihrlicher beschrieben.

3.2.2. Forschungsdatenzentrum der BA am |IAB

Die Bundesagentur fiir Arbeit ist zwar primér nicht zur Datenerhebung
da, doch fallen hier prozessbedingt sehr viele Informationen zum Ar-
beitsmarkt in Deutschland an. Auch diese Daten kénnen als umfangrei-
che und zuverlassige Basis fiir wissenschaftliche Untersuchungen dienen
(s. Kaiser u. Wagner, 2002). Um der Wissenschaft den Zugang zu die-
sen Mikrodaten zu ermdglichen, wurde in der Bundesagentur fiir Arbeit
(BA) am Institut fiir Arbeitsmarkt- und Berufsforschung (IAB) im Jahr
2004 ebenfalls ein Forschungsdatenzentrum eingerichtet (s. Kohlmann,
2005).

9Stand: 18.06.2009

10Zur Verfiigung stehende Datensitze finden sich auf der Internetseite http://www.
forschungsdatenzentrum.de/datenangebot.asp, entsprechende Metadaten finden sich auf den
jeweiligen Seiten der verschiedenen Statistiken.
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Das Forschungsdatenzentrum der BA bietet Mikrodaten des deutschen
Arbeitsmarktes an. Dies betrifft Informationen iiber verschiedene Be-
reiche, wie Beschéftigte, Arbeitslose, Arbeitgeber, Mafsnahmen der Ar-
beitsmarktpolitik oder Leistungen der Sozialversicherungen. Die Daten
sind zumeist prozessproduziert und personen- oder betriebsbezogen.

Das TAB-Betriebspanel'! (IABB) entsteht als einziger zur Zeit erhélt-
licher Datensatz nicht aus prozessproduzierten Daten, sondern aus ei-
genen Befragungen des TAB, und bietet Informationen zu etwa 16000
Unternehmen in Deutschland von 1993 (Westdeutschland) bzw. 1996
(Ostdeutschland) bis 2007. Es deckt verschiedene Bereiche unternehme-
rischer Aktivitdaten wie Beschéaftigung, Einstellungen und Entlassungen,
Investitionen, Exporte, Lohne und vieles mehr ab. Diese reprasentative
Befragung wird einmal jahrlich durchgefiihrt.

Ein weiterer betriebsbezogener Datensatz ist das Betriebs-Historik-
Panel (BHP)!2. Zur Erstellung dieses Datensatzes werden Meldungen
der Sozialversicherungstriger an die Bundesagentur fiir Arbeit sowie In-
formationen der BA iiber Personen, die Lohnersatzleistungen erhalten,
verwendet. Es werden die jeweils zum 30.06. giiltigen Meldungen auf
Betriebsebene aggregiert. Enthalten sind damit also alle Betriebe, die
zur Jahresmitte mindestens einen sozialversicherungspflichtig oder ge-
ringfiigig Beschaftigten aufwies. Enthalten sind Informationen zur Be-
schiftigungsstruktur, wie Anzahl, Geschlecht, Lohne, Ausbildung, Aus-

zubildende usw.

Die IAB-Beschiéftigtenstichproben (IABS) gibt es in verschiedenen Aus-
fiihrungen. Zum einen gibt es einen sogenannten Basisfile, dessen
Schwerpunkt auf Informationen iiber den jeweils beschéftigenden Be-
trieb liegt (s. Bender u. Haas, 2002). Im Gegenzug ist die regionale Glie-
derung auf Ost- und Westdeutschland begrenzt. Der Regionalfile soll da-

11Als Panel werden Datensitze bezeichnet, die Informationen iiber einzelne Erhebungseinhei-
ten zu verschiedenen Zeitpunkten enthalten. Damit konnen nicht nur zeitliche Verdnderungen
im Aggregat, sondern auch individuelle Entwicklungen untersucht werden. Kurzbeschreibung
des TABB unter http://fdz.iab.de/de/FDZ_Establishment_Data/IAB_Establishment_Panel/
IAB_Establishment_Panel_QOutline.aspx, Stand: 18.06.2009

12Kurzbeschreibung unter http://fdz.iab.de/de/FDZ_Establishment_Data/Establishment_
History_Panel/Establishment_History_Panel_QOutline.aspx,Stand:18.06.2009
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gegen eher geographische Analysen erméglichen. Daher ist die regionale
Unterteilung wesentlich tiefer (349 Regionaleinheiten ab 1980), wohin-
gegen nur wenige betriebsbezogene Informationen enthalten sind. Diese
beiden Datensétze sind fiir einen Zeitraum von 1975 bis 1995 bzw. 1997
tiber das Zentralarchiv fir Empirische Sozialforschung (ZA) der Uni-
versitit zu Kéln'® zu beziehen. Eine aktualisierte Form des Regionalfile
(bis 2004) wird vom FDZ der BA am IAB bereitgestellt. Zusétzlich zu
diesen faktisch anonymisierten Datenséitzen, die in Form von Scientific-
Use-Files vorliegen, steht eine schwach anonymisierte Form!* fiir die
Jahre 1975 bis 2004 fiir die Analyse vor Ort oder per kontrollierter Da-
tenfernverarbeitung zur Verfiigung. Die urspriinglichen Files umfassten
etwa 1% der Grundgesamtheit, die aktualisierte Version des Regionalfiles
und die schwach anonymisierten Daten etwa doppelt so vielel®.

Das BA-Beschiftigtenpanel (BAP) stellt eine 2%-Stichprobe aus Quar-
talsdaten der Beschéftigtenstatistik dar. Die enthaltenen Informationen
gehen aus dem Meldeverfahren zur Sozialversicherung hervor, was seit
1999 auch geringfiigig Beschiftigte betrifft (s. Koch u. Meinken, 2003).
Aus den An- und Abmeldungen bzw. den Jahresmeldungen bei fortbe-
stehenden Beschaftigungsverhéltnissen werden Beschéftigungsbestande
zu den jeweiligen Quartalsstichtagen ermittelt. Bei dieser Statistik wird
vor allem auf Aktualitdt Wert gelegt, wodurch verspatete Meldungen,
anders als in den TABS, nicht mehr beriicksichtigt werden kénnen. Zu-
dem sind nur wenige betriebliche Informationen im Datensatz enthalten,
da das BAP ausschlieklich auf den prozessproduzierten Daten der BA
basiert.

Mehr Informationen enthélt die Stichprobe der Integrierten Erwerbs-
biografien des IAB!® (IEBS), einer Kombination von Informationen aus

13Siehe http://www.gesis.org/Datenservice/IAB/.

14Schwach anonymisiert bedeutet, dass es sich weitgehend um die Originaldaten handelt, ledig-
lich direkte Identifikatoren wie etwa die Sozialversicherungsnummer werden ersetzt. Fiir weitere
Informationen siehe Drews (2007)

15Siehe Kurzbeschreibungen der verschiedenen Files unter http://fdz.iab.de/de/FDZ_
Individual_Data/IAB_Employment_Samples/IAB_Employment_Samples_Outline.aspx, Stand:
18.06.2009

6 Kurzbeschreibung unter http://fdz.iab.de/de/FDZ_Individual_Data/Integrated_
Employment_Biographies/Integrated_Employment_Biographies_Outline.aspx, Stand:
18.06.2009, weitere Informationen in Oberschachtsiek u. a. (2009)
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verschiedenen Datenquellen der Bundesagentur fiir Arbeit. Neben der
Beschiftigten- und Leistungsempfanger-Historik des [AB, welche auch
Grundlage der TABS sind, werden Daten iiber Mafsnahmeteilnahme- und
Arbeitssuche-Zeiten beriicksichtigt.

Des Weiteren gibt es weitere Datenangebote, die Erhebungen im Auf-
trag des TAB betreffen. Einerseits betrifft dies die Querschnittsbefra-
gung , Lebenssituation und Soziale Sicherung 2005“!" (LSS 2005) und

andererseits die Panelerhebung , Arbeitsmarkt und Soziale Sicherung*!8

(PASS), deren erste Erhebung zwischen Dezember 2006 und Juli 2007
durchgefiihrt wurde.

3.2.3. Forschungsdatenzentrum der Rentenversicherung

Wie bei der Bundesagentur fiir Arbeit fallen auch bei der Deutschen
Rentenversicherung Bund prozessproduzierte Daten in erheblichem Um-
fang an, die fiir die Wissenschaft von grofsem Interesse sind. Forschun-
gen zur Alterssicherung konnen aus verschiedensten Blickwinkeln erfol-
gen, wie beispielsweise die Auswirkungen der demografischen Entwick-
lung, Folgen von sozialpolitischen Reformen oder die Aufteilung in die
drei Sdulen der Alterssicherung, um nur einige zu nennen. Neben selbst
durchgefiihrten Grundsatzarbeiten oder in Auftrag gegebenen Gutach-
ten hat die Rentenversicherung bereits ab 2001 durch die Einrichtung
des Forschungsnetzwerkes Alterssicherung (FNA) begonnen, die Alters-
forschung durch Forderung von Wissenschaftlerinnen und Wissenschaft-
lern voranzutreiben (s. Rehfeld, 2004a).

Bereits 2002 begann die Rentenversicherung gemafs den Forderungen
der KVT und des Griindungsausschusses des Rates fiir Sozial- und Wirt-
schaftsdaten mit der Planung und Vorbereitung eines Forschungsda-
tenzentrums (s. Rehfeld, 2005). Das Pilotprojekt startete im Dezember
2004 und dauerte bis August 2006. Gefordert wurde es wiederum durch

17Kurzbeschreibung unter http://fdz.iab.de/de/FDZ_Individual_Data/LSS_2005/LSS_2005_
Outline.aspx, Stand: 18.06.2009
18Kurzbeschreibung unter http://fdz.iab.de/de/FDZ_Individual_Data/LSS_2005/LSS_2005_
Outline.aspx, Stand: 18.06.2009
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das BMBF sowie durch das Forschungsnetzwerk Alterssicherung. Erste
Scientific Use Files konnten bereits im Februar 2005 bereitgestellt wer-
den. Zur Kommunikation mit der Wissenschaft werden unter anderem
regelmafig Nutzerkonferenzen durchgefiihrt, auf denen Ergebnisse und
Projekte mit Daten der Rentenversicherung vorgestellt aber auch Erfah-
rungen und Anregungen mit der Wissenschaft ausgetauscht werden.

Tabelle 3.2.: Daten zur Alterssicherung

1. Saule 2. Saule
System GRV Beamten- Landwirte = Zusatzvor-  Betrieb-
versorgung sorge im liche
offentlichen  Alters-
Dienst vorsorge
Daten- VDR Amtliche Gesamtver-  Versor- Vielzahl
halter Statistik band der gungskas- von KEin-
land- sen z.B. richtungen
wirtsch. VBL, AKA
Alters-
kassen
Daten- Einzel- Einzel- Einzel- keine keine
typen daten, div. daten gem. daten, div. FEinzelsdtze einheitliche
Summen- FinPersG Summen- auf Ver- Daten-
statistiken statistiken ~ bandsebene struktur

Quelle: in Anlehnung an Rehfeld (2004b)

Die Trager der verschiedenen Alterssicherungssysteme erfassen Daten in
ihren Berichtssystemen in sehr unterschiedlichem Umfang und Detai-
liertheitsgrad. Fiir die erste Séule der Alterssicherung gibt es gesetzli-
che Regelungen fiir die Statistikerhebungen. Zur Erfassung der Tatbe-
stdnde der zweiten Saule werden von anderen Stellen punktuelle Son-
dererhebungen oder wiederkehrende Erhebungen durchgefiihrt, etwa die
Einkommens- und Verbrauchsstichprobe (EVS), das Sozio6konomisches
Panel (SOEP), Alterssicherung in Deutschland (ASID) und Altersvor-
sorge in Deutschland (AVID).

Das Datenangebot des FDZ-RV gliedert sich in Langs- und Querschnitts-
daten. Die Langsschnittsdaten stellen eine Stichprobe aus einem Renten-
zugangsjahr und beinhalten somit vollendete Versichertenleben. Dieser
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Datensatz ist zur Zeit fiir die Jahre 2004 und 2005 erhiltlich!®. Ent-
halten sind soziodemografische und rentenbezogene Merkmale sowie ein
biografiebezogener Teil. Dieser Datensatz ist eine 25% Substichprobe
der Versichertenkontenstichprobe, die jeweils fiir ein Jahr aus den Neu-

zugangen in Alters- und Erwerbsminderungsrenten gezogen wird.

Neben den Datensétzen tiber vollendete Versichertenleben gibt es eben-
falls 25%-Substichproben aus den Versicherungskontenstichproben, die
ahnliche Daten zu Versicherten enthalt, die noch kein Rente beziehen.
Diese stehen zur Zeit (Juni 2009) fiir die Jahre 2005 bis 2007 zur Verfii-

gung.

Bei den Querschnittsdaten wird noch einmal zwischen Basis- und The-
menfiles unterschieden. Zu den Basisfiles gehoren Datensétze zum Ren-
tenbestand, Rentenwegfall und Rentenzugang fiir die Jahre 2003 bis
2007 und Aktiv Versicherte fiir 2004 bis 2006. Sie enthalten ebenfalls
soziodemografische und rentenspezifische Informationen und sind Stich-
proben der entsprechenden Statistiken mit einem Auswahlsatz von 1%
(Rentenbestand und Aktiv Versicherte) bzw. 10%.

Ein Themenfile befasst sich speziell mit Erwerbsminderung und Dia-
gnosen. Dazu wird eine 20% Stichprobe aus den Zugangen zur Erwerbs-
minderungsrente gezogen und enthélt neben den iiblichen Merkmalen
genauere Angaben zu Rehabilitation und Diagnose. Dieser Datensatz
steht fiir die Jahre 2003 bis 2007 zur Verfiigung. Aus den Statistiken
zum Rentenbestand und Rentenwegfall fiir die Jahre 1993 bis 2006 wird
ein weiteres Themenfile mit dem Schwerpunkt Demografie als geschich-
tete Zufallsstichprobe mit einem Auswahlsatz von 1% (Rentenbestand)
bzw. 10% (Rentenwegfall) erstellt. Aus der Statistik zum Rentenzugang
wurde fiir das Jahr 2003 zudem ein Datensatz mit dem Schwerpunkt
Qualifikation als 10% Stichprobe gezogen.

Diese Datensatze stehen als Scientific Use File bzw. zur Nutzung am
Gastwissenschaftlerarbeitsplatz der wissenschaftlichen Forschung zur

19 Tnformationen zu den einzelnen Datenséitzen sind den Beschreibungen unter
http://forschung.deutsche-rentenversicherung.de/ForschPortalWeb/contentAction.do?
key=main_fdz_forschung&chmenu=ispvwNavEntriesByHierarchy230 (Stand: 11.03.2008) zu
entnehmen.
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Verfiigung. Zu Lehrzwecken und fiir die interessierte Offentlichkeit exis-
tieren fiir den Rentenbestand und den Rentenzugang aufserdem fiir ver-
schiedene Jahre Public Use Files, die jedoch im Unterschied zu den SUF
absolut anonymisiert sind. Das bedeutet, dass der Merkmalsumfang ver-
ringert und Merkmalsauspréagungen starker aggregiert wurden.

3.2.4. Das FDZ am Institut zur Qualitatsentwicklung im
Bildungswesen

Das Institut zur Qualitdtsentwicklung im Bildungswesen (IQB) ist eine
Einrichtung der Lénder der Bundesrepublik Deutschland an der Hum-
boldt Universitat in Berlin. Es wurde im Jahre 2004 gegriindet und soll
zur Qualitatssicherung und -entwicklung im allgemeinbildenden Schul-
system beitragen.

In den Konstanzer Beschliissen der Kultusministerkonferenz (KMK) ver-
pflichtete sich Deutschland 1997 zur regelméfigen Teilnahme an inter-
nationalen Schulleistungsvergleichen. So beteiligte sich Deutschland in
den folgenden Jahren an verschiedenen Erhebungen, wie PISA (2000,
2003 und 2006) und PIRLS/IGLU (2001 und 2006). Auch national wur-
den Studien zur Qualitdt im deutschen Bildungssystem durchgefiihrt,
wie etwa DESI(2003/2004) und MARKUS (2000).

Die umfangreichen Daten, die in diesen groken Erhebungen gesammelt
werden, konnen von den beteiligten Wissenschaftlern kaum erschépfend
ausgewertet werden, stellen fiir Sekundaranalysen jedoch eine wertvol-
le Basis dar. So nahm das Forschungsdatenzentrum (s. Koller, 2006)
am [QB am 1. Januar 2007 seine Arbeit mit der Aufgabe auf, die mit
grofsem finanziellen und intellektuellem Aufwand erzeugten Datensétze
zu archivieren, zu dokumentieren und entsprechend den Empfehlungen
des Rates fiir Sozial- und Wirtschaftsdaten fiir die Wissenschaft zur

Verfiigung zu stellen.

Im Juni 2008 waren unter anderem die Daten der Studien MARKUS,
PISA (2000 und 2003) und IGLU/PIRLS 2001 am Forschungsdaten-
zentrum verfiighar. MARKUS ist eine rheinland-pfalzische Studie zur
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Qualitédt der Lehre im mathematischen Bereich bei Schiilern der 8. Klas-
sen. Die beiden anderen Erhebungen sind internationale Vergleichsun-
tersuchungen mit gemischten Inhalten. Die Ubergabe der Daten weiterer
Studien ist in Vorbereitung, darunter die Erhebungen LAU, QuaSUM
und DESI. LAU ist eine Studie zu Aspekten der Lernausgangslage und
Lernentwicklung in Hamburg, die seit 1996 Schiiler im Abstand von 2
Jahren begleitet hat. In Brandenburg wurde die Qualitatsuntersuchung
an Schulen zum Unterricht in Mathematik (QuaSUM) durchgefiihrt, die
sich vor allem mit Lernsténden am Ende der Klassenstufen 5 und 9
sowie mit inner- und auferschulischen Bedingungen beschaftigte. DESI
wiederum ist eine Studie bei Schiilerinnen und Schiilern der 9. Klassen
unterschiedlicher Schulformen zur Erfassung der sprachlichen Leistun-
gen in den Fachern Deutsch und Englisch.

3.2.5. Weitere Anbieter von Mikrodaten

Diese Aufzahlung von Anbietern von Mikrodaten kann und soll gar nicht
vollstdndig sein. In Folge der Empfehlungen der Kommission zur Ver-
besserung der informationellen Infrastruktur und mit der Novellierung
der Weiterleitungsvorschriften des Bundesstatistikgesetzes im Jahr 1987
wurde die Weitergabe von Mikrodatenbesténden an andere interessier-
te Wissenschaftler ermdoglicht. Aus wissenschaftlicher Perspektive ist es
natiirlich erstrebenswert, die mit grofem Aufwand, sowohl finanziell als
auch personell, erhobenen Daten fiir Re- und Sekundéranalysen anderen
Forschern zur Verfiigung zu stellen.

Weitere Anbieter von Mikrodaten sind beispielsweise das Datenservice-

center am Institut zur Zukunft der Arbeit?? und das German Microda-

ta Lab der GESIS bei ZUMAZL. Auch das DIW?? stellt die Daten des
Sozio6konomischen Panels (SOEP) interessierten Wissenschaftlern zur
Verfiigung. Diese Entwicklung ist aus wissenschaftlicher Sicht sehr zu

20Siehe http://www.iza.org/, Stand: 18.06.2009

21Giehe http://www.gesis.org/das-institut/wissenschaftliche-arbeitsbereiche/
dauerbeobachtung-der-gesellschaft/german-microdata-lab/, Stand: 18.06.2009

22Giehe http://www.diw.de/deutsch/soep/forschungsdatenzentrum_des_soep/27175.html,
Stand: 18.06.2009
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begriiken und es bleibt zu hoffen, dass die Existenz der Forschungsda-
tenzentren auch nach Ablauf der Férderphase weiter gesichert wird und
sich noch viele weitere Daten generierende Institutionen diesem Prozess
anschliefsen werden.

3.3. Datenbasis

Dieses Kapitel stellt die fiir die Analysen verwendeten Statistiken vor
und gibt einen kurzen Einblick in die fiir den Zugang iiber den Gastwis-
senschaftlerarbeitsplatz notwendigen Anonymisierungsmafsnahmen. Zu-
dem wird dargestellt, wie die Daten aufbereitet wurden, um mit ihnen
die Analysen durchfiihren zu kénnen.

3.3.1. Monatsbericht

Der grofste Teil der Daten fiir die in dieser Arbeit aufgefithrten Analysen
entstammen den ,Monatsberichten einschliefslich Auftragserhebung fiir
Betriebe im Bereich Verarbeitendes Gewerbe, Bergbau und Gewinnung
von Steinen und Erden“?3, die mir vom Forschungsdatenzentrum der
Statistischen Landesémter zur Verfiigung gestellt wurden. Erhebungs-
einheiten dieser Statistik sind Betriebe, die gemék den jeweils giiltigen
Klassifikationen dem Verarbeitenden Gewerbe, dem Bergbau und der
Gewinnung von Steinen und Erden zuzurechnen sind. Bis 1994 wurde
hierfiir die SYPRO-Klassifikation verwendet, zwischen 1995 und 2004
die WZ93- und ab 2003 die WZ2003-Klassifikation. Dabei werden Be-
triebe mit verschiedenen Tétigkeitsbereichen nach ihrer Haupttatigkeit
zugeordnet.

Es handelt sich um eine Totalerhebung mit Abschneidegrenze, d.h. es
werden alle im Inland gelegenen Betriebe erfasst, die entweder selbst eine
bestimmte Mitarbeiterzahl aufweisen bzw. solche, die zu einem entspre-
chend grofsen Unternehmen gehoren. Fiir den mir vorliegenden Zeitraum

ZFiir die folgenden Angaben siehe Statistisches Bundesamt (2007b).
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lag diese Abschneidegrenze bei 20 Mitarbeitern. Zum 1. Januar 2007 ist
sie jedoch auf 50 heraufgesetzt worden, um die Last der amtlichen Sta-
tistik fiir die Unternehmen und Betriebe zu verringern.

Unter einem Betrieb versteht man eine ortlich abgegrenzte Produk-
tionseinheit einschlieflich in unmittelbarer Umgebung liegender und
von ersterer abhangiger Einheiten. Die Betriebe sind auskunftspflich-
tig, so dass es nur sehr geringe Probleme mit Antwortausfillen gibt. Die
Erhebung erfolgt iiber Fragebogen, schriftlich oder iiber das Internet
(IDEV-Verfahren), oder tiber eine automatisierte Schnittstelle (eSTA-
TISTIK.core), die die Daten direkt aus dem betrieblichen Rechnungs-
wesen entnehmen kann. Die Statistischen Landesamter sind fiir die Er-
hebung und die anschliefsende Plausibilitatskontrolle zustandig.

Zu den Erhebungsinhalten gehoren die Zahl der tatigen Personen zum
Monatsende, Umsitze und Auftragseingénge im Berichtsmonat, die nach
fachlichen Betriebsteilen erhoben werden. Gesamtumsatz und Auftrags-
eingang werden weiter nach Inland und Ausland unterteilt, wobei beim
Auslandsumsatz bzw. bei den Auftragen aus dem Ausland noch einmal
nach Eurozone und Nicht-Eurozone unterschieden wird. Die insgesamt
gezahlten Entgelte (Bruttolohn- und -gehaltssumme) sowie die geleiste-
ten Arbeitsstunden (bis 2002 Arbeiterstunden) werden fiir den gesamten
Betrieb erfasst.

Kurzfristig sind die Ergebnisse dieser Erhebung sehr gut vergleichbar.
Uber einen lingeren Zeitraum hinweg wird die Vergleichbarkeit jedoch
eingeschrankt, da die Industriestatistik vielen Verdnderungen unterwor-
fen ist. Der im Analysezeitraum zweimalig auftretende Wechsel der
Wirtschaftszweigklassifikation wurde bereits erwéahnt, genau wie die Um-
stellung der Erfassung von Arbeiter- auf Arbeitsstunden. Insbesondere
der Wechsel von SYPRO auf WZ93 brachte viele Verdanderungen mit
sich, wihrend die Neuerungen mit dem Wechsel auf WZ2003 eher ge-
ring waren. Dariiber hinaus gab es vor allem in den neuen Bundesléandern
immer wieder Gebietsreformen, die die Vergleichbarkeit von Standort-
angaben erschwert. Raumlich ist die Vergleichbarkeit auf nationaler und
europaischer Ebene vollstandig gegeben.
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Zu den Hauptnutzern der Statistik zdhlen vor allem Ministerien auf
Lander- und Bundesebene, die Bundesbank und die Europaische Zen-
tralbank, die européische Kommission und andere offentliche Institutio-
nen, aber auch Wirtschaftsverbéande, Gewerkschaften und wissenschaft-
liche Einrichtungen. Die Ergebnisse dienen der Ermittlung von Indizes
fiir Umsatz und Auftragseingang. Aufserdem sind sie unerlasslich fiir die
Volkswirtschaftliche Gesamtrechnung des Bundes und der Lénder sowie
fiir Input-Output-Rechnungen.

3.3.2. Investitionserhebung

Zur Ergianzung der monatlichen Erhebung gibt es eine Reihe weiterer
Statistiken, zu denen auch die ,Investitionserhebung bei Unternehmen
und Betrieben des Verarbeitenden Gewerbes sowie des Bergbaus und
der Gewinnung von Steinen und Erden“?* zihlt. Die Erhebungseinhei-
ten sind Unternehmen und Betriebe im Verarbeitenden Gewerbe sowie
im Bergbau und in der Gewinnung von Steinen und Erden und wird jahr-
lich durchgefiihrt. Auch bei der Investitionserhebung handelt es sich um
eine Totalerhebung mit Abschneidegrenze, die bei 20 Mitarbeitern liegt.
Ein Unternehmen stellt die kleinste Einheit, die aus handels- und/oder
steuerrechtlichen Griinden Biicher fiithrt und bilanziert.

Wie der Name schon sagt, zdhlen die Investitionen nach Arten, also bei-
spielsweise in Grundstiicke mit oder ohne Bauten oder Maschinen und
Anlagen, eines Unternehmens bzw. eines Betriebes im abgelaufenen Ge-
schéftsjahr zu den Erhebungsmerkmalen. Weiterhin gehoren auch gemie-
tete oder gepachtete Sachanlagen und Verkaufserlose aus dem Abgang
von Sachanlagen dazu.

Anhand der Ergebnisse lasst sich das Investitionsverhalten von Unter-
nehmen und Betrieben nach Branchen und Grofienklassen zeigen, was
wiederum fiir verschiedenste Nutzergruppen, darunter diverse Ministe-
rien und die Européische Kommission, von grofsem Interesse ist. Des

24Die Angaben zu dieser Erhebung sind Statistisches Bundesamt (2007a) entnommen.
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Weiteren fliefsen sie in die Volkswirtschaftliche Gesamtrechnung zur Be-
stimmung der Bruttoinvestitionen ein und dienen als Hochrechnungs-
grundlage fiir die Kostenstrukturerhebung im Verarbeitenden Gewerbe.

3.3.3. Jahreserhebung fiir Kleinstbetriebe

Die , Erhebung fiir industrielle Kleinbetriebe im Bereich Verarbeitendes
Gewerbe, Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden” wurde jahr-
lich bei industriellen Kleinbetrieben mit im Allgemeinen weniger als 20
Mitarbeitern jahrlich als Ergdnzung zu den monatlichen Erhebungen
durchgefiihrt, jedoch letztmalig fiir das Berichtsjahr 2002. Der Fragen-
katalog beschrankte sich neben Standort und Branche auf die tatigen
Personen und den Umsatz im September sowie auf den Umsatz des ge-
samten Vorjahres.

3.3.4. Anonymisierungsmalinahmen

Nach §16 Bundesstatistikgesetz sind die erhobenen Einzelangaben
grundséatzlich geheim zu halten und diirfen nur in ausdriicklich gesetz-
lich geregelten Ausnahmeféllen an Dritte weitergegeben werden. Absatz
6 desselben Paragraphen gestattet jedoch die Herausgabe von Einzel-
angaben an Hochschulen oder sonstige Einrichtungen zur unabhangigen
wissenschaftlichen Forschung, sofern diese so anonymisiert sind, dass ei-
ne Zuordnung von Befragten nur mit einem unverhaltnismalig grofsen
Aufwand an Zeit, Kosten und Arbeitskraft moglich ist.

Die deskriptiven Analysen zur Entwicklung des Verarbeitenden Gewer-
bes zwischen 1991 und 2005 wurden zu einem groken Teil an einem
Gastwissenschaftlerarbeitsplatz am Potsdamer Standort des Forschungs-
datenzentrums der Statistischen Landesamter durchgefiihrt. Zur Errei-
chung der geforderten faktischen Anonymisierung wurden einige Mals-
nahmen notwendig, die das Reidentifikationsrisiko reduzieren sollten.

Der Betriebsstandort, der im Originalmaterial auf Gemeindeebene vor-
liegt, wurde auf vier Regionen von Berlin und Brandenburg vergrobert.
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Dazu gehoren in Brandenburg der Engere Verflechtungsraum (EVR),
welcher das Umland von Berlin umfasst, und der Aufere Entwicklungs-
raum (AER) und fiir Berlin die Gebiete Ost- und Westberlin. Die fachli-
che Klassifikation der Betriebe ist auf die Hauptgruppen beschrankt. Die
Klassifikation der Wirtschaftszweige erfolgte fiir die Jahre 1991 bis 1994
nach der auf der Systematik der Wirtschaftszweige in der Fassung von
1979 basierenden SYPRO (Systematik im Produzierenden Gewerbe).
Deren Hauptgruppen waren Bergbau, Grundstoff- und Produktionsgii-
tergewerbe, Investitionsgiiter produzierendes Gewerbe, Verbrauchsgiiter

produzierendes Gewerbe sowie das Nahrungs- und Genussmittelgewer-
be.

Ab 1995 wurde die Klassifikation der Wirtschaftszweige, Ausgabe 1993
(WZ93) bzw. Ausgabe 2003 (WZ2003, ab 2003), verwendet, die wieder-
um auf der Systematik der Wirtschaftszweige in der Européischen Ge-
meinschaft (NACE) basieren. SYPRO und WZ93 unterscheiden teilweise
sehr stark voneinander, so dass eine Analyse anhand der wirtschaftssys-
tematischen Gliederung iiber den gesamten Zeitraum hinweg nicht oder
nur sehr schwer moglich ist. Der Ubergang von WZ93 auf WZ2003 stellt
nicht solch ein gravierendes Problem dar, da sich die Anderungen in
Grenzen halten. Die Hauptgruppen nach WZ93 sind Vorleistungs- (VL),
Investitions- (IG), Verbrauchs- (VG) und Gebrauchsgiiterproduzenten
(GG). Ab 2003 gibt es die neue Hauptgruppe Energie, deren Betriebe
zuvor den Vorleistungsgiiterproduzenten zugeordnet waren und dies aus
Griinden der Vergleichbarkeit und des Datenschutzes® von mir auch
wieder diesen zugewiesen werden. Zudem gibt es in dem mir vorliegen-
den Datenmaterial bei den Umsétzen im Ausland keine Unterteilung
nach Euro- und Nicht-Eurozone.

Tiefere Gliederungen fiir Standort und vor allem Wirtschaftszweige sind
grundséatzlich nur tiber die kontrollierte Datenfernverarbeitung verfiig-
bar, so dass die Ergebnisse auf ihr Deanonymisierungspotential iiber-
priift werden konnen, bevor sie an den Wissenschaftler herausgegeben
werden. Genauere Analysen, z.B. der Entwicklung einzelner Branchen

25Diese Gruppe beinhaltet Daten nur weniger Betriebe, die anhand ihres Standortes und der Zahl
ihrer Mitarbeiter daher relativ leicht realen betrieben zuzuordnen wéren.
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bis auf die Ebene von WZ-4-Stellern oder Regressionsanalysen, die auf
feinere Wirtschaftszweig- und Standortfaktoren kontrollieren, sind nur
auf diesem Wege moglich.

3.3.5. Datenaufbereitung

Die Daten der verschiedenen Statistiken liegen in einer Datei zusam-
mengefasst vor. Dabei wurden Daten der Monats- und der Investitions-
erhebung iiber die Betriebsnummer direkt zusammengespielt, so dass
der Datensatz eines Betriebes die Informationen aus beiden Statistiken
enthalt. Die Kleinbetriebe der Jahreserhebung sind angehangt und iiber
eine Variable ,Periodizitéat® identifizierbar.

Die erste Schwierigkeit bestand darin, die monetéaren Variablen wie Um-
satz oder Investitionen, in ein einheitliches Format zu bringen, da sie
teilweise in DM, teilweise in Euro angegeben waren. Leider war aus
der Dokumentation nicht zu entnehmen, fiir welche Daten in welchen
Jahren die eine oder andere Wihrung zutraf. Uber die Kumulation iiber
Bundesldnder und Jahr und Vergleich mit den offiziellen Veroffentlichun-
gen der Statistischen Landesamter Brandenburg bzw. Berlin konnte dies
jedoch nachvollzogen werden. Dabei wurde deutlich, dass sogar fiir ein
Bundesland in einem Jahr durchaus unterschiedliche Wahrungen auftre-
ten konnten. So waren die Daten der Monatserhebung in Brandenburg
fiir das Jahr 2001 noch in DM, wihrend die Investitionsangaben, die ja
nachtraglich im Jahr 2002 erhoben wurden, bereits in Euro angegeben

warerll.

Da die Analysen auf Jahresbasis durchgefiihrt werden sollten, mussten
anschliefflend die monatlichen Angaben auf das jeweilige Jahr hochge-
rechnet werden. Hierfiir wurden je nach Analyseziel unterschiedliche We-
ge beschritten. Welcher Datensatz fiir welche Untersuchungen benutzt
wurde, ist im Folgenden angegeben, wird an in den jeweiligen Ergebnis-
darstellungen jedoch noch einmal ausgefiihrt.

Fiir die Untersuchung der Betriebs- und Beschaftigungsdynamik und die
Entwicklung der Umsétze sollten die Informationen sowohl der Monats-
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als auch der Jahresmelder genutzt werden, um so ein moglichst vollstan-
diges Bild zu erhalten, dass nicht durch das Fehlen einer grofsen Gruppe
und durch Wechsler zwischen beiden Statistiken verzerrt wird. Da fiir die
Kleinbetriebe lediglich die Zahl der Beschéftigten im September bekannt
war, wurde die entsprechende Angabe ebenfalls fiir die Monatsmelder
benutzt um saisonale Einfliisse auszuschlielfen. Die Jahresumsétze der
Kleinbetriebe wurde hauptsichlich aus der Angabe des folgenden Jah-
res zuriickgerechnet. Fiir solche Betriebe, fiir die diese Information nicht
verflighar war, wurde der Septemberumsatz mit 12 multipliziert und so
ein Jahresumsatz geschétzt. Bei den Monatsmeldern wurde der Jahres-
umsatz als Summe der Monatsumsétze gebildet, so dass ein Datensatz
fiir die Jahre 1991 bis 2001 mit Standort, Wirtschaftszweig, Beschéftig-
ten Personen im September und Jahresumsatz aller Betriebe der Jah-
reserhebung und derjenigen Monatsmelder, die in einem Jahr fiir jeweils
12 Monate entsprechende Werte gemeldet hatten, entstand. Die Analy-
sen zeigten jedoch einen grofsen Anstieg der Betriebszahlen von 2000 auf
2001 fiir Berlin, der durch eine Anderung im Berichtskreis hervorgerufen
wurde. Daher werden lediglich die Jahre 1991 bis 2000 untersucht.

Fiir andere Analysen, wie die der Investitionen oder der Exporte, kamen
von vornherein nur die Monatsmelder in Frage, da nur diese entsprechen-
de Angaben machen mussten. Hier wurden durch Kumulation ebenfalls
Jahresdaten ermittelt. Bei nichtmetrischen Merkmalen, wie dem Stand-
ort oder dem Wirtschaftszweig, wurde das Schwerpunktprinzip ange-
wendet, d.h. jedem Betrieb wurde derjenige Wert zugewiesen, der im
grofiten Teil des Jahres zutraf.

Ein Phénomen, dass auch von den Mitarbeitern vor Ort zu diesem Zeit-
punkt nicht mehr nachvollzogen werden konnte, war das Auftreten einer
dritten Variablenauspriagung des Standortes in Berlin fiir die Jahre 1991
und 1992. Fiir die Betriebe, die dartiber hinaus auch im Jahr 1993 noch
existierten, wurde dieser Wert zuriickgeschrieben fiir die fraglichen Jah-
re. Fine Analyse dieser Betriebe zeigte, dass es sich dabei bis auf einen
ausschliefslich um Betriebe aus dem Westteil der Stadt handelte. So wur-
de fiir alle Betriebe, die 1993 nicht mehr meldeten, 1991 oder 1992 aber
besagte Merkmalsauspragung aufwiesen, der Standort mit Berlin West



3.4. Zur Interpretation der Ergebnisse 29
festgelegt.
Tabelle 3.3.: Datensatzbeschreibung
Variable Beschreibung Aufbereitung Anmerkung
UNR Unternehmensnum-
mer
BNR Betriebsnummer
Jahr Berichtsjahr 1991 bis 2005
Period Priodizitét Jahres- oder Monatsmelder
MBU Mehrbetriebsunter- MBU=1 wenn UNR#BNR, sonst
nehmen MBU=0
Region Standort 1 fir BRB EVR
2 fir BRB AER
3 fiir Berlin Ost
4 fiir Berlin West
Umsatz Jahresumsatz in € JM: Vorjahresumsatz des folgenden
Jahres oder 12-Umsatz September,
MM: Summe iiber die monatlichen
Umsétze eines Jahres
Uin Inlandsumsatz Summe der Inlandsumsétze eines nur
Jahres Monatsmelder
Uaus Auslandsumsatz Summe der Auslandsumsétze eines nur
Jahres Monatsmelder
tatP Tatige Personen Tatige Personen im September
LuG Bruttolohn- u. Summe der monatlichen Bruttoléhne nur
-gehaltssumme und -gehalter Monatsmelder
Wz WZ-4steller nach JM: Meldung im September 1995-2005
WZ93-Klassifikation =~ MM: nach Mehrheitsprinzip iiber ein
Jahr ermittelt
WZHG Hauptgruppen nach 1 Vorleistungsgiiter 1995-2005
WZ93 2 Verbrauchsgiiter
3 Investitionsgiiter
4 Verbrauchsgiiter
WZ _ syp WZ-4steller nach JM: Meldung im September 1991-1994
SYPRO MM: nach Mehrheitsprinzip iiber ein
Jahr ermittelt
WZHG syp Hauptgruppen nach 1 Bergbau 1991-1994
SYPRO 2 Grundstoff- und Produktionsgiiter
3 Investitionsgiiter
4 Verbrauchsgiiter
5 Nahrungs- u. Genussmittel
Alter Betriebsalter Differenz der aktuellen Jahreszahl und

dem Jahr der ersten Meldung

3.4. Zur Interpretation der Ergebnisse

Die Ergebnisse der Schatzungen werden als Stichprobenergebnisse inter-

pretiert, d.h. es wird angenommen, dass es sich um eine Zufallsstichprobe
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aus einer grokeren Grundgesamtheit handelt, auch wenn die Abgrenzung
der zugehorigen Grundgesamtheit schwierig ist. Fiir das Verarbeitende
Gewerbe in Berlin und Brandenburg handelt es sich um eine Totaler-
hebung mit Abschneidegrenze, d.h. wiirden die Ergebnisse nur fiir diese
Betriebe? interpretiert werden, miissten die Ergebnisse als wahre Pa-
rameter angesehen werden. Der untersuchte Zusammenhang soll aber
nicht nur fiir diese Gruppe sondern allgemeiner, z.B. fiir alle Betriebe
des Verarbeitenden Gewerbes in (Ost-)Deutschland, untersucht werden.

Dem konnte entgegengehalten werden, dass es sich hier keinesfalls um
eine rein zufillige Auswahl handelt. Wooldridge (2002) nennt Moglich-
keiten der nichtzufalligen Stichprobenauswahl, die zu konsistenten Er-
gebnissen fiihren. Angenommen, man mdochte ein einfaches lineares Re-
gressionsmodell?” mit der abhéingigen Variable y und den exogenen Va-
riablen x schétzen. Die grundlegende Bedingung fiir die Validitat der
Ergebnisse ist

E(ulx,s) =0

mit der Storgréfe v und dem Selektionsindikator s, der den Wert 1 an-
nimmt, wenn das zugehorige Element der Grundgesamtheit zur Schét-
zung benutzt wird und sonst den Wert 0, wenn, aus welchem Grund auch
immer, mindestens eines der Elemente in (x,y) nicht beobachtet wird.
In diesem Fall gibt es zwei Mdéglichkeiten, unter denen diese Bedingung
erfiillt ist:

1. s ist eine deterministische Funktion von x, denn dann gilt
E(ulx,s) = E(u|x), was die grundlegende Annahme des Regressi-
onsmodells ist.

26 Also nur Betriebe des Verarbeitenden Gewerbes einschlieflich Bergbau und Gewinnung von
Steinen und Erden in Berlin und Brandenburg mit mehr als 20 Mitarbeitern bzw. solche Betriebe,
die zu einem Unternehmen gehéren, dass insgesamt mehr als 20 Mitarbeiter hat. Diese Abgrenzung
wird weiter erschwert, da es sich hier jedoch um ein Erhebung iiber mehrere Jahre mit Zu- und
Abgéngen handelt.

27 Ahnliche Bedingungen lassen sich auch fiir andere Verfahren, wie beispielsweise fiir die Maximum
Likelihood Schétzung formulieren.
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2. Ist die Selektion unabhéngig von (x,y), so gilt ebenfalls
E(ulx,s) = E(ulx).

Die Selektion nach der Betriebsgrofse und der Zugehorigkeit zu einem
Mehrbetriebsunternehmen unterliegt dem ersten Fall, denn in den Re-
gressionen treten die Betriebsgrofe und ein Indikator fiir Mehrbetriebs-
unternchmen als erklédrende Variablen auf.

Die regionale Auswahl stellt hier eine Selektion zweiter Art dar, da die
Auswahl anhand des exogenen Merkmals ,,Bundesland* unabhéngig von
den betrachteten Merkmalen der Betriebe erfolgt. Diese Bedingung be-
sagt nicht, dass sich die Betriebe in Brandenburg und Berlin nicht von
denen in anderen Bundesldndern unterscheiden diirfen. Vielmehr wird
angenommen, dass der Prozess, wie die erklarenden Variablen die ab-
héangige beeinflussen, iiberall gleich ist.

Eine weitere Rechtfertigung fiir dieses Vorgehen liefern Hoover u. Sieg-
ler (2005) in ihrer Diskussion von Argumenten von McCloskey, die in
einer ganzen Reihe von Verdffentlichungen die Verwendung von Signi-
fikanztests, wie sie in der ckonomischen Forschung verwendet werden,
in Frage stellte. Eines dieser Argumente war, dass in vielen Féllen Si-
gnifikanztests nicht an Stichproben, sondern an Grundgesamtheiten vor-
genommen werden, was in diesem Falle vor allem auf die Analyse von
Zeitreihen abzielte:

The other five papers use time-series. One can only ask
quietly and pass on: from what universe is a time-series a

random sample, and if there is such a universe, is it one we
wish to know about? (McCloskey, 1985, S. 204)

Hoover und Siegler argumentieren dagegen, dass man Fragen im allge-
meinen fiir grokere Gesamtheiten beantworten mochte. Wenn man beim
Zeitreihenproblem bleibt, so mochte man i.A. nicht nur etwas iiber die
gegebene Zeit wissen. Bleibt der Daten generierende Prozess erhalten,
so konnen Vorhersagen fiir die folgenden Jahre getroffen werden. Aber
auch bei Querschnitten kann auf dhnliche Art argumentiert werden. Im
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Beispiel der Autoren soll untersucht werden, ob die geschlechtsspezifi-
schen Unterschiede in der Bezahlung der Angestellten einer Universitat
durch personenbezogene Eigenschaften erklart werden konnen oder ob
sie auf Geschlechterdiskriminierung zuriickzufiihren sind. Die Grundge-
samtheit ist in diesem Fall eine hypothetische, die aktuelle Kohorte dient
als Stichprobe, aus der Schliisse auf eine andere Kohorte gezogen wer-
den konnen, die sich nur in ihrer Geschlechtszusammensetzung von der
aktuellen unterscheidet:

But the scientific question is not generally, ,what happened?*
but ,what lies behind whatever happened?“ The policy questi-
on is generally, ,zwhat will happen if. . .?“ Answers to either
sort of question contemplate mechanisms that are capable of
realizing outcomes other than, and additional to, those al-
ready observed. The observed are, then, part of a sample,
and the measures of the precision of estimates of key featu-
res of the underlying mechanism - expressed, for example, in
standard errors, confidence intervals, and significance tests
- are of great utility. (Hoover u. Siegler, 2005, S. 22)

Fiir Rutsch (1987) ist die erste Frage, die man stellen sollte, ob ein wahr-
scheinlichkeitstheoretisch gefasstes Modell auf die Entstehungsweise der
Daten passt, ob ihre Entstehung also zumindest teilweise als Zufallspro-
zess aufgefasst werden kann.

. ewn kithner Schritt von der Empirie - der bloflen Auf-
zeichnung realer Geschehnisse - zwecks Erklarung des Ge-
schehenen zu einem mathematischen Gebilde tiberzugehen,
wie es das Wahrscheinlichkeitsmodell nun einmal ist. Die-
ser Schritt setzt die Uberzeugung voraus, dass man das Ge-
schehene auffassen kann als Ergebnis eines Vorganges, der
im gleichen (oder modifizierten) Milieu allgemeiner Entste-
hungsbedingungen mit denselben (oder entsprechend modifi-

zierten) Wahrscheinlichkieten ein zweites, drittes usw. Mal
ablaufen konnte. (Rutsch, 1987, S. 139)
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Soll also ein statistischer Induktionsschluss vom Aufgezeichneten zum
allgemeinen Sachverhalt, in diesem Fall dem 6konomischen Zusammen-
hang, der dem Geschehen zugrunde liegt, erfolgen, so muss das Beob-
achtete als Ergebnis eines zumindest im Prinzip wiederholbaren Zufalls-
geschehens oder als Zufallsstichprobe aus einer Population gleichartiger
Fille aufgefasst werden konnen.

Eine Zeitreihe kann beispielsweise durchaus als Stichprobe einer Grund-
gesamtheit angesehen werden, die, wiirde der Prozess ein zweites mal
ablaufen, andere Werte aufweisen wiirde. Es gibt nur einen beobachte-
ten Pfad, aber es gibt viele mogliche. Standardfehler, Konfidenzintervalle
und Signifikanztests konnen uns dabei helfen zu erkennen, wie aussage-
kraftig der beobachtete Pfad ist oder wie weit davon sich Pfade entfer-
nen konnen, die zwar nicht realisiert wurden, es aber ohne Anderung
des Daten generierenden Prozesses, der ja ein Zufallsprozess ist, durch-
aus konnten. Weiterhin argumentieren die Autoren, dass eine Zeitreihe,
hier die Preisniveaus in den USA und im Vereinigten Konigreich zwi-
schen 1880 und 1940, auch als Stichprobe nicht nur einer Population
angesehen werden kann, die sich in die Vergangenheit und die Zukunft,
sondern auch einer, die sich iiber andere Lander hinweg erstreckt.

Die Verwendung von Standardfehlern und Signifikanztests kann also
auch im vorliegenden Fall gerechtfertigt werden. Auch wenn noch Vor-
behalte gegeniiber einer Verallgemeinerung bestehen sollten, geben Ver-
gleiche der Ergebnisse mit anderen Studien dem Vorgehen recht. Einen
viel gravierenderen Einfluss auf die Giite der geschétzten Effekte als die
Stichprobe sollte die korrekte Spezifikation der Modelle besitzen. Dies
wird beispielsweise bei der Untersuchung der Persistenz des Exportver-
haltens in Kapitel 5.5 deutlich in den grofen Unterschieden zwischen
den Ergebnissen der verschiedenen Verfahren, wohingegen sich die ge-
schatzten Effekte der gleichen Verfahren bei Verwendung verschiedener
Datengrundlagen nur wenig unterscheiden.
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3.5. Aktuelle Entwicklungen in der amtlichen
Statistik

In den letzten Jahren hat sich in sehr viel getan in der amtlichen Statis-
tik. Dies bezieht sich sowohl auf die Erhebung von Daten als auch auf
die Weitergabe dieser Daten an die Wissenschaft.

Mittlerweile sind drei ,Gesetze zum Abbau biirokratischer Hemmnisse
insbesondere in der mittelstandischen Wirtschaft“?® verabschiedet wor-
den, wodurch sich auch einige Veranderungen in den amtlichen Statis-
tiken ergeben. Im bestreben, die Betriebe und Unternehmen von der
Statistikpflicht zu entlasten, wurde unter anderem die Abschneidegren-
ze der monatlichen Erhebung der Betriebe des Verarbeitenden Gewerbes
inklusive Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden von 20 auf 50
Mitarbeiter angehoben geméf § 10 des MEG I, wodurch nach Angaben
des Statistischen Bundesamtes etwa 25000 Betriebe von der Meldepflicht
befreit werden. Das zweite Gesetz bringt vor allem fiir Existenzgriinder
und kleine Unternehmen weitere Entlastungen.

Die Ergebnisse einer Studie des DIW (Siche Stéglin u.a. (2006)) zei-
gen allerdings, dass die empfundene Belastung der Unternehmen und
Betriebe durch die amtliche Statistik wesentlich grofer ist als die tat-
séchliche, und sich die Entlastungspotentiale daher in Grenzen halten.
Demnach sind gerade einmal 15,2% der 3,5 Millionen deutschen Unter-
nehmen im Jahr 2004 zu einer amtlichen statistischen Erhebung her-
angezogen worden. Eine wirkliche Belastung kann nur bei sehr wenigen
Betrieben gesprochen werden, die zu mehreren Erhebungen herangezo-
gen werden, was vor allem auf die grofseren zutrifft. Andererseits zielen
die Entlastungsversuche der genannten Gesetzte vor allem auf kleinere

Unternehmen.

Wihrend die Mafknahmen zum Biirokratieabbau also auf die breite Mas-
se der Unternehmen kaum eine Auswirkung haben wird, so ergeben
sich doch erhebliche Auswirkungen auf wissenschaftliche Nutzbarkeit

28 Abgekiirzt MEG fiir Mittelstandsentlastungsgesetz. Das MEG I ist am 26.8.2007 in Kraft getre-
ten, MEG II folgte am 14.9.2007. MEG III schlielich ist am 25.3.2009 in Kraft getreten.
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der amtlichen Daten. Die bisherigen Querschnittsdaten der amtlichen
Wirtschafts- und Umweltstatistiken sollen im Projekt ,Amtliche Fir-
mendaten fiir Deutschland (AFiD)* verkniipft werden, d.h. es sollen
Paneldatensétze erstellt und fiir die Wissenschaft zugénglich gemacht
werden. Noch einen Schritt weiter geht das Projekt . KombiFiD“ (Siehe
Bender u. a. (2007)), welches Unternehmensdaten der Statistischen Am-
ter mit Daten anderer Datenproduzenten, zum Beispiel des Instituts fiir
Arbeitsmarkt- und Berufsforschung der Bundesagentur fiir Arbeit, ver-
kniipfen will. Derartige Verkniipfungen verschiedener Erhebungen haben
ein sehr hohes Forschungspotential, ohne dass dadurch Unternehmen
noch weiter belastet werden.

Andererseits wird eben dieses Potential durch Verdnderungen in den
Fragenkatalogen und/oder dem Berichtskreis eingeschrénkt, vor allem
wenn es sich um Untersuchungen zeitlicher Entwicklungen handelt. Die
Befreiung der Existenzgriinder von der Meldepflicht macht die Analy-
se der Betriebs- und Beschéftigungsdynamik, wie sie in dieser Arbeit
durchgefiihrt wird, schlicht unmoglich. Die Anhebung der Abschneide-
grenze schliekt bei Panelmethoden eine ganze Reihe von Betrieben von
der Analyse aus und verringert auf diese Weise die Datenbasis und damit
eventuell auch die Repréasentativitat der Datengrundlage.






Kapitel 4.

Entwicklung des Verarbeitenden Gewerbes
in Berlin und Brandenburg

In diesem Kapitel wird die Entwicklung des Verarbeitenden Gewerbes
in Berlin und Brandenburg anhand von Betriebsdaten analysiert. Im
ersten Abschnitt werden allgemein die Entwicklungen verschiedener In-
dikatoren wie Betriebszahlen, Beschéftigung, Umsétze und Investitionen
beschrieben, die Auskunft iiber den Fortschritt des Transformationspro-
zesses geben konnen. Dabei wird die Entwicklung in den Ostregionen
auch immer wieder mit der in Westberlin verglichen, auch wenn dies
nicht unbedingt ein typisches ,altes* Bundesland darstellt.

Im weiteren Verlauf wird besonderes Augenmerk auf die Betriebs- und
Beschaftigungsdynamik gelegt. Hohe Fluktuationen in der Betriebspo-
pulation und in der Beschéftigung sind charakteristische Merkmale eines
Wirtschaftssystems im Umbruch und daher von besonderem Interesse.

Die deskriptiven Vergleiche von Betrieben in Berlin West mit solchen in
Berlin Ost oder Brandenburg legen den Verdacht nahe, dass Ostbetriebe
wesentlich unproduktiver arbeiten als ihre Gegenstiicke in Westberlin.
Da sich die Betriebspopulationen aber auch in anderen Eigenschaften,
welche die Produktivitdt beeinflussen, deutlich unterscheiden, soll im
dritten Teil mit Hilfe von Regressionsanalysen untersucht werden, ob die
Ostbetriebe in ihrer Produktivitatsentwicklung Fortschritte im Vergleich
zu Westberlin erzielen konnten.
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4.1. Der Transformationsprozess als

Forschungsgegenstand

Uber die wirtschaftliche Entwicklung in den Neuen Bundeslindern ist
in den letzten Jahren sehr viel verdffentlicht worden. Dabei wurde vor
allem der dramatische Beschéftigungsriickgang und die groften Betriebs-
fluktuationen im Zuge des Transformationsprozesses immer wieder the-
matisiert. Daher kann der folgende Uberblick nur einen kleinen Teil ab-
decken und erhebt keinerlei Anspruch auf Vollstandigkeit.

Durch eine Kooperation des Lehrstuhls fiir Statistik und Okonometrie
der Universitdt Potsdam mit der amtlichen Statistik im Land Bran-
denburg war es Laurence Rambert moglich erste Untersuchungen der
Beschaftigungsdynamik in der brandenburgischen Industrie durchzufiih-
ren noch bevor die Forschungsdatenzentren eingerichtet wurden. In ihrer
Dissertation (Rambert, 2004) analysiert sie ausfiihrlich die Ursachen und
Auswirkungen der Beschéftigungsdynamik, wobei ihr jedoch lediglich die
Jahre 1995 bis 2000 zur Verfiigung standen. In diesem Sinne soll diese
Arbeit die Untersuchungen fiir Brandenburg vor allem um die ersten
Jahre nach der Wiedervereinigung ergénzen, auch wenn nicht die glei-
che Analysetiefe aufgrund einer anderen Schwerpunktsetzung erreicht
wird.

Vorreiter derartiger Kooperationen zwischen amtlicher Statistik und
Wissenschaft war vor allem das Land Niedersachsen, wo bereits seit 1991
Wissenschaftler auf amtliche Betriebsdaten zugreifen konnten. Die dabei
gemachten Erfahrungen fiihrten zu einer Ausweitung dieser Kooperatio-
nen auf andere Bundesldnder, wobei die einzelnen Projekte iiber das
FiDASt'-Netzwerk koordiniert wurden. Ergebnisse der Untersuchungen
in den verschiedenen Bundeslandern wurden in mehreren Workshops
vorgestellt, so dass die dazu erschienenen Sammelbinde? einen guten
Uberblick iiber die Projekte und ihre Ergebnisse liefern.

!Firmendaten aus der amtlichen Statistik
2Siehe Schasse u. Wagner (1999), Schasse u. Wagner (2001) und Pohl u. a. (2003).
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Pohl (2003) untersucht die Beschéftigungsdynamik in Berlin fiir die Jah-
re 1991 bis 2001. Thre Ergebnisse sind jedoch nicht mit den hier vorge-
stellten unmittelbar vergleichbar aufgrund unterschiedlicher Methoden.
Die Autorin berechnet fiir Monatsmelder einen Jahresdurchschnitt und
beriicksichtigt auch Betriebe, die nicht iiber das ganze Jahr melden,
wihrend in der vorliegenden Arbeit ein Stichtag® gewihlt wird. Da sich
die Beschéftigung besonders in den ersten Jahren sehr dynamisch entwi-
ckelte, konnen erhebliche Unterschiede zwischen dem Jahresdurchschnitt
und der Beschéftigung Ende September auftreten. Zudem gehen bei Pohl
auch Betriebe in den Jahresbestand ein, die im September nicht mehr
meldeten, jedoch zu einem fritheren Zeitpunkt im Jahr, was zu weiteren
Abweichungen fiihrt. Das Gesamtbild, welches beide Untersuchungen
zeigen, ist jedoch sehr dhnlich.

Einer der Vorreiter des Projektes FiDASt ist Joachim Wagner, der fiir
die Industrie in Niedersachsen eine ganze Reihe von Untersuchungen
zu verschiedenen Fragestellungen durchgefiihrt hat, die hier unmoglich
alle aufgefiihrt werden kénnen. Da Niedersachsen jedoch kein Transfor-
mationsland ist, beschéftigt er sich weniger mit der Beschaftigungsdy-
namik*, sondern wendet sich anderen Fragen der Industrieentwicklung
zu. Eine wesentlich grofere Rolle fiir diese Arbeit spielen daher seine
zahlreichen Veroffentlichungen zur Bedeutung von Exporten fiir die be-
triebliche Entwicklung, so dass an gegebener Stelle noch einige seiner
Arbeiten angesprochen werden.

Fiir Vergleichszwecke sind vor allem Analysen aus den anderen neuen
Bundeslandern interessant. Dazu wird vor allem auf die beiden Arbei-
ten Fritsch u. Niese (1999) und Hirschfeld u.a. (2001) verwiesen, die
sich mit den Entwicklungen in Thiiringen, Sachsen und Sachsen-Anhalt
beschéftigen.

Natiirlich gibt es auch zahlreiche Untersuchungen aufserhalb des Fi-
DAST-Netzwerkes, die auf verschiedenen anderen Datenquellen beru-
hen. Sehr produktiv in dieser Beziehung ist das IWH, das in seinen Pu-

3Der Stichtag ist der 30.09. eines Jahres, was dem Meldedatum der Kleinstbetriebe Entspricht.
47.B. in Wagner u. Gerlach (1992).
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blikationsreihen, vor allem aber in ,Wirtschaft im Wandel“, regelméfig
iiber die Entwicklung der Wirtschaft in den Neuen Bundeslandern in-
formiert. Eine Zusammenfassung friitherer Untersuchungen im Rahmen
der Strukturberichterstattung und der Fortschrittsberichterstattung-Ost
zur Diskussion um den Produktivitéatsriickstand Ostdeutschlands, was
in den folgenden Ausfithrungen ebenfalls Thema sein wird, findet sich
in Ragnitz (2005).

Neben dem IWH haben sich natiirlich noch viele weitere Institutionen
und Wissenschaftler mit dem Thema Transformationsprozess in Ost-
deutschland, zum Teil aus sehr unterschiedlichen Blickwinkeln, ausein-
ander gesetzt, so dass eine umfassende Darstellung nicht moglich ist.
Die bereits genannten Arbeiten und Urheber sind jedoch diejenigen, die
fiir diese Arbeit die Grundlagen fiir die Herangehensweise und fiir den
Vergleich der Ergebnisse darstellen.

4.2. Die Entwicklung in Berlin und Brandenburg

Im folgenden Abschnitt werden die Entwicklungen verschiedener oko-
nomisch interessanter Groken etwas genauer untersucht. Ein Vorteil der
Verwendung von betrieblichen Einzeldaten ist, dass aggregierte Gesamt-
entwicklungen in ihre Bestandteile aufgelost und so genauere Aussagen
iber Ursachen und Hintergriinde getroffen werden konnen.

4.2.1. Betriebs- und Beschaftigungsstruktur

Die Zahl der erfassten Betriebe (s. Abb. 4.1, absolute Zahlen in Tab. B.1
im Anhang) im Verarbeitenden Gewerbe in Berlin und Brandenburg hat
sich in den Jahren nach der Wiedervereinigung sehr dynamisch entwi-
ckelt. Den starksten Anstieg hat der Engere Verflechtungsraum zu ver-
zeichnen, wo sich die Zahl der meldenden Betriebe im Verarbeitenden
Gewerbe innerhalb von 10 Jahren mehr als verdreifacht hat. Auch der
Aufiere Entwicklungsraum und der Ostteil Berlins weisen einen starken
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Anstieg der Betriebszahlen auf. In Berlin West verringert sich die An-
zahl der Betriebe kontinuierlich bis zum Jahr 2000. Auf 2001 gibt es
in beiden Teilen Berlins einen starken Sprung in den Betriebszahlen,
der durch eine Berichtskreiserweiterung® zu erkliren ist. Dieser Effekt
betrifft vor allem kleine Betriebe und ist im Westteil der Hauptstadt
so grofs, dass er die vorherigen Verluste nahezu ausgleicht, so dass die
Betriebszahlen im Jahr 2002 wieder etwa das Ausgangsniveau erreichen.

Abbildung 4.1.: Entwicklung der Betriebszahlen (1991=100)

AOQ -=mmmmmmmmm e
300
200

100

0

1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

BRBEVR mmmBRBAER mmmBerlin Ost mmmBerlin West

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anzahl der Betriebe im Verhéltnis zum Basisjahr.

Das starke Wachstum der Betriebszahlen in den drei Ostregionen ist vor
allem auf ein rasantes Anwachsen der Gruppe der Jahresmelder, also
sehr kleiner Betriebe, zuriickzufiihren. Dies kann verschiedene Griinde
haben. So wurden vor allem in der ersten Hélfte der neunziger Jahre die
chemaligen Kombinate aufgelost und in kleineren Einheiten privatisiert.
Des Weiteren waren nun die Moglichkeiten zur Griindung eigener Firmen
gegeben, die von vielen genutzt wurden um sich selbstédndig zu machen.
Solche Neugriindungen sind i.A. jedoch eher klein.

Bei den Monatsmeldern gibt es keine einheitliche Entwicklung. Wah-
rend die Zahl im Engeren Verflechtungsraum einen deutlich steigenden
Trend zeigt, fallt die Anzahl der Monatsmelder in in beiden Teilen Ber-
lins iiber den gesamten Beobachtungszeitraum. Dies konnte ein Indiz

SLaut Aussage des Statistischen Landesamtes Berlin gelangten mehr als 400 Betriebe neu in die
Jahreserhebung durch einen Abgleich des Unternehmensregisters. Die betreffenden Betriebe waren
vermutlich bei der Gewerbeanmeldung falsch eingruppiert worden.
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dafiir sein, dass viele Betriebe im Berliner Umland bessere Bedingungen
vorfinden und somit ihren Standort verlagern, wie oft vermutet wird.
Anhand der Daten ist dies jedoch nur schwerlich nachzuvollziehen, da
diese Betriebsumziige nur selten als solche gemeldet werden, so dass die
entsprechenden Betriebe iiber die Betriebsnummer weiterverfolgt wer-
den konnen. Vielmehr ist zu vermuten, dass haufig am alten Standort
eine Abmeldung und eine Neuanmeldung am neuen Standort erfolgt,
so dass eine neue Betriebsnummer vergeben wird. Was jedoch einem ge-
hauften Betriebsumzug entgegen spricht sind die viel geringeren Zugénge
im Engeren Verflechtungsraum, die die starken Riickgénge in beiden Tei-
len Berlins nicht anndhernd kompensieren konnen. Hier stehen gerade
einmal 164 Betriebszugénge von 1991 auf 2005 im EVR 584 -abgidngen
in Berlin im gleichen Zeitraum gegeniiber.

Der AuRkere Entwicklungsraum zeigt hier keinen eindeutigen Trend. Die
Zahl der Monatsmelder schwankt etwa zwischen 700 und 800 Betrieben
und liegt 2005 nur knapp iiber dem Ausgangswert. Ein weiterer Grund
fiir die Verringerung der Zahl der Monatsmelder in Ostberlin konnte
die Aufspaltung der ehemaligen Kombinate und Volkseigenen Betriebe
erklart werden, die dann als Einzelbetriebe weniger als 20 Mitarbeiter
beschéftigen und somit in den Berichtskreis der Jahreserhebung fallen.
Der ebenfalls starke Riickgang in Berlin West kann damit allerdings
nicht begriindet werden. Nur durch die Auswirkung der bereits erwéihn-
ten Anderung im Berichtskreis 2001 und die damit sprunghaft steigende
Zahl der Jahresmelder liegt die Gesamtzahl der Betriebe hier 2002 auf
etwa dem gleichen Niveau wie 1991.

Bereits bei der Analyse der Anteile von Jahres- und Monatsmeldern wird
der Trend zu kleineren Betrieben in Form von Jahresmeldern deutlich,
deren Bedeutung stetig zunimmt. Stellten sie im Vergleich zu den Mo-
natsmeldern in allen drei Ostregionen (s. Abb. 4.2) im Jahr 1991 nur
einen kleinen Teil aller meldenden Betriebe, bilden sie zu Beginn des
neuen Jahrtausends die Mehrheit. Besonders stark ist dieser Trend in
Ostberlin, wo ihr Anteil von 15% (1991) auf fast 70% im Jahr 2002 steigt.
Und auch ohne Einfliisse der Berichtskreiserweiterung 2001 in Berlin ist
diese Entwicklung zu erkennen, denn bereits im Jahr 1999 stellen die
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Abbildung 4.2.: Anteil der Jahresmelder an allen Betrieben
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Zahl der Betriebe der Jahreserhebung im Verhéltnis zur Zahl aller Betrieben.

Jahresmelder bereits deutlich mehr als die Hélfte aller Betriebe im Ver-
arbeitenden Gewerbe. Die Entwicklung geht also stark in Richtung klei-
nerer Betriebe. Am Ende des Beobachtungszeitraumes sind die Anteile
in Ost- und Westberlin praktisch gleich grofs, nur in Brandenburg sind

sie noch etwas geringer.

Ahnlich dynamische Entwicklungen finden sich auch bei der Zahl der
Beschéftigten im Verarbeitenden Gewerbe (s. Abb. 4.3 und Tab. B.2).
Nimmt die Zahl der Betriebe in den Ostregionen stetig zu, so nimmt die
Beschéftigung zunéchst drastisch ab. Allein von 1991 auf 1992 fallt die
Zahl der Beschéaftigten in den drei Ostregionen um jeweils etwa 40%.
Im Engeren Verflechtungsraum ist die Talsohle bereits im Jahr 1994 er-
reicht, danach steigt die Beschéftigung wieder an. Doch auch in dieser
Region erreicht die Beschéftigung 2002 weniger als drei Viertel des Aus-
gangsniveaus. In Ostberlin ist der Tiefpunkt der Beschéftigung erst am
Ende der 90er Jahre erreicht, im Auferen Entwicklungsraum ist selbst
2002 noch kein Ende des Riickganges abzusehen. Hier liegt die Beschéafti-
gung 2002 gerade noch bei etwa 37% des Niveaus von 1991, in Ostberlin
sind es 1999, dem Jahr mit der geringsten Beschéftigung, gar nur 27%.

Doch nicht nur der Osten hat enorme Beschéaftigungsverluste zu verkraf-
ten. In Westberlin geht die Zahl der Jobs im Verarbeitenden Gewerbe
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Abbildung 4.3.: Entwicklung der Beschéftigung

100
80
60 -+
40 -+
20 +
0

1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

BRBEVR mmmBRBAER mmmBerlin Ost mmmBerlin West

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Summe der Beschéftigten am 30.09. im Verhéltnis zum Basisjahr. 1991=100.

kontinuierlich zuriick. Im Jahr 2002 betrdagt die Zahl der Arbeitsplétze
nur noch etwas mehr als 50% der Zahl des Jahres 1991. Im Gegensatz
zu den Ostregionen ist hier der Riickgang gleichméfiger tiber die Zeit
verteilt, wiahrend er dort vor allem in den ersten Jahren sehr stark ist
und dann langsam abflacht bzw. sich wieder umkehrt.

Die steigende Zahl der Kleinstbetriebe findet sich in der steigenden An-
zahl der beschéftigten Personen in diesen Betrieben wieder. In den Ost-
regionen ist der Anteil der Arbeitsplitze bei den Jahresmeldern 1991
deutlich kleiner als in Westberlin (s. Abb. 4.4), steigt jedoch im Beob-
achtungszeitraum stark an und iibersteigt den Westberliner Anteil im
Jahr 2002 deutlich. Hier wéchst der Anteil zwar auch, dies wird aller-
dings hauptséchlich durch die Effekte der Berichtskreiserweiterung 2001
hervorgerufen, ohne die es kaum eine Veranderung gegeben héatte.

Zeitgleich mit dem zunehmenden Anteil der Kleinstbetriebe verringert
sich auch die durchschnittliche Groke dieser Betriebe. In Brandenburg
und Ostberlin sind in der ersten Halfte der 90er Jahre teilweise noch an-
steigende mittlere Betriebsgrofsen zu beobachten. Dies sollte jedoch nicht
dazu verleiten anzunehmen, dass Kleinstbetriebe in dieser Zeit Beschéf-
tigung aufgebaut haben. Vielmehr diirfte es darauf zuriickzufiihren sein,
dass viele Betriebe, die zunéchst mehr als 20 Mitarbeiter beschaftigten
und somit als Monatsmelder erfasst werden, durch Arbeitsplatzabbau
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Abbildung 4./.: Anteil der Beschéftigten in Jahresmeldern
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahresmelder.

Anmerkung: Anteil der Beschéftigten in Betrieben der Jahreserhebung der Kleinstbetriebe an
allen Beschéftigten.

unter diese Grenze fallen und in der Folgezeit als (relativ grofe) Jahres-
melder eingestuft werden. Auffillig ist dabei, dass die Werte der beiden
brandenburgischen Regionen einerseits und die der beiden Teile Berlins
andererseits (s. Abb. 4.5(a)) zum Ende des Beobachtungszeitraumes na-
hezu identisch sind.

Die durchschnittliche Anzahl Beschéftigter der grofseren Betriebe féllt
in den ersten Jahren nach der Wiedervereinigung rapide ab. Dafiir ist
einerseits der drastische Stellenabbau in den Betrieben verantwortlich,
andererseits jedoch auch die Zerschlagung der ehemaligen Volkseigenen
Betriebe und Kombinate, die dann als zwei oder mehr Betriebe weiter-
melden. In der zweiten Halfte des Jahrzehnts stabilisiert sich die durch-
schnittliche Grofse, sie geht zwar noch immer zuriick, jedoch nur noch
sehr gering. Die Talsohle scheint erst im neuen Jahrtausend erreicht zu
sein, denn erst dann gibt erste Wachstumsperioden in allen Regionen.

Im Vergleich zu den Ostregionen gibt es im Westteil Berlins nur sehr ge-
ringe Verdnderungen in beiden Betriebsgruppen. Die durchschnittliche
Groke der Jahresmelder nimmt auch hier ab, jedoch wesentlich gleich-
méafiger und den in den anderen Regionen beobachteten anfanglichen
Anstieg gibt es hier nicht. Start- und Endpunkt der Entwicklung in
Ost- und Westberlin sind nahezu identisch, in der Zwischenzeit ergeben



76 Kapitel 4. Entwicklung des Verarbeitenden Gewerbes

Abbildung 4.5.: Entwicklung der durchschnittlichen Betriebsgrofe
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Berechnet jeweils als Summe aller Beschéftigten durch die Anzahl der Betriebe.
sich jedoch deutliche Unterschiede in der Entwicklung.

Auch die durchschnittliche Zahl der Mitarbeiter bei den Monatsmel-
dern ist in Westberlin 1991 grofser als 2002, jedoch ist der Riickgang
im Vergleich zu den anderen Regionen sehr gering. Es gibt auch keine
eindeutige Tendenz, denn zwischenzeitlich gibt es auch immer wieder
Abschnitte, in denen die mittlere Betriebsgrofe zunimmt. Lag sie 1991
deutlich unter dem Wert in Brandenburg und Ostberlin, sind westberli-
ner Monatsmelder 2002 im Schnitt fast doppelt so grok wie die entspre-
chenden Betriebe in den Ostregionen. Dadurch ist auch zu erklaren, dass
zwar der Anteil der Jahresmelder in Brandenburg 2002 geringer ist als in
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Westberlin, der Anteil, den diese Betriebe an der Gesamtbeschéaftigung
haben, den in Westberlin jedoch deutlich iibersteigt.

Um die Betriebsstrukturen noch genauer untersuchen zu kénnen, werden
die Betriebe des Verarbeitenden Gewerbes in Berlin und Brandenburg
in Grofsenklassen (BGK) nach der Anzahl der Beschéftigten eingeteilt.
Dabei werden sowohl Jahres- als auch Monatsmelder beriicksichtigt, so
dass eine Auswertung der Strukturentwicklung nur bis 2002 moglich ist.

Typisch fiir den Transformationsprozess der Neuen Léander ist ein star-
ker Anstieg der Kleinbetriebe im Zeitverlauf (s. exemplarisch die Ent-
wicklung im Engeren Verflechtungsraum in Abb 4.6). Das sozialistische
Planwirtschaftssystem baute auf groften ,Volkseigenen® Betrieben und
Kombinaten auf, die grofse Teile der Wertschopfungskette selbst abdeck-
ten. Kleine, eigenstandige Industriebetriebe waren kaum vorhanden, was
sich nach der Wiedervereinigung jedoch recht schnell dnderte. Viele der
grofsen Altbetriebe wurden aufgelost und in Form eigenstédndiger Betrie-
be privatisiert, die natiirlich wesentlich kleiner waren als der Ausgangs-
betrieb. Hinzu kam der rapide Abbau von Arbeitsplétzen, wodurch auch
in der urspriinglichen Form erhalten gebliebene Altbetriebe in kleinere
Betriebsgrokenklassen gelangten.

Abbildung 4.6.: Entwicklung der Betriebsgrofenstruktur im Engeren
Verflechtungsraum

100% T-pam----mas---par---mar--- o
| [ |

E
80% l
B

60% -

a0% +- M- - = B SEE B

20% +-| |-l = B R ==

0% T T T T T T T T T T T 1
1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

bis 19 20-49 = 50-99 mmm 100-249 250 u.m.

Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Betriebe der jeweiligen Betriebsgrofenklasse an allen Betrieben des
entsprechenden Jahres.
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Die industriellen Kleinstbetriebe bis 19 Mitarbeiter stellten 1991 etwa
ein Drittel aller Betriebe. Dieser Anteil verdoppelt sich im darauf fol-
genden Jahrzehnt. Der Anteil der kleineren Betriebe mit 20 bis 49 Mit-
arbeitern ist iiber die gesamte Zeit recht stabil, auch wenn zu Beginn
ein Anstieg zu beobachten war, der jedoch wieder abgebaut wurde. Die
Betriebe mit mindestens 50 Beschéaftigten haben in ihrer Bedeutung
drastisch verloren. Am deutlichsten wird dies an der Gruppe der Grok-
betriebe mit 250 und mehr Beschéftigten. Hatte 1991 noch mehr als
jeder zehnte Betrieb eine solche Grofe, so stellen sie 2002 gerade noch
2% aller Betriebe im Engeren Verflechtungsraum. Die Entwicklungen im
Aufieren Entwicklungsraum und in Ostberlin sind vergleichbar.

Abbildung 4.7.: Entwicklung der Betriebsgrofsenstruktur
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Relative Unterschiede der Anteile der einzelnen Betriebsgrofsenklassen gegeniiber
Westberlin (=100).

Doch was bedeutet diese Entwicklung? Kann man wirklich von einer
,Deindustrialisierung* der neuen Bundeslander sprechen? Ein Vergleich
mit Westberlin kann hier weitere Aufschliisse geben. Die relativen Unter-
schiede der Anteile der Betriebe in den einzelnen Betriebsgrofienklassen
in den Ostregionen gegeniiber Westberlin sind fiir einige Jahre in Abb 4.7
dargestellt. Deutlich zu erkennen ist, dass die Kleinstbetriebe im Jahr
1991 in Brandenburg und Ostberlin deutlich weniger stark vertreten wa-
ren als im Westteil der Hauptstadt, im Auferen Entwicklungsraum war
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ihr Anteil nur etwa halb so grofs. Dies dnderte sich im Zeitverlauf und
2002 gibt es hier kaum noch Unterschiede zwischen den Regionen. Zu
beachten ist dabei der Effekt der Berichtskreiserweiterung in Berlin im
Jahr 2001. Dies betraf vor allem Kleinstbetriebe und liet ihre Zahlen
von 2000 auf 2001 um mehr als 20% ansteigen. Im Jahr 2000, also oh-
ne diesen Effekt gab es praktisch keine Unterschiede in den Anteilen der
Kleinstbetriebe. Die etwas groferen Betriebe mit 20 bis 49 Beschéftigten
konnten, wie gesehen, in Brandenburg ihren Anteil an allen Betrieben
in etwa halten. Thr Anteil war 1991 in allen Regionen etwa gleich und
da diese im Zeitverlauf in Berlin gesunken sind, ist diese Betriebsgruppe
in Brandenburg im Jahr 2002 sehr viel starker vertreten als in Berlin.,

Die Anteile der groferen Betriebe mit mehr als 50 Beschéftigten lagen
in den Ostregionen 1991 dagegen noch deutlich {iber den entsprechen-
den Anteilen in Westberlin. Fast 15% aller Betriebe in Ostberlin hatten
mehr als 250 Beschéftigte, im Westteil waren es nur etwas mehr als
5%. Im Zeitverlauf kehrte sich dieses Bild um, so dass die Anteile der
Grofsbetriebe in den Ostregionen 2002 deutlich geringer sind. Anderer-
seits ist das Phanomen kleiner werdender Industriestrukturen nicht auf
den Osten beschrankt. Auch in Westberlin steigt der Anteil sehr kleiner
Betriebe zu Lasten der anderen Betriebsgroftenklassen.

Zusammenfassend kann also gesagt werden, dass Betriebsstrukturen in
Ostberlin und Brandenburg zu Beginn grofse Unterschiede gegeniiber
Westberlin aufwiesen, diese sich im Zeitablauf jedoch verringern. Nen-
nenswerte Unterschiede gibt es dabei vor allem bei den groferen Be-
trieben, die im Jahr 2002 in Westberlin deutlich haufiger auftreten und
somit auf den ersten Blick die Tendenz der kleinbetrieblichen Struktur
in den Neuen Bundeslandern bestatigen. Zu beachten ist dabei, dass die
geringen relativen Unterschiede in den kleinen Grofenklassen durchaus
eine beachtliche Anzahl an Betrieben darstellen, da der Vergleichswert,
also der Anteil in Westberlin, ebenfalls recht grof ist, wahrend es sich
bei den anscheinend recht grofsen Unterschieden bei den Grofibetrieben
nur um sehr wenige Betriebe handelt. So gibt es 2002 in Westberlin 58
Betriebe mit mehr als 250 Mitarbeitern, welche etwa 2,6% aller Betriebe
in dieser Region darstellen. Die Anteile in Brandenburg liegen bei etwa
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2% und in Ostberlin bei 1,6%.

Bietet die Verteilung der Betriebe auf die Betriebsgrofenklassen ledig-
lich leisen Anlass zur Besorgnis hinsichtlich einer méglichen Deindustria-
lisierung, so trifft dies auf die Entwicklung der Beschéftigtenverteilung
in wesentlich starkerem Mafke zu. Als Anschauungsbeispiel dient wieder-
um der Engere Verflechtungsraum (Abb. 4.8). Waren 1991 noch nahezu
drei von vier Beschéaftigten in einem Grofsbetrieb tétig, so sind es 2002
nur noch etwa 40%. Gleichzeitig erhohen sich die Anteile aller anderen
Betriebsgrokenklassen: je kleiner die Betriebe, desto grofer der Zuwachs.
Die Kleinstbetriebe verzehnfachen ihren Anteil an der Gesamtbeschat-
tigung, er steigt von 1% auf knapp 11% im Jahr 2002.

Abbildung 4.8.: Entwicklung der Beschéftigungsstruktur im EVR
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Beschéftigungsanteile der Betriebe der jeweiligen Betriebsgrofenklasse an allen
Beschiftigten des entsprechenden Jahres.

Die Verschiebung der Beschéaftigung in Richtung kleinere Betriebe ist
an sich nicht verwunderlich, sondern zu erwarten. Griinde dafiir sind die
Zerschlagung der alten Kombinate, der Abbau von Uberbeschiftigung
in weiterbestehenden Betrieben und der steigende Anteil neu gegriin-
deter Betriebe, die im Allgemeinen relativ klein sind. Wie stark diese
Verschiebung jedoch ausgefallen ist, zeigt wiederum der Vergleich mit
Westberlin.

1991 ist der Beschéftigungsanteil der Grofbetriebe (Abb. 4.9) in den
Ostregionen deutlich grofser als der in Westberlin. Etwa drei von vier
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Jobs werden von dieser Betriebsgruppe gestellt, im Westteil nur et-
wa 60%. Diese Anteile fallen in Brandenburg und Ostberlin jedoch so
schnell, dass sie bereits zwei Jahre spater unter denen von Westberlin

liegen. 2002 beschéftigen diese Betriebe nur noch zwischen einem Drittel
(Ostberlin) und 40% (EVR), wihrend in Westberlin noch deutlich mehr
als die Halfte aller Beschéftigten in Grofbetrieben arbeiten.

Abbildung 4.9.: Entwicklung der Beschéftigungsstruktur
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Relative Unterschiede der Anteile der einzelnen Betriebsgrofenklassen gegeniiber
Westberlin (=100).

Bei Betrieben mit 100 bis unter 250 Beschéftigten gibt es kaum Unter-
schiede in den Beschaftigungsanteilen. Die kleineren Betriebe mit weni-
ger als 100 Beschaftigten stellten 1991 anteilsméfig noch deutlich we-
niger Jobs als in Westberlin, 2002 iiberwiegen sie ihre westberliner Ver-
treter jedoch deutlich. Thr Anteil an der Gesamtbeschaftigung ist jedoch
sehr gering und so betreffen diese sehr grofsen relativen Anteilsunter-
schiede nur einen kleinen Teil der Beschéftigten.

Auch wenn die Anteilsvergleiche Hinweise darauf ergeben, dass die In-
dustrie in den Ostregionen durchaus kleinbetrieblicher strukturiert ist
als in Westberlin, so sollten die gezeigten relativen Unterschiede aus den
genannten Griinden nicht iiberbewertet werden. Sie reichen bei weitem
nicht aus um die deutlichen Unterschiede in der mittleren Betriebsgrofse,
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wie sie bei den Monatsmeldern zu beobachten waren, zu erkldren. Ver-
gleicht man die mittleren Betriebsgrofen in den Betriebsgrofenklassen,
so zeigen sich kaum Unterschiede in den Klassen mit weniger als 250
Mitarbeitern. Lediglich die Gruppe der Grofsbetriebe mit der nach oben
offenen Mitarbeiterzahl weist zum Teil deutliche Unterschiede auf, die
fiir die Differenzen bei der mittleren Beschéaftigtenzahl mitverantwort-
lich sind. In den ersten Jahren nach der Wiedervereinigung ist die mitt-
lere Zahl der Beschéftigten in dieser Klasse in den Ostregionen deutlich
grofer als in Westberlin. Da diese Gruppe zudem mit einer groferen
Haufigkeit vertreten war, hoben sie den Gesamtdurchschnitt deutlich
iiber den Wert in Westberlin. 2002 kehrt sich dieses Bild um und die
Grofsbetriebe sind in Westberlin im Schnitt deutlich gréfser und auch
héaufiger vertreten.

Die Betriebsgrofenverteilung lasst sich allein anhand des Mittelwertes
nicht ausreichend beurteilen. Ein einfaches Mittel dafiir sind sogenannte
Box Plots einer Verteilung. Dargestellt werden im Allgemeinen 5 Kenn-
werte einer Verteilung. Der Kasten wird begrenzt vom unteren und vom
oberen Quartil und schliefst damit den Median ein. Hinzu kommen Mi-
nimum und Maximum, welche in diesem Fall aus Griinden des Daten-
schutzes durch das 5%- bzw. das 95%-Quantil ersetzt werden miissen.

Abbildung 4.10 zeigt solche Box Plots fiir die Jahre 1991 und 2002. Im
ersten Jahr fallt auf, dass die Verteilungen in den Ostregionen sehr viel
weiter auseinander gezogen sind als in Westberlin. Bis auf den Minimal-
wert sind auch alle Kennwerte in Brandenburg und Ostberlin wesentlich
grofser. Im Jahr 2002 haben sich die Verteilungen sehr stark angeglichen.
Auftillig ist, wie viel kleiner die Kennwerte in allen Regionen geworden
sind. Im mittleren Bereich liegt Brandenburg deutlich vor Berlin und
zwischen den beiden Stadtteilen gibt es so gut wie keinen Unterschied.
Ein Median-Betrieb, d.h. der Zentralwert der Verteilung, hat in Bran-
denburg mehr als doppelt so viele Mitarbeiter. Dies ist nicht zuletzt
der Berichtskreiserweiterung in Berlin im Jahr 2001 zu verdanken, doch
auch 2000 war ein Median-Betrieb in Brandenburg deutlich groker als
einer in Berlin.
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Abbildung 4.10.: Verteilung der Betriebe nach Betriebsgrofe
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ

Anmerkung: Statt Minimal- und Maximalwert sind aus datenschutzrechtlichen Griinden das
5%- und das 95%-Quantil dargestellt.

Diese Vergleiche widersprechen der Behauptung, die Ostdeutsche Indus-
trie sei sehr kleinbetrieblich strukturiert. Lediglich bei den sehr grofsen
Betrieben ist Westberlin starker vertreten bzw. sind diese deutlich gro-
fser als die entsprechenden Vertreter in den Ostregionen. Im mittleren
Bereich sind brandenburgische Betriebe deutlich grofser als westberliner
und zwischen den beiden Teilen der Hauptstadt gibt es kaum noch Un-
terschiede. Wieso wird dies dann immer wieder behauptet? Ein Grund
konnte die Beschrinkung der Analyse auf die Monatsmelder und einfa-
che Mittelwertvergleiche sein. Bei den zahlenmafig nicht so stark vertre-
tenen Monatsmeldern heben einige wenige sehr grofse Betriebe in West-
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berlin den Beschéaftigungsdurchschnitt deutlich iiber den Wert in Ost-
berlin oder Brandenburg. Werden auch die Jahresmelder (s. Tab. 4.1)
beriicksichtigt, so sind diese Unterschiede sehr viel geringer.

Tabelle 4.1.: Vergleich der mittleren Betriebsgrofsen

Jahr BRB EVR BRB AER Berlin Ost Berlin West
JM-+MM MM JM+MM MM JM+MM MM JM+MM MM
1991 160 225 206 256 183 233 80 162
1992 104 138 134 174 100 143 78 155
1993 87 130 98 138 78 112 74 147
1994 65 102 69 101 e 106 70 138
1995 62 115 70 117 67 107 68 147
1996 56 102 60 100 58 96 69 149
1997 55 96 56 89 44 81 64 145
1998 46 91 49 86 38 78 63 150
1999 43 87 45 82 36 77 60 146
2000 38 82 42 80 35 7 58 141
2001 35 83 38 78 27 83 47 148
2002 36 85 38 77 25 76 44 136

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ

Werden alle Betriebe beriicksichtigt, sind die Unterschiede in der mitt-
leren Betriebsgrofe weit weniger stark ausgeprigt, da die , Ausreifier®
durch die wesentlich grokere Zahl der Betriebe nicht so stark ins Ge-
wicht fallen. Lediglich in Ostberlin bleibt der Riickstand sehr deutlich.
Dies liegt ebenfalls an den sehr ,kleinen Grofsbetrieben®. Im Jahr 2002
haben 1% der Betriebe in Westberlin mehr als 570 Beschiftigte, was auf
etwa 22 Betriebe zutrifft. Nur der Engere Verflechtungsraum mit 521
Beschiftigten kann hier fast mithalten, im Auferen Entwicklungsraum
liegt dieser Wert bei 408 und Ostberlin liegt mit 320 weit abgeschlagen.
Da die Gesamtzahl der Betriebe hier geringer ist, trifft dies dann auch
auf noch weniger Betriebe zu.

Die Beschéaftigung in Westberlin ist also viel stéarker auf einige weni-
ge sehr grofse Betriebe konzentriert, wohingegen ein groker Anteil sehr
klein ist. Dies wird durch die empirische Verteilungsfunktion (Abb. 4.11)
genauso wie durch eine Konzentrationsmessung mit Hilfe des Gini-
Koeffizienten bestatigt. 1991 ist dieser trotz sehr unterschiedlicher Be-
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triebsstrukturen in allen Regionen auf etwa dem gleichen Niveau (um
0,8). Im Verlauf der Zeit entwickeln sich dies jedoch unterschiedlich.
In Westberlin steigt die Konzentration bis 2002 auf etwa 0,85 wahrend
sie in den Ostregionen sinkt und dann zwischen 0,75 im Auferen Ent-
wicklungsraum und 0,78 in Ostberlin liegt. Die Verteilungsfunktion zeigt
ebenfalls die deutlich kleineren Kleinbetriebe, wahrend am oberen Ende
die wenigen Grofsbetriebe deutlich grofer sind als die in den Ostregionen.

Abbildung 4.11.: Verteilung der Betriebsgrofen im Jahr 2002
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Empirische Verteilungsfunktion der Betriebsgrofen im Jahr 2002. Maximalwert
aus Griinden des Datenschutzes bei 95%.

Die hohe Konzentration in Ostberlin mag auf den ersten Blick iiberra-
schen, da die Quantilswerte, vor allem fiir die gréferen Betriebe hier
deutlich kleiner sind als die in Brandenburg, man also annehmen miiss-
te, dass die Beschéftigung sich auf viele kleinere Betriebe verteilt und
die Grofsbetriebe nur eine untergeordnete Rolle spielen. Doch genau da
liegt das Problem. 75% aller Betriebe im Jahr 2002 sind Kleinstbetriebe
mit 19 und weniger Beschéftigten, die Hélfte aller Betriebe hat maximal
4 Beschiéftigte. Bei so vielen so kleinen Betrieben konnen einige wenige
Grofsbetriebe fiir eine sehr hohe Konzentration sorgen.

Aus Abbildung 4.10 wird ebenfalls deutlich, dass die Auswirkungen des
Transformationsprozesses im Verarbeitenden Gewerbe in Ostberlin am
starksten waren. 1991 war hier der Anteil der Grofbetriebe noch der
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hochste der vier Regionen. Auch war die Verteilung recht breit, der In-
terquartilsabstand ebenfalls der grofte. 2002 zeigt sich ein vollig anderes
Bild. Die Verteilung ist sehr viel schmaler geworden, die Kennwerte wei-
sen den starksten Riickgang aller Regionen auf. Der Interquartilsabstand
ist jetzt der niedrigste, d.h. die mittleren 50% aller Betriebe haben nur
noch zwischen ein und 15 Beschéftigten und liegen damit im engsten
Bereich aller Regionen.

Insgesamt kann also nicht behauptet werden, dass das Verarbeitende Ge-
werbe in Brandenburg und Ostberlin sehr viel kleinbetrieblicher struk-
turiert ist als in Westberlin. Die Abweichungen der Mittelwerte werden
anscheinend durch einzelne sehr groke Betriebe hervorgerufen, die in
Westberlin tatsachlich etwas haufiger aufzutreten scheinen. Von diesen
wenigen Betrieben auf Strukturunterschiede schliefsen zu wollen wére je-
doch kaum angebracht. Andere Mittelwerte, wie der Median, der wesent-
lich unempfindlicher gegeniiber Ausreifern ist, geben ein umgekehrtes
Bild, denn der Median in den brandenburgischen Regionen ist deutlich
grofer als der in Berlin.

Vom Standpunkt der Beschéftigten aus gesehen trifft die Behauptung
von der kleinbetrieblichen Struktur schon eher zu. Die wenigen sehr
grofsen Betriebe in Westberlin beschéftigen einen grofsen Teil aller im
Verarbeitenden Gewerbe téitigen Personen. Die Anteile im Jahr 2002
konnen aus Abb. 4.12 entnommen werden.

Die wenigen Grokbetriebe stellen in Westberlin mehr als die Hélfte aller
industriellen Arbeitsplatze. In Berlin Ost liegt der Beschéftigungsan-
teil der Grofsbetriebe bei nur etwa einem Drittel, im Engeren Verflech-
tungsraum bei circa 40%. Dieser hohe Anteil in Westberlin resultiert
einerseits aus der im Vergleich zu den anderen Regionen sehr grofsen
Anzahl an Beschéftigten in Grofsbetrieben, die hédufiger auftreten und
im Schnitt grofser sind. Andererseits ist hier das Gegengewicht vor allem
der Kleinstbetriebe besonders gering, da diese im Mittel deutlich kleiner
ausfallen als in Brandenburg.

Auch wenn also die Unterschiede in den Anteilen an der Gesamtbeschéaf-
tigung auf den ersten Blick wiederum auf eine kleinbetriebliche Struktur
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Abbildung 4.12.: Verteilung der Beschéftigten auf die Betriebsgrofen-
klassen 2002
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Beschéftigten der Betriebe der jeweiligen Betriebsgrofenklasse an den
Beschiftigten in allen Betrieben des entsprechenden Jahres.

hindeuten, zeigt ein zweiter Blick, dass dieser Eindruck durchaus téu-
schen kann. Fiir die Unterschiede in der mittleren Betriebsgrofse sind
nicht nur die ,grofen Grofbetriebe, sondern auch die ,kleinen” Klein-
betriebe verantwortlich, so dass ein Vergleich iiber das arithmetische
Mittel nur wenig Aussagekraft besitzt.

4.2.2. Umsatze

Ahnlich dynamisch wie die Entwicklung der Betriebe und Beschéftigten
verlief die Umsatzentwicklung. Von dem sehr niedrigen Stand von 1991
ausgehend, konnten die Betriebe in den drei Ostregionen ihre Umsét-
ze liber Zeit hinweg deutlich steigern (Abb. 4.13). Wiederum fallt der
Engere Verflechtungsraum besonders positiv auf, denn hier steigen die
Umsétze zwischen 1991 und 2001 auf nahezu den vierfachen Wert. Doch
auch die Betriebe im Auferen Entwicklungsraum und in Ostberlin kon-
nen ihre Umsétze deutlich steigern. Lediglich die Umsétze westberliner
Betriebe sinken im Zeitverlauf.

Zusammengenommen mit dem enormen Abbau von Beschéiftigung zei-
gen diese Umsatzsteigerungen die deutlichen Produktivitatsfortschritte
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Abbildung 4.13.: Entwicklung der Umsétze (1991=100)
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Gesamtumsétze aller Betriebe in den jeweiligen Regionen im Verhéltnis zu den
Umsétzen des Basisjahres. 1991=100

der ostdeutschen Betriebe. So erwirtschaften zwar im Jahr 2001 drei-
mal mehr Betriebe das Vierfache des Ausgangsumsatzes im EVR, dies
tun sie jedoch mit insgesamt 30% weniger Beschaftigten. Doch auch in
Westberlin wéchst die Produktivitdat der Beschéftigten im Verarbeiten-
den Gewerbe, da der Arbeitsplatzabbau wesentlich stiarker ausfillt als
der Riickgang der UmsiitzeS.

Abbildung 4.14 zeigt exemplarisch die Entwicklung der Umsatzstruk-
tur nach Betriebsgrofenklassen fiir den Engeren Verflechtungsraum. Zu-
néchst ist ein starker Riickgang des Anteils, welcher auf die Grokbetrie-
be entfillt, zu beobachten, der vor allem durch die Verringerung der
Zahl der Betriebe zu erklaren ist. Von 1991 auf 1994 hat sich die Zahl
der Betriebe in dieser Gruppe mehr als halbiert. Anschliefsend steigt
ihr Einfluss jedoch wieder stark an, was sowohl an einer wieder leicht
steigenden Betriebszahl als auch an der steigenden Zahl sehr kleiner Be-
triebe liegen kann. Wie stark die Konzentration der Umsétze auf wenige
Betriebe ist, wird hier schon deutlich, denn im Jahr 2002 erwirtschaf-
ten die 2,1% groften” Betriebe mehr als die Hilfte aller Umsitze des

6 Angebrachter wire hier ein Vergleich deflationierter Umsatzangaben um so reale Werte zu er-
halten. Doch auch bei Beriicksichtigung der Inflation bleibt der Umsatzanstieg grofer als der Be-
schéftigungsabbau.

7...mit mind. 250 Beschéftigten
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Verarbeitenden Gewerbes im Engeren Verflechtungsraum.

Abbildung 4.14.: Entwicklung der Umsatzstruktur im EVR
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Umsétze der Betriebe der jeweiligen Grofienklassen am Gesamtumsatz
im EVR.

In Westberlin (Abb. 4.15) dagegen ist die Konzentration der Umsétze
von Beginn an sehr hoch und an der Struktur é&ndert sich im Zeitver-
lauf nicht sehr viel. Die wenigen Betriebe mit mehr als 250 Mitarbeitern
(2,6% im Jahr 2002) erwirtschaften in allen Jahren etwa 70% aller Um-
sitze, wobei dieser Wert eine leichte Wachstumstendenz hat. Zum Ende
der 90er Jahre spielen die vielen Kleinstbetriebe, die deutlich mehr als
die Hélfte aller Betriebe stellen, kaum eine Rolle und erwirtschaften
2000 gerade einmal 2% aller Umsétze. Durch die Berichtskreiserweite-
rung 2001 steigt dieser Wert wieder etwas an, erreicht aber nicht einmal
4%, wihrend diese Betriebsgruppe im EVR im gleichen Jahr fast 10%
der Umsétze erzielt, obwohl es sich hier anteilsméfsig um weniger Betrie-
be handelt.

Das iiberdurchschnittliche Wachstum der Umsétze im Engeren Verflech-
tungsraum ist vor allem auf die Entwicklung bei den sehr groken Betrie-
ben zuriickzufiihren. Wahrend diese Betriebsgruppe im Auferen Ent-
wicklungsraum und in Ostberlin nach deutlichen Riickgdngen zu Be-
ginn der 90er Jahre zu Beginn des neuen Jahrtausends in etwa wieder
das Umsatzniveau von 1991 erreicht, fallt der anfangliche Riickgang im
EVR deutlich moderater aus und die Umsétze steigen dann schnell wie-
der an, so dass diese Betriebsgruppe im Jahr 2001 das Dreifache des
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Abbildung 4.15.: Entwicklung der Umsatzstruktur im Westberlin
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Umsétze der Betriebe der jeweiligen Grofsenklassen am Gesamtumsatz
in Westberlin.

Umsatzes von 1991 erwirtschaftet. Doch auch bei den anderen Betriebs-
grofsenklassen zeigen sich meist iiberdurchschnittliche Entwicklungen.

Der Vergleich der Verteilungen (Abb. 4.16) der Umsétze erbringt &hnli-
che Ergebnisse wie der Betriebsgrofen. Wie schon bei den Beschéftigten,
so sind auch die Umsatze in Berlin im Jahr 2002 deutlich starker konzen-
triert als in Brandenburg. Ein sehr groker Teil aller Betriebe in Berlin
liegt in einem sehr schmalen Umsatzbereich. Wiederum sind die Mediane
der Umsétze in Brandenburg mit 700 bis 800 Tausend € deutlich grofser
als die in Berlin, welche in beiden Stadtteilen bei etwa 235 Tausend €
liegen. Beim 95%-Quantil der Umsétze liegen die beiden brandenbur-
gischen Regionen und Westberlin nahezu gleich auf, lediglich Ostberlin
fallt deutlich zuriick, wie es auch schon bei der Betriebsgrofe zu be-
obachten war. Nach oben hin werden die Unterschiede auch zwischen
Brandenburg und Westberlin deutlicher. Das 99%-Quantil liegt im EVR
und im AER bei knapp 100 Millionen €, in Ostberlin sind es nur etwas
mehr als 40 Millionen €, in Westberlin dagegen schon 160 Millionen €.

Die starkere Konzentration der Umsétze in Berlin bestatigt wieder-
um ein Vergleich der Gini-Koeffizienten. Nach einem zwischenzeitlichen
Riickgang steigen diese in den Ostregionen wieder an und erreichen 2002
Werte zwischen 0,86 und 0,89. In Westberlin ist wiederum eine konti-
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Abbildung 4.16.: Verteilung der Umsétze 2002
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Statt Minimal- und Maximalwert sind aus datenschutzrechtlichen Griinden das
5%- und das 95%-Quantil dargestellt.

nuierliche Steigerung der Konzentration zu beobachten, welche im Jahr
2002 den Wert 0,94 erreicht.

4.2.3. Exporte

Der ostdeutschen Wirtschaft wird immer wieder vorgeworfen, zu sehr auf
den einheimischen Markt fokussiert zu sein. Nachdem die Handelsbezie-
hungen in die ehemaligen Ostblockstaaten weggebrochen waren, war es
tatsédchlich fiir viele Betriebe schwer, sich nicht nur auf dem eigenen
sondern auch auf fremden Méarkten zu etablieren. An dieser Stelle soll
zunichst ein allgemeiner Uberblick iiber die Entwicklung der Exporte
gegeben werden, bevor in Kapitel 5 noch naher auf die Bedeutung der
Exporte fiir die betriebliche Entwicklung eingegangen wird.

Ahnlich wie bei den Umsitzen zeigt der Engere Verflechtungsraum das
hochste Wachstum (s. Abb. 4.17) aller vier Regionen, gegeniiber 1991
steigen die Ausfuhren bis 2005 auf das 14fache. Den drei Ostregionen
gemeinsam ist, dass nach 1991 die Exporte zunachst stark einbrechen,
besonders in Ostberlin, wo 1992 nur noch etwa halb so viel exportiert

wird wie im Vorjahr.
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Abbildung 4.17.: Entwicklung der Exporte
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Entwicklung der Exporte in den Regionen. 1991 = 100

Andererseits haben die Betriebe Ostberlins diesen Riickgang als erste
iiberwunden und exportieren bereits 1993 wieder mehr als zwei Jahre
zuvor. Die brandenburgischen Regionen brauchen dazu bis 1995, wo alle
vier Regionen etwa gleich auf liegen in ihrer Entwicklung. In der Fol-
gezeit zieht der Engere Verflechtungsraum den anderen jedoch deutlich
davon. Erst die Krise nach dem 11. September 2001 scheint diesen Ho-
henflug stoppen zu kénnen, denn die Ausfuhren brechen 2002 gegeniiber
dem Vorjahr deutlich ein.

Zu Beginn des neuen Jahrtausends kann sich auch Ostberlin deutlich
von der Entwicklung im Westteil der Stadt abheben, jedoch nur fiir
kurze Zeit. Im Jahr 2005 exportieren die Ostberliner Betriebe etwa dop-
pelt soviel wie 1991, die in Westberlin konnen ihre Ausfuhren dagegen
um 140% steigern. Erst ab etwa 2001 weist der Aufere Entwicklungs-
raum eine deutliche Steigerung in seiner Exportdynamik auf, nachdem
er lange etwa auf dem Niveau von Westberlin verharrte. Zum Ende des
Beobachtungszeitraumes konnen so die Ausfuhren auf etwa 360% des
anfanglichen Wertes gesteigert werden.

Der Anteil exportierender Betriebe (s. Abb. 4.18) ist in Westberlin am
hochsten. 1991 unterhalten hier etwa 37% aller Betriebe Auslandsbezie-
hungen, 2005 sind es bereits deutlich mehr als die Halfte.
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Abbildung 4.18.: Anteil exportierender Betriebe
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Anteil exportierender Betriebe an allen Betrieben der Monatserhebung. Keine
Jahresmelder, da fiir diese keine Auslandsumsétze erfasst wurden.

In den Ostregionen liegt der Anteil exportierender Betriebe 1991 bei
etwa 30%. Auch hier ist anfinglich ein Riickgang mit anschliefsender
Stagnation zu beobachten. Erst zu Beginn des neuen Jahrtausends sind
erste deutliche Zuwéchse zu beobachten, doch auch 2005 ist kein An-
schluss an Westberlin zu erkennen. Uberraschenderweise ist der Anteil
exportierender Betriebe im Engeren Verflechtungsraum am geringsten.
Der enorme Zuwachs der Ausfuhren héatte hier etwas anderes vermuten
lassen.

Diese Diskrepanz liefse sich vielleicht damit erkldren, dass das Ausgangs-
niveau im Engeren Verflechtungsraum (s. Abb. 4.19) zu Beginn sehr
niedrig war und somit sehr hohe Wachstumsraten aufweisen kann.

Tatséchlich ist der Anteil exportierender Betriebe 1991 im Engeren Ver-
flechtungsraum zwar der hochste der drei Ostregion, jedoch ist der Anteil
der Ausfuhren an den gesamten Umsétzen hier mit knapp 8% am ge-
ringsten. Mit mehr als 14% ist dieser Anteil in Ostberlin sogar deutlich
hoher als im Westteil.

Nach anfinglichem Riickgang im Engeren Verflechtungsraum und in
Ostberlin nimmt die Bedeutung der Exporte in allen vier Regionen deut-
lich zu. Zwischenzeitlich kénnen Ostberlin und der Engere Verflechtungs-
raum sogar Westberlin deutlich hinter sich lassen. 2005 liegen jedoch
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Abbildung 4.19.: Anteil der Exporte am Gesamtumsatz
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Anteil der Auslandsumsétze an den Umsétzen aller Betriebe der Monatserhebung.
Keine Jahresmelder, da fiir diese keine Auslandsumsétze erfasst wurden.

EVR und Westberlin mit knapp 30% etwa gleich auf. Ostberlin konnte
die hohen Anteile nicht halten und erzielt 2005 nur noch etwa 20% aller
Umséatze im Ausland.

Eine sehr viel gleichméfigere Entwicklung vollzieht sich im Auferen Ent-
wicklungsraum. Langsam jedoch kontinuierlich steigert sich hier der An-
teil der Exporte und erreicht 2005 knapp ein Fiinftel.

Nimmt man Westberlin als Vergleichsregion, so kann nicht generell ge-
sagt werden, dass Ostbetriebe weniger exportieren. In vielen Jahren er-
zielen Betriebe in Ostberlin und im EVR einen deutlich grokeren Teil
ihrer Umsétze im Ausland. Allerdings kann nicht abgestritten werden,
dass deutlich weniger Betriebe auch auf fremden Méarkten aktiv sind, der
Export also auf einer nicht so breiten Basis steht. Hier besteht sicherlich
noch Nachholbedarf fiir die Ostregionen.

4.2.4. Investitionen

Unter dem Begriff , Bruttozugéinge* werden in der jahrlich durchgefiihr-
ten ,Investitionserhebung bei Betrieben des Verarbeitenden Gewerbes
sowie des Berghaus und der Gewinnung von Steinen und Erden® alle
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Aufwendungen eines Betriebes fiir erworbene oder selbst erstellte Sach-
anlagen zusammengefasst. Dazu gehoren Investitionen in Grundstiicke
mit oder ohne Bauten und in Maschinen, maschinelle Anlagen und in
Betriebs- und Geschéftsausstattung.

Ein grokes Problem der Betriebe in der ehemaligen DDR war die schlech-
te Kapitalausstattung. Maschinen waren veraltet oder fehlten ganz und
mussten mit zusatzlichen Arbeitskréaften kompensiert werden. Dies war
ein Grund fiir den beobachteten starken Riickgang der Beschéftigung.
Um die fehlende Kapitalausstattung zur ersetzen, waren enorme Inves-
titionen notwendig.

Abbildung 4.20 zeigt die Entwicklung der Bruttoinvestitionen in den vier
Regionen. In Westberlin gehen die Bruttoinvestitionen vor allem in der
ersten Halfte der 90er Jahre deutlich zurtick und stabilisieren sich dann
etwa bei der Hélfte des Ausgangsniveaus von 1991. In den drei anderen
Regionen gibt es keine einheitliche Entwicklung. Wihrend im AER zur
Mitte des Jahrzehnts die hochsten Investitionen zu verzeichnen sind,
trifft dies fiir den EVR fiir die Jahre um den Jahrtausendwechsel zu. In
Ostberlin ist ein von einzelnen Ausreifern abgesehen fallender Trend zu
beobachten. Die absoluten Zahlen lassen jedoch kaum Riickschliisse auf
die Investitionstatigkeit zu.

Die jahrliche Erhebung der Investitionen wird lediglich bei den monat-
lich meldenden Betrieben durchgefiihrt. Sollen die Ergebnisse richtig
eingeordnet werden, muss auch die Entwicklung dieser Betriebsgruppe
betrachtet werden. Abbildung 4.21 zeigt die Entwicklung® der Betriebs-
zahlen, der Beschéiftigten und der Umséatze dieser Betriebsgruppe fiir
die vier betrachteten Perioden. Da hier nur Monatsmelder von Bedeu-
tung sind, kann die Analyse ohne Einschrankungen bis zum Jahr 2005
durchgefiihrt werden.

Die Zahl der Monatsmelder nimmt in Brandenburg iiber die Zeit zu, in
beiden Teilen Berlins nimmt sie jedoch ab. Wie auch bei den Brutto-
investitionen kann der Engere Verflechtungsraum Ostberlin sowohl bei

8Fiir genauere Zahlen sieche Tabellen B.1 bis B.4 im Anhang.
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Abbildung 4.20.: Bruttoinvestitionen
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Bruttoinvestitionen als Jahresaggregate in Millionen €.

der Zahl der Betriebe, als auch bei den Beschéftigten und den Umsét-
zen iiberholen. Auch Westberlin zeigt negative Entwicklungen bei Be-
triebsbestand, Beschéaftigten und Umsétzen, so dass der Riickgang der
Investitionen zumindest teilweise erklart werden kann.

Doch wie kann die Investitionsintensitat zwischen den Regionen vergli-
chen werden? Dazu miissen die Bruttoinvestitionen zu einem Kennwert
ins Verhéltnis gesetzt werden, der etwas iiber das mogliche Niveau der
Investitionen aussagt. Eine Moglichkeit wére, die Bruttoinvestitionen je
Beschéftigten im Verarbeitenden Gewerbe (s. Abb. 4.22) zu ermitteln.

Die Investitionen je Beschéftigten steigen in Brandenburg und Ostberlin
von einem sehr niedrigen Niveau sehr steil an. Dies ist in Brandenburg
sowohl auf eine Zunahme der Bruttoinvestitionen als auch auf die deut-
liche Verringerung der Beschéftigung zurtickzufiihren. In Ostberlin sind
die Bruttoinvestitionen mit einzelnen Ausnahmen auch in den ersten
Jahren der 90er Jahre riicklaufig, die Zahl der Jobs geht jedoch noch
schneller zuriick. Westberlin stabilisiert sich nach einem zwischenzeitli-
chen Riickgang wieder auf dem Ausgangsniveau. Im neuen Jahrtausend
liegen Brandenburg und Westberlin in etwa auf dem gleichen Niveau,
die Investitionstatigkeit in Brandenburg hat sich also dem ,normalen®
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Abbildung 4.21.: Entwicklung der Monatsmelder
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Nur Ganzjahresmelder. Beschéftigte im September, Umsétze als Jahresaggregate.
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Abbildung 4.22.: Bruttoinvestitionen je Beschéftigten
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Nur Ganzjahresmelder. Bruttoinvestitionen als Jahresaggregate, Beschéftigte im
September.

Niveau, wenn man das in Westberlin als solches bezeichnen mochte, an-
gepasst. Nur der Ostteil Berlins liegt deutlich unter diesem Wert, was
jedoch auf das Fehlen grofserer Betriebe zuriickzufiihren sein konnte, die
i.A. eine hohere Investitionstétigkeit aufweisen.

Als weitere Grofse zur Normierung der Investitionen bietet sich der er-
wirtschaftete Umsatz (s. Abb. 4.23) an. Hier wird also gemessen, welcher
Anteil der Einnahmen wieder in das Unternehmen investiert werden.

Abbildung 4.253.: Verhaltnis von Bruttoinvestitionen und Umsatz

20% —------ ; _’_i ———————————————————————————————————————————————————————————
2
15% ){/‘!"\;‘\";‘ “““““““““““““““““““““““““““
A
c—a SN\ -
10% ———————————\—_———,Zilo'—.;:———-—\—\— ————————————————————————————————————
X * : >—" .\,\‘F_-"‘*
5% B e \’:———_i——.—-at-—ET;:‘lt—;'———/;— —‘\—‘:’.

0%

T T T T T T T T T T T T 1

1991 1993 1995 1997 1999 2001 2003 2005

- ¢ -BRBEVR —=—BRBAER —a -BerlinOst =--x--Berlin West

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Nur Ganzjahresmelder. Bruttoinvestitionen und Umsétze als Jahresaggregate.
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Bei diesem Verhéltnis ist in allen Regionen ein abnehmender Trend zu
beobachten. In Westberlin scheint durch die langjéahrige Isolierung zu-
nachst auch ein erhohter Investitionsbedarf bestanden zu haben. Werden
zu Beginn der 90er Jahre noch etwa 5% der Umsétze wieder investiert,
so pendelt sich dieser Wert im neuen Jahrtausend bei einem Anteil von
3% ein. Die Ostregionen starten auf einem deutlich hoheren Niveau zwi-
schen 10% und 15%, steigen teilweise noch hoher, ehe sie wieder sinken
und sich im neuen Jahrtausend in etwa auf dem gleichen Niveau wie in
Westberlin einpendeln.

Die Ergebnisse scheinen genau die Erwartungen zu erfiillen, die man
an die Entwicklung der Investitionen in einer Transformationswirtschaft
hat. Zunédchst liegen die Vergleichswerte fiir die Investitionen deutlich
iiber denen in Westberlin, welches hier als Makstab fiir ein ,normales™
Niveau in einem Nichttransformationsland dient. Damit werden die wih-
rend der zentralwirtschaftlichen Ordnung vernachlassigten Investitionen
nachgeholt, fehlende und veraltete Ausstattungen durch moderne er-
setzt. Mit der Zeit nahern sich die Niveaus jedoch an und im neuen
Jahrtausend gibt es nur noch geringfiigige Unterschiede, so dass ange-
nommen werden kann, dass der Nachholbedarf nun befriedigt ist und
sich die Investitionen eher auf die normalen Ersatz- und Erhaltungsin-

vestitionen verlagern.

Unter Umstdanden werden mit diesen Zahlen die Verhéaltnisse jedoch
falsch eingeschétzt. Die Bruttoinvestitionen je Beschéftigten in den Ost-
regionen konnten in den 90er Jahren noch deutlich hoher liegen, wenn
die Betriebe ihren Beschéaftigungsabbau bereits abgeschlossen und ein
marktwirtschaftliches Beschéftigungsniveau erreicht hatten. Anderer-
seits haben sie in dieser Phase vielleicht auch noch nicht ihr Umsatz-
potential voll ausgeschopft, so dass der Investitionsanteil am Umsatz
iiberschatzt werden wiirde. Dagegen kénnte man jedoch auch argumen-

tieren, dass bei hoherem Umsatz auch noch mehr investiert worden wire.
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4.2.5. Lohne und Gehalter

Wie bereits erwdhnt, war die Lohnumstellung zum Kurs 1:1 und die
anschliekenden grofien Lohnsteigerung mitverantwortlich fiir viele Be-
triebsschliefsungen und fiir einen Teil des Beschéftigungsabbaus. Das
Wachstum der Produktivitat der Mitarbeiter konnte mit dieser rasan-
ten Entwicklung nicht mithalten und tibte somit noch mehr Druck auf
die Betriebe in Ostdeutschland aus. Abbildung 4.24 zeigt die Entwick-
lung der durchschnittlichen Lohne und Gehélter der vier Regionen.

Abbildung 4.24.: Entwicklung der Durchschnittslohne und -gehélter
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Nur Ganzjahresmelder. Durchschnittslohne und -gehélter als Summe der
Bruttolohne und -gehélter im Verhéltnis zur Beschéftigung im September.

1991 starten die drei Ostregionen auf nahezu dem gleichen Niveau von
etwa 10000€ pro Beschiftigten und Jahr?. Bemerkenswert ist der be-
sonders starke Anstieg in Ostberlin, wo sich das mittlere Lohnniveau
bereits nach zwei Jahren verdoppelt und nach vier Jahren verdreifacht
hat. Dieser starke Anstieg ist dadurch zu erkldaren, dass in einem eng
begrenzten Raum zwei verschiedene Lohnniveaus nicht ldngere Zeit auf-
recht erhalten werden konnen. Um das massenhafte Abwandern hoch-
qualifizierter Arbeitskrafte zu verhindern, miissen im Gebiet mit dem
geringeren Lohnniveau die Lohne ansteigen. Dieses rasante Lohnwachs-

9Dieser Wert kénnte das tatsichliche Lohnniveau deutlich unterschitzen, da gerade in den An-
fangsjahren Kurzarbeit sehr verbreitet war.
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tum hat sicherlich seinen Teil dazu beigetragen, dass in Ostberlin die
hochsten Riickgénge an Betrieben und Beschéaftigten zu beobachten wa-
ren.

Eine dhnliche, wenn auch nicht ganz so steile Entwicklung nehmen die
Einkommen im Engeren Verflechtungsraum. Auch hier war der Druck
der hoheren Lohne in Westberlin noch recht grof. Haben die Lohne
und Gehélter in Ostberlin am Ende des Beobachtungszeitraumes schon
fast das Niveau Westberlins erreicht, liegen sie im Engeren Verflech-
tungsraum etwa 8000€ darunter. Noch weiter zuriick liegt der Aufere
Entwicklungsraum, wo ein Mitarbeiter im Jahr 2005 durchschnittlich et-
wa 15000 € pro Jahr weniger verdient. Dies scheint die obige These zu
bestatigen. Je ndher das Hochlohngebiet, desto grofier ist der dadurch
ausgetlibte Druck auf die Lohnentwicklung.

Der Vorsprung Ostberlins vor Brandenburg erscheint noch deutlicher,
wenn man bedenkt, dass die Monatsmelder hier im Schnitt deutlich klei-
ner sind und damit Skaleneffekte, die die Produktivitdt der Beschéftig-
ten steigern, nicht so gut genutzt werden konnen. Andererseits konnten
eventuell Unterschiede in der Branchenstruktur einen Teil dieser Unter-
schiede erkléaren.

4.3. Beschaftigungsdynamik im

Transformationsprozess

4.3.1. Die Job-Turnover-Analyse

Wie bereits an den Gesamtzahlen der Beschéaftigung in Kapitel 2 zu erse-
hen war, war vor allem die erste Phase des Transformationsprozesses in
Ostdeutschland von einem radikalen Abbau der Beschéaftigung gepragt.
Doch wo diese Jobs verloren gegangen sind, das geht nicht aus diesen
Werten hervor. Haben wirklich alle Betriebe Beschaftigung abgebaut?
Oder ist der Riickgang eher auf Betriebsschlieffungen zuriickzufiihren?
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Gab es auch Betriebe oder vielleicht sogar ganze Gruppen von Betrie-
ben, die sich besser entwickelten als andere? All diese Fragen kénnen
mit Mikrodaten auf Betriebsebene beantwortet werden.

Fiir diesen Zweck eignet sich die sogenannte Job-Turnover-Analyse (s.
OECD, 1987), die im Folgenden vorgestellt wird. Dank der Panelstruk-
tur der vorliegenden Betriebsdaten kann fiir jeden weiterbestehenden
Betrieb die Beschéftigungsentwicklung beobachtet werden. Dabei muss
zwischen Job-Turnover und Arbeitskréfte-Turnover unterschieden wer-
den. Ein Betrieb kann durchaus innerhalb einer bestimmten Zeitspan-
ne (hier ein Jahr) eine gewisse Zahl an Beschéftigten entlassen. Stellt
er genau so viele Personen neu ein, so gibt es zwar einen Turnover in
der Belegschaft, aber die Gesamtzahl der Beschéftigten bleibt konstant
und es wurden weder Jobs geschaffen noch vernichtet. Nur wenn es eine
Differenz zwischen der Zahl der entlassenen und der neu eingestellten
Personen gibt, so ergibt sich ein Job-Turnover in Hohe dieser Differenz.

Abbildung 4.25.: Job-Turnover-Analyse
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Quelle: in Anlehnung an OECD (1987)

Der starke Riickgang in der Beschéftigung des Verarbeitenden Gewer-
bes in den Neuen Bundesldndern, vor allem in der ersten Hélfte der

90er Jahr des letzten Jahrhunderts, kann dementsprechend verschiede-
ne Ursachen haben (s. Abb. 4.25). Mit Hilfe der Job-Turnover-Analyse
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kann nun untersucht werden, ob etwa in den weiterbestehenden Betrie-
ben mehr Arbeitspliatze abgebaut als neu geschaffen werden oder ob
die Arbeitsplatzverluste durch Betriebsfortziige und -schlieffungen die
Gewinne durch Betriebszuziige und -neugriindungen iiberwiegen. In der
Realitét ergibt sich die Gesamtverdanderung aus einer Kombination all
dieser Strome.

Fiir diese Analyse wird der Datensatz aus Jahres- und Monatsmeldern
verwendet, da so eine moglichst groke Zahl an Betrieben berticksich-
tigt werden kann. Als Beschéaftigung wird die Zahl der Beschaftigten im
September!? verwendet um so eine bessere Vergleichbarkeit von Monats-
und Jahresmeldern zu erreichen. Zur Einteilung der Betriebe in die je-
weiligen Gruppen werden jeweils Zwei-Jahres-Perioden betrachtet. Wei-
terbestehende Betriebe sind solche, die in einem bestimmten Jahr und
im vorhergehenden Jahr gemeldet haben. Diese werden weiter unterteilt
in wachsende und schrumpfende Betriebe, je nach Vorzeichen der Diffe-
renz aus Beschéftigung in diesem und im letzten Jahr. Betriebe, die die
Zahl der Beschéftigten nicht verdndern, spielen in diesem Zusammen-
hang keine Rolle und werden daher zumeist vernachlassigt.

Neben der Schaffung und Vernichtung von Arbeitsplédtzen in weiterbe-
stehenden Betrieben spielen die Beschéftigungsverdnderungen durch Be-
triebsfluktuation eine wichtige Rolle. Jobs werden in zuziehenden und
neugegriindeten Betrieben geschaffen, durch Fortziige und Schlieffungen
werden Arbeitsplétze vernichtet. Aus dem Datensatz sind Zuziige nicht
von Neugriindungen und Fortziige nicht von Schliefsungen zu unterschei-
den, weshalb alle Zuziige und Neugriindungen von Betrieben unter dem
Begriff | neue Betriebe und analog Fortziige und Betriebsstilllegungen
unter ,schliefende Betriebe” zusammengefasst werden.

Anhand der Beschéftigtenzahlen im Basisjahr (¢) und im Vorjahr (¢t —1)
kann jeder Betrieb in jedem Jahr!'! einer dieser Gruppen zugeordnet

0Hjier gibt es verschiedene Herangehensweisen, etwa konnte bei Monatsmeldern auch der Jahres-
durchschnitt berechnet werden. Ich habe mich dafiir entschieden den September zu verwenden, da
dies fiir die Kleinbetriebe die einzige zur Verfiigung stehende Zahl ist und so eine bessere Vergleich-
barkeit gegeben ist.

1 Genauer gesagt in jedem auRer dem ersten Jahr, da es zu diesem Zeitpunkt keine Vorperiode
gibt, so dass die Beschéftigungsentwicklung nicht bekannt ist.
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werden:

e Wachser: Der Betrieb meldet in beiden Jahren und die Beschéafti-
gung ist gewachsen.

e Schrumpfer: Betriebe, die in ¢ und ¢ — 1 melden und einen Riick-
gang der Zahl der tatigen Personen zu verzeichnen haben.

e Starter: Betriebe, die in ¢, aber nicht in ¢ —1 melden. Diese Gruppe
beinhaltet sowohl Neugriindungen als auch Zuziige und Schwer-
punktverlagerungen in das Verarbeitende Gewerbe.

e Stopper: Betriebe, die zwar in t — 1 noch melden, in ¢ aber nicht
mehr. In dieser Gruppe sind sowohl Betriebsschliefungen als auch
Fortziige und Schwerpunktsverlagerungen aus dem Verarbeitenden
Gewerbe heraus vertreten.

e Konstanthalter: Betriebe, die in beiden Jahren die gleiche Anzahl
an Beschéftigten melden. Fiir diese Analyse nicht von Bedeutung.

Die Nettobeschéftigungsverdnderung (AN B) kann nun in ihre Bestand-
teile zerlegt werden. Sie setzt sich aus der Beschaftigungsverdnderung
in den weiterbestehenden Betrieben (ANB,,) sowie aus dem Saldo
(AN By) der Beschéftigungsbeitrége, die sich aus Betriebsfluktuationen
ergeben, zusammen. Andererseits kann die Nettobeschaftigungsveréin-
derung auch in die Bruttobeschéftigungsgewinne (BBG) in wachsenden
und neu hinzukommenden Betrieben und die Bruttobeschéaftigungsver-
luste (BBV) in schrumpfenden und schliefenden bzw. fortziehenden
Betrieben zerlegt werden.

Dabei konnen weitere Fragen beantwortet werden, etwa nach der Attrak-
tivitdt eines Standortes. Dazu wird die Veranderung der Beschaftigung
durch die Betriebsfluktuationen betrachtet. Je attraktiver ein Standort
ist, desto mehr sollten die Beschaftigungsgewinne durch Neugriindun-
gen und Zuziige die Verluste durch Schliefsungen und Fortziige iiberwie-
gen. Die Nettobeschaftigungsverdnderung in weiterbestehenden Betrie-
ben kann dagegen Aufschluss iiber den Konsolidierungsprozess geben. Zu
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Beginn ist zu erwarten, dass durch Anpassungsprozesse die Beschéafti-
gungsverluste in schrumpfenden Betrieben die Zugewinne in wachsenden
Betrieben deutlich {ibersteigen. Mit Fortschreiten des Prozesses sollten
sich diese beiden Strome immer mehr kompensieren.

Die verschiedenen Strome konnen sowohl in Absolutzahlen als auch re-
lativ in Bezug auf das Beschéaftigungsniveau im Basiszeitraum ¢t — 1 be-
trachtet werden. Um die Dynamik der Beschéftigungsentwicklung bes-
ser beurteilen zu konnen, werden vor allem die relativen Werte zu Ver-
gleichszwecken zwischen den Ostregionen und Berlin West herangezo-
gen. Um die Gesamtdynamik zu beurteilen, wird der sogenannte Job-
Turnover als Summe der Bruttobeschéftigungsgewinne in wachsenden
und neuen Betrieben und der Bruttobeschéftigungsverluste in schrump-
fenden und schliefsenden Betrieben verwendet. Da hier innerbetriebliche
Arbeitsplatzénderungen nicht beriicksichtigt werden, stellt dieser Job-
Turnover ein Mafk fiir die betriebsexterne Jobreallokation dar. Auch der
Job-Turnover kann fiir Vergleichszwecke wieder relativ als Job-Turnover-
Rate im Verhaltnis zur Beschéaftigung im Basisjahr ¢ — 1 ausgedriickt

werden.

Durch die Kombination von Monats- und Jahreserhebung werden maog-
lichst viele Betriebe erfasst, inklusive derjenigen, welche durch Beschéf-
tigungsschwankungen zwischen diesen beiden Erhebungen wechseln, da
sie iiber die Betriebsnummer verfolgbar bleiben. Da bei den Monats-
meldern nur die Betriebe betrachtet werden, die iiber das ganze Jahr
meldeten, werden nicht alle Betriebe im September eines Jahres erfasst.
Hier liefse sich sicher auch eine andere Herangehensweisen vorstellen,
wie etwa die Durchschnittsbildung. Allerdings kann es dann zu anderen
Verzerrungen kommen, wenn Durchschnitte aus nur wenigen Monats-
meldungen ermittelt werden. Damit kénnte theoretisch ein Datensatz
fiir die Perioden 1991/1992 bis 2001,/2002 erstellt werden. Probleme be-
reiten hier einige Anderungen im Berichtskreis der Statistiken. In ganz
Deutschland wurde im Jahr 1995 eine Handwerkszéahlung durchgefiihrt,
so dass 1997 einige Betriebe neu erfasst wurden. Wesentlich grofser aber
sind die Auswirkungen einer Verdnderung des Berichtskreises in Berlin
zum Berichtsjahr 2001 durch einen Abgleich des Unternehmensregisters.
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Dadurch kamen sehr viele neue Betriebe hinzu, die zuvor nicht erfasst
wurden, so dass hier nur eine Auswertung bis zum Jahr 2000 sinnvoll
erscheint.

4.3.2. Betriebsdynamik

Die Transformation eines sozialistischen Planwirtschaftssystems hin zu
einer marktwirtschaftlichen Okonomie ist durch eine hohe Fluktuati-
onsrate des Betriebsbestandes gekennzeichnet. Zwischen 1992 und 2000
wurden mehr als 5500 Betriebe neu gegriindet, aus ehemaligen VEB's
oder Kombinaten ausgegriindet oder sind aus anderen Regionen nach
Berlin und Brandenburg gezogen (s. Tabelle B.5). Dies ist eine sehr grofse
Zahl, besonders wenn man beachtet, dass 1992 noch nicht einmal 3800
Betriebe existierten. Im gleichen Zeitraum sind aber auch fast 4800 Be-
triebe geschlossen worden oder weggezogen. Insgesamt ergibt sich daraus
ein Anwachsen des Betriebsbestandes um etwa 750 Einheiten.

Im Unterschied zu anderen Neuen Bundesldndern (vgl. Fritsch u. Niese
(1999) fiir Sachsen und Hirschfeld u.a. (2001) fiir Thiiringen mit Ver-
gleich zu Sachsen und Sachsen-Anhalt) sind die Raten von neugegriinde-
ten und geschlossenen Betrieben relativ stabil. In diesen Bundeslandern
sind die Raten mit Werten von teilweise iiber 30% in den ersten Jah-
ren wesentlich grofer als in Berlin/Brandenburg, fallen in den folgenden
Jahren jedoch deutlich ab. Lediglich die Griindungsrate im Verarbei-
tenden Gewerbe Thiiringens steigt ab Mitte der 90er Jahre wieder an.
Die grofere Stabilitdt in Berlin/Brandenburg konnte von der geringeren
Turbulenz in Berlin West hervorgerufen werden, welches einen grofsen
Teil aller Betriebe in Berlin und Brandenburg stellt.

Daher ist eine gesonderte Analyse nach Regionen sinnvoll. Betrachtet
man die Griindungs- und Schliefungsraten (s. Abb. 4.26) der vier Re-
gionen, so wird deutlich, dass der Westteil Berlins tatséachlich eine we-
sentlich geringere Fluktuation im Betriebsbestand aufweist. In den drei
anderen Regionen konnen wie in Thiiringen und Sachsen ebenfalls Fluk-
tuationsraten von zum Teil mehr als 30% beobachtet werden. Im Ge-
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gensatz zu Sachsen, wo sich beide Raten bis 1998 auf 10% bzw. 7,9%
verringern, verharren die Griindungsraten in den brandenburgischen Re-
gionen und in Ostberlin auf einem sehr hohen Niveau. Lediglich die
SchlieRungsraten im EVR und im AER scheinen im Zeitverlauf deutlich
abzunehmen und pendeln sich, vergleichbar mit Thiiringen und Sachsen,
bei etwa einem Zehntel ein. Besonders turbulent scheint es im Engeren
Verflechtungsraum und in Ostberlin zuzugehen. Wahrend ersterer vor
allem aufkergewohnlich hohe Griindungsraten aufweist (die Zahl der Be-
triebe steigt von 1992 bis 2000 um 150%), sind im Ostteil Berlins beide
Raten sehr hoch, so dass die Zahl der Betriebe wesentlich weniger stark
wachst.

Abbildung 4.26.: Griindungs- und Schliefungsraten in den Regionen
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Neue und nicht mehr auftretende Betriebe im Verhéltnis zum Betriebsbestand des
Vorjahres.
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Wihrend in den drei Ostregionen die Nettomarktzutrittsrate, also das
Saldo aus Griindungen und Schliefsungen in Relation zum Anfangsbe-
stand, in fast allen Jahren positiv ausfillt, ist sie in Westberlin fast
durchgehend negativ. Griinde dafiir konnten vor allem in der aufgeho-
benen Isolation liegen. Seit der Wiedervereinigung ist es fiir dort ansés-
sige Firmen moglich, sich auch im Umland anzusiedeln, was eventuell
Standortvorteile bietet, etwa bessere Verkehrsanbindungen oder beson-
dere Forderungen fiir Betriebsansiedlungen in den neuen Bundeslandern.
Leider sind aus den Daten nur sehr wenige Betriebsumziige zu identifi-
zieren, da zu vermuten ist, dass in vielen Féllen ein Betrieb an seinem
alten Standort abgemeldet und am neuen Standort als neuer Betrieb
angemeldet wurde, so dass eine Weiterverfolgung anhand der Betriebs-
nummer nicht moglich ist. Dieser Verlust an Betrieben schwécht sich
mit dem Zeitverlauf deutlich ab, da auch wieder mehr neue Betriebe in
Berlin West gegriindet werden.

Abbildung 4.27.: Altersstruktur
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Zahl der Betriebe nach Jahr des ersten Auftauchens in der Erhebung.

Die Abbildung 4.27 zeigt die Altersstruktur'? der Betriebe im Verarbei-
tenden Gewerbe in Berlin und Brandenburg. Die ,,Halbwertzeit”, also die
Anzahl der Jahre, die vergehen bis der Anteil der iiberlebenden Betrie-
be einer Kohorte unter 50% sinkt, liegt bei etwa 5 Jahren. Von allen

12Dje Kohorte 1991 umfasst dabei alle Betriebe, die 1991 meldeten. Die einzelnen Betriebe darin
koénnen natiirlich um einiges &lter sein, was jedoch nicht aus den Daten erkennbar ist.
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1991 bestehenden Betrieben existieren im Jahre 2000 noch etwas mehr
als ein Drittel. Mit etwa 16% ist die Schliefungsrate von 1991 auf 1992
in Berlin und Brandenburg im Vergleich zu Thiiringen, Sachsen und
Sachsen-Anhalt, wo sie etwa doppelt so grofs ist (vgl. Hirschfeld u.a.
(2001)), relativ gering, was eventuell wieder am Einfluss Westberlins lie-
gen konnte. Aufschlussreich ist auch ein Vergleich der Uberlebensraten
von Altbetrieben und Neugriindungen, denn diese unterscheiden sich im
zeitlichen Verlauf kaum voneinander. Neu- und Ausgriindungen weisen
kaum bessere Uberlebenschancen auf als Altbetriebe.

Um den starken Einfluss des groken Anteils westberliner Betriebe zu be-
riicksichtigen, bietet sich auch hier wieder eine regionale Betrachtung an.
Einen ersten Eindruck der unterschiedlichen Entwicklungen in den Re-
gionen gibt die Altersstruktur der Betriebe im Jahr 2000. Der Anteil an
Altbetrieben liegt in Westberlin bei etwa 56%. In den beiden Regionen
Brandenburgs und im Ostteil Berlins liegt dieser Anteil zwischen 13,5%
(EVR) und 16,5% (AER). Hier wird deutlich, dass der Betriebsbestand
in Westberlin sehr viel stabiler ist.

Abbildung 4.28.: Regionale Turbulenzen im Betriebsbestand
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Turbulenzen als Summe aller Betriebsgriindungen und -schliefungen im Verhéaltnis
zur Anzahl der Betriebe im Basisjahr.

Ein weiteres Mal fiir die Starke der Fluktuationen ist die sogenannte
Turbulenzrate, die sich aus der Summe von Griindungen und Schlie-
fsungen im Verhéltnis zum Betriebsbestand am Anfang der betrachteten
Periode ergibt. Abbildung 4.28 zeigt diese Turbulenzraten fiir die vier
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Regionen. Die drei Ostregionen weisen iiber den gesamten Zeitraum ho-
here Raten auf als Westberlin. Der Abstand schrumpft jedoch im Zeit-
verlauf, da die Raten der Ostregionen zuriickgehen, wiahrend gleichzeitig
die in Westberlin leicht ansteigen. Die hohen Turbulenzraten zu Beginn
sind wiederum typisch fiir die neuen Bundesldnder, wie ein Vergleich
mit Thiiringen, Sachsen und Sachsen-Anhalt zeigt. Ein starker Riick-
gang, wie er bis zur Mitte der 90er Jahre in Thiiringen zu beobachten
war (s. Hirschfeld u.a., 2001), bleibt hier aus, jedoch ist d&hnlich wie in
Sachsen und Sachsen-Anhalt ein riicklaufiger Trend zu erkennen. Die
hohen Werte im EVR in den Jahren 1994 bis 1996 resultieren haupt-
séchlich aus einer sehr hohen Griindungsrate, wahrend die hohen Werte
fiir Ostberlin zu Beginn sowohl aus einer hohen Griindungs- als auch
Schliekungsrate resultieren.

Interessant insbesondere im Hinblick auf die Beschéaftigungsentwicklung
ist auch die Zusammensetzung des Betriebsbestandes aus Alt- und Neu-
betrieben. Altbetriebe werden diejenigen genannt, die bereits 1991 in
der amtlichen Statistik erfasst wurden. Alle Betriebe, die zu einem spé-
teren Zeitpunkt erstmalig melden, werden als Neubetriebe bezeichnet.
Dabei sollte beachtet werden, dass es sich dabei in vielen Féllen um Aus-
grindungen aus Volkseigenen Betrieben und Kombinaten handelt und
es somit zu einem grofen Teil nicht wirklich neugegriindete Betriebe
sind.

Die hohe Betriebsdynamik in den Ostregionen zeigt sich in den sehr
schnell wachsenden Anteilen der Neubetriebe. Zu Beginn wachsen die
Anteile in Ostberlin besonders schnell, hier schrumpft der Bestand an
Altbetrieben wesentlich stéarker als in den brandenburgischen Regionen.
Im weiteren Verlauf wéchst der Anteil im Engeren Verflechtungsraum
jedoch am stéarksten, so dass hier der Anteil ab Mitte der 90er Jahre am
hochsten ist. Dies resultiert vor allem aus sehr hohen Griindungsraten in
dieser Region. Fine starke Betriebsdynamik im Sinne einer hohen Tur-
bulenzrate kann also verschiedene Ursachen haben, in Ostberlin beruht
sie auf hohen Schliekungsraten, im Engeren Verflechtungsraum auf den
grofseren Griindungsraten.
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Abbildung 4.29.: Anteile der Neubetriebe am Betriebsbestand
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Betriebe, die nach 1991 erstmals meldeten an allen Betrieben.

Aber auch in Westberlin steigt der Anteil von Neubetrieben im Beobach-
tungszeitraum deutlich an. Dabei ist eine Beschleunigung ab Mitte der
90er Jahre zu beobachten. Wéhrend in den ersten Jahren die Betriebs-
schliefsungen die Neugriindungen deutlich tibertrafen, steigen die Zahlen
der Neugriindungen in den Folgejahren und beide Gruppen gleichen sich
in der zweiten Hélfte des Jahrzehnts nahezu aus, so dass die Gesamtzahl
der Betriebe in etwa konstant bleibt. Durch die anfanglichen Riickgédnge
ist die Gesamtzahl der Betriebe am Ende des Beobachtungszeitraumes
jedoch deutlich geringer (um etwa ein Viertel) als zu Beginn. In den
Ostregionen steigt die Anzahl der Betriebe dagegen deutlich. Die be-
reits erwahnten Unterschiede in den Ursachen fiir die Betriebsdynamik
finden sich auch hier wieder. In Ostberlin, wo die Schliefsungsraten be-
sonders hoch sind, steigt die Zahl der Betriebe lediglich um etwas mehr
als ein Drittel. Im Engeren Verflechtungsraum Brandenburgs mit seinen
hohen Griindungsraten hat sich der Betriebsbestand um mehr als 150%
erhoht.
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4.3.3. Beschiaftigungsdynamik

Im Gegensatz zur Anzahl der Betriebe in Brandenburg und Ostberlin ist
die Zahl der Beschéftigten vor allem in den ersten Jahren nach der Wie-
dervereinigung dramatisch gefallen. Dies ist Ausdruck des Anpassungs-
prozesses der ostdeutschen Wirtschaft an die marktwirtschaftlichen Er-
fordernisse. Im planwirtschaftlichen System waren Arbeitskréifte im Ge-
gensatz zu Maschinen relativ giinstig und vor allem auch verfiighar. Die
fehlende Kapitalausstattung wurde durch erhohten Arbeitseinsatz kom-
pensiert. Unter den Bedingungen des freien Marktes und den schnell
gestiegenen Lohnen waren die meisten Betriebe gezwungen, die tiber-
maéakige Beschaftigung abzubauen. Hinzu kamen, wie gesehen, auch viele
schlieende Betriebe, die ebenfalls zur massiven Arbeitskréiftefreisetzung
beitrugen. Welche Betriebe wie zur Beschaftigungsentwicklung beigetra-
gen haben, soll im Folgenden untersucht werden.

Abbildung 4.30.: Verteilung beschéaftigungswirksamer Betriebe
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Betriebe eines Jahres nach Art der Beschiftigungsentwicklung
gegeniiber dem Vorjahr.

Wie in Abbildung 4.30 zu erkennen ist, dominieren in den ersten Jah-
ren schrumpfende Betriebe deutlich mit Anteilen von tiber 40% an den
Betrieben, die zur Beschéftigungsdynamik beitragen. Dieser Anteil ver-
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ringert sich im Zeitverlauf, wahrend der Teil der Betriebe, die ihre Be-
schéftigung ausbauen, wéchst und im Jahr 2000 sogar die grofite Grup-
pe darstellt. Die Anteile neuer und schliefender Betriebe sind dagegen
deutlich geringer und lange Zeit fast identisch, so dass sich die Zahl der
Neugriindungen und Zuziige einerseits und die der Schlieffungen und
Fortziige andererseits kompensieren. Erst ab 1997 iibersteigt die Zahl
der neuen Betriebe die der schliefsenden und somit steigt ab diesem Zeit-
punkt auch die Zahl der Betriebe im Verarbeitenden Gewerbe in Berlin
und Brandenburg. Ein Vergleich mit der Gesamtzahl der Betriebe zeigt
auch, dass der Teil der in diesen Gruppen erfassten Betriebe im Zeit-
verlauf fallt und der Anteil der beschéftigungskonstanten Betriebe von
etwa 20% zu Beginn des Beobachtungszeitraumes auf etwa 30% steigt,
was als Zeichen des fortschreitenden Transformationsprozesses und der
damit verbundenen Konsolidierung!® gedeutet werden konnte.

Abbildung 4.31.: Beschéftigungsverdanderung nach Betriebstypen
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Quelle: Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Anteile der Betriebsgruppen an der Gesamtentwicklung der Beschéftigung.

Die grofse Zahl der schrumpfenden Betriebe zu Beginn des Beobach-

13 Allerdings diirfte hierfiir auch der zunehmende Anteil sehr kleiner Betriebe, die immer die gleiche
Anzahl an Mitarbeitern aufweisen, mitverantwortlich sein, wahrend grofere Betriebe mit relativ
zu ihrer Grofle unbedeutenden Beschéaftigungsdnderungen trotzdem zu den beschéiftigungswirksa-
men Betrieben zéhlen. Hier kdnnte iiberlegt werden, ob Betriebe mit geringen relativen Beschéf-
tigungsdnderungen nicht auch zu den beschéftigungskonstanten Betrieben gezdhlt werden sollten
als Ausdruck ,normaler”, nicht transformationsbedingter Beschéaftigungsfluktuationen.
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tungszeitraumes schldgt sich auch in der Beschéftigungsentwicklung (s.
Abb. 4.31) nieder. In dieser Gruppe gehen von 1991 auf 1992 etwa
115000 Arbeitsplatze verloren, was einem Viertel der Gesamtbeschéfti-
gung im Jahr 1991 entspricht. Durch Betriebsschliekungen und Fortziige
gehen noch einmal 45000 Arbeitspléitze verloren. Dem gegeniiber ste-
hen lediglich etwa 9400 neue Jobs in wachsenden Betrieben und 33000
Arbeitsplatze in neuen Betrieben. Dabei ist zu beachten, dass es sich
bei den neuen Betrieben zu einem groften Teil um Ausgriindungen aus
chemaligen Kombinaten und Volkseigenen Betrieben handeln diirfte.
Auf diese Weise wird ein grofser Teil der anscheinend wegfallenden Ar-
beitsplétze lediglich in eine neue Betriebseinheit iiberfiihrt. Insgesamt
gehen in diesem einen Jahr also knapp 120000 Arbeitsplatze verloren.

Die anfénglich sehr starken Fluktuationen schwéchen sich in den folgen-
den Jahren deutlich ab. Wéahrend der Beschéaftigungsverlust in schrump-
fenden Betrieben stetig abnimmt, bleibt der Beschéaftigungsgewinn in
wachsenden Betrieben anndhernd gleich, liegt aber bis zuletzt unter
dem Verlust der schrumpfenden Betriebe. Uberwogen zu Beginn die Ar-
beitsplatzverluste der schliefsenden Betriebe, werden diese in der zweiten
Halfte der 90er Jahre von den neuentstehenden Jobs in neuen Betrieben
anndhernd kompensiert. Ab 1995 sind die Verdnderungsraten der Be-
schaftigung deutlich einstellig, bleiben aber bis zum Jahr 2000 negativ.

Noch grofer als der Beschaftigungsriickgang fallt der Gesamtturnover,
also die Zahl aller Beschéftigungsveranderungen, aus. Das Verhéaltnis von
entstehenden und verschwindenden Jobs zur Zahl aller Beschéaftigten im
Vorjahr liegt im Jahr 1992 bei etwa 42%. Dieser Wert ist sehr hoch und
typisch fiir ein Transformationsland. In den folgenden Jahren verringert
sich dieses Verhaltnis und stabilisiert sich dann bei knapp unter 20%.

Wie bei der Betriebsdynamik soll auch die Beschaftigungsdynamik auf
regionaler Ebene untersucht werden um so die Entwicklungen in den
Ostregionen mit der in Westberlin zu vergleichen.

Im Grofken und Ganzen entspricht die Entwicklung der Beschéftigung
in den drei Ostregionen (s. Tab. B.6) der der Gesamtregion. In den
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ersten Jahren dominieren die Beschaftigungsverluste in den schrump-
fenden Betrieben die Nettoentwicklung. Insbesondere im Engeren Ver-
flechtungsraum fallt dieser Riickgang mit fast 50% von September 1991
auf September 1992 sehr drastisch aus. Andererseits ist hier die Zahl
der Neugriindungen besonders grof, was dafiir sprechen wiirde, dass in
dieser Region die Aufsplittung der ehemaligen Volkseigenen Betriebe
und Kombinate besonders schnell vollzogen wurde. Die Anteile der in
schrumpfenden Betrieben wegfallenden Arbeitsplatze verringern sich je-
doch recht schnell und sind spéatestens ab 1997 in allen drei Ostregionen
nur noch einstellig.

Die Anteile der Beschéftigungsédnderungen in den anderen Betriebsgrup-
pen unterliegen nicht so deutlichen Trends. Der Riickgang der Verluste
in schrumpfenden Betrieben fiihrt jedoch dazu, dass sich die Beschéf-
tigungsdynamik beruhigt. Im Engeren Verflechtungsraum, wo die an-
fanglichen Verluste am grofsten waren, scheint die Konsolidierung zuerst
erfolgt zu sein, denn 1995 ist die Talsohle erreicht und in den folgenden
Jahren steigt die Zahl der Beschéftigungsverhéltnisse im Verarbeiten-
den Gewerbe wieder leicht an. Auch im Auferen Entwicklungsraum und
in Ostberlin stabilisieren sich die Zahlen der Arbeitsplatze ab Mitte der
90er Jahre und verdndert sich kaum noch, ein Anstieg der Beschéftigung
ist hier jedoch noch nicht zu beobachten.

Erwartungsgeméfs unterscheidet sich die Entwicklung im Westteil Ber-
lins deutlich von jener in den Ostregionen. Zwar sind auch hier die Ver-
anderungsraten in den ersten Jahren i.A. etwas grofer als die in spateren
Jahren, diese Unterschiede sind jedoch nur gering. Andererseits scheint
hier der Tiefpunkt noch nicht erreicht zu sein, denn die Gesamtverande-
rung bleibt iber den gesamten Beobachtungszeitraum hinweg negativ.

Allen Regionen ist gemein, dass die Beschéftigung im Verarbeitenden
Gewerbe am Ende der 90er Jahre wesentlich geringer ist als zu Beginn
des Jahrzehnts. Den grofsten Riickgang hat Ostberlin zu verkraften, wo
fast drei Viertel aller Arbeitspléatze weggefallen sind, wohingegen im En-
geren Verflechtungsraum lediglich ein Drittel der anfanglich vorhande-
nen Beschéaftigungen abgebaut wurden. Mit einem Riickgang von etwa
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45% reiht sich Westberlin hier zwischen den Ostregionen ein.

Abbildung 4.32.: Beschéftigte in Alt- und Neubetrieben

(a) Engerer Verflechtungsraum (b) AuRerer Entwicklungsraum
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Beschiftigte in Altbetrieben, die bereits 1991 meldeten, und Neubetrieben.

Hirschfeld u.a. (2001) unterscheiden in ihrer Analyse der Beschafti-
gungsdynamik in Thiiringen, Sachsen und Sachsen-Anhalt nach Altbe-
trieben, also solchen, die bereits 1991 bestanden, und neuen Betrieben.
Die Entwicklung in Brandenburg und Ostberlin (s. Abb. 4.32) entspricht
genau dem Bild, dass die Autoren auch fiir die anderen Neuen Bundes-
lander finden. Die Altbetriebe bauen in den ersten Jahren sehr viele
Arbeitsplétze ab und in Verbindung mit wegfallenden Beschéftigungen
in schlieffenden Betrieben nimmt die Beschéaftigtenzahl in dieser Gruppe
dramatisch ab, stabilisiert sich dann aber in der zweiten Hélfte der 90er
Jahre trotz sinkender Betriebszahlen.

Deutliche Unterschiede gibt es in der Beschéaftigungsentwicklung neuer
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Betriebe. Wie gesehen, wies der Engere Verflechtungsraum besonders
hohe Griindungsraten auf. So hatte der EVR 1991 bei den Altbetrie-
ben deutlich weniger Arbeitsplitze als Ostberlin, die Beschéftigung in
Neubetrieben verlauft in beiden Regionen jedoch zunéchst auf gleichem
Niveau, spater kann der EVR hier Berlin Ost sogar deutlich iibertref-
fen. Im Jahr 2000 arbeiten im EVR etwa dreimal so viele Menschen in
neuen Betrieben wie in Altbetrieben, in Ostberlin, bedingt durch sehr
hohe Verluste in den Altbetrieben, fast doppelt so viele und im Auferen
Entwicklungsraum sind beide Gruppen etwa gleich grof.

Auch in Westberlin bauen die Altbetriebe kontinuierlich Arbeitsplétze
ab, wenn auch langst nicht so stark wie in den Ostregionen. Dieser Riick-
gang ist aufgrund schliefsender Betriebe und Rationalisierungen in den
iiberlebenden Betrieben auch zu erwarten. Die Beschéaftigung in neuen
Betrieben kann den Verlust in den Altbetrieben nicht kompensieren, so
dass insgesamt die Beschéftigung sinkt.

Wie grof die Dynamik im Verarbeitenden Gewerbe in den neuen Bun-
desldndern ist, lasst sich auch sehr deutlich an den Beschaftigtenzah-
len der einzelnen Betriebskohorten (s. Abb. 4.33) zeigen. Der Engere
Verflechtungsraum ist die einzige Region, wo es den neuen Betrieben
gelingt, die Beschaftigungsriickgange in élteren Kohorten zu kompensie-
ren, so dass ab 1995 die Zahl der Arbeitspliatze wieder steigt. Die hohen
Griindungsraten spiegeln sich in den relativ starken Auspragungen der
jiingeren Betriebskohorten wieder. Im Auferen Entwicklungsraum und
in Ostberlin sind die Kohorten der neuen Betriebe im Verhéltnis zur
Beschiftigung in den Altbetrieben deutlich kleiner. In Westberlin spie-
len sie eigentlich kaum eine Rolle, denn auch im Jahr 2000 stellen neue
Betriebe nur etwa 15% aller Arbeitspliatze im Verarbeitenden Gewerbe.

Welche Betriebe haben eigentlich iiberlebt? Und welche Rolle spielen sie
10 Jahre nach der Wende? In Brandenburg!' ist es etwa ein Viertel der

14 Als regionaler Bezug wird hier der Standort 1991 verwendet. In Brandenburg ergibt sich da-
durch im Jahr 2000 eine Abweichung der Betriebszahlen von jeweils minus eins. In Berlin sind
die Abweichungen mit plus zwolf (Ostberlin) und minus 14 deutlich grofer. Wie viele Betriebe
aber wirklich den Standort wechselten, ist unbekannt, da es sich hier um Bruttostrome handelt.
Da die Zu- und Abgéinge innerhalb Brandenburgs und Berlins jeweils sehr gut {ibereinstimmen,
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Abbildung 4.33.: Beschaftigung in den Betriebskohorten

(a) Engerer Verflechtungsraum (b) AuRerer Entwicklungsraum
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Jahres- und Monatsmelder.

Anmerkung: Beschiftigte in Betriebskohorten.

1991 existierenden Betriebe, in Ostberlin lediglich 17%. Doch auch in
Westberlin iiberstehen gerade einmal zwei von fiinf Betrieben die 90er
Jahre. Bei den brandenburgischen Betrieben handelt es sich zumeist um
besonders grofe Betriebe, denn der Anteil der Beschiftigung (47% im

ist zu vermuten, dass es sich jeweils fast ausschlieflich um Umziige innerhalb des Bundeslandes
gehandelt hat oder dies gar keine echten Standortverlagerungen sind, sondern nur durch Gebiets-
reformen verdnderte Zugehorigkeiten. Genauere Untersuchungen sind aufgrund des Datenschutzes
nicht méglich. Umziige iiber die Landesgrenzen, also beispielsweise ins Berliner Umland sind an-
hand dieser Zahlen nicht nachvollziehbar, was jedoch auch daran liegen kénnte, dass diese nicht als
Umziige, sondern als Ab- und Anmeldung erfasst werden. Eine Beriicksichtigung dieser Umziige
hat keine nennenswerten Auswirkungen auf die Ergebnisse.
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EVR und 42% im AER) ist 1991 deutlich gréfer als der Betriebsanteil.
Im Mittel sind sie etwa 70% grofer als der Durchschnitt aller Betriebe.

Ahnlich sieht es in Berlin West aus. Die iiberlebenden Betriebe stellen
1991 etwa 65% der Beschéftigung, das mittlere Grofenverhaltnis ent-
spricht dem in Brandenburg. Lediglich in Berlin Ost sind die iiberleben-
den Betriebe 1991 im Schnitt nur wenig grofer als der Durchschnitt aller
Betriebe. Dieses Verhaltnis andert sich jedoch bereits im folgenden Jahr.
Wie gesehen, ist die Betriebs- und Beschéaftigungsdynamik in Ostberlin
besonders hoch und durch Beschéftigungsabbau, Betriebsschliefungen
und Neugriindungen veréndert sich die Betriebslandschaft derart stark,
dass die wenigen iiberlebensfahigen Betriebe 1992 bereits im Schnitt
mehr als 50% grofer sind als ein durchschnittlicher Betrieb.

Noch grofser als der Beschaftigungsanteil ist der Anteil an den Umsét-
zen aller Betriebe, der in den Ostregionen etwa dem Doppelten des
Betriebsanteils entspricht. Dass heifst, dass vor allem grofse und iiber-
durchschnittlich produktive Betriebe iiberleben konnten. Die Arbeits-
produktivitdt (Umsatz pro Mitarbeiter) lag vor allem in Ostberlin und
im Auferen Entwicklungsraum deutlich iiber dem Durchschnitt.

Der Anteil dieser iiberlebenden Betriebe im Jahr 2000 liegt in den Ostre-
gionen zwischen 10% (im EVR) und 14% (im AER). Der geringe Anteil
dieser Betriebe in Ostberlin zu Beginn gleicht sich im weiteren Verlauf
den Anteilen der brandenburgischen Regionen wieder an, was vor allem
den hohen Schliefungsraten in Ostberlin einerseits als auch den hoheren
Griindungsraten speziell im Engeren Verflechtungsraum zuzuschreiben
ist. Im Vergleich zum Durchschnitt aller Betriebe schneiden die iiberle-
benden im EVR relativ schlecht ab. Sie sind zwar im Mittel mehr als
doppelt so grof, ihre Arbeitsproduktivitét ist jedoch deutlich geringer
als der Durchschnitt. Hier scheinen sich viele kleine und hochproduktive
Unternehmen angesiedelt zu haben, die durch die Néhe zu Berlin giins-
tige Standortbedingungen vorfinden und die besser abschneiden als die
alteingesessenen Betriebe.

Ein ganz anderes Bild zeigt sich im Auferen Entwicklungsraum. Die
iberlebenden Betriebe beschiftigen 2000 etwa 45% aller im Verarbei-
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tenden Gewerbe téitigen Personen und erwirtschaften mehr als 60% aller
Umsétze. Sie sind im Schnitt mehr als dreimal so grofs wie der Gesamt-
durchschnitt aller Betriebe und die Mitarbeiter um etwa ein Drittel pro-
duktiver. Auffillig ist, dass die iiberlebenden Betriebe im Auferen Ent-
wicklungsraum mit durchschnittlich fast 140 Mitarbeitern im Jahr 2000
auch deutlich grofer sind als die in den anderen Regionen einschliefslich
Westberlin, wo die mittlere Arbeiterzahl bei etwa 90 liegt.

Westberlin ist die einzige Region, in der die Anzahl der Betriebe in den
90er Jahren riickldufig ist. Dementsprechend steigt der Anteil der iiber-
lebenden Betriebe bis 2000 auf etwa 53%. In diesen Betrieben arbeiten
mehr als 80% aller téatigen Personen und sie erwirtschaften mehr als 90%
aller Umsétze. Es bestatigt sich also auch in Westberlin, dass vor allem
grofe und sehr produktive Betriebe bessere Uberlebenschancen haben,

was auch zu erwarten ist.

4.4. Holt der Osten auf?

Ein viel diskutiertes Thema ist der Produktivitatsriickstand der ost-
deutschen Betriebe. Einerseits wird immer wieder festgestellt, dass die
Wachstumsraten im Verarbeitenden Gewerbe meist iiber denen in den
Alten Bundeslédndern liegen. Das IWH meldet in der Ausgabe 8/2008
von ,Wirtschaft im Wandel”, dass die ostdeutsche Industrie im Jahr
2002 bei der Rendite an Westdeutschland vorbeigezogen ist. In der Aus-
gabe 6/2005 titelte der Arbeitskreis Konjunktur Ostdeutschland in der
selben Reihe noch ,Ostdeutsche Wirtschaft: Aufholen in Trippelschrit-
ten“. Nach den Zahlen des Arbeitskreises ,VGR der Lander* lag selbst
2007 die nominale Bruttowertschopfung eines Erwerbstétigen im ost-
deutschen Verarbeitenden Gewerbe einschlieflich Berghbau und Gewin-
nung von Steinen und Erden noch fast 20% unter der eines Beschéftigten
in den alten Bundeslindern®.

Da in den vorliegenden Daten keine Angaben zur Bruttowertschopfung
oder den Kosten enthalten sind, kann als Produktivitdtsmak nur der

15 Jeweils ohne Berlin.
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Umsatz pro Mitarbeiter dienen. Ein Vergleich mit den Zahlen der VGR
der Linder zeigt jedoch eine recht gute Ubereinstimmung mit der Ent-
wicklung der Bruttowertschopfung je Mitarbeiter. Die pro Mitarbeiter
erwirtschafteten Umsétze der vier Regionen sind in Abbildung 4.34 dar-
gestellt.

Abbildung 4.34.: Arbeitsproduktivitét
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Arbeitsproduktivitit als erwirtschafteter Umsatz pro Mitarbeiter in Tausend €
pro Mitarbeiter.

Eine Beurteilung der Entwicklung héngt davon ab, auf welche Werte sich
diese stiitzt. Nach Abb. 4.34 verlaufen die Entwicklungen in den Ostre-
gionen nahezu parallel zu Westberlin. Relativ gesehen (s. Abb. 4.35(a))
verringert sich damit der Riickstand. Lag die Produktivitdt der Beschéaf-
tigten im Engeren Verflechtungsraum und in Ostberlin 1991 noch bei
etwa 20% des westberliner Niveaus, so hat sich der Riickstand bis 2005
etwa halbiert. Im Auferen Entwicklungsraum sieht es sogar noch etwas
glinstiger aus, der Riickstand ist auf etwa 30% gesunken.

Die absolute Differenz (s. Abb. 4.35(b)) verharrt dagegen etwa auf dem
gleichen Niveau und ist 2005 mit Ausnahme des Auferen Entwicklungs-
raumes fast genauso grofs wie 1991. Ein Mitarbeiter in einem Ostbe-
trieb erwirtschaftet damit etwa 140000 € weniger an Umsatz als einer
in einem westberliner Betrieb. Die etwas bessere Entwicklung im AER
findet sich also auch in absoluten Zahlen wieder. Werden nur die jahr-
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lichen Wachstumsraten miteinander verglichen, so weisen Brandenburg
und Ostberlin in fast allen Jahren grofere Werte auf als Westberlin.
Dies ist jedoch auf die geringere Ausgangsbasis zuriickzufiihren, absolut
verandert sich dadurch der Riickstand nicht.

Abbildung 4.35.: Produktivitatsriickstand der Ostregionen

(a) Relativer Produktivitétsriickstand
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Arbeitsproduktivitét als erwirtschafteter Umsatz pro Mitarbeiter in Tausend €
pro Mitarbeiter und Jahr. Westberlin=100. Absolute Differenz in Tausend €.

Bedeutet diese Entwicklung nun, dass ostdeutsche Betriebe wirklich in
ihrer Produktivitat deutlich hinter den Betrieben der alten Bundeslan-
der zuriickbleiben? Der Schluss von einer Produktivitdtskennzahl der
Beschéftigten auf Betriebe ist jedoch problematisch, da sich die Struktu-
ren in Ost und West unterscheiden. Zudem gibt es viele weitere Einfluss-
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grofsen, wie etwa die Betriebsgrofe, die Branche, die Kapitalausstattung
und der Modernitatsgrad oder das Qualifikationsniveau der Beschéftig-
ten eines Betriebes, die die Produktivitat beeinflussen. Will man objekti-
ve Vergleiche anstellen, so muss auf diese Merkmale ebenfalls kontrolliert
werden. Dies geschieht im Folgenden anhand von Querschnittsregressio-

nen.

Wie die deskriptive Analyse gezeigt hat, unterscheiden sich die Betrieb-
spopulationen in den vier Regionen. Grofere Betriebe, welche in West-
berlin haufiger zu finden sind als in den Ostregionen, nutzen Skaleneftek-
te, haben leichteren Zugang zu Kreditmarkten und haben damit einen
grofseren finanziellen Spielraum fiir Investitionen in Forschung und Ent-
wicklung oder in die Erschliefsung neuer Mérkte. Somit konnte ein Teil
des Produktivitéatsriickstandes durchaus auf die unterschiedliche regio-
nale Grofenstruktur des Verarbeitenden Gewerbes zuriickzufiihren sein.
Beim Vergleich der Bruttowertschopfung je Beschéftigten aus den aggre-
gierten Daten werden auf diese Weise die besonders produktiven Grofs-
betriebe, welche im Osten fehlen, uch noch besonders stark gewichtet,
wohingegen die besonders kleinen Kleinstbetriebe noch geringer gewich-
tet werden.

Ragnitz (2005) diskutiert ebenfalls einige mogliche Ursachen fiir den be-
obachteten Riickstand bei der durchschnittlichen Produktivitat. Nach
seinen Berechnungen liegt die Produktivitdt des ostdeutschen Verar-
beitenden Gewerbes im Jahr 2003 bei etwa 72% des Westniveaus. Ein
Vergleich nach Betriebsgrofenklassen zeigt jedoch wesentlich geringe-
re Unterschiede und er ermittelt, dass bei hypothetischen westdeut-
schen Strukturen die Produktivitat auf etwa 91% des westdeutschen
Niveaus steigt. Als weitere Faktoren, bei denen sich ost- und westdeut-
sches Verarbeitendes Gewerbe unterscheiden und die fiir die Produk-
tivitatsunterschiede mitverantwortlich sein konnen, untersucht er die
Branchenstruktur, Kapitalintensitat, Besitzverhaltnisse der Unterneh-
men und die Beschaftigungsstruktur. Abschliefend stellt der Autor fest,
dass ,der Produktivitétsriickstand der ostdeutschen Wirtschaft primér
ein Reflex unterschiedlicher Strukturen in den beiden Landesteilen ist
und wenig iiber die tatsachliche Leistungskraft der ostdeutschen Un-
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ternehmen aussagt (Ragnitz, 2005, S.17). Bereits 2001 hatte Ragnitz
vor allem Ausstattungsunterschiede bei den Produktionsfaktoren Sach-
kapital, Humankapital, Wissenskapital und Infrastrukturkapital fiir den
beobachteten Produktivitatsriickstand verantwortlich gemacht.

Was bleibt denn noch vom Produktivitatsriickstand, wenn all diese Fak-
toren beriicksichtigt werden? Dazu werden Querschnittsregressionen be-
nutzt, die unter Kontrolle verschiedener Betriebscharakteristika ermit-
teln, wie sich die Produktivitat der Betriebe in Brandenburg und Ostber-
lin von der der westberliner Betriebe unterscheidet. Dabei wird versucht,
so viele der genannten Ausstattungsunterschiede zu berticksichtigen, wie
dies mit den vorliegenden Daten moglich ist.

Fiir jedes Jahr t = 1991, ...,2005 werden einfache lineare Regressionen
der Form

In APy = By + Bi:EVR + BQtAERit + B3BOj + v;xit + wir

geschiitzt, wobei In AP;; die logarithmierte Arbeitsproduktivitdt (Um-
satz/Mitarbeiter) eines Betriebes 7 im Jahr ¢ darstellt. Die Koeffizienten
der Regionaldummys EVR fiir den Engeren Verflechtungsraum, AER
fiir den Auferen Entwicklungsraum und BO fiir Ostberlin geben dann
Auskunft iiber den Produktivitdtsunterschied der Betriebe in den jewei-
ligen Regionen gegentiiber Westberlin im gegebenen Jahr, nachdem auf
die Merkmale im Vektor x;; kontrolliert wurde.

Mogliche regionale Unterschiede in der betrieblichen Struktur des Ver-
arbeitenden Gewerbes konnen sehr einfach iiber die Zahl der tétigen
Personen in einem Betrieb und Indikatoren fiir den Wirtschaftszweig auf
4-Steller-Ebene (bis 1994 nach SYPRO, dann nach WZ93 bzw. WZ2003)
kontrolliert werden. Als Indikatoren fiir das Qualifikationsniveau in ei-
nem Betrieb dienen Angaben iiber den durchschnittlichen Lohn pro Mit-
arbeiter, der mit dem Durchschnittslohn der entsprechenden Region zen-
triert wird um Unterschiede im Lohnniveau zu beriicksichtigen, sowie der
Anteil der Arbeiter an allen Beschéftigten eines Betriebes. Hinzu kom-
men Indikatoren fiir die Exporttatigkeit und die Zugehorigkeit zu einem
Mehrbetriebsunternehmen.
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Abbildung 4.36.: Regionalkoeffizienten im zeitlichen Verlauf
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Koeffizienten der Regionaldummys in den jihrlichen Querschnittsregressionen.

Abbildung 4.36 zeigt den zeitlichen Verlauf der Koeffizienten der Re-
gionaldummys in den jahrlichen Regressionen. Zu Beginn sind deutliche
Produktivitatsriickstande der Ostregionen gegeniiber Westberlin zu er-
kennen. Fiir den Engeren Verflechtungsraum ergibt sich demnach fiir
einen sonst identischen Betrieb eine um 70% geringere Arbeitsproduk-
tivitdt gegeniiber Westberlin im Jahr 1991. Die Koeffizienten werden
jedoch rasch kleiner und konvergieren gegen Null. Signifikante!® Unter-
schiede auf dem 5%-Niveau lassen sich im neuen Jahrtausend lediglich
noch beim Auferen Entwicklungsraum feststellen, dessen Riickstand bei
etwa 15% bis 20% gegeniiber Westberlin liegt.

Diese Regressionen sind ein recht einfaches Hilfsmittel und erheben kei-
neswegs den Anspruch, der Weisheit letzter Schluss zu sein. Sie geben
jedoch gute Anhaltspunkte dafiir, dass das Verarbeitende Gewerbe in
Brandenburg und Ostberlin groke Fortschritte gemacht hat und in der
Produktivitat der Beschéftigten durchaus mit vergleichbaren Betrieben
der alten Bundesldnder mithalten kann. Die Produktivitdt héngt von
vielen Einflussfaktoren ab und es ist nicht auszuschliefsen, dass bei Kon-

16Tst im weiteren Text von Signifikanz die Rede, so bezieht sich dies auf ein Signifikanzniveau
von 5%, es sei denn, ein anderes Niveau ist angegeben. Hohe Signifikanz bezieht sich auf ein
Signifikanzniveau von 1%.
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trolle weiterer Grofsen die Unterschiede noch geringer oder aber auch
grofer ausfallen. Insbesondere konnten weitere Informationen iiber re-
gionale Standortfaktoren, wie beispielsweise Verkehrsanbindung o.4., die
Aussagekraft deutlich erhohen, da diese sonst in den Regionaldummys
integriert sind. Dies konnte auch eine Erklarung fiir den gréfseren Riick-
stand des Auferen Entwicklungsraumes sein, da hier die Entfernung
zum néachsten Ballungszentrum oder zur nachsten Autobahnanbindung
am groften ist. Wiinschenswert wéren auch Daten iiber die Kapital-
ausstattung und den Modernitatsgrad der Produktionsanlagen, die die
Produktivitat der Mitarbeiter direkt beeinflussen.

4.5. Fazit

Die Analysen der Betriebsdaten in diesem Kapitel haben die Befunde der
aggregierten Daten im Kapitel 2 grofstenteils bestétigt. Mit der Wieder-
vereinigung ist ein teilweise sehr schmerzhafter Umgestaltungsprozess
angestofsen worden, den viele ostdeutsche Betriebe nicht iiberlebt haben.
Andere Betriebe, die weiter existierten, mussten sich moglichst schnell
den neuen Gegebenheiten anpassen, was nicht zuletzt weiteren Abbau
von Beschéftigung bedeutete.

Erfreulich dabei ist die Entwicklung der Zahl der Betriebe. Die wirt-
schaftliche Leistung in Brandenburg und Ostberlin ist auf eine sehr viel
breitere Basis gestellt worden, die Anzahl der Betriebe ist stark gestie-
gen. Die Industriestruktur hat sich der in Westberlin angenahert, die
Lohne und Gehalter schlieftfen langsam auf, ebenso wie die Produktivi-
tat.

Die immer wieder betonte kleinbetriebliche Struktur der Industrie in den
neuen Bundeslandern stellt sich bei ndherer Betrachtung als nicht so
gravierend heraus. Ein Vergleich der Verteilungen in den vier Regionen
zeigt, dass dieser Eindruck vor allem auf einer stirkeren Konzentration
in Westberlin beruht. Einige wenige Betriebe, die besonders grof sind,
heben zwar die durchschnittliche Zahl der Mitarbeiter deutlich tiber die
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Werte in den Ostregionen, solch eine kleine Gruppe kann jedoch keine
Struktur bestimmen. Vielmehr sind die Betriebe in Brandenburg in vie-
len Bereichen der Verteilung sogar grofser. Das Grofsbetriebe auch positi-
ve Auswirkungen auf ganze Branchen oder Regionen haben kénnen und
dass das Fehlen dieser Betriebe negative Folgen fiir die Neuen Bundes-
lander hat, soll damit jedoch nicht bestritten werden. Die Untersuchung
der Betriebsstruktur hat jedoch gezeigt, wie irrefithrend Informationen
aus aggregierten Daten sein konnen, wenn daraus etwas iiber die inneren

Strukturen abgeleitet werden soll.

Die Analyse der Betriebs- und Beschéaftigungsdynamik hat gezeigt, das
die Veranderungen im Verarbeitenden Gewerbe noch deutlich stérker
sind, als dies die aggregierten Zahlen beschreiben. Die hohen Turbulenz-
raten und die groken Anteile der Neubetriebe in den Ostregionen geben
Aufschluss iiber die grofen Umwélzungen in der Betriebslandschaft.

Der enorme Beschéaftigungsriickgang in den Neuen Bundesldandern zu
Beginn der 90er Jahre wurde vor allem durch den Beschéftigungsabbau
in den weiterbestehenden Betrieben verursacht. Ein Problem dabei ist
jedoch, dass die Abspaltung einzelner Betriebsteile, wie es sie in vielen
Fallen gegeben haben mag, nicht erkennbar ist. Wurde ein Teil eines
VEBs oder Kombinates herausgelost und einzeln privatisiert, so erschei-
nen die betroffenen Mitarbeiter beim urspriinglichen, weiterbestehenden
Betrieb als Beschéftigungsabbau. Der neue, nun selbstindige Betrieb
erhélt eine neue Betriebsnummer und seine Mitarbeiter erscheinen als
Beschéaftigungsaufbau durch einen neu gegriindeten Betrieb. Doch selbst
wenn man annahme, alle Beschéftigungsgewinne in neuen Betrieben zu
Beginn der 90er Jahre waren auf diese Weise zustande gekommen, konn-
ten sie bei weitem nicht die grofen Verluste in den weiterbestehenden
Betrieben aufwiegen.

Die Dynamik in der Entwicklung der Ostregionen nimmt im Zeitver-
lauf nur langsam ab. Die Turbulenzraten néhern sich erst zum Ende des
Jahrtausends denen in Westberlin an, was zum Teil jedoch auch daran
liegt, dass hier die Dynamik zunimmt. Aus den Mikroanalysen lésst sich
auch sehr gut zeigen, dass eine hohe Dynamik unterschiedliche Ursachen
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haben kann. Obwohl die Turbulenzraten in Ostberlin und im Engeren
Verflechtungsraum in vielen Jahren sehr dhnlich sind, stehen doch recht
unterschiedliche Entwicklungen dahinter. Wéahrend im EVR vor allem
die Griindungsraten sehr hoch sind, sich hier also sehr viele neue Be-
triebe ansiedeln, sind die Schliekungsraten in Ostberlin die héchsten der
vier betrachteten Regionen. Somit kann hier der Betriebsbestand nur
sehr viel langsamer wachsen.

Eine besonders positive Entwicklung hat der Engere Verflechtungsraum
aufzuweisen. Die Zahl der Betriebe ist am stéarksten gestiegen, der Ver-
lust von Arbeitsplatzen ist der geringste aller Regionen, sogar niedriger
als der in Westberlin. Die Umsétze der Betriebe des EVR haben sich in-
nerhalb von 10 Jahren vervierfacht. Ursachen dieser guten Entwicklung
sind sicherlich nicht zuletzt die Lage beziiglich der neuen Bundeshaupt-
stadt und die guten Standortbedingungen im Berliner Umland.



Kapitel 5.

Exporte und ihre Bedeutung fiir die
betriebliche Entwicklung

Exporte spielen fiir die deutsche Wirtschaft eine herausragende Rolle,
denn in den vergangenen Jahren wurde das deutsche Wirtschaftswachs-
tum fast ausschlieflich durch den Aufsenhandel getragen (s. Loschky u.
Ritter, 2007). Dies wird gerade in der gegenwértigen Krise deutlich. Nach
Angaben des Statistischen Bundesamtes schrumpfte im ersten Quartal
2009 das Bruttoinlandsprodukt preis-, saison- und kalenderbereinigt um
3,8% gegeniiber dem Vorquartal. Ursache dafiir war vor allem der Au-
fsenbeitrag, denn die Exporte sind deutlich starker zuriickgegangen als
die Importe und die Investitionen. Die privaten und staatlichen Kon-
sumausgaben sind dagegen sogar leicht gestiegen. Durch die starke Ex-
portausrichtung der deutschen Wirtschaft ist diese besonders stark von
aktuellen Wirtschaftskrise betroffen.

Fiir die Betriebe in den neuen Bundeslandern sind mit der Wiederver-
einigung und dem Zusammenbruch des RGW die meisten Exportbezie-
hungen abgebrochen. Durch die mit der Einfiihrung der D-Mark und
die Errichtung eines gemeinsamen Wirtschaftsraumes quasi iiber Nacht
entstandene direkte Konkurrenz mit der leistungsstarken Wirtschaft der
alten Bundesldnder waren viele Betriebe nicht tiberlebensfahig. Aber
auch diejenigen, welche iiberlebten, mussten grofse Anstrengungen auf

sich nehmen um konkurrenzfiahig zu werden.

Durch diese besondere Situation in den Neuen Bundeslandern ergibt
sich hier vielleicht die Moglichkeit noch genauer zu beobachten, wer
auf Auslandsmérkten aktiv wird und warum. Da die meisten Betriebe
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bei der Exporttéatigkeit quasi bei Null anfangen ist zu hoffen, dass noch
genauer erkennbar wird wie sich Betriebe, die auf fremden Méarkten aktiv
werden, von den anderen unterscheiden.

5.1. Die Bedeutung der Exporte fiir die

wirtschaftliche Entwicklung

Politicians are convinced that helping exporters is a no-lose
wssue. The argument in its most elementary form goes as
follows: exports are good, and exporters are good firms; thus
helping domestic firms export is good policy'.

Seit vielen Jahren schon wird die Bedeutung von Exporten fiir das Wirt-
schaftswachstum diskutiert. Friither stiitzten sich empirische Untersu-
chungen vorwiegend auf aggregierte Daten von Branchen oder Landern.
Die Verfiigbarkeit von Mikrodaten auf Betriebs- und Unternehmensebe-
ne und die gestiegene Rechenkapazitdt moderner Datenverarbeitungs-
systeme fiihrten zu einem Wechsel der Forschungsperspektive.

Bernard u. Jensen (1995) nutzten fiir ihre wegweisenden Analy-
sen Betriebsdaten des ,Annual Survey of Manufactures® (ASM) US-
amerikanischer Betriebe zwischen 1976 und 1987, um Unterschiede zwi-
schen exportierenden und nichtexportierenden Betrieben zu untersu-
chen. In den folgenden Jahren verdffentlichten sie weitere Arbeiten? zu
diesem Thema und in vielen Landern der Welt wurden &hnliche Ana-
lysen durchgefiihrt: Aw u.a. (2000) fiir Korea und Taiwan, Biesebro-
eck (2005) fiir einige afrikanische Lander, Greenaway u. Kneller (2003),
(2004) fiir Grofs Britannien, Roberts u. Tybout (1997) fiir Kolumbien,
Clerides u.a. (1998) fiir Kolumbien, Mexiko und Marokko, De Loecker
(2004) fiir Slowenien. In Deutschland hat sich vor allem Wagner (zum

!Siehe Bernard u. Jensen (2004b, S.561)
2Bernard u. Jensen (1998), (1999a), (1999b), (2004a), um nur einige zu nennen.
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Beispiel (2002a), (2002b), (2005b))? mit Exporten und ihrem Einfluss
auf die Entwicklung von Betrieben auseinander gesetzt. Wagner (2005a)
fasst Strategien und Ergebnisse von 45 internationalen Studien zu die-
sem Thema zusammen. Alle Untersuchungen bestétigen, dass Exporteu-
re im Durchschnitt produktiver und grofser sind als nichtexportierende
Betriebe.

Es existieren zwei Hypothesen, wie diese beobachteten Unterschiede ent-
stehen konnen. Zunéachst besteht natiirlich die Moglichkeit, dass bereits
produktivere Betriebe mit einer hoheren Wahrscheinlichkeit zu exportie-
ren beginnen. Warum einige Betriebe produktiver sind als andere, wird
hier nicht erklart sondern als gegeben angenommen. Diese Selbstselekti-
on konnte die Beobachtungen erklédren, wiirde fiir die Wirtschaftspolitik
jedoch bedeuten, dass sich eine pauschale Forderung von Exporten nicht
positiv auf das Wachstum im Inland auswirkt.

Dem gegeniiber gibt es noch eine Lernhypothese, nach der Betriebe, die
Handelsbeziehungen mit ausléandischen Partnern aufnehmen, auf diesem
Weg auch Zugang zu neuem Know-How bekommen, was zu einer Verbes-
serung der eigenen Produktivitéit fiihrt. Zudem kann die Konkurrenz mit
auslandischen Anbietern zu groferen Anstrengungen und damit eben-
falls zu einem gesteigerten Produktivitdtswachstum fiithren. Trafe diese
Hypothese zu, so wiirde die Exportforderung auch das Produktivitats-
wachstum im Inland steigern. Die beiden Hypothesen schliefsen sich nicht
gegenseitig aus und konnen durchaus beide zutreffend sein. Leider wird
es dadurch umso schwieriger zu entscheiden, ob es tatsédchlich positive
Auswirkungen des Exports auf die betriebliche Entwicklung gibt.

Die Schwierigkeit besteht daher in der Identifizierung der Ursachen fiir
die beobachteten Unterschiede, ob also eine der beiden oder doch beide
Ursachen gleichzeitig wirken. Aus Sicht der Politikberatung ist vor allem
das Vorhandensein von Lerneffekten interessant.

3Die hier und im Text aufgefiihrten nationalen und internationalen Arbeiten sollen nur die Be-
deutung des Themas in der Wissenschaft verdeutlichen, die Auflistung ist keinesfalls als vollstéandig
zu betrachten.
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5.2. Wer exportiert?

In den neunziger Jahren des letzten Jahrhunderts exportierte rund jeder
dritte Betrieb (s. Tab. 5.1) im Verarbeitenden Gewerbe in Berlin und
Brandenburg?. Erst zu Beginn des neuen Jahrtausends konnte der An-
teil exportierender Betriebe deutlich ansteigen und erreicht 2005 einen
Wert von 44%. Hatten exportierende Betriebe in Berlin und Branden-
burg 1991 noch etwa 54% aller Umsétze erzielt, so stieg dieser Anteil bis
2005 auf 72%. Der Teil der Beschéftigten in exportierenden Betrieben
fiel zunédchst von 63% um 12 Prozentpunkte, konnte jedoch zum Ende
des Beobachtungszeitraums das urspriingliche Niveau wieder erreichen.
Dies kénnte durch noch grofere Anfangsschwierigkeiten dieser Betriebe
erklart werden, hervorgerufen durch den Wegtall der Handelspartner,
vor allem in 6stlichen Landern, und den dadurch noch hoheren Anpas-
sungsdruck. Die im Vergleich zum Betriebsanteil recht groften Umsatz-
und Beschéftigtenanteile zeigen ebenfalls, dass vor allem grofsere und
umsatzstéirkere Betriebe auch im Ausland tétig sind.

Der Vergleich von exportierenden mit nichtexportierenden Betrieben
zeigt, dass erstere in vielen Dingen ,besser” sind. Exportierende Betriebe
sind im Durchschnitt mehr als doppelt so grofs wie nichtexportierende.
In beiden Gruppen ist deutlich der negative Trend bei der Betriebsgro-
fse zu erkennen, jedoch bleiben die Relationen zwischen beiden Gruppen
iiber die Zeit recht stabil. Ein Arbeiter verdient hier im Schnitt drei-
bis siebentausend Euro mehr pro Jahr, wobei dieser Vorsprung iiber die
Zeit zunimmt. Dafiir erwirtschaften die Beschéftigten in exportierenden
Betrieben auch meist deutlich mehr an Umsatz. Ein durchschnittlicher
exportierender Betrieb setzt pro Jahr etwa das Dreifache eines durch-
schnittlichen nichtexportierenden Betriebes um.

Diese Durchschnittsbetrachtungen bestétigen die Befunde in anderen
Landern. Zudem ist zu beobachten, dass die Unterschiede zwischen bei-
den Betriebsgruppen sich iiber die Zeit noch vergréfern. Doch sagen sie

4...mit mehr als 20 Mitarbeitern bzw. Teil eines Unternehmens mit insgesamt mehr als 20 Mitar-

beitern. Hier werden lediglich Monatsmelder beriicksichtigt, da nur fiir diese Informationen {iber
Auslandsumsétze vorhanden sind.
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Tabelle 5.1.: Vergleich exportierender und nichtexportierender Betriebe

Nichtexportierende Betriebe

Jahr 1991 1993 1995 1997 1999 2001 2003 2005

Anzahl 1507 1423 1223 1315 1268 1229 1167 1038

Umsatz 19,7 19,2 17,9 17,5 19,7 18,3 13,2 12,9

in Mrd. €

Beschiftigte 172 142 106 94 85 80 74 66

in Tausend

durchschnittliche 114,1 99,6 86,9 71,3 67,4 65,1 63,5 63,7

Betriebsgrofie

Umsatz pro MA 114,5 1355 1685 186,9 2304 2293 177,7 1944

in Tausend €

Durchschnittslohn 17506 23339 26513 26645 28158 29109 30572 31663

pro Jahr in €

Investitionsquote 0,07 0,07 0,06 0,04 0,04 0,03 0,03 0,05

Exportierende Betriebe

Jahr 1991 1993 1995 1997 1999 2001 2003 2005

Anzahl 746 688 640 648 681 726 791 804

Umsatz 22.8 19,3 23,2 25,4 24,6 28,3 32,8 33,9

in Mrd. €

Beschiftigte 291 149 133 121 116 119 117 113

in Tausend

durchschnittliche 390,2  216,1 207,5 186,2 170,8 163,3 147,3  140,6

Betriebsgrofe

Umsatz pro MA 78,3 1298 175,1 210,3 211,7 2384  281,5  299,6

in Tausend €

Durchschnittslohn 15810 26652 30562 33940 34467 36040 37050 39008

pro Jahr in €

Investitionsquote 0,07 0,07 0,06 0,07 0,05 0,03 0,03 0,03
Anteile exportierender Betriebe an allen Betrieben

Jahr 1991 1993 1995 1997 1999 2001 2003 2005

Betriebe 0,33 0,33 0,34 0,33 0,35 0,37 0,40 0,44

Gesamtumsatz 0,54 0,50 0,56 0,59 0,56 0,61 0,71 0,72

Beschiftigte 0,63 0,51 0,56 0,56 0,58 0,60 0,61 0,63

Investitionen 0,54 0,50 0,56 0,59 0,56 0,61 0,71 0,72

Export am Umsatz 0,10 0,11 0,12 0,16 0,20 0,23 0,23 0,26

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

nichts iiber die Griinde aus. Werden nun besonders gute Firmen Ex-
porteure, weil sie im Gegensatz zu weniger guten im internationalen
Wettbewerb konkurrenzfihig sind? Oder ist der Export gut fiir die Be-
triebe, weil sie auf diesem Wege zum Beispiel Zugang zu neuem Wissen,
Methoden und Verfahren erlangen und der Wettbewerb mit ausléandi-
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schen Konkurrenten sie zu noch grokeren Anstrengungen nétigt effizient
zu arbeiten?

Fiir die Beobachtungen konnten beide Hypothesen verantwortlich sein,
Selektion wie auch Lerneffekte konnten die wachsenden Unterschiede
erklaren. Zudem muss auch die regionale Verteilung beriicksichtigt wer-
den, denn vor allem in den ersten Jahren diirften vor allem Betriebe aus
Westberlin zu den Exporteuren gehoren, wiahrend Ostbetriebe eher bei
den Nichtexporteuren anzutreffen sind. Da zumindest zu dieser Zeit Be-
triebe in den neuen Bundeslandern weniger leistungsfiahig waren, konnte
diese regionale Ungleichverteilung zu einer falschen Einschétzung beziig-
lich des Unterschiedes zwischen exportierenden und nichtexportierenden
Betrieben fiihren.

Im Folgenden soll nun versucht werden mit verschiedenen Ansétzen zu
untersuchen, ob es einen Zusammenhang zwischen den Exportaktivi-
taten eines Betriebes und seiner Entwicklung hinsichtlich verschiedener
Parameter gibt. Die Klarung der Frage, ob es diesen Zusammenhang gibt
und wie er wirkt, ware fiir die Wirtschaftspolitik von grokem Interesse.

Welche Vorteile werden mit dem Export in Verbindung gebracht? Nach
Richardson u. Rindal (1995) hat Export positive Auswirkungen sowohl
auf das Unternehmen (schnelleres Wachstum von Umsatz und Produkti-
vitit, Risikodiversifikation, grofere Innovativitit und verbesserte Uber-
lebenschancen) als auch auf die Mitarbeiter (héhere Lohne, grofere Ar-
beitsplatzsicherheit). Doch wie passt das mit den Beobachtungen zusam-
men? Denn auch bei den exportierenden Betrieben wird massiv Beschéf-
tigung abgebaut. Oder gehen Arbeitspléatze in den nichtexportierenden
Betrieben verstarkt verloren? Der Anteil der exportierenden Betriebe
bleibt zunéchst konstant, doch der Anteil an der Beschaftigung féllt, so
dass hier anscheinend noch mehr Beschaftigung abgebaut wird. Anderer-
seits liegt der Tiefpunkt hier bereits 1993 mit etwa 51%. Moglicherweise
waren exportierende Ostbetriebe zunédchst gezwungen, deutlich stérker
Beschiftigung abzubauen. Demzufolge wiirden die anderen Betriebe die-
sen Schritt spater nachholen, so dass es scheint, als ob in diesen Jahren
die Arbeitspléatze bei Nichtexporteuren unsicherer wéaren.
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Insgesamt kann aus diesen aggregierten Daten jedoch kaum etwas iiber
die Entwicklung einzelner Betriebe geschlossen werden, da die Verande-
rungen in den Aggregaten sowohl durch Verdanderungen bei den Mitglie-
dern der jeweiligen Gruppe als auch durch die Effekte von Ubergéingen
zwischen den Gruppen hervorgerufen werden.

5.3. Betriebsentwicklung und Exporte

Der Exporttétigkeit werden verschiedene positive Effekte unterstellt, die
in diesem Abschnitt etwas genauer untersucht werden sollen. Oft resul-
tieren diese Unterstellungen aus einfachen Mittelwertvergleichen, wie
sie etwa in Tab. 5.1 angestellt wurden. Dabei sollten diese Ergebnisse
nicht losgelost voneinander betrachtet, sondern eher im Zusammenhang
gesehen werden. Daher werden bedingte Unterschiede unter Kontrolle
sonstiger Eigenschaften der Betriebe ermittelt, die eventuell durch die
Exporttatigkeit erklart werden konnen.

5.3.1. Niveauunterschiede

Zunichst sollen einige Unterschiede® zwischen exportierenden und nicht-
exportierenden Betrieben, die in der Literatur immer wieder genannt
werden, genauer untersucht werden. Gibt es eine Selbstselektion zum
Beispiel groferer Betriebe auf die Auslandsmérkte, so ist ein einfacher
Durchschnittsvergleich der Betriebsgroke in beiden Gruppen natiirlich
nicht sehr aussagekraftig. Mit Hilfe von Regressionen der Form

In }/Z‘t = Oy +6t . EXpOI’tit +’thZ't + Ut flir t = 1991, ceey 2005 (51)

sollen die Differenzen genauer analysiert werden. Yj; ist das jeweils un-
tersuchte Merkmal eines Betriebes, wie beispielsweise die Betriebsgrofke

°In diesem Abschnitt werden vor allem Unterschiede bei der GroRe (Zahl der Beschiftigten und
Umsitze) und bei den gezahlten Lohnen betrachtet. Ein immer wieder auftauchender und vieldisku-
tierter Aspekt ist die Produktivitéit, welche in spédteren Abschnitten noch ausfiihrlicher betrachtet
wird.
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und der Umsatz, die logarithmiert werden, aber auch deren Verande-
rungsraten konnen betrachtet werden. Export,; ist ein Dummy fiir den
Exportstatus. Er nimmt den Wert 1 an, falls der Betrieb ¢ im Jahr ¢ einen
positiven Auslandsumsatz aufweist. Im Vektor X;; konnen verschiedene
weitere Einflussgrofsen beriicksichtigt werden. In den vorliegenden Ana-
lysen werden dazu regionale und Industriedummys (WZ4-Steller), die lo-
garithmierte Betriebsgroke, Abweichungen vom lokalen Lohnniveau und
der Anteil der Arbeiter an allen Beschéftigten eines Betriebes sowie ein
Indikator fiir die Zugehorigkeit zu einem Mehrbetriebsunternehmen ver-
wendet. Aus dem Koeffizienten # der Dummyvariable fiir exportierende
Betriebe lésst sich geméfs 100 - (exp(5;) — 1) die prozentuale Differenz
zwischen exportierenden und nichtexportierenden Betrieben im Jahr ¢
hinsichtlich des betrachteten Merkmals unter Kontrolle der Merkmale

in X;; ermitteln.

Die Ergebnisse dieser Regressionen (s. Tab. 5.2) erlauben nun deutlich
aussagekriftigere Vergleiche zwischen exportierenden und nichtexportie-
renden Betrieben, da hier andere Einflussgrofsen berticksichtigt werden.
Nach den Ergebnissen der jahrlichen Querschnittsregressionen haben ex-
portierende Betriebe unter sonst gleichen Bedingungen (Branche, Region
etc.) mindestens zwei Drittel mehr Beschéftigte als nichtexportierende
und dieser Unterschied ist {iber die Zeit sehr stabil. Sollen also Kenn-
zahlen zwischen Exporteuren und Nichtexporteuren verglichen werden,
ist unbedingt auch auf die Betriebsgréfe zu kontrollieren, was in den
anderen Regressionen getan wurde.

Das mittlere Einkommen der bei einem Exporteur beschéftigten Arbei-
ter und Angestellten ist in den meisten Jahren etwa 6 bis 8 Prozent hoher
als bei vergleichbaren Nichtexporteuren. Dieser Einkommensunterschied
weist eine wachsende Tendenz auf. Beschéftigte bei Exporteuren verdie-
nen demnach nicht nur besser als Beschéftigte bei einem Nichtexporteur,
weil erstere grofer sind.

Wenig {iberraschend erwirtschaften exportierende Betriebe auch deut-
lich mehr an Umsatz als vergleichbare nichtexportierende Betriebe. Der
Unterschied ist in allen Jahren positiv und wéchst von 14% im Jahr
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Tabelle 5.2.: Exportpramien (Querschnitt)

Querschnittsregressionen

Jahr Grolse Lohn Umsatz Inlandsumsatz
1991 0,837 0,026 0,134** —0,052
(0,058) (0,018) (0,041) (0,043)
1992 0,673*** 0,020 0,099** —0,085*
(0,055) (0,024) (0,043) (0,045)
1993 0,588*** 0,048** 0,130*** —0,081*
(0,055) (0,022) (0,043) (0,047)
1994 0,663*** 0,057 0,153*** —0,059
(0,056) (0,028) (0,041) (0,043)
1995 0,589*** 0,062** 0,122 —0,118***
(0,059) (0,018) (0,039) (0,043)
1996 0,533*** 0,054 0,167 —0,066
(0,059) (0,017) (0,038) (0,043)
1997 0,571 0,100*** 0,280*** 0,022
(0,058) (0,018) (0,042) (0,046)
1998 0,507 0,057 0,299** 0,077*
(0,057) (0,016) (0,041) (0,044)
1999 0,546*** 0,063*** 0,290*** 0,043
(0,057) (0,016) (0,044) (0,047)
2000 0,575** 0,062*** 0,298*** 0,019
(0,057) (0,019) (0,038) (0,042)
2001 0,639*** 0,061*** 0,306*** 0,037
(0,055) (0,017) (0,037) (0,041)
2002 0,632*** 0,078*** 0,308*** 0,029
(0,054) (0,017) (0,039) (0,042)
2003 0,580*** 0,083*** 0,311 0,020
(0,055) (0,017) (0,038) (0,041)
2004 0,596*** 0,079** 0,364** 0,035
(0,057) (0,020) (0,040) (0,046)
2005 0,573*** 0,090*** 0,346** 0,029
(0,058) (0,019) (0,039) (0,046)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Angegeben sind die Koeffizienten des Exportindikators sowie seine Standardab-
weichung. Kontrollvariablen wie im Text beschrieben. ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw.
10%-Niveau.

1991 auf tiber 40% 2005. Doch setzen diese Betriebe wirklich mehr ab,
oder wird lediglich ein Teils des Absatzes verlagert und das Bild durch
hohere erzielbare Preise auf den Auslandsmérkten verzerrt? Dazu gibt
der Vergleich des Inlandsumsatzes Auskunft. Demnach kénnte hochs-
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ten in den ersten Jahren von solch einem Verhalten gesprochen werden,
ab Mitte der 90er Jahre gibt es keinen signifikanten Unterschied beim
Inlandsumsatz mehr.

Zur Kontrolle der Querschnittsergebnisse bieten sich verschiedene Panel-
verfahren (s. Tab. 5.3) an. Dazu wird angenommen, dass die Steigungs-
parameter (; und 7y; konstant iiber die Zeit sind. Verschiedene Regressi-
onskonstanten fiir die Jahre werden durch Einbeziehung von Jahresdum-
mies ermdoglicht. Pooled OLS ignoriert mogliche zeitliche Korrelationen
der wiederholten Beobachtungen. Vorteil ist jedoch eine wesentlich gro-
fsere Datengrundlage gegeniiber Querschnittsregressionen und die Mog-
lichkeit der Kontrolle auf zeitliche Schocks, die alle Betriebe in einem
Jahr gleichméfig betreffen. Fixed Effects kontrolliert zuséatzlich auf mog-
liche unbeobachtete Heterogenitat, indem die Auspridgungen der Merk-
male eines Jahres um ihren zeitlichen Mittelwert bereinigt werden. Nicht
zu beobachtende Eigenschaften, die zeitlich konstant sind, werden somit
eliminiert, jedoch auch andere unverénderliche Einflussgrofen.

Neben diesen beiden Standardmodellen wird auch ein dynamisches Pa-
nelmodell mittels General Method of Moments® geschitzt. Hintergrund
ist die Vermutung, dass viele der Eigenschaften eines Betriebes ein ge-
wisses Beharrungsverhalten aufweisen, also nicht in jeder Periode vollig
neu iiber die Auspriagung entschieden wird, sondern die Ausprigungen
in der Vergangenheit hier ebenfalls einen Einfluss ausiiben. Dies konnte
beispielsweise durch langfristig Vertriage erklart werden.

Nicht nur werden drei verschiedene Panelverfahren verwendet, sondern
diese auch auf verschiedene Zeitperioden bezogen. Aus den Ergebnis-
sen der Querschnittsregressionen ist ersichtlich, dass die Koeffizienten in
den ersten Jahren deutlich von den Werten in spateren Jahren abweichen
konnen. Auch scheinen hier grofere Spriinge auf eine hohere Unzuverlés-
sigkeit hinzudeuten. Da Panelmodelle i.A. jedoch von der Konstanz der
Koeffizienten ausgehen, werden alle Verfahren sowohl fiir die gesamte
Beobachtungszeit also auch fiir die Jahre 1995 bis 2005 berechnet.

6Siehe Arellano u. Bond (1991). In Abschnitt 5.5.2 wird dieses Verfahren in Anwendung auf eine
binédre abhéngige Variable noch genauer beschrieben.
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Tabelle 5.3.: Exportpriamien (Panel)

Grokse Lohn Umsatz Inlandsumsatz
1991-2005
Pooled OLS 0,625 0,061** 0,259** 0,009
(0,036) (0,008) (0,024) (0,027)
Fixed Effects 0,136*** 0,037+ 0,144** 0,025**
(0,009) (0,006) (0,011) (0,011)
GMM 0,036*** 0,020*** 0,052%* —0,001
(0,012) (0,007) (0,013) (0,014)
1995-2005
Pooled OLS 0,591*** 0,070*** 0,313*** 0,042
(0,041) (0,010) (0,027) (0,030)
Fixed Effects 0,080*** 0,025*** 0,101*** —0,013
(0,010) (0,005) (0,012) (0,013)
GMM 0,000 0,017 0,063*** 0,008
(0,013) (0,005) (0,014) (0,016)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Angegeben sind die Koeffizienten des Exportindikators sowie seine Standardab-
weichung, die bei POLS robust geschétzt wird wegen moglicher Korrelation der Residuen eines
Betriebes. Kontrollvariablen wie im Text beschrieben. ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw.
10%-Niveau. In den dynamischen Modellen kann mit Ausnahme des Lohnes jeweils die Autore-
gression zweiter Ordnung der Residuen auf dem 5%-Niveau abgelehnt werden.

In den meisten Féllen sind die Ergebnisse des Fixed Effects kleiner als
die des Pooled OLS, was auch zu erwarten’ ist, wenn unbeobachtete
Effekte tatsdchlich eine Rolle spielen. Noch kleiner sind i.A. die Ergeb-
nisse des dynamischen Modells, da hier weitere mogliche Korrelationen
zwischen erklarenden Variablen und Storgrofsen eliminiert wurden. Fiir
dieses Modell spricht ebenfalls, das in jedem Fall der verzogerte Wert
der abhingigen Variable hochsignifikant® ist, so dass ein gewisses Ver-
harrungsverhalten wahrscheinlich ist.

"Das FE fiigt die unbeobachteten Eigenschaften c¢; additiv in die Modellgleichung 5.1 ein. Bei
Pooled OLS werden diese in den Fehlerterm verschoben und Korrelationen zwischen erkldrenden
Variablen und unbeobachteten Effekten iibertragen sich auf die Stérgrofe. Damit werden Koeffizi-
enten entsprechend verzerrt.

8Hochsignifikant bedeutet im Folgenden, das die Nullhypothese (der entsprechende Koeffizient
ist gleich Null) unter einer Irrtumswahrscheinlichkeit von 1% abgelehnt werden kann. Signifikanz
bedeutet dementsprechend die Ablehnung unter einer Irrtumswahrscheinlichkeit von 5%, wahrend
bei schwacher Signifikanz eine Ablehnung lediglich bei einer Irrtumswahrscheinlichkeit von 10%
moglich ist. Ist eine Ablehnung auch im letzten Fall nicht moglich, so werden diese Koeffizienten
als nichtsignifikant bezeichnet.
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Bei der Grofe der Betriebe reduziert bereits das FE den Effekt der Ex-
porttitigkeit deutlich, ebenso die Beschrankung auf die spéteren Jahre.
Das dynamische Modell ermittelt fiir die gesamte Zeit noch einmal einen
deutlich kleineren Einfluss, fiir die Jahre 1995 bis 2005 sogar gar keinen
mehr. Wird also zusétzlich zu den anderen Kontrollvariablen auch auf
die Betriebsgrofe im vergangenen Jahr kontrolliert, so hat die Export-
tatigkeit keinen Einfluss mehr auf die Betriebsgrofe in diesem Jahr.

Auch der Unterschied bei den Léhnen wird durch FE wesentlich geringer
eingeschétzt, liegt aber immer noch bei etwa der Hélfte (3 bis 4 Pro-
zent) des Ergebnisses aus den Querschnittsregressionen. GMM schétzt
den Einfluss wiederum noch kleiner, ist jedoch nur mit Vorsicht zu inter-
pretieren, da hier die aus den Annahmen des GMM folgende Bedingung,
dass die Residuen zwar autokorreliert erster Ordnung sind, jedoch kei-
ne Autokorrelation zweiter Ordnung vorliegen darf, verletzt wird. Dies
deutet darauf hin, dass neben der verzégerten abhéangigen Variable wei-
tere erkldrende Variablen nicht strikt exogen sind und so die Schatzung
verfalscht sein konnte.

Bei den Umsétzen bietet sich ein dhnliches Bild. FE ergibt kleinere Er-
gebnisse als Pooled OLS und GMM wiederum kleinere als FE. Nach
dem dynamischen Modell hatten Exporteure lediglich einen um etwa
6% hoheren Umsatz als vergleichbare nichtexportierende Betriebe. Bei
den Inlandsumsatzen ergibt lediglich Fixed Effects fiir alle Jahre einen
auf dem 5%-Niveau signifikanten Effekt. Das dynamische Modell ergibt
fiir beide Zeitintervalle Effekte nahe Null. Demnach haben exportieren-
de und nichtexportierende Betriebe unter sonst gleichen Bedingungen
einen identischen Inlandsumsatz, Exporte sind also echter Umsatzzu-
wachs, nicht Verlagerung des Inlandsabsatzes auf andere Markte.

5.3.2. Unterschiede in der Dynamik

Neben den momentanen Niveaus der Betriebseigenschaften sind auch
Auswirkungen auf die Entwicklungsgeschwindigkeit denkbar. Wachsen
bei Exporteuren die Lohne vielleicht schneller? Oder unterscheiden sie
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sich in ihrer Personalstruktur von nichtexportierenden Betrieben, so dass
der Durchschnittslohn deshalb héher ist? Bieten Aukenhandelsgeschéfte
ein hoheres Potential fiir Umsatzwachstum? Um diese Frage zu beant-
worten werden wiederum Querschnittsregressionen verwendet, im Ge-
gensatz zu Modell 5.1 wird jedoch jeweils die Wachstumsrate auf die
Niveaus der erkldarenden Variablen im Ausgangsjahr regressiert:

A" In )/;t =In }/i,t—kl —In Y;t = o + ﬁt . EXpOI'tZ-t + ’YtXit -+ Ut (52)

Die Ergebnisse fiir den Koeffizienten des Exportindikators dieser Quer-
schnittsregressionen sind in Tabelle 5.4 aufgefiihrt.

Die Wachstumsraten von Exporteuren und Nichtexporteuren unterschei-
den sich nach diesen Ergebnissen nur selten signifikant voneinander. Zu
Beginn der 90er Jahre scheinen exportierende Betriebe deutlich stér-
ker zu Beschéftigungsabbau gezwungen zu sein als nichtexportierende
Betriebe. Bedeutet dies, dass Arbeitsplatze bei Exporteuren doch nicht
sicherer sind? Nicht zwangslaufig, da hier nur weiterbestehende Betriebe
betrachtet werden und gerade in diesen Jahren die Betriebsfluktuatio-
nen ebenfalls eine grofse Rolle in der Beschéftigungsentwicklung spielten.
Ab 1997 sind die Koeffizienten positiv, jedoch nur selten signifikant ver-
schieden von Null.

Die Exporteffekte auf die Wachstumsraten des Umsatzes und des In-
landsumsatzes sind ab Mitte der 90er Jahre durchweg positiv, jedoch
meist ebenfalls nicht signifikant. Das Jahr 1997 fallt hier immer wieder
etwas aus dem Rahmen und weist von den anderen Jahren abweichende
starke Effekte auf. Woran dies liegt kann nur schwer beantwortet wer-
den, da tiber einzelne Betriebe, die eventuell neu hinzukommen oder

ihren Status wechseln, keine Informationen zu erhalten sind.

Der Exportstatus wirkt sich anscheinend eher negativ auf die Lohnent-
wicklung aus, auch wenn hier ebenfalls nur selten signifikante Effekte
beobachtet werden. Die fehlende Signifikanz konnte aber auch durch die
Verwendung einer grofen Zahl an Wirtschaftszweigindikatoren verur-
sacht werden, wodurch die Zahl der Freiheitsgrade der Regression deut-
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Tabelle 5.4.: Exportpramien bei Wachstumsraten(Querschnitt)

Querschnittsregressionen

Jahr Grolse Lohn Umsatz Inlandsumsatz
1991 —0,124** —0,031 —0,102%** —0,071**
(0,028) (0,025) (0,034) (0,033)
1992 —0,082** —0,006 —0,041 —0,044
(0,026) (0,023) (0,030) (0,031)
1993 —0,115*** 0,032 0,006 0,001
(0,030) (0,028) (0,026) (0,030)
1994 0,004 0,005 —0,005 —0,009
(0,021) (0,016) (0,025) (0,026)
1995 —0,011 —0,013 —0,027 —0,038
(0,015) (0,011) (0,023) (0,024)
1996 —0,002 —0,013 0,034 0,026
(0,018) (0,014) (0,022) (0,022)
1997 0,007 —0,040** 0,072%* 0,084***
(0,014) (0,014) (0,021) (0,023)
1998 0,002 0,014 0,023 0,022
(0,015) (0,010) (0,020) (0,022)
1999 0,028 —0,017 0,032 0,017
(0,018) (0,013) (0,023) (0,024)
2000 0,025 —0,005 0,026 0,029
(0,013) (0,011) (0,020) (0,021)
2001 0,015 0,009 0,031 0,014
(0,016) (0,011) (0,022) (0,023)
2002 0,018 —0,009 —0,007 0,011
(0,014) (0,011) (0,020) (0,022)
2003 0,025 —0,034** 0,009 0,018
(0,017) (0,015) (0,023) (0,030)
2004 0,040 —0,009 0,035* 0,039*
(0,012) (0,009) (0,018) (0,020)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Angegeben sind die Koeffizienten des Exportindikators sowie seine Standardab-
weichung. Kontrollvariablen wie im Text beschrieben. ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw.
10%-Niveau.

lich verringert wird. Auch wenn diese Indikatoren oft keine signifikanten
Koeffizienten aufweisen, wére es sehr schwierig, diese nach und nach zu
eliminieren, da es einerseits fiir jedes Jahr ein anderes Vorgehen erfor-
derte und die Anzahl doch sehr grof ist und so einen enormen Aufwand
bedeuten wiirde.
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Wie schon bei den Niveauregressionen sollen die Ergebnisse der
Querschnittsregressionen auch hier mit denen von Panelverfahren (s.
Tab. 5.5) verglichen werden. Wiederum liefern diese Verfahren teilweise
deutlich andere Ergebnisse, teilweise sogar mit entgegengesetztem Vor-

zeichen.

Tabelle 5.5.: Exportpramien bei Wachstumsraten (Panel)

Groke Lohn Umsatz Inlandsumsatz
1991-2005
Pooled OLS —0,015** —0,009** 0,003 0,005
(0,006) (0,004) (0,007) (0,007)
Fixed Effects —0,021** —0,015** —0,030%** —0,003
(0,008) (0,007) (0,011) (0,012)
GMM —0,001 —0,013 —0,043** 0,003
(0,014) (0,010) (0,019) (0,020)
1995-2005
Pooled OLS 0,015%* —0,012%** 0,020*** 0,020***
(0,005) (0,003) (0,007) (0,007)
Fixed Effects 0,007 —0,029*** —0,029** —0,003
(0,009) (0,007) (0,013) (0,015)
GMM 0,014 —0,026*** —0,032* 0,014
(0,011) (0,007) (0,019) (0,021)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Angegeben sind die Koeffizienten des Exportindikators sowie seine Standardab-
weichung. Kontrollvariablen wie im Text beschrieben. ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw.
10%-Niveau. In den dynamischen Modellen kann jeweils die Autoregression zweiter Ordnung der
Residuen auf dem 5%-Niveau abgelehnt werden.

Bei der Beschéiftigungsentwicklung findet sich der Vorzeichenwechsel
auch in den Panelmodellen wieder. Werden alle Jahre einbezogen, so
ergeben sich negative Effekte, werden nur die Jahre 1995 bis 2005 be-
riicksichtigt, so werden positive Effekte der Exporttéatigkeit ermittelt.
Andererseits sind diese Effekte auch nur im relativ unzuverléssigen Poo-
led OLS und bei FE mit allen Jahren signifikant auf einem sinnvollen

Niveau.

Von grofserem Aussagewert sind die Ergebnisse der Lohnentwicklung.
Anscheinend stehen Exporteure unter besonderem Kostendruck und ver-
suchen Einsparpotentiale bei den Lohnen und Gehéltern der Beschéaftig-
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ten verstarkt zu erschliefsen. Fiir die Jahre 1995 bis 2005 schétzt bereits
Pooled OLS, dass die Exporteure geringere Lohnsteigerungen aufweisen.
Bei Fixed Effects und dynamischem Ansatz ist dieser Effekt betragsmé-
fsig noch deutlich grofser und hochsignifikant.

Bei der Umsatzentwicklung zeigen sich ebenfalls eher negative Vorzei-
chen. Gerade also bei den Eigenschaften (Umsatz und Lohne), bei denen
Niveauvorteile fiir die Exporteure festgestellt wurden, zeigen diese ei-
ne geringere Wachstumsrate als nichtexportierende Betriebe. Das heifst
aber nicht unbedingt, dass der Abstand zwischen den Gruppen sinken
muss, denn Selektionsprozesse konnten den Abstand erhalten oder sogar
noch ausbauen.

Ein dhnliches Phdnomen kann bei den dynamischen Panelmodellen be-
obachtet werden. Fiir die Niveaus der jeweils untersuchten Betriebsei-
genschaften weisen die Werte der Vorperiode einen positiven und hoch-
signifikanten Koeffizienten auf, ein groferer Wert im Vorjahr begiinstigt
also ein gutes Abschneiden in der gegenwartigen Periode. Bei den Wachs-
tumsraten sind die Koeffizienten der verzogerten abhéngigen Variable je-
doch negativ und grofstenteils ebenfalls hochsignifikant. Eine besonders
gute Entwicklung in einer Periode fiihrt also eher zu einer unterdurch-
schnittlichen Entwicklung in der Folgeperiode. Dies stellt sicher, das sich
die Betriebe nicht zu sehr auseinanderentwickeln, sondern es immer eine

Konvergenz auf einen langfristigen Entwicklungspfad gibt.

5.3.3. Uberlebenswahrscheinlichkeit

Unter Kontrolle weiterer Einfliisse relativieren sich demnach die in de-
skriptiven Vergleichen oft gefundenen Unterschiede und verschwinden
oft sogar génzlich. So konnte zum Beispiel bei der Arbeitsplatzsicher-
heit, also der Wachstumsrate der Beschéftigung eines Betriebes, unter
Kontrolle unbeobachteter Heterogenitét kein Unterschied mehr zwischen
Exporteuren und Nichtexporteuren gefunden werden. Dies betriftt je-
doch nur die weiterbestehenden Betriebe. Hat der Export durch breitere
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Streuung des Absatzes eventuell positive Auswirkungen auf die Uberle-
benswahrscheinlichkeiten eines Betriebes? Auf den ersten Blick scheint
dies zu stimmen.

Abbildung 5.1.: Vergleich der Uberlebenswahrscheinlichkeiten
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Differenz der Anteile von Betrieben, die im folgenden Jahr weiter melden,
zwischen Exporteuren und Nichtexporteuren.

Abbildung 5.1 zeigt die Differenz der Uberlebenswahrscheinlichkeiten
von Exporteuren und Nichtexporteuren in einem Jahr. Betriebe mit Aus-
landsgeschéften zeigen dabei stets die hoheren Werte und der Anteil der
iberlebenden Betriebe ist im Schnitt etwa 4 bis 5 Prozentpunkte grofer.

Andererseits haben die Analysen in Tab. 5.1 gezeigt, dass sich beide
Gruppen in ihrer Zusammensetzung deutlich unterscheiden. Also sollen
auch diese Ergebnisse unter Kontrolle weiterer Einflussgrofen iiberpriift
werden. Dazu werden Probitmodelle geschatzt, deren abhangige Varia-
ble das Uberleben bzw. Nichtiiberleben von einem Jahr zum folgenden
ist. Kontrolliert wird auf Betriebsgrofe, Lohnniveau, Arbeiteranteil, Zu-
gehorigkeit zu einem Mehrbetriebsunternehmen sowie auf den Standort
im Basisjahr. Die Koeffizienten der Exporttétigkeit sind zunéchst ne-
gativ, ab 1994 aber fast durchgehend grofter als Null, jedoch nur sehr
selten signifikant auf einem sinnvollen Niveau.

Fiir die Erklirung der Uberlebenswahrscheinlichkeit ist vielmehr vor al-
lem die Betriebsgrofe mit stets positiven und hochsignifikanten Koeffi-
zienten verantwortlich. Je grofser ein Betrieb ist, desto geringer ist dem-
nach die Wahrscheinlichkeit eines Ausscheidens aus dem Betriebspanel
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durch Schliekung, Schwerpunktsverlagerung oder Wegzug. Und da ex-
portierende Betriebe im Schnitt deutlich gréfer sind, ist ihre Uberle-
benswahrscheinlichkeit ebenfalls hoher. Auch der Standort (vor allem in
den ersten Jahren) und auch die Zugehorigkeit zu einem Mehrbetriebs-
unternehmen iiben deutlichen Einfluss aus.

5.3.4. Fazit

Die in den Mittelwertvergleichen gefundenen Unterschiede, wie sie auch
aus aggregierten Daten hervorgehen, miissen auf der Mikroebene relati-
viert werden, denn sie basieren eher auf den unterschiedlichen Struktu-
ren der beiden Betriebsgruppen. Beim Vergleich dhnlicher exportieren-
der und nichtexportierender Betriebe ergeben sich meist deutlich gerin-
gere, zum Teil kaum noch messbare Unterschiede.

Auch die Methodik der Vergleiche spielt hier eine grofe Rolle. Einfache
Querschnittsregressionen ergeben zumeist immer noch deutliche Vortei-
le fiir Exporteure, wihrend die Kontrolle unbeobachteter Effekte mittels
Fixed Effects oder GMM zu deutlich kleineren Exportpramien fiihrt.
Dennoch zahlen Betriebe mit Auslandstétigkeit hohere Lohne und er-
zielen mehr Umsatz als vergleichbare Betriebe, die ausschlieklich auf
dem inldndischen Markt tétig sind. Exporttatigkeit fithrt entsprechend
zu echtem ,Mehrumsatz®, denn beim Inlandsumsatz gibt es keine Un-
terschiede zwischen den Gruppen. Fiir die Forderung des Wachstums
des BIP und des Verfiigharen Einkommens ist damit die Forderung von
Exporten eventuell ein mogliche Option.

Die Vergleiche der Wachstumsraten ergeben, dass die Lohne nach Kon-
trolle weiterer Betriebseigenschaften bei Exporteuren weniger stark
wachsen als bei Nichtexporteuren. Dies spricht dafiir, dass die Export-
pramien mit der Zeit geringer werden. Und auch bei den Umsatzen ist
mit dhnlichem zu rechnen. Andererseits konnen Betriebe auch zwischen
beiden Gruppen wechseln. Gibt es einen Selbstselektioneprozess der bes-
seren Betriebe in den Export, so konnten die Niveauunterschiede durch-
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aus erhalten bleiben oder gar noch wachsen, obwohl Exporteure hier
niedrigere Wachstumsraten aufweisen.

Ebenfalls relativieren muss man die Annahme, dass exportierende Be-
triebe eine hohere Uberlebenswahrscheinlichkeit aufweisen. Auch hier
konnen die aus aggregierten Daten beobachteten Unterschiede durch un-
terschiedliche Zusammensetzungen der beiden Gruppen erkléart werden.
Vergleichbare Betriebe weisen dagegen eine sehr @dhnliche Wahrschein-
lichkeit auf, auch im folgenden Jahr noch im Panel enthalten zu sein.
Verbessert werden konnte diese Analyse zum Einen dadurch, dass Da-
ten fiir ganz Deutschland benutzt werden, so dass zumindest der Einfluss
von Weg- und Zuziigen minimiert wird. Zum Anderen wéren hier auch
adaquatere Methoden der Survivalanalyse moglich, die jedoch den Rah-
men dieser Arbeit sprengen wiirde.

5.4. Gibt es Lerneffekte durch Exporte?

Eine der wichtigsten Grofken fiir die wirtschaftliche Entwicklung ist die
Steigerung der Produktivitat der Betriebe. Nur die kontinuierliche Stei-
gerung der Effizienz des Einsatzes der Inputfaktoren kann die langfristige
Konkurrenzfahigkeit sichern.

Wie bereits erwahnt, werden in der Literatur immer wieder zwei Hy-
pothesen angefiihrt, die zu unterschiedlichen Produktivitatsniveaus bei
exportierenden und nichtexportierenden Betrieben fithren konnen. Laut
der Selektionshypothese beruhen diese Unterschiede lediglich auf einem
Auswahlprozess, nachdem die produktiveren Betriebe mit einer hohe-
ren Wahrscheinlichkeit zu exportieren beginnen. Diese Hypothese kann
Niveauunterschiede erklaren, aber keine Unterschiede in den Entwick-
lungsgeschwindigkeiten. Weisen exportierende Betriebe hohere Wachs-
tumsraten bei der Produktivitat auf, so konnten diese als Beleg fiir die
Lernhypothese ausgelegt werden:

If trade improves productivity by increasing learning at in-
dividual firms, we would expect firms involved in interntio-
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nal trade to learn more and thus display faster productivity
growth.”

Die Mittelwertvergleiche in Tab. 5.1 haben gezeigt, dass Mitarbeiter
in exportierenden Betrieben deutlich mehr an Umsatz erwirtschaften!.
Auch was das Wachstum betrifft, scheinen exportierende Betriebe im
Vorteil zu sein, wie Abbildung 5.2 zeigt.

Abbildung 5.2.: Exportvorteil bei Produktivitdtswachstum
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Differenz der mittleren Wachstumsrate der Arbeitsproduktivitét.

In fast allen Jahren zeigen demnach exportierende Betriebe eine hohere
mittlere Wachstumsgeschwindigkeit. Lediglich zu Beginn (von 1991 auf
1992, angegeben ist das Wachstum gegeniiber dem Vorjahr) und in den
Jahren 2003 und 2004 zeigen sich andere Ergebnisse. Die starke Abwei-
chung zu Beginn ist sicherlich durch die anfanglichen starken Einbriiche
bei den Ostexporteuren zu erkldren, wahrend die geringeren Wachstums-
raten zu Beginn des neuen Jahrtausends Auswirkungen der Krise nach
den Terroranschlédgen des 11. Septembers 2001 sein konnten.

Doch konnen diese Vorteile auch unter Kontrolle anderer Betriebseigen-
schaften bestehen? Und worauf sind sie zuriickzufiihren”? Werden einfach
besonders produktive Betriebe Exporteure? Oder hat Exporttatigkeit

9Siehe Bernard u. Jensen (1999b, S.11)

10Djie Arbeitsproduktivitit als Umsatz pro Mitarbeiter dient hier als Maf der Produktivitit eines
Betriebes. Aus Ermangelung an Kosten- und Gewinninformationen kdnnen keine anderen Mafe
ermittelt werden.
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positive Auswirkungen auf die Produktivitatsentwicklung? Dies soll im
Folgenden naher untersucht werden.

5.4.1. Standardansatze

Diese ,unbedingten” Unterschiede, wie sie bisher betrachtet wurden, sind
fiir sich genommen kaum aussagefiahig, da ja gerade Unterschiede zwi-
schen exportierenden und nichtexportierenden Betrieben, die sich in an-
deren Merkmalen nicht unterscheiden, von Interesse sind. Dazu werden
wiederum Exportpramien mit Hilfe von Regressionen (5.3) der logarith-
mierten Arbeitsproduktivitiat auf einen Dummy fiir die Exporttatigkeit
und einer Reihe von Kontrollvariablen ermittelt. Kontrolliert wird zu-
meist auf den Standort, die Branche, die Betriebsgrofe, Indikatoren fiir
die Qualitdt der Belegschaft und das Jahr.

In AP; = a + (:Export;, + v,Kontroll;; + u;; (5.3)

Dabei ist ¢ die Nummer des jeweiligen Betriebes, ¢ indiziert das Jahr,
In AP, ist die logarithmierte Arbeitsproduktivitit und Export,, ist ein
Exportindikator, der den Wert 1 annimmt, wenn der Betrieb ¢ im Jahr
t einen positiven Auslandsumsatz gemeldet hat, und sonst den Wert 0
besitzt. Im Vektor Kontroll sind die Kontrollvariablen enthalten. Die
Exportpramie ergibt sich aus dieser Regression als 100(exp(5) — 1)%.

Ersetzt man in Gleichung (5.3) das absolute Niveau der zu erkldren-
den Variable durch die Wachstumsrate, also die Differenz aus dem Wert
im Jahr ¢ + 1 und dem Ausgangswert im Jahr ¢t und regressiert die-
se Differenz auf die Werte der Kontrollvariablen im betrachteten Jahr,
so ergeben sich Exportpramien fiir die Wachstumsraten. Da in diesem
Fall zwei Jahre betrachtet werden, ergeben sich fiir die Exporttétigkei-

ten eines Betriebes mehr als nur zwei Zustande. Daher werden weitere
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Dummyvariablen definiert:

Start; = 1 wenn Export;, = 0 und Export, ;. =1 (5.4)
Beide;; = 1 wenn Export;; = 1 und Export, ., =1

Stopp;; = 1 wenn Export,;; = 1 und Export,;;.; =0 (5.6)

Dabei stellen Betriebe, die in beiden Jahren nicht exportieren, die Re-
ferenzkategorie dar. Damit ergibt sich das Modell:

A" In APzt =In APi,t+1 —In APzt
=a + [iStart; + By Beidey + B315top;, (5.7)
+ v, Kontroll;; + u;

Aus den Koeflizienten 3;, 7 = 1,2,3 lassen sich die Unterschiede in
der Wachstumsrate fiir Exportstarter, Exporteure in beiden Jahren und
Exportstopper gegeniiber nichtexportierenden Betrieben unter Beriick-
sichtigung der Kontrollvariablen ermitteln.

Gibt es Lerneffekte, so sollten die Koeffizienten 3; und (5 einen posi-
tiven Wert besitzen, wihrend durch den Wegfall dieser Lerneffekte (3
negativ sein sollte. Allerdings hat die Aufnahme oder der Abbruch von
Exportbeziehungen auch direkten Einfluss auf den Umsatz, der hier in
der abhangigen Variable enthalten ist. Kann die Beschéaftigung nicht
schnell genug an die neue Situation angepasst werden, so konnten auch
dadurch die erwarteten Effekte entstehen. Daher ist vor allem eine er-
hohte Wachstumsrate bei durchgehend exportierenden Betrieben Indiz
fiir positive Exporteffekte.

Die Selektionshypothese kann {iberpriift werden, indem man die Produk-
tivitdt von Statuswechslern, also beispielsweise Exportstartern, mit der
von Betrieben vergleicht, die in ihrer Gruppe verbleiben. Ein mdogliches
Regressionsmodell dafiir ware:

In AP; =« + [ysStart;; + (Go;Beide;;

5.8
+ [Bs:Stop,;, + v, Kontroll;; + u; (5:8)
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Werden wirklich die besonders produktiven Nichtexporteure mit gro-
fserer Wahrscheinlichkeit zu Exporteuren, so miissten Betriebe, die in
t+1 erstmals Auslandsumsitze aufweisen (Start; = 1), bereits in ¢ eine
hohere Arbeitsproduktivitidt aufweisen. Umgekehrt sollten dann Betrie-
be, die ihre Auslandsgeschéafte einstellen, zuvor eine besonders niedrige
Produktivitat besitzen.

Eine weitere mogliche Strategie zur Entdeckung von Selektionsprozessen
ist der Vergleich langere Zeit vor Beginn des Exports. Dazu werden
lediglich Betriebe betrachtet, die in einem bestimmten Zeitintervall (t—3
bis t — 1) nicht exportierten und vergleicht dann die Produktivitét in
t — 3 zwischen Betrieben, die in ¢ exportieren und solchen, die dies nicht

tun:

In AP, 3 = a + [Export;, + v, Kontroll;; + u; (5.9)

Trifft diese Hypothese zu, so wiirde man einen Produktivitatsvorsprung
der mittlerweile exportierenden Betriebe bereits vor der Aufnahme von
Auslandsgeschéften erwarten.

Auf analoge Weise kann untersucht werden, ob das Wachstum in den
Jahren vor der Aufnahme von Exportgeschéften iiberdurchschnittlich
war, die zukiinftigen Exporteure also bereits im Vorfeld grofse Anstren-
gungen unternommen haben, ihre Wettbewerbsfahigkeit zu steigern:

AT IAP = AP, 1 —In APy, 3

(5.10)
= a + fExport,, + v,Kontroll;; + u;

In @hnlicher Weise kann auch das Verhalten nach dem Exportbeginn
untersucht werden. Dazu werden nun Betriebe verglichen, die in einem
bestimmten Zeitpunkt zu exportieren beginnen und dies auch weiterhin
tun mit solchen, die iiber die gesamte Zeit nicht exportieren. Dabei ist
wiederum sowohl das Niveau nach drei Jahren als auch die Entwicklung
in den Jahren ¢ + 1 bis ¢t + 3 von Interesse:

In AP, ;.3 = a + fExport,;, + v,Kontroll;; + w; (5.11)
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APIAP =In AP,y 3 —In APy - 1

= o + BiExport,;, + v, Kontroll;; + u; (5.12)
Diese Ansétze werden in vielen Studien in mal mehr, mal weniger ab-
gewandelter Form benutzt. Sie weisen jedoch einige Schwachen in der
Identifizierung der Auswirkungen der beiden Hypothesen auf. Zudem
sollten auch unbeobachtete Effekte beriicksichtigt werden, was mit Pa-
neldaten durchaus moglich ist.

5.4.2. Neue Ansatze

Wie schon bei den anderen Betriebseigenschaften in Abschnitt 5.3 wer-
den auch hier die in den Querschnitten gefundenen Unterschiede fiir die
Modelle (5.3 und 5.7) mit Hilfe von Panelmethoden tberpriift, die die
unbeobachtete Heterogenitat berticksichtigen.

Aufschlussreicher ware allerdings eine Analyse, ob die Aufnahme von
Exportgeschiften die Betriebsentwicklung beeinflusst, ob sich dadurch
also die Wachstumsrate verdndert. In diesem Falle wiirde Modell (5.7)
in der Art angepasst, dass die erklarte Grofe nicht die Wachstumsrate
ist, sondern die Differenz der aktuellen Wachstumsrate und derjenigen
der Vorperiode ist:

A?In APy =A*In APy, — A*In AP
=(In AP ;11 —InAPy) — (In APy —In AP,;_4)
=a + PrStart; + Oy Beide;; + [B3:Stopp;,
+ v, Kontroll;; 4+ u;;

(5.13)

mit A*In AP;; =In AP, ;.; —In AP;. Sollten Lerneffekte durch Exporte
auftreten, so sollte sich die Wachstumsrate der Produktivitat vergrokern
gegeniiber der Wachstumsrate vor der Aufnahme von Exporten. Gibt es
keine Lerneffekte, so miisste es lediglich die normalen Schwankungen in
der Wachstumsrate geben, die es auch bei Nichtexporteuren gibt und
demzufolge miisste 3; den Wert Null annehmen. Da allerdings in die
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Periode t bis t + 1 gerade auch der zusétzliche Umsatz aus Exporten
dazukommt (Starter) beziehungsweise wegféllt (Stopper), konnten diese
Ergebnisse verzerrt werden. Daher wird zur Kontrolle auch folgendes
Modell gerechnet, welches die Differenz aus Wachstumsrate vor und nach
Exportbeginn bzw. -stopp als abhéngige Variable enthélt. Damit sollen
Simultanitdtsprobleme vermieden werden.

A2 In AP, = A*In APy 1 — A"In AP,
~(WAP, s~ APy) — (AP — InAP,))
=a + (1 Start;; + (G2Beidey; + B3Stoppy,
+ v, Kontroll;; + uy

(5.14)

Nachteil dieser Vorgehensweise ist, dass hier vor allem die Koeffizienten
von Exportstartern und -stoppern von Bedeutung sind, deren Zahl je-
doch relativ gering ist. Bei durchgehend exportierenden Betrieben sollte
sich selbst unter Annahme von Lerneffekten hier kein Unterschied ge-
geniiber nichtexportierenden Betrieben ergeben.

Eine weitere Analyseméglichkeit bietet der First-Difference!! Ansatz.

Ausgehend vom Standardmodell?

In AP,; = o + SExport,, + yKontroll;; + u;

wird die Vorperiode vom Modell subtrahiert:

Aln AP, = fAExport;, + yAKontroll;; + Au;, (5.15)

Die geschatzten Koeffizienten konnen nun sowohl im Sinne der Original-
gleichung, also fiir die Niveaus, als auch fiir die Gleichung der ersten Dif-
ferenzen interpretiert werden. Damit konnten auch Simultanitétsproble-
me vermieden werden, denn Anderungen in den erklirenden Variablen,

HDjieses Vorgehen ist ganz dhnlich der Methode des Difference-in-Differences aus der Treatment-
analyse, die oft zur Evaluation von politischen Programmen und Mafinahmen verwendet wird.
12Mit der zusétzlichen Annahme, dass Steigungsparameter konstant iiber die Zeit sind. D.h. 8, = 8
und -, =« fiir alle ¢.
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die beispielsweise durch die Aufnahme von Auslandsgeschéften hervorge-
rufen werden, dienen hier zu Erkldrung der Wachstumsgeschwindigkeit.

Dabei kann AExport;, drei verschiedene Werte annehmen:

1. AExport;; = 0 wenn der Betrieb ¢ in den Jahren ¢ und ¢ — 1 nicht
exportiert bzw. in beiden Jahren exportiert,

2. AExport; = 1 wenn der Betrieb ¢ im Jahr ¢ zu exportieren be-
ginnt,

3. AExport;, = —1 wenn der Betrieb ¢ im Jahr ¢ nicht mehr expor-
tiert, im Vorjahr jedoch noch exportierte.

Dieses Modell beinhaltet einige sehr strenge Annahmen. So ergibt sich
aus 1. dass die Produktivitatsentwicklung bei exportierenden und nicht-
exportierenden Betrieben unter sonst gleichen Bedingungen identisch
ist. Die Lernhypothese geht aber gerade davon aus, dass das Wachstum-
stempo bei Exporteuren hoher ist. Daher wird folgendes Modell fiir alle
Betriebe und die Jahre 2 bis T" geschatzt:

Aln AP, =01Start; ;1 + G2Beide; ;1 + G35topp; ;4

(5.16)
+ vyAKontroll; + Au;,

Mit 61 = (3, B3 = —( und By = 0 ist das Modell (5.15) auch in (5.16) ent-
halten, ist dafiir aber wesentlich flexibler. Im Gegensatz zu Modell (5.7)
werden hier durch die Differenzenbildung auch individuelle Effekte be-
riicksichtigt. Sind in Kontroll;; Jahresdummys enthalten, so enthélt
das Modell auch eine Regressionskonstante fiir jedes Jahr. Die Export-
indikatoren Start, Beide und Stopp entsprechen den in den Gleichungen
(5.4 - 5.6) definierten Variablen. Hier miissen sie jedoch um eine Zeit-
einheit verzogert werden, denn es werden das aktuelle und das Vorjahr
und nicht das aktuelle und das kommende Jahr betrachtet, wie es in den
angegebenen Gleichungen der Fall ist.

Zur Kontrolle der Ergebnisse wird zuséatzlich eine Kombination aus dem
Standardmodell (5.7) und dem Modell in ersten Differenzen berechnet,



5.4. Gibt es Lerneffekte durch Exporte? 155

d.h. die Wachstumsrate der Produktivitdt wird sowohl auf die Niveaus
der erklarenden Variablen im Ausgangsjahr als auch auf deren Verdnde-
rungen regressiert. Damit entfallt der Vorteil der Elimination eventueller
unbeobachteter Effekte durch die Differenzenbildung. Gibt es jedoch tat-
séchlich eine langfristige Konvergenz zu einem mittleren Niveau, so sollte
die Wachstumsgeschwindigkeit auch vom Ausgangsniveau abhéngen.

5.4.3. Ergebnisse

Zunéchst soll untersucht werden, ob die Unterschiede in der Arbeits-
produktivitat zwischen Betrieben mit und ohne Aufenhandel einer ge-
naueren Uberpriifung standhalten (Tab. 5.6). In der zweiten Spalte (Mo-
dell 5.3) werden allgemein exportierende und nichtexportierende Betrie-
be verglichen, wobei auf Betriebsgrofe (Mitarbeiterzahl, logarithmiert),
Indikatoren fiir das Qualifikationsniveau der Beschéftigten (Abweichung
des mittleren Lohns vom regionalen Durchschnittslohn und Anteil Ar-
beiter an der Belegschaft) sowie Dummys fiir Mehrbetriebsunternehmen,
Wirtschaftszweig und Standort kontrolliert wird. Die dritte und vierte
Spalte enthalten die geschitzten Koeffizienten fiir die Exporttatigkeit
in einem bestimmten Jahr. Dabei werden jedoch die Arbeitsproduk-
tivitdt drei Jahre zuvor (Modell 5.9) bzw. drei Jahre in der Zukunft
(Modell 5.11) untersucht. Hierbei werden nur Nichtexporteure und sol-
che Betriebe untersucht, die gerade in ¢ erstmals exportieren, dies in
den Jahren zuvor nicht bzw. in den Jahren danach weiterhin tun. Die
Stichprobengrofe ist daher deutlich geringer als in den Regressionen der
zweiten Spalte.

Die Querschnittsvergleiche der zweiten Spalte ergeben das erwartete
Bild. In fast allen Jahren sind exportierende Betriebe hochsignifikant
produktiver als vergleichbare Nichtexporteure, wobei sich der Unter-
schied noch zu vergrofsern scheint. Daraus ist jedoch nicht zu ersehen,
ob dies durch Selbstselektion, durch Lerneffekte oder doch durch beides
entsteht.
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Tabelle 5.6.: Unterschiede in der Arbeitsproduktivitét

Abhéngige Variable: In AP InAP;; 5 In AP, ;13
Exportindikator: Export,, Export,; Export,,
Jahr alle Betriebe Nur Exportstarter und Nichtexporteure
1991 0,134** 0,266*
(0,041) (0,142)
1992 0,099** —0,124
(0,043) (0,146)
1993 0,130*** 0,114
(0,043) (0,151)
1994 0,153 0,029 0,221
(0,041) (0,110) (0,163)
1995 0,122%** —0,260** 0,694***
(0,039) (0,125) (0,182)
1996 0,167 0,061 0,542%*
(0,038) (0,117) (0,168)
1997 0,280*** —0,221* 0,127
(0,042) (0,133) (0,237)
1998 0,299*** —0,116 0,341**
(0,041) (0,167) (0,166)
1999 0,290*** 0,174 0,311*
(0,044) (0,112) (0,174)
2000 0,298*** 0,167 0,075
(0,038) (0,153) (0,179)
2001 0,306*** —0,217 0,428***
(0,037) (0,136) (0,166)
2002 0,308*** —0,034
(0,039) (0,185)
2003 0,311 0,120
(0,038) (0,113)
2004 0,364*** 0,187
(0,040) (0,133)
2005 0,346*** 0,106
(0,039) (0,117)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Die Kontrollvariablen enthalten Regional- und Wirtschaftszweigdummys (4-
Stellerebene), Mehrbetriebsdummy, Betriebsgrofe (als Zahl der Mitarbeiter, logarithmiert) und
Arbeiteranteil und Abweichung vom durchschnittlichen Lohnniveau nach Region als Indikator fiir
die Qualifikationsstruktur.***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

Die anderen Regressionen sind leider weniger Aussagekriftig, da die An-
zahl der Beobachtungen von Exportstartern, die auch in den Jahren
zuvor bzw. danach das gewiinschte Verhalten zeigen, im gegebenen Da-
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tensatz recht gering ist. So stehen in manchen Jahren gerade einmal 20
Exportstarter mehr als 700 Nichtexporteuren gegeniiber. Dies konnte ein
Grund dafiir sein, warum die beobachteten Koeffizienten oft keine hohe
Signifikanz aufweisen. Beim Vergleich der Produktivitét drei Jahre vor
dem Exportbeginn gibt es kein eindeutiges Bild, die Koeffizienten besit-
zen verschiedene Vorzeichen. Demnach scheint es nicht so zu sein, dass
Exportstarter bereits lange vor der Aufnahme von Auslandsgeschéften
deutlich produktiver waren als Betriebe, die weiterhin auf den Heimat-
markt beschrinkt bleiben.

Drei Jahre nach dem Exportbeginn sind die Ergebnisse etwas eindeuti-
ger, denn fast alle Koeffizienten sind positiv, zum Teil auch signifikant.
Bei einer grofseren Anzahl an Beobachtungen kénnten die Ergebnisse
eventuell noch eindeutiger ausfallen. Diese Ergebnisse konnten fiir Ler-
neffekte sprechen.

Weitere Aufschliisse konnten die Ergebnisse der Vergleiche der Wachs-
tumsraten in Tab. 5.7 geben. Wiederum erfolgt der Vergleich in der
zweiten Spalte tiber alle Betriebe (Modell 5.7) und in Spalten drei und
vier nur zwischen Exportstartern und Nichtexporteuren (Modelle 5.10
und 5.12).

Exporteure weisen demnach kaum grofere Wachstumsraten der Arbeits-
produktivitat auf als nichtexportierende Betriebe. In vielen Jahren wer-
den zwar positive Koeffizienten fiir den Exportindikator geschéitzt, sie
sind jedoch nur selten auf einem sinnvollen Niveau signifikant von Null
verschieden. Die negativen Koeffizientenschétzer in den Jahren 2002 bis
2004 konnten wiederum Nachwirkungen der Terroranschlage sein, die
vor allem Exportunternehmen getroffen haben.

Auch wenn man langere Zeitraume betrachtet, wie die Modelle in den
Spalten 3 und 4, ergeben sich keine eindeutigen Ergebnisse. Vielmehr
werden oft wechselnde Vorzeichen und nichtsignifikante Koeffizienten be-
obachtet. Also selbst wenn man die gegebenen Daten als Totalerhebung
und die ermittelten Koeffizienten als ,wahre Werte betrachten wiirde,
konnten hier kaum sinnvolle Aussagen getroffen werden. Wird die Krise
nach 2001 mit in Betracht gezogen, konnte jedoch vermutet werden, dass
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Tabelle 5.7.: Unterschiede im Produktivitatswachstum

Abhéngige Variable:  A*In AP, A3 In AP AF3) In AP
Exportindikator: Export,, Export,, Export,,
Jahr alle Betriebe Nur Exportstarter und Nichtexporteure
1991 —0,078*
(0,031)
1992 0,006 0,091
(0,029) (0,081)
1993 0,102 —0,211*
(0,030) (0,118)
1994 0,007 0,029 0,037
(0,023) (0,079) (0,091)
1995 —0,016 0,085 0,074
(0,024) (0,102) (0,095)
1996 0,023 —0,113 0,169
(0,024) (0,082) (0,111)
1997 0,050* 0,280*** —0,025
(0,021) (0,106) (0,115)
1998 0,012 0,068 0,152
(0,021) (0,119) (0,160)
1999 0,006 0,128 0,065
(0,024) (0,096) (0,102)
2000 —0,003 —0,141 —0,178*
(0,019) (0,104) (0,093)
2001 0,019 0,091 —0,079
(0,022) (0,087) (0,106)
2002 —0,028 0,081 0,037
(0,019) (0,114) (0,093)
2003 —0,016 —-0,073
(0,021) (0,071)
2004 —0,004 —0,004
(0,018) (0,076)
2005 0,053
(0,072)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Die Kontrollvariablen enthalten Regional- und Wirtschaftszweigdummys (4-
Stellerebene), Mehrbetriebsdummy, Betriebsgrofie (als Zahl der Mitarbeiter, logarithmiert) und
Arbeiteranteil und Abweichung vom durchschnittlichen Lohnniveau nach Region als Indikator fiir
die Qualifikationsstruktur.***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

das Wachstum eher grofker ist als bei Nichtexporteuren. Dies sollte mit
einer wesentlich groferen Datenbasis liberpriift werden.

Untersucht wurde ebenfalls, ob Exportstarter besonders produktiv sind
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Tabelle 5.8.: Arbeitsproduktivitit bei Exportstartern und -stoppern

Abhéngige Variable: In AP,
Exportindikator: Start;; Beide;; Stopp;;
Jahr alle Betriebe
1991 —0,118 0,136™** 0,033
(0,083) (0,047) (0,080)
1992 0,025 0,132%** —0,092
(0,081) (0,045) (0,083)
1993 0,116 0,159*** 0,016
(0,088) (0,046) (0,085)
1994 0,016 0,168** 0,042
(0,096) (0,045) (0,089)
1995 0,208** 0,173 —0,031
(0,090) (0,044) (0,105)
1996 0,103 0,177 0,091
(0,092) (0,042) (0,104)
1997 0,190* 0,300*** 0,097
(0,107) (0,044) (0,125)
1998 0,047 0,316™** 0,091
(0,093) (0,044) (0,105)
1999 0,202* 0,313*** 0,128
(0,112) (0,046) (0,126)
2000 0,093 0,310*** 0,060
(0,085) (0,040) (0,108)
2001 0,028 0,313*** 0,048
(0,092) (0,040) (0,099)
2002 0,116 0,359*** —0,067
(0,085) (0,043) (0,118)
2003 0,098 0,345 —0,029
(0,094) (0,041) (0,102)
2004 0,110 0,344*** 0,211*
(0,092) (0,041) (0,114)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Die Kontrollvariablen enthalten Regional- und Wirtschaftszweigdummys (4-
Stellerebene), Mehrbetriebsdummy, Betriebsgrofe (als Zahl der Mitarbeiter, logarithmiert) und
Arbeiteranteil und Abweichung vom durchschnittlichen Lohnniveau nach Region als Indikator fiir

die Qualifikationsstruktur.***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

bzw. ob eher unproduktive Exporteure authéren zu exportieren (Mo-

dell 5.8, s. Tab. 5.8).

In allen Jahren signifikant sind lediglich die Koeffizienten des Indikators

fiir Betriebe, die durchgehend exportieren. Betriebe, welche im kom-
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menden Jahr erstmals Auslandsgeschéfte tatigen, weisen in fast allen
Jahren positive Koeffizienten auf, welche jedoch nur selten signifikant
sind. Grund dafiir kénnte sehr gut die geringe Zahl an Beobachtungen
sein. Sollten sich mit mehr Beobachtungen diese Ergebnisse betétigen,
so kann dies im Sinne einer Selbstselektion der iiberdurchschnittlich pro-
duktiven Nichtexporteure in den Export interpretiert werden.

Doch auch bei Betrieben, die in ¢ noch exportieren, im folgenden Jahr
nicht mehr, werden oftmals positive aber nicht signifikante Effekte be-
obachtet. Angenommen, mit groferen Datensédtzen wiirden die hier ge-
fundenen Effekte bestétigt, so waren Exportstopper zwar immer noch
produktiver als Nichtexporteure, im Vergleich zu den weiterexportieren-
den Betrieben jedoch weniger produktiv. Die ,schlechtesten” Exporteure
scheiden also aus.

Abgesichert werden sollen die Ergebnisse durch Panelmethoden. Dabei
konnen jedoch nur die Modelle fiir den gesamten Betriebsbestand ver-
wendet werden, da die Exportstarter in den anderen Modellen sonst nur
in einem Jahr berticksichtigt werden wiirden, wahrend Nichtexporteure
in allen Jahren wieder auftauchen wiirden.

Die Panelmodelle ergeben dhnliche Abweichungen von den Querschnitts-
ergebnissen, wie sie auch schon im Abschnitt 5.3 beobachtet werden
konnten. Die betragsmafig sehr grofen Unterschiede der letzten Jahre
in den Querschnittsregressionen finden sich im einfachen Pooled OLS
wieder. Die Berticksichtigung unbeobachteter zeitkonstanter Effekte mit
dem Fixed Effects Ansatz verringert diese Effekte deutlich, so dass
die Produktivitatsunterschiede durch OLS zumindest teilweise deutlich
iberschatzt werden. Die Kontrolle auf den Wert der Vorperiode im dy-
namischen Panelmodell reduziert den Effekt der Exporttatigkeit auf die
Produktivitat weiter, er bleibt jedoch trotzdem positiv und hochsignifi-
kant. Damit bestétigt sich also, dass exportierende Betriebe im Schnitt
produktiver sind als nichtexportierende.

Etwas anders sehen die Ergebnisse aus, wenn nicht nur auf Exporttétig-
keit, sondern auf das Verhalten in der entsprechenden 2-Jahresperiode
regressiert wird. Die geschatzten Effekte des Fixed Effects Modells sind
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Tabelle 5.9.: Exportpriamien bei der Arbeitsproduktivitit (Panel)

Abhéngige Variable: In AP, In AP,
Exportindikator: Export,, Start;; Beide;; Stopp;;
Zeitraum: 1991-2004
Pooled OLS 0,259 0,099** 0,290 0,059*
(0,024) (0,029) (0,028) (0,030)
Fixed Effects 0,144 0,022 0,177 0,065
(0,011) (0,016) (0,014) (0,018)
GMM 0,045*** 0,055*** 0,352*** 0,229***
(0,014) (0,021) (0,060) (0,038)
Zeitraum: 1995-2004
Pooled OLS 0,313*** 0,148* 0,345*** 0,114***
(0,028) (0,034) (0,032) (0,034)
Fixed Effects 0,101** 0,038* 0,133*** 0,067
(0,012) (0,018) (0,016) (0,020)
GMM 0,053*** 0,050** 0,364*** 0,234***
(0,016) (0,024) (0,076) (0,044)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Angegeben sind die Koeffizienten des Exportindikators sowie seine Standardabwei-
chung (geclustert bei POLS). Kontrollvariablen wie im Text beschrieben. ***, ** *: Signifikanz auf
1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau. In den dynamischen Modellen kann jeweils die Autoregression zweiter
Ordnung der Residuen auf dem 5%-Niveau abgelehnt werden.

wiederum deutlich kleiner als die des POLS, aber trotzdem meist signi-
fikant auf dem 5%-Niveau. Die Koeffizienten des dynamischen Modells
sind jedoch grofer als die des Fixed Effects Modells, teilweise sogar noch
grofser als die des Pooled OLS.

Deutlich uneinheitlicher préasentieren sich die geschétzten Effekte der
Exporttétigkeit auf die Wachstumsrate der Arbeitsproduktivitat. Wird
lediglich auf die Exporttatigkeit im Basisjahr regressiert, so ergeben alle
drei Modelle fiir die Periode 1991 bis 2004 keine auf einem sinnvollen
Niveau signifikanten Effekte. Werden die ersten Jahre vernachlassigt, so
schatzen zumindest Fixed Effects und GMM einen negativen Effekt, d.h.
exportierende Betriebe wiirden sogar eine niedrigeres Wachstumstempo
aufweisen. Wird auf das Verhalten in der 2-Jahresperiode kontrolliert, so
scheint der Statuswechsel durchaus einen Einfluss zu haben. Die Aufnah-
me von Auslandsgeschaften scheint mit einem iiberdurchschnittlichem
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Tabelle 5.10.: Exportpramien bei der Entwicklung der Arbeitsprodukti-
vitéat (Panel)

Abhéngige Variable: A*In AP A*In APy,
Exportindikator: Export;, Start;¢ Beide;; Stopp;;
Zeitraum: 1991-2004
Pooled OLS 0,001 0,066*** 0,013**  —0,030
(0,006) (0,017) (0,006) (0,024)
Fixed Effects 0,000 0,047 —0,013 —0,038**
(0,007) (0,016) (0,014) (0,017)
GMM —0,019 0,007 —0,003 —0,017
(0,018) (0,020) (0,024) (0,023)
Zeitraum: 1995-2004
Pooled OLS 0,000 0,050*** 0,011* —0,062**
(0,007) (0,017) (0,006) (0,026)
Fixed Effects —0,051*** 0,042 —0,018 —0,072***
(0,014) (0,018) (0,017) (0,021)
GMM —0,029* 0,021 0,005 —0,032

(0,018)  (0,021)  (0,022)  (0,024)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Angegeben sind die Koeffizienten des Exportindikators sowie seine Standardabwei-
chung (geclustert bei POLS). Kontrollvariablen wie im Text beschrieben. ***, ** *: Signifikanz auf
1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau. In den dynamischen Modellen kann jeweils die Autoregression zweiter
Ordnung der Residuen auf dem 5%-Niveau abgelehnt werden.

Produktivitdtswachstum verbunden zu sein, wahrend die Aufgabe zu ei-
ner unterdurchschnittlichen Entwicklung fithrt. Das dynamische Modell
stimmt zwar in den Vorzeichen iiberein, ergibt jedoch keine signifikan-
ten Ergebnisse. Die durchgehende Exporttatigkeit scheint dagegen kaum
einen Einfluss zu haben.

Die bisherigen Befunde sprechen eher fiir eine Selbstselektion besserer
Betriebe in die Auslandsmarkte. Mit den Standardmodellen lassen sich
kaum Hinweise auf das Vorhandensein von Lerneffekten finden. Daher
soll nun untersucht werden ob sich die Wachstumsrate der Arbeitspro-
duktivitdt durch die Aufnahme bzw. die Aufgabe von Auslandsgeschéf-
ten verdndert (Modelle 5.13 und 5.14, s. Tab. 5.11).

Zunachst muss wiederum eingerdumt werden, dass es kaum signifikante
Koeffizienten fiir die Indikatoren der Exporttatigkeit gibt. Zudem wech-
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Tabelle 5.11.: Entwicklung der Arbeitsproduktivitat bei Exportstartern
und -stoppern

Abhéngige A*?1n AP, A2 1n AP,
Variable: =A*"InAP; — A*InAP; ;4 =A*"InAP,; 141 — A*In AP, 44
Indikator: Start, Beide;; Stopp;, Start, Beide;; Stopp;;
1992 0,184* 0,009 0,204** 0,303 0,065 0,035
(0,083) (0,046) (0,095) (0,087)  (0,048) (0,097)
1993 0,066 0,045 0,238*** 0,168 —0,052 —0,081
(0,081) (0,042) (0,084) (0,080) (0,041) (0,090)
1994 —0,024 —-0,056 —0,023 —0,098 —-0,062 —-0,116
(0,079)  (0,037) (0,074) (0,082)  (0,039) (0,082)
1995 0,117 0,019 —0,278** 0,063 0,026 0,073
(0,085)  (0,041) (0,107) (0,084) (0,040) (0,109)
1996 —0,007 0,037 —0,129 —0,079 0,044 —-0,077
(0,088)  (0,039) (0,099) (0,092)  (0,039) (0,100)
1997 0,044 0,018 —0,251** —0,007 —0,041 —0,253*
(0,094)  (0,035) (0,114) (0,095) (0,036) (0,116)
1998 —0,082 —0,043 —0,090 —-0,049 -0,046 —0,102
(0,077)  (0,036) (0,088) (0,073)  (0,034) (0,085)
1999 0,169 0,011 0,088 0,143* 0,014 —-0,103
(0,086) (0,034) (0,092) (0,073)  (0,030) (0,080)
2000 —0,019 0,035 —0,107 —0,093 0,035 —0,075
(0,069) (0,031) (0,083) (0,073)  (0,033) (0,095)
2001 0,038 0,001 —0,076 —-0,118 —0,068" —0,038
(0,076)  (0,032) (0,080) (0,074) (0,032) (0,078)
2002 0,016 —0,042 —-0,027 —0,069 —0,024 —0,009
(0,062) (0,031) (0,092) (0,065)  (0,033) (0,095)
2003 0,090 —-0,015 —-0,072 0,087 —0,002 0,028
(0,074)  (0,033) (0,079) (0,064) (0,028) (0,071)
2004 0,030 -0,012 —0,213***

(0,073)  (0,032)  (0,093)

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Die Kontrollvariablen enthalten Regional- und Wirtschaftszweigdummys (4-
Stellerebene), Mehrbetriebsdummy, Betriebsgrofie (als Zahl der Mitarbeiter, logarithmiert) und
Arbeiteranteil und Abweichung vom durchschnittlichen Lohnniveau nach Region als Indikator fiir
die Qualifikationsstruktur.***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

seln auch die Vorzeichen der Effekte hdufig, so dass auch eine eventuelle
Richtung nur schwer anzugeben ist. Eine Befiirchtung war, dass sich
der zusétzliche Umsatz im Ausland erhohend auf das Produktivitats-
mals Umsatz pro Mitarbeiter auswirken und so vielleicht eine Verzerrung

ergeben wiirde, wenn die Beschéftigung nur mit einer gewissen Verzo-
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gerung angepasst werden oder dadurch bislang ungenutzte Kapazitaten
besser genutzt werden konnten. Doch auch bei Exportstartern gibt es
keine deutliche Erhohung der Wachstumsrate, nur in zwei Jahren wer-
den positive und signifikante Effekte gefunden. Zumindest im Vorzeichen
stimmen die Effekte eines Ausstiegs aus dem Export zumeist iiberein.

Gibt es mit dem Betreten eines Auslandsmarktes bzw. beim Austritt
aus diesem Strukturanpassungen, so miissen auch diese beriicksichtigt
werden. Das First Difference Modell (5.16) regressiert dazu die Wachs-
tumsrate der Produktivitiat auf die Veranderungen in den erklarenden
Variablen (s. Tab. 5.12). In einem zweiten Modell wird zusitzlich auf
die Niveaus im Basisjahr kontrolliert, da Wachstumspotentiale durch-
aus auch vom Ausgangsniveau abhidngen konnten.

Die Spalten 2 und 3 in Tabelle 5.12 geben die geschétzten Koeffizienten
des Modells in First-Differences wieder, wiahrend in den Spalten 4 und
5 zusétzlich auf die Ausgangsniveaus der betrachteten Betriebseigen-
schaften regressiert wurde. Zunéchst scheint die Befiirchtung, durch die
Aufnahme der Niveaus wieder Verzerrungen durch unbeobachtete Effek-
te zu generieren, unbegriindet zu sein, denn die Koeffizienten der den
Modellen gemeinsamen erklarenden Variablen verédndern sich dadurch
kaum.

In allen Modellen scheinen Exportstarter ein groferes Produktivitats-
wachstum aufzuweisen als Nichtexporteure. Auch in beiden Jahren ex-
portierende Betriebe zeigen signifikant hohere Anderungsraten, der Vor-
teil ist hier jedoch deutlich geringer. Betriebe, welche aufhoren zu ex-
portieren, weisen dagegen eine deutlich geringere Wachstumsrate auf.

Neben der Exporttatigkeit sind vor allem die Betriebsgroke und die Zu-
sammensetzung der Belegschaft fiir die Entwicklung der Produktivitat
verantwortlich. Wenig tiberraschend ist eine Steigerung des Lohns (ge-
geniiber dem regionalen Durchschnittslohn), was als Indiz fiir die Erho-
hung des mittleren Qualifikationsniveaus gedeutet werden kann, produk-
tivitatssteigernd. Auch eine Steigerung des Anteils der Arbeiter, also der
direkt produktionswirksamen Mitarbeiter, an allen Beschéftigten wirkt
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Tabelle 5.12.: Modelle mit Beriicksichtigung von Anpassungen

Abhéngige Aln AP,
Variable: =InAP; —InAP;; 4
Jahre: 1992-2005 1995-2005 1992-2005 1995-2005
Start 0,084*** 0,065*** 0,081** 0,064***
(0,016) (0,016) (0,016) (0,016)
Beide 0,019** 0,022%** 0,019** 0,023***
(0,005) (0,006) (0,006) (0,006)
Stopp —0,064**  —0,063** —0,068***  —0,064**
(0,021) (0,026) (0,021) (0,026)
A Beschéftigung —0,481***  —0,462*** —0,473"  —0,463*"**
(0,020) (0,026) (0,020) (0,026)
A Lohn 5,5-107* 4,7-107 5,8-107 4,6-107*
(1,2:107) (5,4 10%) (1,3-10")  (6,1-10%)
A Anteil Arbeiter 0,112* 0,158*** 0,115* 0,176**
(0,064) (0,058) (0,064) (0,059)
A MBU 0,026 0,015 0,032** 0,019
(0,020) (0,022) (0,013) (0,022)
Beschaftigte(In) 0,013** 0,008***
(0,002) (0,003)
Lohn 0,000 —0,000
(0,000) (0,000)
Anteil Arbeiter 0,033** 0,051
(0,014) (0,015)
MBU 0,010* 0,004
(0,005) (0,005)
EVR 0,048** 0,011*
(0,006) (0,007)
AER 0,060** 0,025
(0,005) (0,005)
Berlin Ost 0,050** 0,022%*
(0,008) (0,007)
Jahresdummys ja ja ja ja
WZ-Dummys ja ja ja ja

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Die Lohngrofe gibt die Abweichung vom regionalen Durchschnittslohn an. MBU
ist ein Indikator fiir Mehrbetriebsunternehmen, Beschiftigung ist die logarithmierte Zahl der téti-
gen Personen eines Betriebes, EVR, AER und Berlin Ost Standortdummys. Ebenfalls kontrolliert
wurde auf Standortwechsel. ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

in diese Richtung, ebenso wie Rationalisierung in Form von Beschéfti-

gungsabbau.

Dagegen scheint das Ausgangsniveau des Lohns keinen Einfluss zu be-
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sitzen, sehr wohl aber die anfangliche Betriebsgroke und der Anteil an
Arbeitern. Je grofser ein Betrieb ist und je hoher der Anteil der Arbeiter
an seinen Mitarbeitern, desto grofser ist das Wachstumspotential.

5.4.4. Fazit

Der deskriptive Vergleich von exportierenden und nichtexportierenden
Betrieben bestétigt die Ergebnisse aus anderen Studien, nach denen ex-
portierende Betriebe im Durchschnitt produktiver und grofer sind, mehr
Umsatz erzielen und auch héhere Lohne zahlen. Doch gerade wegen die-
ser Unterschiede in der Betriebsstruktur in beiden Gruppen werden hier
JApfel mit Birnen“ verglichen, wenn die mittleren Produktivititsnive-
aus bzw. Wachstumsraten der Arbeitsproduktivitéit einander gegeniiber
gestellt werden. Steigt zum Beispiel die Produktivitidt eines Arbeiters
mit der Betriebsgrofe, so ist nicht verwunderlich, dass ein durchschnitt-
licher exportierender Betrieb, der mehr als doppelt so grof ist wie der
durchschnittliche nichtexportierende Betrieb, eine hohere mittlere Ar-
beitsproduktivitdt aufweist und auch einen hoheren Durchschnittslohn
zahlt, ohne das die Exporttatigkeit des Betriebes dafiir in irgendeiner

Weise verantwortlich wéare.

Die Querschnittsanalysen bestatigen ebenfalls fiir das Verarbeitende Ge-
werbe in Berlin und Brandenburg, dass exportierende Betriebe produk-
tiver sind als vergleichbare aber nicht exportierende Betriebe. Doch wie
kommen diese Unterschiede zustande? Es konnte nicht gezeigt werden,
dass Exportstarter bereits drei Jahre zuvor deutlich produktiver wa-
ren bzw. ein hoheres Produktivitdtswachstum in den Jahren vor der
Aufnahme von Auslandsgeschéften aufwiesen. Andere Querschnittsana-
lysen konnten ebenfalls nicht zeigen, dass Exportstarter und -stopper
sich in ihrer Produktivitdt von nichtexportierenden Betrieben signifi-
kant unterscheiden, wahrend durchgehend exportierende Betriebe signi-
fikant besser waren. Ebenfalls nicht nachzuweisen war, dass die Aufnah-
me bzw. Aufgabe von Auslandsgeschiften einen signifikanten Einfluss
auf die Entwicklung der Wachstumsrate der Arbeitsproduktivitit hat,
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wie man es erwarten wiirde, wenn tatsichlich Lerneffekte existieren wiir-

den.

Ein moglicher Grund!? fiir die Probleme, solche Unterschiede zu iden-
tifizieren, konnte die geringe Zahl von Statuswechslern in den Quer-
schnitten sein, so dass eine Anwendung auf eine grofsere Datenbasis sehr
wohl signifikante Ergebnisse liefern konnte. Durch das Poolen der Be-
obachtungen und Anwendung verschiedener entsprechender Verfahren
konnten teilweise doch die erwarteten Effekte gefunden werden. Dies
illustriert eindeutig die Schwichen einfacher Querschnittsregressionen,
denn die Ergebnisse sind von Jahr zu Jahr teilweise sehr unterschiedlich
und unbeobachtete Effekte konnen nur mit Paneldaten beriicksichtigt
werden. Zudem ist die Anzahl der Beobachtungen entsprechend grofser.

Diese Panelverfahren ergeben, dass Exportstarter durchaus im Mittel
produktiver sind als vergleichbare Betriebe, welche auf ihren Heimat-
markt beschrankt bleiben. Dies spricht fiir die Selektionshypothese.
Auch Aussteiger aus dem Aufenhandel sind nach diesen Ergebnissen
immer noch produktiver als vergleichbare nichtexportierende Betriebe,
jedoch fiir Exporteure eher unterdurchschnittlich produktiv, was als wei-
teres Indiz fiir eine Selbstselektion gesehen werden kann.

Vergleicht man jedoch das Produktivtatsniveau von Exportneulingen
und -aussteigern, so ist der Unterschied zu einem vergleichbaren nicht-
exportierenden Betrieb bei letzteren deutlich grofer (Fixed Effects und
GMM). Wie konnte dann die Selektionshypothese allein die wachsende
Differenz bei der Produktivitat erklaren, wenn weniger produktive Be-
triebe Auslandsmérkte betreten als sich von dort zuriickziehen? Da es
sich hier um bedingte Unterschiede handelt, miissten sich Exportstarter
und -stopper in ihrer Struktur sehr deutlich unterscheiden.

Die Beriicksichtigung von gleichzeitigen Verdnderungen in den Betrie-
ben findet jedoch deutliche Hinweise darauf, dass die Entwicklung der
Arbeitsproduktivitit von der Exporttitigkeit abhédngt, und zwar in der
Art, dass die Aufnahme zu einer deutlich iberdurchschnittlichen Wachs-
tumsrate und die Aufgabe zu einer schlechteren Entwicklung als bei

13Natiirlich neben dem Grund, dass es solche Unterschiede tatsichlich nicht gibt.
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nichtexportierenden Betrieben fiithrt. Im Unterschied zu anderen Mo-
dellen ergeben sich hier aber auch fiir in beiden Jahren exportierende
Betriebe eine hohere Entwicklungsgeschwindigkeit der Arbeitsprodukti-
vitdt als bei vergleichbaren Nichtexpoteuren, was fiir die Existenz von
Lerneffekten spricht.

Doch was bedeuten diese Ergebnisse nun fiir unsere Fragestellung? Eine
mogliche Deutung wére, dass es tatséichlich Effekte aus dem Export gibt,
die zu einer gesteigerten Wachstumsrate der Produktivitat fithren. Mit
dem Einstieg in den Export wirkt dieser Effekt am stérksten, wihrend er
bei Aufgabe der Auslandsgeschéfte wieder wegféllt. Fiir diese Interpre-
tation spricht auch, dass die Effekte fiir diese beiden Verhaltensmuster
betragsmélig etwa gleich grofs, in ihren Vorzeichen jedoch genau entge-
gengesetzt sind. Und auch die in beiden Jahren exportierenden Betriebe

konnen davon profitieren.

Fiir die Stabilitdt der Effekte scheint weniger die Wahl des Modells (mit
oder ohne Niveaugrofen) als vielmehr die betrachtete Zeitperiode aus-
schlaggebend zu sein. Zumindest fiir Exportstarter verringert sich durch
das Weglassen der ersten Jahre der geschéitzte Effekt ein wenig, wéh-
rend es fiir kontinuierlich exportierende Betriebe eine Erhohung bringt.
Auch nimmt damit der Einfluss des Standorts ab, was mit der Anglei-
chung der wirtschaftlichen Leistungsfahigkeit der Ostbetriebe gegeniiber
westberliner Betrieben erklért werden kann.

5.5. Persistenz des Exportverhaltens

In den vergangenen Jahren ist die Zahl der Analysen, welche versucht
haben zu ergriinden, was erfolgreiche Unternehmen von weniger er-
folgreichen unterscheidet, sprunghaft angestiegen. Befliigelt wurde diese
Entwicklung einerseits von gestiegener Verfiigharkeit umfangreicher Be-
triebsdatendatensétze und andererseits natiirlich auch von den sich ra-
sant weiter entwickelnden Moglichkeiten der Datenverarbeitung. Gleich-
zeitig flihrte die Verfiighbarkeit von Querschnitts- und Paneldatensét-
zen zu einer verstiarkten Entwicklung von entsprechenden Modellen und
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Schétzmethoden. Im Hinblick auf Globalisierung und weltweite Vernet-
zung ist der Export ein Indikator fiir erfolgreiche Unternehmen und so
stand in vielen Untersuchungen der Vergleich exportierender und nicht-
exportierender Firmen im Vordergrund.

Einig sind sich alle Untersuchungen darin, dass exportierende Betriebe
produktiver sind als nichtexportierende. In einigen Veroffentlichungen
werden auch Anhaltspunkte gefunden, dass diese Firmen hoéhere Loh-
ne zahlen oder dass ihre Arbeitsplétze sicherer sind. Die Frage, ob diese
Unterschiede durch die Exporttatigkeit hervorgerufen werden oder ob es
einen Selektionsprozess bereits ,besserer” Betriebe in den Export gibt,
wurde ebenfalls in vielen Untersuchungen thematisiert. Es scheint un-
strittig zu sein, dass Exportstarter bereits produktiver sind als vergleich-
bare Betriebe, die auf den Heimatmarkt beschrankt sind und bleiben.
Lerneffekte durch Exporte werden nur von wenigen Untersuchungen ge-
funden. Dies kann jedoch auch ein eher technisches Problem des Nach-
weises sein als ein Beweis, dass es solche Lerneffekte nicht gibt.

Die Wirtschaftspolitik nutzt die gefundenen Unterschiede gerne zur
Rechtfertigung von Mafnahmen zur Exportforderung. Die ausgegebenen
Mittel werden damit begriindet, dass man mit ihnen zum Wirtschafts-
wachstum und zur Sicherung von Arbeitsplédtzen beitrdgt. Abgesehen
von der Richtigkeit des Argumentes, dass durch Exporte Wirtschafts-
wachstum gefordert wird!, bleibt die Frage nach der Wirkung kurzfris-
tiger Fordermaknahmen. Wenn es darum geht, den kurzfristigen Erfolg
zu beurteilen, gibt es kaum Anhaltspunkte, da es zu diesem Thema
so gut wie keine verfiigharen Daten gibt. Aber auch wenn Firmen zu
einem Zeitpunkt zum Export gebracht werden koénnen, wird dadurch
auch eine zukiinftige Exporttatigkeit gefordert? Haben punktuelle For-
derungen also langfristige Auswirkungen? Nur wenn dem so ist, sind
derartige Forderprogramme iiberhaupt sinnvoll, denn eine nur voriiber-
gehende Exporttatigkeit kann kaum positive Wirkungen entfalten und
eine langfristige Exportsubvention kann nicht das Ziel sein.

14Welches bisher weder eindeutig belegt noch widerlegt ist. Die Ergebnisse der vorherigen Ab-
schnitts ergeben jedoch Hinweise darauf, dass es tatséchlich Effekte auf Produktivitdtswachstum
und Umsatz gibt.
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Unter dem Begriff Persistenz des Exportverhaltens wird in diesem Fal-
le die Zustandsabhangigkeit des Verhaltens iiber die Zeit verstanden,
d.h. es wird untersucht wie die Exporttatigkeit eines Betriebes in einem
Jahr sein Verhalten in folgenden Jahren beeinflusst. Eine solche Ab-
héngigkeit ist durchaus zu erwarten, wie in Abschnitt 5.5.1 ausgefiihrt
wird. Empirisch wurde diese Annahme bisher nur wenig untersucht, was
zum Teil an den hohen Anforderungen an die zu verwendenden Daten
liegt. Um solche Zusammenhénge zu untersuchen sind Paneldatensat-
ze Voraussetzung, da nur mit ihnen zeitliche Abhédngigkeiten modelliert
werden konnen. Eine weitere Schwierigkeit ist, dass hohe Korrelationen
zwischen zwei zeitlich aufeinanderfolgenden Entscheidungen sowohl auf
echter Statusabhéngigkeit beruhen als auch durch unbeobachtete Effek-
te hervorgerufen werden konnen. Paneldaten konnen dabei helfen auf
solche unbeobachteten Heterogenitiaten zu kontrollieren.

Abbildung 5.3.: Exportverhalten
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Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: Anzahl der Betriebe mit bzw. ohne Auslandsumsatz und Anteile der Exportstarter
an den Nichtexporteuren bzw. der Exportstopper an den Exporteuren des Vorjahres.

Erste Anhaltspunkte fiir die Beurteilung der Persistenz bieten die beob-
achteten Ubergangsquoten (s. Abb. 5.3) im Verarbeitenden Gewerbe in
Berlin und Brandenburg. Maximal etwa 7,5% der nichtexportierenden
Betriebe in einem Jahr beginnen im nachsten Jahr zu exportieren, meist
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sogar deutlich weniger. Und umgekehrt sind es ebenfalls hochsten etwa
7% der Exporteure, die im folgenden Jahr nicht mehr international ta-
tig sind. Demnach scheint dieses Verhalten nur wenigen Schwankungen
unterworfen zu sein, so dass Exporteure ihre getétigten Investitionen
schiitzen und nicht exportierende Betriebe diese Schranke nur schwer
{iberschreiten. Diese Ubergangsraten sind wesentlich geringer als die von
Bernard u. Jensen (2004b) fiir die USA beobachteten, doch machen die
Autoren selbst die Einschriankung, dass die von ihnen verwendete Stich-
probe nicht reprisentativ ist'®. Fiir Kolumbien finden Roberts u. Tybout
(1997)%6 sehr geringe Ubergangsquoten zwischen 2,6% und 4,3% bei Ex-
portstartern, aber deutlich grofere Quoten zwischen 8,6% und 16,8% fiir
Betriebe, die in einem Jahr exportieren, im folgenden Jahr jedoch nicht
mehr. Dabei ist jedoch zu beachten, dass der Anteil der exportierenden
Betriebe in Kolumbien im Beobachtungszeitraum mit etwa 12% sehr viel
niedriger liegt, als in der von Bernard u. Jensen (2004b) verwendeten
Stichprobe oder auch den hier verwendeten Daten des Verarbeitenden
Gewerbes in Berlin und Brandenburg.

Betrachtet man das Verhalten iiber drei aufeinanderfolgende Jahre, so
erhartet sich der Eindruck, dass es nur wenige Betriebe gibt, die zwi-
schen den beiden Gruppen hin und her wechseln. Etwa 90% der Betriebe
befinden sich auch zwei Jahre spéter immer noch in der gleichen Grup-
pe. Mehr als zwei Drittel aller Exportstarter exportieren auch im darauf
folgenden Jahr und sogar drei Viertel aller Betriebe, die in einem Jahr
aufhoren zu exportieren, tun dies auch im néchsten Jahr nicht.

Aus den deskriptiven Ergebnissen ldsst sich jedoch nicht erkennen, wo-
durch dieses Verharren in einer Gruppe hervorgerufen wird. Haben exter-
ne Schocks wie Forderprogramme, die in einer Periode auftreten, einen
langanhaltenden Erfolg? In diesem Falle wiirde man von ,true state de-

15Die Autoren verwenden Daten des Annual Survey of Manufacturing (ASM), jedoch nur jene
Betriebe, die zwischen 1984 und 1992 durchgehen in dieser Stichprobe vertreten waren, was dazu
flihrt, dass in der resultierenden Stichprobe vor allem grofe Betriebe deutlich iiberreprisentiert
sind. Daher sind in der verwendeten Stichprobe auch etwa die Hailfte aller Betriebe Exporteure,
wahrend dies im gesamten ASM 1987 lediglich auf etwa jeden sechsten Betrieb zutraf.
16Grundlage sind Daten des Colombian manufacturing census fiir die Jahre 1981 bis 1989. Ahnlich
den vorliegenden Daten handelt es sich hier um eine Totalerhebung mit Abschneidegrenze, die bei
10 Mitarbeitern liegt.
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pendence” sprechen. Alternativ ist ebenfalls denkbar, dass das Verhalten
der Betriebe von unbeobachteten Eigenschaften der Firmen selbst, wie
etwa unterschiedlich stark ausgepragter Exportneigungen der betriebli-
chen Entscheidungstrager, hervorgerufen wird. Um zwischen diesen mog-
lichen Erklarungen zu unterscheiden muss also ein Modell entwickelt
werden, welches in der Lage ist, auf eventuell vorhandene unbeobachtete
Effekte zu kontrollieren. Doch zunéchst erfolgt die theoretische Fundie-
rung einer moglichen Zustandsabhéangigkeit des Exportverhaltens.

5.5.1. Ein Modell mit Markteintrittskosten

Roberts u. Tybout (1997) entwickelten in ihrer wegweisenden Arbeit
iiber die Exportentscheidungen kolumbianischer Betriebe ein Modell mit
irreversiblen Kosten, welche bereits zuvor von verschiedenen Wissen-
schaftlern!” angenommen wurden. Solche sunk costs treten beim Ein-
tritt in einen neuen Markt zwangslaufig auf, weil beispielsweise Kon-
takte und Absatzwege aufgebaut oder Produkte fiir den neuen Markt
angepasst werden miissen. Diese Kosten sind ,yersunken®, denn auch bei
einem Ausstieg aus dem Exporthandel konnen sie nicht wieder herein-
geholt werden. Allerdings fallen sie nur beim Eintritt in den Markt an,
nicht jedoch in den Folgejahren. Hat ein Betrieb also erst einmal diese
Barriere iiberwunden, so sind die Kosten in den spéteren Jahren geringer
und es ist zu erwarten, dass die Wahrscheinlichkeit, dass dieser Betrieb
exportiert, damit steigt.

All diese theoretischen und empirischen Befunde sprechen dafiir, dass
versunkene Kosten eine groke Rolle bei der Entscheidung eines Betrie-
bes beziiglich seines Exportverhaltens spielen. Das von Roberts u. Ty-
bout (1997) entwickelte Modell berticksichtigt diese Kosten in einem
Mehrperioden-Modell. Bernard u. Jensen (2004b) vereinfachen dieses
Modell dahingehend, dass die Entscheidung y;; eines Betriebes ¢ in der
Periode ¢ zu exportieren (y;; = 1) nur noch von der Exporttéitigkeit in

177 B. in Baldwin u. Krugman (1989) oder in Dixit (1989)
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der Vorperiode, nicht aber in noch fritheren Perioden!® abhingt.

Ein Betrieb exportiert demnach, wenn die gegenwértigen und erwarteten
zukiinftigen Erlose 7;; die Kosten der gegenwartigen Periode ¢;; inklusive
eventuell aufzubringender Markteintrittskosten NV, iibersteigen:

1 wenn 7y > ¢y + N(1 —yi—1),

Jit = 0 sonst.

Die Markteintrittskosten N fallen also nicht mehr an, wenn der Betrieb
in der Vorperiode ¢t — 1 exportierte (y;;—1 = 1), und die Wahrschein-
lichkeit auf Export in ¢ steigt, da die Kosten in ¢ geringer sind. Die
erwarteten Erlose werden dabei modelliert als

Tt = Tft + 5(Et [Vz‘,t+1(')|7’¢*t > 0] — E¢ [Vz’,t+1(‘)|7’¢*t = 0])

mit 77, als angestrebtem Umsatz aus Exporten. Aus dieser Gleichung
wird klar, dass nicht nur die gegenwértigen Erlése in die Entscheidung
einflieken, sondern auch die zukiinftigen Auswirkungen, denn die Ent-
scheidung zur Aufnahme von Exportgeschéiften und damit das Aufbrin-
gen der Markteintrittskosten in der Gegenwart eroffnet zusétzliches Um-
satzpotential in der Zukunft. Der zweite Term auf der rechten Seite stellt
dementsprechend die abdiskontierten erwarteten zukiinftigen Mehrerlo-
se durch Auslandsgeschéfte dar. Da potentielle Erlose und Kosten nicht
beobachtet werden konnen, muss fiir die empirische Schéatzung eine Pa-

rametrisierung erfolgen:

1 wenn wy8 + zyy — N(1 — yi4—1) + uy > 0,

5.17
0 sonst. ( )

Yit =

Erlése und Kosten werden also als abhangig von betrieblichen Eigen-

18 Allerdings benutzen die Autoren einen weiteren Indikator fiir Betriebe, die zwar im Vorjahr
nicht exportierten, dies jedoch zwei Jahre zuvor noch taten. Damit kann untersucht werden, ob die
Markteintrittskosten bei Nichtexport sofort versinken oder ob sie sozusagen iiber einen ldngeren
Zeitraum hinweg abgeschrieben werden. In letzterem Fall sollte letztmaliger Export vor zwei Jahren
ebenfalls einen positiven Einfluss auf die Entscheidung in einem Jahr haben.
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schaften (w;;) sowie anderen Faktoren wie staatlichen Exportférderun-
gen, Wechselkursinderungen oder auch Spill-Over-Effekten, welche in
z;; enthalten sein konnen, angesehen. Leider konnen Effekte von For-
derprogrammen nicht untersucht werden, da in den vorliegenden Daten
diesbeziiglich keine Informationen vorhanden sind. Auch Wechselkurs-
schwankungen und andere externe Schocks konnen nur durch die Einbe-
ziehung von Zeitdummys beriicksichtigt werden. Spill-Over-Effekte sind
Auswirkungen anderer Exporteure in der gleichen Branche und/oder in
der gleichen Region, welche die Markteintrittskosten verringern konnen,
wie Aitken u.a. (1997) argumentieren. Zur Vereinfachung der Notati-
on werden die erkliarenden Variablen im Vektor x;; = (w;;, z;;) und die
Parameter in 3 = (6',+') zusammen gefasst.

5.5.2. Schatzung des Modells

Die Schétzung dynamischer Panelmodelle wirft die Schwierigkeit auf,
dass durch die verzogerte abhéngige Variable als Regressor die strikte
Exogenitat der erklarenden Variablen verletzt wird. Dadurch kommt es
zu Abhéngigkeiten zwischen der verzogerten abhéngigen Variable und
den Stortermen, was bei Nichtberiicksichtigung zu verzerrten Parame-
terschatzungen fiihrt. In diesem Kapitel werden verschiedene Methoden
vorgestellt, die diesen Umstand in unterschiedlichem Ausmalfs beriick-
sichtigen.

Lineare Modelle

Fiir die Schétzung dieses bindren Entscheidungsproblems gibt es ver-
schiedene Moglichkeiten mit jeweils eigenen Vor- und Nachteilen. Zu-
néchst wird ein lineares Wahrscheinlichkeitsmodell'® der Form

Yit = aYip—1 + XS + vig (5.18)

1980lch ein lineares Modell mit einer biniiren abhiingigen Variable kann als lineares Wahrschein-
lichkeitsmodell interpretiert werden, da
E(it[xit) = P(yir = 0[xit) - 0+ P(yir = 1xir) - 1 = P(yir = 1[xut).
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verwendet.

Als betriebliche Eigenschaften gehen die Betriebsgrofe (Anzahl der Be-
schéftigten, logarithmiert) und Indikatoren fiir die Qualitdt der Beleg-
schaft ein. Zu letzteren gehoren der durchschnittlich gezahlte Lohn (lo-
garithmiert, getrennt nach Ost und West um hier unterschiedliche Lohn-
niveaus zu berticksichtigen), der Anteil der Produktionsarbeiter an allen
Beschiftigten und die logarithmierte Arbeitsproduktivitdat als Umsatz
pro Mitarbeiter. Weiterhin werden als erklarende Variablen ein Indika-
tor fiir einen Wechsel des Produktschwerpunktes (bei Wechsel des Wirt-
schaftszweiges auf Vierstellerebene), regionale Dummys fiir den Engeren
Verflechtungsraum und den Auferen Entwicklungsraum Brandenburgs
sowie fiir Ostberlin (Westberlin als Basiskategorie) in x;; beriicksichtigt
sowie ein Indikator fiir Betriebe, die zu einem Unternehmen mit mehre-
ren Betrieben gehdren. Da in den hier verwendeten Daten die rdumliche
Dimension sehr begrenzt ist, gehen ausschlieflich brachenbezogene Indi-
katoren in Form des Anteils der exportierenden Betriebe in der Branche
(auf Zweistellerebene der WZ-Klassifikation) und des Anteils des Aus-
landsumsatzes an den gesamten Umsétzen einer Branche, jeweils bezo-
gen auf eine der vier genannten Regionen, in z; ein. Dabei konnen diese
Werte auch zwischen den Betrieben des gleichen Wirtschaftszweiges va-
riieren, da die Anteile jeweils ohne Beriicksichtigung des entsprechenden
Betriebes ermittelt werden.

Neben dem Exportstatus der Vorperiode, y;;—1, wird ein Indikator fiir
den letztmaligen Export in ¢t — 2, y;4-2(1 — y;4—1), verwendet. Soll-
te dieser Indikator einen signifikant positiven Koeffizienten besitzen,
so sind Markteintrittskosten nicht sofort versunken. Exporterfahrungen
und aufgebaute Beziehungen erleichtern in diesem Fall den Wiederein-
tritt in den Exporthandel, auch wenn zwischendurch nicht exportiert
wurde.
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Modell ohne unbeobachete Effekte: Pooled OLS

Im folgenden soll davon ausgegangen werden, dass es unbeobachtete Ef-
fekte, wie etwa Managementqualitdat oder spezielles Know How, gibt, die
die Entscheidung iiber Export oder Nichtexport beeinflussen. Sind diese
unbeobachteten Effekte auch noch mit erkldrenden Variablen korreliert,
so fithren sie bei Nichtberiicksichtigung nicht nur zu seriell korrelier-
ten Storgroken, sondern auch zu verzerrten Parameterschéatzern. Damit
ergibt sich folgendes Modell:

Yit = Qi1 + XS + ¢ + uit (5.19)

Eine Schatzung des Modells 5.18 mit Pooled OLS fiihrt zu einer verzerr-
ten Schétzung des Koeffizienten «, da in diesem Falle der Fehlerterm
vir = ¢; + uy positiv mit der verzogerten abhéngigen Variable korre-
liert ist. Diese Korrelation entsteht durch die unbeobachteten Effekte ¢;,
die zu seriell korrelierten Storgrofsen u;; im Pooled OLS Modell fithren.
Die verzogerte abhéangige Variable ist positiv mit diesen unbeobachteten
Effekten korreliert, da sie additiv in das Modell eingehen, auch in die
Gleichung fiir y; ¢~ in der Periode ¢ — 1. Die Storgrofen in zwei aufein-
ander folgenden Jahren, v;;—; und v; sind ebenfalls positiv durch die
gemeinsame Komponente ¢; korreliert, so dass letztendlich y;;—; auch
positiv mit v; zusammen héangt. Der Pooled OLS Schétzer fiir a wird
dementsprechend aufwérts verzerrt sein und kann auf diese Weise ei-
ne obere Schranke fiir den wahren Effekt der verzogerten abhéngigen
Variable liefern.

Modell mit unbeobachteten Effekten: Fixed Effects

Die eher ungewohnliche Wahl des linearen Wahrscheinlichkeitsmodells
bietet neben seiner einfachen Handhabung vor allem die Moglichkeit
auf die unbeobachteten Betriebseffekte ¢; zu kontrollieren. Zeitkonstan-
te oder zeitlich sehr hoch korrelierte Betriebseigenschaften kénnen mit
Hilfe eines Fixed Effects Modells beriicksichtigt werden. Da die Effekte
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nicht beobachtetet werden konnen, muss versucht werden, sie auf andere
Weise aus dem Modell zu entfernen. Dies geschieht durch die sogenannte
Within- Transformation. Ausgegangen wird von einem (zunéchst stati-
schen) Modell mit unbeobachteten Effekten ¢;

Yir = Xz"t,B + ¢ + Uit (520)

Gilt das Modell in der Population, so gilt es auch fiir die Durchschnitte
der erklarenden Variablen:

yi=xiB+ ¢+ u (5.21)

Wird Gleichung 5.21 von 5.20 abgezogen, entsteht das transformierte
Modell:

Vit — Ui = (Xit — X)) B + uir — Uy

bzw.

it = X8 + Uit (5.22)

Der Fixed Effects Schéatzer ergibt sich dann als Pooled OLS Schétzer
der Regression von ; auf X;. Fiir ein statisches Modell liefert dieses
Verfahren konsistente Parameterschétzer in Situationen, in denen unbe-
obachtete Effekte eine Rolle spielen und mit erkldrenden Variablen in
Beziehung stehen. Durch die Bildung der Differenzen mit dem zeitlichen
Durchschnitt werden jedoch auch alle erklarenden Variablen aus dem
Modell eliminiert, die iiber die Zeit konstant sind.

In einem dynamischen Modell, in dem der Vektor x; also auch
eine verzogerte abhéngige Variable enthalt, verursacht die Within-
Transformation jedoch einige Probleme. Gleichung 5.22 ergibt sich in
diesem Fall zu

it = Qi1 + X B + Uit (5.23)
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Die Komponente y;;—1 in

1

Yit—1 = Yit—1 — ﬁ(yu + ...+ yir-1)

1st negativ mit —————wu; +_1 1In
g T _1 i,t—1

1

Uit = Ut —

korreliert. Ebenfalls negativ korreliert sind w;; in ;; und _ﬁyi,t in

y;+—1. Es existieren noch viele weitere solcher Korrelationen, die jedoch
wesentlich schwacher sind. Im Falle eines dynamischen Modells mit ver-
zogerter abhéngiger Variable ist der Fixed Effects Ansatz demnach nicht
sinnvoll. Da jedoch bekannt ist, dass durch die negative Korrelation der
FE-Schétzer fiir den Koeffizienten der verzogerten abhéngigen Variablen
abwiérts verzerrt ist, kann er als untere Schranke dienen. Gemeinsam mit
dem Pooled OLS Schétzer kann auf diese Weise also bereits ein Bereich
abgegrenzt werden, in dem ein guter Schéatzer liegen sollte.

Dynamisches Modell mit unbeobachteten Effekten: GMM

Alternativ zur Within-Transformation existiert noch ein anderes Verfah-
ren zur Eliminierung der unbeobachteten Effekte: die First-Difference-
Transformation. Dabei werden nicht die zeitlichen Durchschnitte von
den Werten jeder Periode abgezogen, sondern die Werte der Vorperiode:

Ayip = aAy; 11 + Axy B + Ay

Der Vorteil dieser Transformation gegeniiber der Within-Transformation
ist, dass der Zusammenhang zwischen der verzogerten abhidngigen Va-
riable und dem Storterm wesentlich {iberschaubarer ist und aus weniger
Teilbeziehungen besteht. Die Korrelation wird jetzt nur noch durch den
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Zusammenhang zwischen y; ;1 in Ay ;1 = yir—1 — Yiz—2 und w;¢—; in
Au;y = ui — u;4—1 hervorgerufen.

Anderson u. Hsiao (1982) schlagen vor, diese Abhéngigkeit dadurch
in den Griff zu bekommen, dass Instrumente fiir die erste Differenz
AYit—1 = Yit—1 — Yit—2 der verzogerten Variable gefunden werden. Aus
dem Datensatz bieten sich dazu die um eine weitere Periode verzogerte
Differenz Ay; ;-2 = vyit—2 — ¥i+—3 oder die um zwei Perioden verzogerte
abhéngige Variable y; ;o selbst an, die mit der ersten Differenz, jedoch
nicht mit den Storgrofen korreliert sind, solange letztere nicht seriell kor-
reliert sind. Im Allgemeinen werden die Niveaugroken als Instrumente
verwendet, da so eine Periode mehr zur Schitzung eines Instrumental-
variablenschétzers benutzt werden kann.

Betrachten wir zunéachst ein autoregressives Panelmodell ohne weitere
erklarende Variablen

yit:ayi,t,1+ci+uit izl,...,N;t:2,...,T

Die First-Difference-Transformation ergibt

Ayit:QAyi,t—l+Auit izl,...,N;tIS,...,T (524)

Sind die Storgrofsen wu;; nicht seriell korreliert, so sind die Niveaugro-
fen y; +—o nicht korreliert mit dem Fehlerterm Awu;; des transformierten
Modells und konnen als Instrumente fiir die ersten Differenzen der verzo-
gerten abhéangigen Variable in einem 2SLS-Verfahren verwendet werden.
Die Instrumente werden in diesem Fall in einem einzigen Vektor zusam-

mengefasst:

Yil

| YiT-2
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D.h. es gibt fiir jede Beobachtung jeweils ein Instrument. Doch warum
sollten nicht mehr verzogerte Werte als Instrument verwendet werden?
Das 2SLS-Verfahren hat jedoch den Nachteil, dass fiir alle Beobachtun-
gen der gleiche Instrumentenvektor verwendet wird. Werden also mehr
verzogerte Werte verwendet, verringert sich dadurch die Anzahl der zur
Schétzung verfiigharen Beobachtungen, da weitere Perioden nicht ge-
nutzt werden konnen. Holtz-Eakin u.a. (1988) bilden eine Instrumen-
tenmatrix mit diesen um 2 Perioden verzogerten Niveaus, eine pro Zeit-
periode, und fiillen diese Matrix mit Nullen auf

0O 0 ... yi’T_Q_

Die Methode der Generalized Method of Moments (GMM) nutzt die
Momente, die sich aus der Annahme ergeben, dass die Instrumente un-
korreliert mit den Storgrofen sind, um einen Schéatzer fiir die Parameter

zu ermitteln:

E(Z;Aw;) =0 firi=1,...,N

mit Aw; = (Auys, . .., Auyr)’ Es ergeben sich daraus entsprechend T'— 3
Momentbedingungen:

Zyi,t—2Auit =0 t=3,...,T}

Bei Verwendung eines einzigen Instrumentenvektors wie im 2SLS-Fall
ergibt sich nur eine Momentbedingung:

Z Yit—2Auy = 0

it

Der 25LS-Schétzer ist konsistent fiir wachsende Stichprobengrofe N und
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fixes T'. Andererseits ist er jedoch nicht asymptotisch effizient, da dieses
Verfahren von nicht seriell korrelierten Storgrofen ausgeht, wahrend die
ersten Differenzen der Storgrofen Au;; im Modell 5.24 es jedoch sind.

Um weitere Instrumente zu nutzen kann die Matrix mit weiteren ver-
zogerten Niveaus der abhiangigen Variable erweitert werden. Difference
GMM (Vgl. Holtz-Eakin u.a. (1988) und Arellano u. Bond (1991)) ver-
wendet alle in der jeweiligen Periode verfiighbaren Lags:

(1 0 0 ... 0 ... 0
0 v o ... 0 ... 0
A I
i 0 0 0 ... Yir -+ YiT—2 |
[ it 0 0 ]
|0 i1, Yio] - - 0
| 0 0 oo Wity Y]

Demnach stehen in jeder Periode t genau ¢t — 2 Instrumente zur Ver-
fiigung. Wahrend es bei 2SLS eine Gleichung mit einer Unbekannten
und damit eine eindeutige Losung gibt, ist dieses Modell {iberidentifi-
ziert. Der GMM-Schatzer auf Basis der entsprechenden Momentannah-
men minimiert die Kriteriumsfunktion

1 & 1 &
Jy = (N ; AuiZ1> Wy (N ; ZZAuZ>

und ist asymptotisch effizient. Fiir die Gewichtungsmatrix gibt es ver-
schiedene Moglichkeiten. Eine ist

1 N —~ -
=1

7

wobei EJ_Z konsistente Schatzungen der Residuen im Modell 5.24 dar-
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stellen, die in einem ersten Schritt ermittelt werden miissen. Daher ist
der Schéatzer mit dieser Gewichtungsmatrix auch als two-step GMM be-
kannt.

Unter der Annahme homeskedastischer Storterme u;; ergibt die Struktur
des transformierten Modells die Gewichtungsmatrix

N -1
1 .
Wiy = [N;(Z;.Hzi)] mit
S ]
g |2
B -1 2 -1

Diese Matrix ist unabhéngig von geschatzten Parametern und der dar-
aus resultierende Schétzer wird daher als one-step GMM Schétzer be-
zeichnet. Fiir das GMM-Verfahren stehen einige Testverfahren zur Ver-
fiigung, die iiber die Plausibilitdt der getroffenen Annahmen Auskunft
geben. Die wichtigste Annahme ist wohl die fehlende Autokorrelation in
den Storgrofsen u;;. Sollte diese nicht gegeben sein, so wére y; ;9 kein zu-
lassiges Instrument im differenzierten Modell. Arellano u. Bond (1991)
entwickelten dazu einen Test auf Autokorrelation zweiter Ordnung fiir
die Storgrofen Awg;, denn die ersten Differenzen sind aufgrund ihrer
Konstruktion autokorreliert auch wenn die urspriinglichen w;; es nicht
sind.

Die Erweiterung dieses AR(1)-Modells um weitere erklérende Variablen
ist sehr einfach:

Yit = Qlir—1 + X0 + ¢ + ui

Sind die zuséatzlichen Regressoren in x;; strikt exogen, d.h. sie sind nicht
korreliert mit den Storgolen, weder mit der in der entsprechenden noch
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mit denen in anderen Perioden, so ergeben sich daraus weitere Momente:
E(x;sAu;) =0 fir alle s,t =2,...,T

Somit konnten die Niveaus x;9, ..., z;7 ebenfalls als Instrumente ver-
wendet werden. Da die Instrumentenmatrix in diesem Falle sehr grofs

werden wiirde, verwendet man im Allgemeinen die ersten Differenzen

als ihre eigenen Instrumente, denn aus der obigen Annahme folgt

E(AxitAuit) =0 flir t = 3, . ,T

Die Instrumentenmatrix ergibt sich in diesem Falle als

[ lyi, Axgs] 0 Y 0 |
z, 0 [Yi1, Yiz, Ax;y] 0
: o 0

] 0 . 0 [yﬂ, e YiT—2, AX;T] i

In der Praxis werden oft Félle auftreten, in denen einige erklarende Va-
riablen nicht strikt exogen sind. Feedbacks von der abhangigen Variable
y;+ auf die zukiinftigen Werte der Regressoren fiithren beispielsweise zu
den Momentannahmen

E(xpuis) =0 firs>t

d.h. die erkldrende Variable kann durchaus mit vergangenen Schocks
korreliert sein. Die ersten Differenzen solch einer erkldrenden Variable
sind dann keine zulédssigen Instrumente mehr, da sie mit x;; und w;;—;
zwei korrelierte Elemente enthalten. Doch genau wie bei der verzogerten
abhéngigen Variable konnen auch hier verzogerte Niveaus bzw. erste
Differenzen als Instrumente benutzt werden.

Mit dem GMM-Verfahren gibt es also ein wirkungsvolles Werkzeug zur
Schétzung dynamischer Panelmodelle unter Beriicksichtigung unbeob-
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achteter Effekte. In den letzten Jahren sind viele Erweiterungen ent-
wickelt worden, die eine effizientere Schitzung unter Nutzung weiterer
Momentannahmen ermoglicht. Windmeijer (2000) ergénzt den two-step
Schétzer um eine Korrektur der asymptotischen Varianz in endlichen
Stichproben, da die beobachteten Schétzer in Simulationsstudien oft zu
klein ausfielen. Diese Korrektur wird auch in der hier vorliegenden Ana-
lyse verwendet.

Nichtlineare Modelle

Zur Schatzung eines bindren Entscheidungsmodells werden im Allgemei-
nen eher Probit- oder Logit-Modelle verwendet. Allerdings ist es bei die-
sen Modellen durch ihre nichtlineare Struktur sehr viel schwieriger auf
unbeobachtete Effekte zu kontrollieren. Das lineare Wahrscheinlichkeits-
modell ermoglicht dies zwar, im Gegenzug treten jedoch andere Proble-
me auf. So konnen in diesem Fall die vorhergesagten Wahrscheinlichkei-
ten durchaus negativ oder grofer als Eins sein. Zudem ist es fraglich, ob
sich Anderungen einer Einflussgrofe immer gleich stark auf die Erfolgs-
wahrscheinlichkeit auswirken, unabhéngig vom Ausgangsniveau, wie es
ein lineares Modell unterstellt. Daher werden die Ergebnisse des Linea-
ren Wahrscheinlichkeitsmodells mit einer Reihe von Probit-Schatzungen
verglichen.

Probitmodell ohne unbeobachtete Effekte: Pooled Probit

Zunéchst wird ein einfaches (statisches) Probit-Modell fiir den gepoolten
Datensatz geschétzt:

P(Yit|Yi1—1,%i1) = ®(ayir—1 + Xit3), t=2,...,T (5.25)

®(-) ist die Verteilungsfunktion der Standardnormalverteilung und sorgt
dafiir, dass die geschatzten Wahrscheinlichkeiten stets im notwendigen
Bereich zwischen Null und Eins liegen.
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Ist Modell 5.25 korrekt spezifiziert, d.h. es gibt keine weiteren erkléren-
den Variablen, insbesondere keine verzogerten Variablen (dynamically
completeness, siche Wooldridge (2002, S.482 f.)), die einen Einfluss auf
die Exportwahrscheinlichkeit ausiiben, so liefert es verlassliche Schét-
zungen. Bereits beim linearen Wahrscheinlichkeitsmodell wurde jedoch
gesagt, dass es sehr wahrscheinlich unbeobachtete Betriebseffekte gibt,
die sich auf die Exportwahrscheinlichkeiten auswirken konnen. Werden
sie nicht beriicksichtigt, so werden sie im Fehlerterm mit anderen nicht
beobachteten Einflilssen zusammengefasst und verursachen Probleme
durch seriell korrelierte Storgréfsen und mogliche Korrelationen der er-
klarenden Variablen mit dem Fehlerterm..

Probitmodell mit unbeobachteten Effekten: RE Probit

Ein Probitmodell fiir Paneldaten mit unbeobachteten Effekten (siehe
Wooldridge (2002, S.483 ff.)) ist wesentlich schwieriger zu schétzen. Die
grundlegende Annahme in einem solchen Modell ist:

P(yz’t|Xi7 Ci) = P(yz‘t\Xz‘t, Cz’) = @(Xit,@ + Cz’); t=1,...,T (5-26)

mit den unbeobachteten Effekten ¢;. x;; ist der Vektor aller erkldrenden
Variablen in ¢, die wiederum in x; iiber ¢ zusammengefasst werden. Die
erste Gleichung besagt, dass unter Bedingung auf ¢; in x;; alle relevan-
ten Einflussfaktoren enthalten sind. Diese notwendige strikte Exogenitét
der erkldrenden Variablen bedeutet jedoch, dass hier keine verzogerten
abhéngigen Variablen enthalten sein diirfen, weshalb die Ergebnisse in
einem dynamischen Modell nicht sehr zuverlassig sind, jedoch zu Ver-
gleichszwecken ebenfalls ermittelt werden. Dieses Modell beriicksichtigt
dementsprechend die serielle Korrelation der Fehlerterme, jedoch nicht
die mogliche Korrelation zwischen ihnen und den erklarenden Variablen.

Der zweite Teil in Gleichung 5.26 beschreibt wiederum die funktionale
Form der Abhéngigkeit. Damit geht ¢; additiv in die lineare Funktion ein.

Zusétzlich muss angenommen werden, dass die einzelnen Auspragungen
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Yi1, - - -, Ysr unabhéngig voneinander sind, nachdem auf (x;, ¢;) kontrol-
liert wurde. In diesem Fall kann die bedingte Dichte von (y;1, ..., vir)
ausgedriickt werden als

T

fyrs - yrlxis e B) = H f el xits ci; B) (5.27)

t=1

mit

Flyelxit, ci, B) = ®(x48 + ¢;)¥ [1 — B(x:408 + ;)]

Im linearen Fixed-Effects-Modell konnten die unbeobachteten Effekte c¢;
durch Subtraktion des zeitlichen Mittelwertes eliminiert werden. Dies
ist in diesem Falle nicht moglich. Soll die Beziehung zwischen den unbe-
obachteten Effekten und den erklarenden Variablen nicht eingeschrankt
werden, so ist die Annahme einer Verteilung von ¢; bei gegebenem x;
notwendig. Dadurch verkompliziert sich die Maximum Likelihood Schét-
zung jedoch enorm und durch die zusatzlich zu schatzenden Parame-
ter wird der Schéatzer fiir 3 inkonsistent bei festem 7" und wachsender
Stichprobengréfe N2, In diesem Fall kann demnach kein Fixed-Effects-
Probit-Modell geschétzt werden.

Um in solch einem Panelmodell unbeobachtete Effekte trotzdem beriick-
sichtigen zu konnen, bietet sich das Random Effetcs Probitmodell an.
Im Gegensatz zum Fixed Effects Modell muss hier jedoch die sehr starke
Annahme getroffen werden, dass die individuellen Effekte ¢; bei gegebe-
nem Xx; einer Normalverteilung mit dem Erwartungswert Null und einer
Varianz o2 folgen. Zur Schiitzung dieses Modells wird ein bedingtes Ma-
ximum Likelihood Verfahren verwendet. Da ¢; einer Normalverteilung
unterliegt, lassen sich die individuellen Effekte aus der bedingten Dich-

20Da bei wachsendem Stichprobenumfang auch die Zahl der zu schitzenden Parameter in gleichem
Mafe wichst, kommt es hier zum so genannten ,incidental parameters problem®. Vergleich dazu
Cameron u. Trivedi (2005, S.781 f.).
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tefunktion herausintegrieren:

s yrlxi9) = /_OO [H f(yt|Xz't,Ci;5)] (1/oc)d(cifoc)de; (5.28)

mit
f(ye|xit, iy B) = P(xitB + ;)Y [1 — (x18 + Ci)]l—yu

und 9 enthilt B und 2. Butler u. Moffitt (1982) beschreiben ein Ver-
fahren, mit dem das Integral in Gleichung (5.28) approximiert und somit
konsistente Schiitzer fiir B und o2 ermittelt werden kénnen.

Mit diesem Random-Effects-Probitmodell konnen also auch individuelle
Betriebseffekte berticksichtigt werden, jedoch muss dazu angenommen
werden, dass diese Effekte nicht mit den anderen erklarenden Variablen
korreliert sind.

Probitmodell mit korrelierten unbeobachteten Effekten:
Chamberlains RE Probit

Um diese Annahme zu lockern wird ein von Chamberlain (1980) vorge-
schlagenes Modell (im folgenden als C-RE Probit bezeichnet) verwendet.
Dazu wird angenommen, dass der Erwartungswert von c¢; nicht mehr
Null, sondern linear abhéngig von x; ist. Hier wird eine vereinfachte
Version dieser Annahme nach Mundlak (1978) verwendet, die wesent-
lich weniger zu schétzende Parameter bendtigt:

Ci‘X,’ ~ N(w + XZ'E, 0'2) (529)

d.h., der Erwartungswert des unbeobachteten Effekts ¢; ist abhéngig
vom zeitlichen Mittelwert der erkldrenden Variablen in x;. 02 ist die
Varianz von a; in ¢; = ¢ + X;& + a;, also die bedingte Varianz von
¢;, welche nicht von x; abhéngt. Diese Annahme ist weniger restriktiv
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als die Annahme eines Erwartungswertes von Null, da in diesem Fall
durchaus eine Zusammenhang, wenn auch nur in linearer Form, zwischen
den unbeobachteten Effekten und den erklarenden Variablen bestehen
kann. Diese Annahme ist nur eine Mdglichkeit und kann fast beliebig
abgeadndert werden.

Die Schitzung des Modells unter diesen Annahmen ist recht einfach.
Formulieren wir unser Entscheidungsmodell als Modell mit einer laten-
ten Variable y;,, so erhélt man:

Yy =xuf+cit e (5.30)

mit der beobachteten Entscheidung

1 wenn y}, > 0,
Vit = Yit (5.31)
0 sonst.

Einsetzen der Annahme 5.29 in die Gleichung 5.30 ergibt

Vi = ¥ + X8+ X6 + a; + e

Da die Storgrofen e; unter den getroffenen Annahmen bei gegebenen
(x4, a;) unabhéngig und standardnormalverteilt und die a; bedingt auf
x; normalverteilt mit Erwartungswert Null und Varianz o2 sind, werden
somit die Annahmen eines normalen Random-Effects-Probitmodells er-
fullt. Die Hinzunahme der Zeitdurchschnitte x; als erklarende Variablen
kontrolliert zumindest fiir einen Teil des moglichen Zusammenhanges
der unbeobachteten Effekte und der Regressoren. Ein Test des norma-
len Probitmodells kann sehr leicht iiber die Hypothese Hy : € = 0
durchgefiihrt werden.
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Dynamisches Probitmodell mit korrelierten unbeobachteten
Effekten: Wooldridges RE Probit

In einem dynamischen Panelmodell kommt der Anfangsbeobachtung ei-
ne besondere Bedeutung zu. Nehmen wir an, die erste Beobachtung
stammt aus Periode ¢t = 0, y;( ist also die erste Beobachtung. Ein dy-

namisches Panelmodell mit unbeobachteten Effekten nach Wooldridge
(2005) fir die Perioden t = 1,...,T ist dann

P(yz’t|yi,t—1a -y Yi0y X4, Ci) = ‘I)(Oéyz‘,t—1 + xi3 + Cz’)

Damit wird angenommen, dass die Regressoren in x;; strikt exogen sind,
da auf der rechten Seite nur noch die Werte der gegenwartigen Periode
auftreten. Weiterhin wird angenommen, dass die Entscheidung in ¢ auch
von der Entscheidung in der Vorperiode £ — 1 und von unbeobachteten
Effekten ¢; abhangt.

Zur Schétzung der Parameter wird wiederum die bedingte Dichtefunk-
tion der Stichprobe benotigt. Zunéachst kann diese geschrieben werden
als:

f(y17 cee 7yT|y07X7 C, ﬂ)
T

f(yt|yt—17 - Y1, Yo,y X, G /8)
t=1

S(ay—1 +x8+ ) [1 — P(ay1x:8 + C)]l—ym

I
-

1

~
I

Sollen nun wie im Random Effects Probitmodell die unbeobachteten Ef-
fekte ¢; aus der Dichte herausintegriert werden, ergibt sich die Frage,
wie die Anfangszustdnde behandelt werden sollen. Die Annahme nicht-
zufilliger Startzustinde wiirde die Schétzung sehr vereinfachen, jedoch
wiirde dadurch auch die Unabhéngigkeit von ¢; und y;, impliziert, was
im vorliegenden Fall kaum glaubhaft ist. Warum sollten die unbeob-
achteten Firmeneigenschaften einen Einfluss auf das Exportverhalten in
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jeder, nur nicht in der Startperiode haben?

Heckman (1981) versucht dieses Problem dadurch zu lsen, dass
verschiedene bedingte Verteilungen, speziell y;o|x;,¢; und ¢|x;, ap-
proximiert werden, was dazu fiithrt, das ¢; aus der Dichtefunktion
von (Yio, Yi1, - - -, ¥ir) bel gegebenem x; herausintegriert werden kann.
Wooldridge (im folgenden als W-RE Probit bezeichnet) geht einen et-
was anderen Weg und sucht die bedingte Dichte von (i1, yio, - - -, yir) bei
gegeben (yi0,%;). Dadurch bleibt die Verteilung des Anfangszustandes
bedingt auf (x;, ¢;) vollig beliebig, wohingegen die spezifische Annahme
iber diese Verteilung in Heckmans Modell haufig zu Problemen fiihrt.

Wie im Probitmodell nach Chamberlain muss auch in diesem Fall eine
Annahme tiber die bedingte Verteilung der unbeobachteten Effekte ¢;
gemacht werden, die nun jedoch nicht nur auf die Regressoren in x;
sondern auch auf den Anfangszustand y;y bedingt wird. Auch hier wird
angenommen, dass ¢; normalverteilt ist, der Erwartungswert jedoch ist

nun linear in (y;0, X;):

cil(yio, xi) ~ N (¥ + &oyio + %€, 02) (5.32)

Das Modell 5.30 fiir die latente Variable ergibt sich in diesem Fall als

Yy =V + ayir—1 + ovio + Xt B + X:& + a; + et

wobei a; wiederum die Anteile in den unbeobachteten Effekten ¢; sind,
die nicht mit den erklarenden Variablen und den Anfangszustinden kor-
reliert sind und damit lediglich zu seriell korrelierten Stortermen fiihren.
Dieses Modell entspricht damit wiederum dem Random Effects Probit-
modell 5.28; lediglich der Vektor der erklarenden Variablen wird erwei-
tert um den Anfangszustand y;o und die zeitlichen Durchschnitte der
erklarenden Variablen X;.

Die Log-Likelihoodfunktionen der Random Effects Probitmodelle nach
Chamberlain und Wooldridge wurden unter der Annahme hergeleitet,
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dass es sich um ein balanciertes Panel?! handelt, dass also alle Betriebe
in allen Perioden melden. Dies ist in den vorliegenden Daten natiirlich
nicht der Fall. Es kommt sowohl zu Panelaustritten durch Umzug oder
Betriebsschliefsung als auch zu Eintritten bei Neugriindungen und Zuzii-
gen. Wooldridge (2005) zeigt jedoch, dass unter nicht sehr restriktiven
Annahmen die Anwendung auf eine Teilstichprobe, die alle fiir alle Zeit-
punkte meldenden Betriebe umfasst, zu konsistenten Ergebnissen fiihrt.
Kaiser u. Kongsted (2004) verwenden in ihrer Arbeit ein sogenanntes
,het sample” zur Schatzung dieses Modells, dass jedoch kein balanciertes
Panel darstellt. Rein numerisch ist die Schétzung damit moglich, wenn
die erste Beobachtung allgemein als 1,y definiert wird, da sonst nur noch
die zeitgleichen Werte der erklarenden Variablen x;; in der Likelihood-
funktion erscheinen. Um zu iiberpriifen, ob ein derartiges Vorgehen noch
verléssliche Ergebnisse liefert, werden alle Modelle sowohl auf den ge-
samten Datensatz als auch auf eine Teilstichprobe, die ein balanciertes
Panel bildet, angewendet.

Bernard und Jensen (1995, 1999a) haben gezeigt, dass die Verdnderung
des Exportstatus auch Anderungen anderer Betriebscharakteristika nach
sich zieht und so Simultanitatsprobleme entstehen konnten. Daher wer-
den in allen Modellen die erkldrenden Variablen um eine Periode verzo-
gert, statt x;; wird also x;;—1 verwendet.

5.5.3. Ergebnisse

Um zu entscheiden, ob das Exportverhalten tatsédchlich zustandsabhén-
gig ist, werden die vorgestellten Verfahren auf zwei Datensétze fiir das
Verarbeitende Gewerbe einschliefslich Bergbau und Gewinnung von Stei-
nen und Erden in Brandenburg und Berlin angewendet. Dabei handelt
es sich zum Einen um den gesamten Datensatz der Monatserhebung, der

21Dafiir sind die Annahmen iiber die Verteilung der unbeobachteten Effekte, c;|x;, verantwort-
lich, die sich auf die Werte der Regressoren in allen Perioden beziehen. Die verwendeten zeitlichen
Durchschnitte konnen zwar auch im unbalancierten Panel ermittelt werden, so dass die Berechnun-
gen durchgefiihrt werden konnen fiir die verfiigbaren Zeitperioden, ohne weitere Annahmen tiber
das Verhalten von x;, wie z.B. Stationaritdt, kann diese Annahme aber nicht auf ein unbalanciertes
Panel verallgemeinert werden.
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in diesem Sinne eine Totalerhebung mit Abschneidegrenze darstellt, und
andererseits um einen Teildatensatz, der diejenigen Betriebe umfasst, die
iber den gesamten Zeitraum 1995 bis 2005 meldeten. Der zweite Daten-
satz ist wiederum auch keine Zufallsstichprobe im eigentlichen Sinne, so
dass bei der Interpretation der Ergebnisse eine Signifikanzaussage nur
unter Einschrankungen mdglich ist. Wie in Abschnitt 3.4 bereits ausge-
fithrt wurde, konnen geschétzte Standardfehler und Signifikanzen auch
unter solchen Bedingungen durchaus Erklarungsgehalt besitzen und wer-
den in diesem Sinne auch interpretiert.

Weiterhin muss bei den verschiedenen Verfahren beachtet werden, ob
die jeweiligen Voraussetzungen erfiillt sind. Wie bereits gesagt wurde,
ist beispielsweise zu erwarten, dass aufgrund von Verletzungen der Un-
abhéngigkeitsannahme von erklarenden Variablen und Storgrofsen die
Ergebnisse des einfachen Pooled OLS den wahren Effekt iiberschatzen
und die des Fixed Effects Modells ihn unterschétzen. Diese Ergebnisse
sind dennoch von Interesse, da sie zur Kontrolle der Ergebnisse (hier die
des des GMM-Verfahrens) herangezogen werden konnen.

Lineare Modelle

Die Ergebnisse (s. Tab. 5.13) fiir den gesamten Datensatz belegen deut-
lich die Existenz von Persistenz im Exportverhalten. Die Koeffizienten
des Indikators fiir Export im Vorjahr sind in allen drei Modellen signi-
fikant grofser als Null. Der GMM-Schétzer liegt zwischen den Schétzern
von Fixed Effects und Pooled OLS, so wie es zu erwarten war. Auch der
Koeffizient des Indikators fiir den letztmaligen Export in £ — 2, der im
GMM-Modell ebenfalls instrumentiert wurde, da auch er y;;—; enthalt
und so mit der ersten Differenz der Storterme korreliert sein sollte, ist
in Pooled OLS und GMM signifikant auf jedem sinnvollen Niveau und
positiv. Die Markteintrittskosten scheinen also nicht sofort versunken zu
sein, sondern werden iiber einen langeren Zeitraum hinweg ,abgeschrie-
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ben".

Neben dem Verhalten in der Vergangenheit ist in allen drei Modellen
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Tabelle 5.13.: Frgebnisse der linearen Modelle im gesamten Datensatz

Pooled OLS  Fixed Effects GMM
Export in t-1 0,826** 0,332%* 0,488***
(0,007) (0,021) (0,051)
Export letzmalig in t-2 0,181** 0,009 0,110**
(0,024) (0,026) (0,040)
Beschiéftigte 0,013 0,032*** —0,005
(0,002) (0,009) (0,014)
Lohn, Ost 0,004 0,012 —0,016
(0,009) (0,021) (0,025)
Lohn, West 0,014 0,029 —0,062*
(0,011) (0,027) (0,032)
Anteil Arbeiter —0,041*** —0,041 —0,006
(0,009) (0,027) (0,036)
Produktwechsel 0,004 0,002 —0,018
(0,014) (0,015) (0,012)
Anteil Exporteure in W72 —0,020** 0,009 0,014
(0,011) (0,012) (0,009)
Anteil Export am WZ2-Umsatz —0,047* 0,069*** 0,056
(0,017) (0,018) (0,020)
Arbeitsproduktivitat 0,020*** 0,018* —0,007
(0,003) (0,007) (0,010)
Mehrbetriebsunternehmen —0,012%** —0,007 0,008
(0,004) (0,009) (0,010)
Jahresdummies ja ja ja
Regionaldummies ja ja ja
WZ4-Dummies ja nein nein
Beobachtungen 15272 15272 11230
Betriebe 2685 2685 2243

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: *** ***: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau. Autokorrelation zweiter
Ordnung konnte im GMM auf dem 5%-Niveau abgelehnt werden. Alle Standardfehler sind

Heteroskedastie-konsistent.

lediglich der Anteil des Exports an den Umsétzen in einer Branche einer

Region hochsignifikant, jedoch nicht immer mit dem gleichen Vorzeichen.
In GMM und Fixed Effects ist der Koeffizient positiv, so dass es positi-
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ve Spill-Over-Effekte von anderen Exporteuren einer Branche gibt. Das
negative Vorzeichen im Pooled OLS konnte durch Verzerrungen durch
Nichtberiicksichtigung der unbeobachteten Heterogenitat hervorgerufen
werden.

Die ermittelten Ergebnisse sind etwas grofer als die von Bernard u. Jen-
sen (2004b) berechneten Werte. Da sie jedoch mit einem balancierten
Panel arbeiten, ist ihre Datengrundlage nicht mehr représentativ fiir
die Gesamtheit, die enthaltenen Betriebe sind im Schnitt deutlich gro-
fser und exportierende Betriebe sind erheblich iiberreprasentiert. Um zu
tiberpriifen, ob eine derartige Art der Stichprobenerstellung zu verzerr-
ten Schétzern fiihrt, werden auch die hier vorgestellten Methoden auf
eine balancierte Teilstichprobe (s. Tab. 5.14) angewendet.

Durch die Beschrankung auf Betriebe, die iiber den gesamten Zeitraum
meldeten, sind die Ergebnisse von Fixed Effects und GMM etwas gro-
fser und der Pooled OLS Schétzer ein wenig kleiner geworden, grundle-
gende Veranderungen sind nicht zu beobachten. Die Befiirchtung, dass
durch die Beschriankung auf durchgehend meldende Betriebe eine starke
Verzerrung der Ergebnisse erfolgt, scheint nicht begriindet zu sein. Bei
den anderen erklarenden Variablen ist in diesem Fall der Exportanteil
am Branchenumsatz im GMM nicht mehr signifikant, dafiir jedoch die
Betriebsgrofe und die Arbeitsproduktivitdt, und zwar mit negativem
Vorzeichen, was den Erwartungen widerspricht.

Nichtlineare Modelle

Die nichtlinearen Wahrscheinlichkeitsmodelle bestatigen die Ergebnisse
der linearen Modelle. In allen Féllen hat die Exporttéatigkeit in der Vor-
periode einen signifikanten positiven Einfluss auf die Exportwahrschein-
lichkeit (s. Tab 5.15). Die ersten drei (statischen) Modelle ergeben sehr
ahnliche Ergebnisse, die jedoch durch die Vernachlédssigung der Anfangs-
zustinde aufwirts?? verzerrt sind. Die Beriicksichtigung dieser initial

22Der Exportstatus in ¢ — 1 ist positiv mit dem Anfangszustand in t = 0 korreliert, wenn das
Verhalten eine Zustandsabhéngigkeit aufweist. Damit ist die Uberschitzung in den drei Modellen
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Tabelle 5.14.: Ergebnisse der linearen Modelle im balancierten Teilda-

tensatz
Pooled OLS  Fixed Effects GMM
Export in t-1 0,807+ 0,443 0,515
(0,011) (0,028) (0,053)
Export letzmalig in t-2 0,164** 0,035 0,114*
(0,037) (0,037) (0,045)
Beschiéftigte 0,014** 0,036*** —0,053*
(0,004) (0,013) (0,027)
Lohn, Ost 0,020 0,054 0,000
(0,020) (0,037) (0,028)
Lohn, West 0,019 0,037 —0,055
(0,018) (0,034) (0,040)
Anteil Arbeiter —0,088*** —0,077* —0,005
(0,018) (0,045) (0,058)
Produktwechsel 0,013 0,008 —0,008
(0,021) (0,021) (0,017)
Anteil Exporteure in WZ2 —0,026 0,019 0,005
(0,018) (0,017) (0,011)
Anteil Export am WZ2-Umsatz —0,055"** 0,047* 0,026
(0,021) (0,020) (0,024)
Arbeitsproduktivitat 0,018 0,004 —0,036***
(0,005) (0,012) (0,013)
Mehrbetriebsunternehmen —0,024*** —0,009 0,006
(0,007) (0,012) (0,017)
Jahresdummies ja ja ja
Regionaldummies ja ja ja
WZ4-Dummies ja nein nein
Beobachtungen 6300 6300 5040
Betriebe 630 630 630

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: *** ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau. Autokorrelation zweiter
Ordnung konnte im GMM auf dem 5%-Niveau abgelehnt werden. Alle Standardfehler sind
Heteroskedastie-konsistent.

conditions im Probitmodell nach Wooldridge fiihrt zu einer deutlichen
Verringerung des geschétzten Einflusses. Das die Vernachlissigung der

zu erkléren, da durch Vernachldssigung der Anfangszusténde eine positive Korrelation zwischen
verzogerter abhangiger Variable und Fehlertermen entsteht.
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Anfangszustande in den anderen Modellen wirklich ein Problem darstellt
wird auch in ihrer Signifikanz bei Wooldridge deutlich.

Auch hier scheinen die Markteintrittskosten nicht sofort zu versinken,
denn der entsprechende Indikator fiir letztmalige Exporttatigkeit zwei
Jahre zuvor hat ebenfalls in allen Modellen einen signifikanten positiven
Koeffizienten. Als einzige weitere Groke, die in allen Modellen zumindest
schwach signifikant ist, ist wiederum der Exportanteil am Gesamtumsatz
einer Branche. Die Exportneigung einer Branche scheint demnach den
Zugang zu fremden Méarkten zu vereinfachen.

Im Pooled Probit und im Random Effects Probit gibt es noch einige
signifikante Einflussgrofsen, die in den beiden anderen Modellen jedoch
keine Signifikanz aufweisen. Der Grund dafiir konnte sein, dass sie mit
den unbeobachteten Effekten korreliert sind und ihr Einfluss daher bei
Vernachlassigung dieser Effekte tiberschéatzt wird.

Die Beschrankung des Datensatzes auf durchgehend meldende Betriebe
(s. Tab. 5.16) fiithrt im Falle der nichtlinearen Modelle zu einigen Verén-
derungen in den Schétzergebnissen. Beispielsweise sind die Koeffizienten
fiir den Exportanteil in der Branche in diesem Fall fiir die beiden Probit-
modelle nach Chamberlain und Wooldridge deutlich kleiner und nicht
mehr signifikant. Ob diese Anderung durch die unzulissigen Anwendung
auf ein unbalanciertes Panel entsteht oder auf die drastische Verringe-
rung der Datengrundlage? zuriickzufiihren ist, kann hier nicht entschie-
den werden. Moglich wére allerdings auch, dass die Annahmen, unter
denen die Verwendung einer balancierten Teilstichprobe zu konsistenten
Ergebnissen fiihrt, nicht erfiillt werden. Fiir die Effekte des Verhaltens
in der Vergangenheit zeigen sich dadurch jedoch keine wesentlichen An-
derungen, so dass gehofft werden kann, dass diese Ergebnisse verlasslich
sind.

23Die Beschrinkung auf durchgehend meldende Betriebe entfernt vor allem kleinere Betriebe aus
dem Datensatz. Dadurch wird wahrscheinlich die Variation in den erkldrenden Variablen stark
vermindert, so dass Schitzungen ihres Einflusses auf die abhéngige Variable deutlich schwieriger
werden.
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Tabelle 5.15.: Ergebnisse der nichtlinearen Modelle im gesamten Daten-

satz

Pooled Probit RE Probit C-RE Probit  W-RE Probit
Export in t-1 3,064 3,058*** 3,036 2,364***
(0,038) (0,039) (0,039) (0,066)
Export letzmalig 0,917 0,933*** 0,923*** 0,538***
in t-2 (0,078) (0,079) (0,079) (0,096)
Beschaftigte 0,115*** 0,124*** —0,020 0,100
(0,018) (0,019) (0,090) (0,112)
Lohn, Ost 0,118 0,121 —0.386* —0.,346
(0,084) (0,087) (0,206) (0,246)
Lohn, West 0,317 0,328*** —0,200 —0,237
(0,115) (0,119) (0,220) (0,271)
Anteil Arbeiter —0,128 —0,144 —0,062 —0,395
(0,086) (0,090) (0,378) (0,460)
Produktwechsel 0,068 0,071 0,116 0,005
(0,137) (0,139) (0,146) (0,172)
Anteil Exporteure 0,047 0,055 0,012 —0,004
in W72 (0,095) (0,098) (0,162) (0,209)
Anteil Export 0,798 0,838 0,268* 0,382**
am WZ2-Umsatz (0,074) (0,077) (0,149) (0,180)
Arbeitsproduktivitét 0,128*** 0,135 0,003 0,092
(0,026) (0,027) (0,060) (0,071)
Mehrbetriebs- —0,172%** —0,180*** —0,004 —0,030
unternehmen (0,041) (0,042) (0,104) (0,126)
Exportint =0 - - - 1,275%**
(0,097)
Jahresdummies ja ja ja ja
Regionaldummies ja ja ja ja
WZ4-Dummies nein nein nein nein
Beobachtungen 15272 15272 15272 13874
Betriebe 2685 2685 2685 2565

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.
Anmerkung: ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

Wahrscheinlichkeitseffekte

Da die geschétzten Koeffizienten der nichtlinearen Modelle selbst kaum

einen Anhaltspunkt tiber die Wahrscheinlichkeitseffekte gibt, sollen diese

im Folgenden noch einmal genauer dargestellt werden. Der Wahrschein-
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Tabelle 5.16.: Ergebnisse der nichtlinearen Modelle im balancierten Teil-
datensatz

Pooled Probit RE Probit C-RE Probit W-RE Probit
Export in t-1 3.159*** 3.182%** 3.140*** 2.341***
(0,058) (0,058) (0,060) (0,102)
Export letzmalig 0.875*** 0,889*** 0,883"** 0,515***
in t-2 (0,124) (0,125) (0,126) (0,153)
Beschaftigte 0.084*** 0.090*** 0,107 0,334*
(0,028) (0,028) (0,142) (0,183)
Lohn, Ost —0,025 —0,018 —0,306 —0.,370
(0,146) (0,147) (0,340) (0,429)
Lohn, West 0,447+ 0.468*** 0.140 0,134
(0,165) (0,166) (0,343) (0,442)
Anteil Arbeiter —0.510*** —0.540"** —0.574 —0.912
(0,171) (0,173) (0,642) (0,815)
Produktwechsel 0,183 0,190 0,100 0.132
(0,263) (0,263) (0,282) (0,313)
Anteil Exporteure 0.072 0.082 0,247 0.305
in WZ2 (0,155) (0,156) (0,294) (0,386)
Anteil Export 0.658*** 0,693*** 0,099 0,241
am WZ2-Umsatz (0,112) (0,113) (0,203) (0,245)
Arbeitsproduktivitat 0.088** 0,089 —-0.122 —0.038
(0,043) (0,043) (0,099) (0,124)
Mehrbetriebs- —0,229*** —0.,244*** —0.024 —0.078
unternehmen (0,065) (0,066) (0,146) (0,184)
Exportint =20 - - - 1.462***
(0,152)
Jahresdummies ja ja ja ja
Regionaldummies ja ja ja ja
WZ4-Dummies nein nein nein nein
Beobachtungen 6300 6300 6300 5670
Betriebe 630 630 630 630

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.
Anmerkung: ***, ** *: Signifikanz auf 1%-, 5%- bzw. 10%-Niveau.

lichkeitseffekt des Exports in der Vorperiode gibt an, wie sich die Wahr-

scheinlichkeiten zu exportieren in der gegenwartigen Periode verdandert,

je nachdem, ob in der Vorperiode exportiert wurde oder nicht, wahrend

alle anderen erkldrenden Variablen konstant gehalten werden.

Im linearen Wahrscheinlichkeitsmodell entsprechen die Koeffizienten den
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Wahrscheinlichkeitseffekten fiir eine Verdnderung in der erklarenden Va-
riable um eine Einheit. In nichtlinearen Modellen sind die Effekte abhén-
gig von den Ausprigungen der erkldrenden Variablen, sie unterscheiden
sich also von Betrieb zu Betrieb. Um einen Anhaltspunkt fiir die durch-
schnittliche Grofe des Wahrscheinlichkeitseffektes zu bekommen, wird
dieser Effekt fiir einen Betrieb berechnet, der bei den restlichen erkla-
renden Variablen den jeweiligen Stichprobendurchschnitt aufweist.

Tabelle 5.17.: Wahrscheinlichkeitseffekt des Exportverhaltens in der
Vergangenheit - Schatzergebnisse verschiedener Ansétze

Gesamtdatensatz balancierter Teildatensatz

Lineare Modelle

Pooled OLS 0,826*** 0,807***
Fixed Effects 0,332 0,443**
GMM 0,488 0,515%*
Probitmodelle
ohne Betriebseffekte 0,873*** 0,884***
Random Effects 0,872%** 0,886™**
Chamberlain-RE 0,869 0,882***
Wooldridge-RE 0,753 0,746***

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Monatsmelder.

Anmerkung: =+, ~: Signifikanz auf 1%, 5% und 10% Niveau.
Wahrscheinlichkeitseffekte der Nichtlinearen Modelle fiir Durchschnitte der anderen Regressoren.

Die GMM-Modelle schétzen, dass die Wahrscheinlichkeit einer Export-
téatigkeit fiir einen Betrieb, der in der Vorperiode exportierte, um etwa
50 Prozentpunkte iiber der entsprechenden Wahrscheinlichkeit fiir einen
identischen Betrieb liegt, der in der Vorperiode nicht exportierte. Durch
die Verwendung einer balancierten Teilstichprobe verandert sich in die-
sem Fall also das Ergebnis kaum. Die geschétzten Effekte aus der Poo-
led OLS- und der Fixed Effects-Schétzung schliellen das Ergebnis der
GMDM-Schétzung ein, wie es anhand der Richtung der Verzerrungen zu
erwarten war und bestétigen somit das gefundene Resultat.

Der geschitzte Effekt im dynamischen Probitmodell (W-RE) ist mit et-
wa 75 Prozentpunkten noch etwas grofser, wobei jedoch zu beachten ist,
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dass dieser Effekt nur ein Anhaltspunkt fiir die durchschnittliche Grofe
ist. Die Effekte konnen sich von Betrieb zu Betrieb deutlich unterschei-
den. Die Ergebnisse der anderen Probitmodelle sind wesentlich grofser,
diirften aber durch Nichtberiicksichtigung der Ausgangszustinde weni-
ger zuverlassig sein. Doch auch im Modell nach Wooldridge wird der
Zusammenhang zwischen erklarenden Variablen und Storgroke mogli-
cherweise nur unzureichend abgebildet. Ist dieser nicht linear, so sind
auch die Ergebnisse des W-RE nicht verzerrungsfrei.

Der Vergleich mit anderen Untersuchungen scheint die hier vorliegen-
den Ergebnisse zu bestéitigen. Bernard u. Jensen (2004b) erhalten fiir
Industriebetriebe in den USA in den 80er Jahren als GMM-Effekt einen
Wert von 0.39, der nur wenig kleiner ist als der hier gefundene. Auch
sie schitzen ein Random Effects Probitmodell, welches jedoch auf ei-
ne andere Modellierung der Anfangszustinde zuriickgreift, und erhalten
einen geschatzten Wahrscheinlichkeitseffekt bei einem ,durchschnittli-
chen” Betrieb von 53 Prozentpunkten. Auch dieser ist etwas kleiner als
der in dieser Untersuchung gefundene Wert. Das Muster, dass der Ef-
fekt im nichtlinearen Modell grofer zu sein scheint als der im linearen
Modell, bestétigt sich aber auch hier.

Kaiser u. Kongsted (2004) schétzen einige nichtlineare Modelle anhand
von Daten des Mannheimer Innovationspanels. Fiir das Random Effects
Modell nach Wooldridge, erhalten sie einen geschétzten Koeffizienten
von 2.772, der etwas groker ist als die beiden in dieser Analyse gefun-
denen Werte. Dabei benutzten die Autoren jedoch ausschlieklich Daten
westdeutscher Betriebe. Es ist durchaus plausibel, dass in den alten Bun-
deslandern die Betriebsstruktur wesentlich gefestigter ist als im Osten
Deutschlands und so das vergangene Verhalten einen noch starkeren Ein-
fluss besitzt. Dieser Unterschied konnte noch grofser sein, da der Effekt
unterschiitzt®* wird, wenn die Markteintrittskosten nicht sofort versin-
ken.

24Der Indikator fiir letztmaligen Export in ¢ — 2, den Kaiser und Kongsted in ihrer Arbeit nicht
beriicksichtigen, kann ausgedriickt werden als y; ;—2(1 — y;,—1), woraus dieser negative Zusam-
menhang mit der verzogerten abhéngigen Variable deutlich erkennbar ist. Durch Vernachldssigung
entsteht einen negative Korrelation zwischen y; ;—1 und dem Fehlerterm und der Effekt wird un-
terschétzt.
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Letzteres kann nach den Ergebnissen der Analysen ausgeschlossen wer-
den, d.h. einmal aufgebrachte Markteintrittskosten haben auch dann
noch positive Wirkungen, wenn in einer Periode einmal nicht exportiert
wird. Der Effekt im GMM Modell von c.p. einer um etwa 11 Prozent-
punkten héheren Wahrscheinlichkeit fiir Betriebe, die letztmalig zwei
Perioden zuvor exportierten gegeniiber Betrieben, die in beiden Perioden
nicht exportierten, deckt sich sehr gut mit den Ergebnissen von Bernard
u. Jensen (2004b). In den nichtlinearen Modellen sind die geschétzten
Effekte ebenfalls grofer, wie es schon beim Effekt der verzogerten abhén-
gigen Variable war. Im RE Probitmodell nach Wooldridge erhéht sich
die Wahrscheinlichkeit zu exportieren um 21 (im unbalancierten Modell)
bzw. 18 Prozentpunkte (im balancierten Modell) fiir Betriebe, die zwei
Jahre zuvor noch exportierten. Die Ergebnisse der anderen Modelle sind
entsprechend grofser, aber weit weniger zuverlassig. Da es sich jedoch
um nichtlineare Modelle handelt, konnen diese Werte auch nur als An-
haltspunkte gesehen werden und sind nicht direkt mit den Effekten in
linearen Modellen zu vergleichen.

5.5.4. Fazit

Hauptanliegen der Analysen in diesem Abschnitt war es herauszufin-
den, ob sich die hohe beobachtete Persistenz des Exportverhaltens auf
wahre ,state dependence” zuriickfiihren lasst, oder ob dafiir lediglich un-
beobachtete Firmeneigenschaften, die das Exportverhalten beeinflussen,
verantwortlich sind. Die Ergebnisse zeigen deutlich, dass das vergan-
gene Exportverhalten durchaus einen sehr entscheidenden Einfluss auf
die Exportentscheidung eines Betriebes haben. Eine plausible Erkldrung
fiir diesen Befund liefert die Annahme von Markteintrittskosten bei der
Aufnahme von Aktivitdten auf auslandischen Méarkten.

Eine weitere Erkenntnis ist, dass die Markteintrittskosten nicht sofort
,versinken“, wenn ein Betrieb in einem Jahr nicht exportiert. Der Ko-
effizient fiir den letztmaligen Export 2 Jahre zuvor ist jedoch in allen
Modellen deutlich kleiner als der des Exportkoeffizienten im vergange-
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nen Jahr, so dass diese Markteintrittskosten mit zunehmender Zeitdauer
des Nichtexports abgeschrieben werden.

Diese Ergebnisse haben direkte Implikationen fiir die Wirtschaftspoli-
tik. Ein Forderprogramm, dass nichtexportierenden Firmen dabei hilft,
den Einstieg auf fremden Markten zu schaffen, kann damit langfristige
Auswirkungen auf das Verhalten des Betriebes entfalten. Haben Expor-
te also positive Effekte auf die Entwicklung eines Betriebes, so kann die
Forderung von Auslandsaktivitdten langfristig positive Auswirkungen
auf die wirtschaftliche Entwicklung haben.

Zur Forderung besonders geeignet scheinen Betriebe zu sein, die in der
Vergangenheit bereits auf Auslandsmérkten tétig waren, denn die da-
bei gesammelten Erfahrungen, gekniipften Beziehungen und getétigten
Ausgaben konnen in vielen Féllen den Wiedereinstieg erleichtern.



Kapitel 6.

Zusammenfassung und Ausblick

Die Wiedervereinigung der beiden deutschen Staaten ist ein geschicht-
lich einmaliges Freignis. Fiir sich genommen, ist es sicherlich ein sehr
erfreuliches Ereignis, und doch zog es auch einige gravierende und nicht
fiir alle erfreuliche Veranderungen nach sich.

Um die Kombinate und VEB’s wettbewerbsfihig zu machen, musste
das planwirtschaftliche Wirtschaftssystem griindlich entflechtet und um-
strukturiert werden. Das nicht alle Betriebe und Produktionsstétten der
in der DDR besonders stark vertretenen Industrie iiberlebensfahig wa-
ren, liegt auf der Hand. Doch selbst wenn Betriebe privatisiert und wei-
tergefiihrt werden konnten, war dazu meist ein enormer Beschaftigungs-
abbau notwendig. Die besondere deutsche Situation mit ihrem schock-
artigen Ubergang verschirfte die Situation fiir Ostdeutschland noch.
Resultat waren viele Betriebsschlielfungen, Kurzarbeit oder Arbeitslo-
sigkeit.

Mittlerweile hat sich die Entwicklung in den Neuen Bundeslandern stabi-
lisiert, in vielen Bereichen haben sie aufgeholt oder sogar iiberholt. Den-
noch gibt es immer noch Strukturunterschiede zwischen Ost und West.
So wurde bislang die geringere Exportneigung der Unternehmen in den
Neuen Bundeslédndern beklagt. Andererseits hat der Ost-Beauftragte der
Bundesregierung, Wolfgang Tiefensee (SPD), unlédngst im Jahresbericht
zur Deutschen Einheit festgestellt, dass dies ein Grund dafiir ist, dass
ostdeutsche Unternehmen weniger stark von der momentanen Krise be-
troffen sind.
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Die Analyse der betrieblichen Einzeldaten fiir das Verarbeitende Gewer-
be, den Bergbau und die Gewinnung von Steinen und Erden hat gezeigt,
dass viel Unterschiede zwischen den Betrieben in Brandenburg und Ost-
berlin auf der einen und Westberlin auf der anderen Seite, die sich aus
aggregierten Daten ergeben, auf Betriebsebene kaum noch eine Rolle
spielen. In der Grofenstruktur der Betriebe gibt es zwischen Ost- und
Westteil der Hauptstadt kaum noch Unterschiede, lediglich die wenigen
sehr groken Betriebe fehlen in Ostberlin. Diese wenigen Ausreifer sind
es jedoch, die bei einfachen Mittelwertvergleichen ein falsches Bild er-
zeugen. In Brandenburg sind die Betriebe tiber einen grofsen Bereich der
Verteilung sogar deutlich grofser als in Westberlin, die grofseren Kleinbe-
triebe lassen aber in Zusammenhang mit den fehlenden Grofibetrieben
den Beschéftigungsanteil dieser Grofsenklasse hoher erscheinen. Damit
soll nicht die Bedeutung von Grofsbetrieben geschmaélert werden, doch
von echten Strukturunterschieden kann deswegen kaum gesprochen wer-
den.

Der regionale Vergleich lédsst die Entwicklung vor allem im Engeren Ver-
flechtungsraum sehr positiv erschienen. Hier gab es von allen Ostre-
gionen den geringsten Stellenabbau, dessen Talsohle auch bereits 1994
erreicht wurde. Zu Beginn des neuen Jahrtausends ist der Beschéfti-
gungsstand im Vergleich zu 1991 sogar hoher als der in Westberlin.
Entsprechend positiv ist auch das Wachstum der erzielten Umsétze aus-
gefallen, die sich innerhalb von 10 Jahren fast vervierfacht haben. Die
Analyse der Betriebs- und Beschéftigungsdynamik hat gezeigt, dass der
Engere Verflechtungsraum eine besonders hohe Dynamik aufweist und
die neu hinzukommenden Betriebe fiir diese positive Bilanz zu einem
grofsen Teil verantwortlich sind. Anscheinend finden Betriebe im Berli-
ner Umland besonders gute Bedingungen fiir eine erfolgreiche Téatigkeit

Vor.

Bestatigt wird dieser Eindruck durch die Analyse der Arbeitsprodukti-
vitdt in den Regionen. Danach hat der Engere Verflechtungsraum, genau
wie Ostberlin, mittlerweile zu den Betrieben in Westberlin aufgeschlos-
sen, wenn man mit Hilfe von Mikrodaten ahnliche Betriebe vergleicht.
Lediglich der AuRere Entwicklungsraum liegt auch nach Kontrolle ver-
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schiedener Betriebseigenschaften noch deutlich zuriick.

Inwiefern Westberlin wirklich eine geeignete Vergleichsregion darstellt,
lasst sich mit den gegebenen Daten nicht beantworten. Die Angleichung
der Betriebsstrukturen zwischen den beiden Stadtteilen im Zusammen-
hang mit den Abweichungen gegeniiber den brandenburgischen Regionen
scheint den Schluss nahezulegen, dass solch eine stddtische Region nicht
mit dem eher landlich gepragten Brandenburg zu vergleichen ist. Bes-
sere Vergleiche liefen sich mit einem Datensatz fiir ganz Deutschland
anstellen. Auch konnte damit analysiert werden, inwieweit Westberlin
von einer typischen Entwicklung eines der Alten Bundeslédnder abweicht.

Besonderes Augenmerk sollte in dieser Arbeit auf die Bedeutung von Ex-
porten fiir die betriebliche Entwicklung gelegt werden, da die Forderung
von Exporten fiir die Wirtschaftspolitik ein wichtiges Instrument zur
Anregung von Wirtschaftswachstum und Produktivitatssteigerung dar-
stellt. Der deskriptive Vergleich von exportierenden und nichtexportie-
renden Betrieben hat die erwarteten Ergebnisse gebracht, Betriebe mit
Auslandsgeschéften sind im Schnitt grofer, produktiver, zahlen hohe-
re Lohne und haben bessere Uberlebenschancen. Doch gerade aufgrund
dieser Unterschiede sind solche Querschnittsvergleiche wenig aussage-
kraftig.

Auch die Querschnittsregressionen bestétigten die Vorteile fiir Expor-
teure, auch wenn sie nun meist schon etwas kleiner ausfielen. Werden
auch noch unbeobachtete Betriebseigenschaften oder vergangene Wer-
te beriicksichtigt, so werden die eindeutig den Exporten zuzuordnenden
Unterschiede immer kleiner, bleiben aber meist doch nachweisbar. Nicht
bestéitigt werden konnte dagegen, dass Arbeitsplitze bei Exporteuren
sicherer sind. Dieser Eindruck ist eher darauf zuriickzufithren, dass die-
se Betriebe im Schnitt deutlich grofer sind und grofere Betriebe mit
geringerer Wahrscheinlichkeit aus dem Panel ausscheiden.

Fiir die Wirtschaftspolitik ist interessant, ob Exporte positive Effekte auf
die betriebliche Entwicklung besitzen. Analog zu vielen anderen Unter-
suchungen konnten deutliche Hinweise fiir einen Selektionsprozess von
,besseren” Betrieben auf die Auslandsmérkte gefunden werden. Aber
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auch fiir Lerneffekte konnten Anhaltspunkte gefunden werden, zumin-
dest wenn nicht nur auf die Niveaus der erkldrenden Variablen im Aus-
gangsjahr, sondern auch auf die simultanen Verédnderungen kontrolliert
wird. Wird ein Exporteur auf Auslandsmérkten einem stéirkeren Kosten-
druck ausgesetzt, so erscheint es sinnvoll, nicht nur vom Anfangsniveau
auszugehen, sondern auch die laufenden Mafsnahmen fiir eine Kostenre-
duktion und damit Produktivitatssteigerung zu beriicksichtigen.

Ebenso interessant fiir die Wirksamkeit von entsprechenden Férderpro-
grammen ist die Persistenz des Exportverhaltens. Ohne eine solche dy-
namische Abhéangigkeit wiirden die Wirkungen derartiger Maknahmen
sehr schnell verpuffen und so langfristige Wirkungen ausschlieken. Je-
doch kann theoretisch und praktisch solch eine Persistenz belegt werden.
Es spricht also prinzipiell erst einmal nichts gegen die Forderung von Fx-
portstartern, auch wenn vielleicht andere Argumente dagegen sprechen
konnten. So konnte angenommen werden, dass diejenigen Betriebe, die
gefordert werden, den Schritt auf die Auslandsmérkte auch ohne For-
derung unternommen hétten. Andererseits werden vielleicht Betriebe
zum Export gebracht, die eigentlich nicht international konkurrenzfahig
sind. Gibt es keine positiven Riickwirkungen des Exports, so dass diese
Unternehmen deutlich in ihrer Produktivitdt wachsen, so miissten sie
sich iiber kurz oder lang wieder aus dem Auslandsmarkt zuriickziehen
und die Forderung wére verschwendet. Hier besteht weiterhin deutlicher
Forschungsbedarf.

Inwieweit die Ergebnisse dieser Arbeit verallgemeinerbar sind, kann hier
kaum beantwortet werden. Ein Argument von Wooldridge war, dass der
zugrunde liegende Prozess iiberall gleich und damit die Stichprobens-
elektion davon unabhéngig sein muss. Einerseits konnte man nun sagen,
mit der Wiedervereinigung gelten iiberall die gleichen Regeln. Doch ob
die Situation in Ost und West wirklich hundertprozentig vergleichbar
ist, kann durchaus bezweifelt werden. Noch viel gewichtiger konnte je-
doch der Einwand sein, dass die Prozesse zwar die gleichen sind, jedoch
nicht alle Merkmale in den erklarenden Variablen erfasst wurden, die die
Ergebnisse beeinflussen und bei denen sich Betriebe in Ost- und West-
deutschland unterscheiden. Beispielsweise konnte dies fiir Eigenschaften



207

wie Kapitalausstattung, Modernitatsgrad, Know How oder auch Eigen-
tumsverhéltnisse gelten. Daher sollte eine Verallgemeinerung auf ganz
Deutschland nur sehr vorsichtig getroffen bzw. sollten die gefundenen
Ergebnisse an einem Gesamtdeutschen Datensatz iiberpriift werden.

Eine sehr wichtige Schlussfolgerung aus der vorliegenden Arbeit diirfte
die fehlende Aussagekraft von Kennzahlen sein, die aus aggregierten Da-
ten gewonnen wurden, wenn es darum geht, auf die zugrunde liegenden
Strukturen zu schlieken. Selbst einfache Querschnittsregressionen, die
eine ganze Reihe von Betriebseigenschaften beriicksichtigen, liefern nur
selten aussagekriftige Ergebnisse. Geringe Fallzahlen und unbeobachte-
te Heterogenitéat fiihren hier zu deutlichen Verzerrungen und machen die
Analyse zu einem ,Gliicksspiel“. Je nachdem, aus welchem Jahr Daten
zur Verfligung stehen, lassen sich unterschiedliche Ergebnisse erzielen.
Panelverfahren sind hier eindeutig vorzuziehen, denn es werden nicht nur
mehr Beobachtungen zur Schiatzung von Effekten herangezogen, sondern
es kann auch auf viele nicht beobachtete Einfliisse kontrolliert werden.
Dabei ist, wie gesehen, jedoch auch nicht immer ein mehr an Beobach-
tungen besser. In den ersten Jahren, in denen es noch sehr chaotisch
zuging, traten viele Spriinge in verschiedenen Effekten auf. Vorausset-
zung fiir die Anwendbarkeit von Panelverfahren ist jedoch die Stabilitat
der 6konomischen Prozesse.

Einige Schwéchen der vorliegenden Analysen sollen hier ebenfalls an-
gesprochen werden. Insbesondere das Mak fiir die Produktivitat, also
der pro Mitarbeiter erzielte Umsatz in einem Jahr, ist sicherlich mit
einigen Beschrankungen belegt. Einerseits konnte diese Kennzahl vor
allem zu Beginn der 90er Jahre die Unterschiede zwischen den Ostre-
gionen und Westberlin iiberschétzen, denn Kurzarbeit diirfte zu dieser
Zeit in Brandenburg und Ostberlin deutlich hdufiger anzutreffen gewe-
sen sein. Die zusétzliche Angabe der Arbeitsstunden ist leider nicht fiir
eine durchgehende Analyse geeignet, da 2002 ein Definitionswechsel von
JArbeiterstunden auf , Arbeitsstunden erfolgte.

Die fiir dhnliche Analysen haufig verwendete totale Faktorproduktivitit
ist mit den vorliegenden Daten nicht verwendbar, da zu ihrer Berech-
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nung sowohl Angaben iiber den Arbeits- als auch den Kapitaleinsatz
notwendig sind. Gerade dieses Fehlen von Kapital- und Kosteninforma-
tionen ist einer der grofsten Nachteile der amtlichen Betriebserhebungen.
Vielleicht schafft hier die Kombination dieser Daten mit anderen Erhe-
bungen oder Steuerinformationen in Zukunft Abhilfe.

Im Hinblick auf die weitere Arbeit ist vor allem die Erweiterung der
Datengrundlage auf Betriebe aus ganz Deutschland erstrebenswert. Die
Nutzung des mittlerweile verfiigharen Betriebspaneldatensatzes diirfte
noch wesentlich sicherere Ergebnisse liefern. Einige Effekte von Export
haben sich in den Analysen nicht eindeutig nachweisen lassen, deute-
ten sich jedoch an, indem beispielsweise Effekte in Querschnittsanalysen
zwar nicht signifikant, aber doch stabil in ihrem Vorzeichen waren. Mit
einer grofseren Zahl an Freiheitsgraden bei der Schatzung konnten sich
diese Effekte durchaus als signifikant erweisen.

Ein anderer Vorteil einer erweiterten Datenbasis konnte die Anwend-
barkeit anderer Untersuchungsmethoden sein. Beispielsweise sind Mat-
chinganalysen, wie sie etwa Arnold u. Hussinger (2005) durchfiihren, auf
einen grofsen Bestand an Vergleichsbeobachtungen angewiesen. Wie die
Autoren selbst einrdumen, ist ihr Datensatz sehr beschrankt und ihre Er-
gebnisse daher mit Vorsicht zu interpretieren. Im Gegensatz zum dabei
verwendeten Mannheimer Innovationspanel kann die amtliche Statistik
auf einen riesigen Datenbestand zuriickgreifen.
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Tabelle A.1.: Mikrodatenangebot der Forschungsdatenzentren der Sta-
tistischen Amter des Bundes und der Linder

Sozialstatistiken

Mikrozensus

Mikrozensus-Panel

Volkszahlung

Zeitbudgeterhebung

Einkommens- und Verbrauchsstichprobe

Européisches Haushaltspanel (ECHP)

Gemeinschaftsstatistik tiber Einkommen und Lebensbedingungen

(EU-SILC)
Piloterhebung zum ILO-Erwerbsstatus

Erhebung iiber die private Nutzung von Informations- und Kommu-
nikationstechnologien (IKT)

Erhebung ,Geburten in Deutschland®
Bundesstatistik zum Elterngeld

Statistik der Eheschlieffungen

Statistik der rechtskraftigem Urteile in Ehesachen
Statistik der Geburten

Statistik der Sterbefélle
Wanderungsstatistik

Einbiirgerungsstatistik

Statistik der Studenten

Statistik der Priifungen

Personal- und Stellenstatistik (Hochschulen)
Statistik der Habilitationen



212  Anhang A. Mikrodatenangebot der FDZ der SA des Bundes und der Linder

Tabelle A.1.: (Fortsetzung)

FEuropéische Erhebung zur beruflichen Weiterbildung (CVTS)
Todesursachenstatistik

Krankenhausstatistik

Pflegestatistik

Stichprobendaten von Versicherten der gesetzlichen Krankenversi-
cherung

Sozialhilfestatistik
Statistik der Jugendhilfe

Wirtschaftsstatistiken

AFiD-Panel Industriebtriebe
AFiD-Panel Industrieunternehmen

Monatsbericht fiir Betriebe im Bereich Verarbeitendes Gewerbe,
Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden

Vierteljahrliche Produktionserhebung im Bereich Verarbeitendes Ge-
werbe, Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden

Erhebung fiir industrielle Kleinbetriebe im Bereich Verarbeitendes
Gewerbe, Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden

Jahresbericht fiir Unternehmen im Bereich Verarbeitendes Gewerbe,
Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden

Investitionserhebung im Bereich Verarbeitendes Gewerbe, Bergbau
und Gewinnung von Steinen und Erden

Kostenstrukturerhebung im Bereich Verarbeitendes Gewerbe, Berg-
bau und Gewinnung von Steinen und Erden

Gewerbeanzeigenstatistik
AFiD-Panel Unternehmensregister

Unternehmensregister
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Tabelle A.1.: (Fortsetzung)

AFiD-Panel Handel
Jahreserhebung im Einzelhandel
Monatserhebung im FEinzelhandel
AFiD-Panel Gastgewerbe
Jahreserhebung im Gastgewerbe
Monatserhebung im Gastgewerbe
Monatserhebung im Tourismus
AFiD-Panel Dienstleistungen

Dienstleistungsstatistik auf Grundlage der Strukturverordnung der
EU

AFiD-Modul Verdienste

Verdienststrukturerhebung / Gehalts- und Lohnstrukturerhebung
im Produzierenden Gewerbe und im Dienstleistungsbereich

EU-Erhebung {iber Arbeitskosten im Produzierenden Gewerbe und
im Dienstleistungsbereich

Monatsbericht im Bauhauptgewerbe

Jahreserhebung einschlieflich der Investitionserhebung im Bau-
hauptgewerbe

Jahreserhebung einschlieflich der Investitionserhebung im Ausbau-
gewerbe

Statistik der Baufertigstellungen
Statistik der Baugenehmigungen
Gebaude- und Wohnungsstichprobe
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Tabelle A.1.: (Fortsetzung)

Finanz- und Steuerstatistiken

Gewerbesteuerstatistik
Korperschaftsteuerstatistik

Lohn- und Einkommensteuerstatistik
Umsatzsteuerstatistik

Erbschaft- und Schenkungsteuerstatistik

Vierteljahrliche Kassenstatistik der Gemeinden und Gemeindever-
bande

Jahresabschliisse der offentlichen Fonds, Einrichtungen und Unter-

nehmen

Rechtspflegestatistiken

Strafverfolgungsstatistik
Strafvollzugsstatistik
Bewéahrungshilfestatistik

Agrar- und Umweltstatistiken

AFiD-Modul Wasserversorgung und Abwasserbeseitigung
Statistik iiber die 6ffentliche Wasserversorgung

Statistik iiber die 6ffentliche Abwasserbehandlung
Statistik {iber die offentliche Abwasserbeseitigung

Statistik iiber die Wassereigenversorgung und -entsorgung privater
Haushalte

Statistik iiber die Wasserversorgung und Abwasserbeseitigung bei
Wirmekraftwerken fiir die offentliche Versorgung
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Tabelle A.1.: (Fortsetzung)

Statistik iiber die Wasserversorgung und Abwasserbeseitigung im Be-

reich Verarbeitendes Gewerbe, Bergbau und Gewinnung von Steinen
und Erden

Statistik iiber die Wasserversorgung und Abwasserbeseitigung in der
Landwirtschaft

AFiD-Modul Umweltschutzgiiter

Erhebung der Waren,- Bau- und Dienstleistungen fiir den Umwelt-
schutz

AFiD-Modul Umweltschutzinvestitionen

Erhebung der Investitionen fiir den Umweltschutz
AFiD-Panel Agrarstruktur

Landwirtschaftszdhlung - Haupterhebung
Landwirtschaftszahlung - Gartenbau
Agrarstrukturerhebung

Integrierte Erhebung iiber Bodennutzung und Viehbesténde

Kostenstrukturerhebung der Unternehmen der Energie- und Wasser-

Versorgung

Investitionserhebung der Unternehmen der Energie- und Wasserver-
sorgung

Investitionserhebung der Betriebe der Energie- und Wasserversor-
gung
Monatsbericht der Betriebe der Energie- und Wasserversorgung

Erhebung iiber Stromabsatz und Erlose der Elektrizitits- und Ver-

sorgungsunternechmen und Stromhéndler

Erhebung iiber die Energieverwendung der Betriebe im Bergbau-
und Vrarbeitenden Gewerbe

Quelle: http://www.forschungsdatenzentrum.de/datenangebot.asp (Stand:18.06.2009)
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B.1. Entwicklung der Betriebszahlen

Tabelle B.1.: Entwicklung der Betriebe

Jahr BRB EVR BRB AER Berlin Ost Berlin West
JM MM Ges JM MM  Ges JM MM Ges JM MM Ges

1991 75 180 255 174 697 871 85 300 385 1203 1076 2279
1992 64 187 251 210 659 869 131 280 411 1148 1065 2213
1993 97 181 278 288 637 925 142 300 442 1065 993 2058
1994 135 215 350 355 671 1026 144 309 453 1006 941 1947
1995 199 198 397 472 607 1079 172 257 429 1020 801 1821

1996 221 231 452 507 665 1172 177 239 416 929 740 1669
1997 222 262 484 514 743 1257 230 246 476 967 712 1679
1998 327 284 611 658 760 1418 283 228 511 1006 672 1678
1999 355 294 649 754 781 1535 300 225 525 1021 649 1670
2000 419 307 726 810 780 1590 334 238 572 1007 647 1654

2001 530 310 840 1028 797 1825 569 223 792 1453 625 2078
2002 508 310 818 949 792 1741 667 267 934 1557 639 2216

2003 - 308 — - 0772 - — 247 - — 631 —
2004 - 351 — - 724 - - 231 - — 385 —
2006 — 344 — - 706 — - 221 - — a7l —

Quelle: eigene Berechnungen aus Daten des FDZ

Anmerkung: Ab 2003 keine Kleinbetriebserhebung mehr. Grokere Spriinge, z.B. in Berlin
2000/2001 durch Anderung des Berichtskreises oder 1997,/1998 durch Handwerkszéihlung.
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B.2. Entwicklung der Beschaftigung

Tabelle B.2.: Entwicklung der Beschaftigung nach Regionen

Jahr BRB EVR BRB AER Berlin Ost Berlin West
JM MM Ges JM MM Ges JM MM Ges JM MM Ges

1991 0,3 40,6 40,9 1,2 178,5 179,7 0,6 69,8 70,4 8.4 1742 182,6
1992 04 259 26,2 15 1147 1162 1,1 40,0 41,1 7,4 164,8 172,2
1993 0,6 23,5 242 2,7 87,6 90,3 08 33,7 345 6,6 1456 152,2
1994 1,0 21,0 229 32 68,0 71,2 0,9 327 336 6,3 130,3 136,6
1995 1,6 22,8 24,5 43 71,3 756 1,1 27,5 28,6 6,1 1174 123,5

1996 1,6 23,7 253 42 66,6 70,8 1,0 229 239 5,3 110,6 115,9
1997 1,6 252 268 4,1 664 704 1,2 198 21,0 5,0 103,1 108,1
1998 2,1 25,7 279 48 65,1 70,0 1,4 179 19,3 5,0 100,8 105,7
1999 2,4 255 279 54 640 695 14 174 188 5,1 94,8 100,0
2000 2,7 25,2 279 54 621 675 1,6 183 198 49 914 964

2001 3,5 25,7 29,3 6,6 619 685 2,7 186 21,3 6,3 92,3 98,6
2002 3,2 26,5 29,6 59 608 66,6 2,8 20,3 23,1 6,5 89,9 964

2003 — 251 — — 610 197 —  — 849 —
2004 — 257 — — 576 — — 183 — — 812 -—
2005 — 256 — — 568 — — 176 — — 792 —

Quelle: eigene Berechnungen aus Daten des FDZ

Anmerkung: Beschiftigte in Tausend am 30.09. Ab 2003 keine Kleinbetriebserhebung mehr.
Grofere Spriinge, z.B. in Berlin 2000/2001 durch Anderung des Berichtskreises oder 1997/1998
durch Handwerkszahlung.
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B.3. Entwicklung der Umsatze

Tabelle B.3.: Entwicklung der Umsatze nach Regionen

Jahresmelder, Umsatze in Millionen €

Jahr BRB EVR BRB AER Berlin Ost Berlin West
1991 16.73 74.83 21.03 696.90
1992 14.42 90.43 59.91 591.30
1993 42.60 212.93 45.19 517.43
1994 107.52 276.57 69.77 500.44
1995 176.53 374.97 114.78 562.46
1996 188.61 364.56 122.93 470.14
1997 201.87 360.37 117.35 481.19
1998 273.00 470.08 157.82 465.79
1999 261.50 533.60 154.24 504.38
2000 360.45 603.68 157.58 455.72
2001 376.78 H&7.16 276.55 627.57
2002 463.29 730.44 309.98 657.21
Monatsmelder, Umsétze in Millionen €
Jahr BRB EVR BRB AER Berlin Ost Berlin West
1991 1349.1 T837.2 2217.5 31078.1
1992 1450.7 6450.4 2118.1 30113.3
1993 1606.9 6426.3 2293.0 28176.2
1994 1964.7 6300.7 2672.5 27851.4
1995 2269.0 8790.5 3094.0 26994.5
1996 2610.8 9002.8 2792.7 26632.6
1997 3214.8 9671.8 2555.3 27450.7
1998 3703.4 9956.6 2561.2 27419.3
1999 4163.2 10251.9 2715.7 27180.2
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2000 4567.8 10894.7 3000.5 27236.1
2001 5027.1 11127.1 3115.6 27345.9
2002 4673.4 11630.6 3213.2 26584.9
2003 4733.9 11998.4 3602.2 25637.0
2004 5135.1 12043.2 3252.3 25717.3
2005 4947.2 13045.5 3082.8 25649.2

Quelle: eigene Berechnungen aus Daten des FDZ

Anmerkung: Umsitze in Millionen €. Ab 2003 keine Kleinbetriebserhebung mehr. Grofere
Spriinge, z.B. in Berlin 2000/2001 durch Anderung des Berichtskreises oder 1997/1998 durch Hand-
werkszdhlung. Kleinbetrieb bis 2001 als Vorjahresumsatz des Folgejahres, 2002 aus Septemberum-
satz hochgerechnet.
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B.4.

Investitionen der Monatsmelder

Tabelle B.4.: Entwicklung der Investitionen nach Regionen

Jahr BRB EVR BRB AER Berlin Ost Berlin West

Betr. Invest. DBetr. Invest. DBetr. Invest. Betr. Invest.
1991 151 191,0 536 8759 239 3443 973 1585,8
1992 164 257,3 531 861,99 217 256,7 949 1565,1
1993 151 304,5 481 1019,1 243 263,0 840 1082,0
1994 173 261,2 499 10429 253 204,5 769  867,2
1995 170 2455 464 9949 201 4253 676  779.,6
1996 196 2404 531 11421 194 192,7 617  684.8
1997 218 2294 595 11420 207 2026 622 9747
1998 241 1949 615 8175 197 97,1 593  868,6
1999 235 319,2 623 702,2 180 124,3 544  793,6
2000 248 330,65 635 757,7 193 1443 536 763,88
2001 243 3350 603 709,3 178 145,7 503 7844
2002 231 1999 573 636,0 194 105,6 494 7772
2003 240 148.6 566 5123 184 89,6 484  T75,6
2004 277 2444 551 866,99 179 96,7 477 7310
2005 265 281,7 541  581,0 172 86,7 468 7464

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ. Nur Monatsmelder.

Anmerkung: Betriebe mit positiven Bruttoinvestitionen und gemeldete Bruttoinvestitionen der

Monatsmelder in Millionen €.
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B.5. Betriebsdynamik

Tabelle B.5.: Betriebsdynamik

Berlin und Brandenburg

Jahr Anfangs- Zugénge Abgénge Nettodnderung  End-
bestand  Anzahl Rate Anzahl Rate Anzahl Rate  bestand

1992 3790 571 15,1 617 16,3 —46 —1,2 3744
1993 3744 485 13,0 526 14,0 —41  —1,1 3703
1994 3703 538 14,5 465 12,6 73 2,0 3776
1995 3776 726 19,2 776 20,6 -50 —1,3 3726
1996 3726 516 13,8 533 14,3 —-17  —0,5 3709
1997 3709 591 15,9 404 10,9 187 5,0 3896
1998 3896 721 18,5 399 10,2 322 8,3 4218
1999 4218 645 15,3 484 11,5 161 3,8 4379
2000 4379 727 16,6 564 12,9 163 3,7 4542

Engerer Verflechtungsraum

Jahr Anfangs- Zugénge Abgénge Nettodnderung  End-
bestand  Anzahl Rate Anzahl Rate Anzahl Rate  bestand

1992 255 50 19,6 54 21,2 —4 -1, 251
1993 251 64 25,5 37 14,7 27 10,8 278
1994 278 100 36,0 30 10,8 70 25,2 350
1995 350 122 349 74 21,1 48 13,7 397
1996 397 121 30,5 66 16,6 55 13,9 452
1997 452 85 18,8 54 11,9 31 6,9 484
1998 484 166 34,3 38 79 128 26,4 611
1999 611 111 18,2 71 11,6 40 6,9 649
2000 649 139 214 66 10,2 73 11,2 726

Aukerer Entwicklungsraum

Jahr Anfangs- Zugénge Abgénge Nettodnderung  End-
bestand  Anzahl Rate Anzahl Rate Anzahl Rate  bestand

1992 871 204 234 206 23,7 -2 =02 869
1993 869 201 23,1 146 16,8 55 6,3 925
1994 925 220 238 118 12,8 102 11,0 1026
1995 1026 264 25,7 212 20,7 52 5,1 1079
1996 1079 253 234 159 14,7 94 8,7 1172
1997 1172 216 184 131 11,2 85 7,3 1257
1998 1257 280 22,3 121 9,6 159 12,6 1418
1999 1418 259 18,3 144 10,2 115 8,1 1535

2000 1535 240 15,6 183 11,9 57 3,7 1590
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Tabelle B.5.: (Fortsetzung)

Berlin Ost
Jahr Anfangs- Zugange Abgénge Nettodnderung  End-

bestand  Anzahl Rate Anzahl Rate  Anzahl Rate  bestand
1992 385 147 38,2 122 31,7 25 6,5 411
1993 411 113 275 88 21,4 25 6,1 442
1994 442 95 21,5 84 19,0 11 2,5 453
1995 453 110 24,3 135 29,8 —25 =55 429
1996 429 54 12,6 4 17,2 —-20 4,7 416
1997 416 108 26,0 55 13,2 53 12,7 476
1998 476 98 20,6 59 124 39 8,2 511
1999 511 98 19,2 83 16,2 15 2,9 525
2000 525 130 24,8 87 16,6 43 8,2 572

Berlin West
Jahr Anfangs- Zugénge Abginge Nettodnderung  End-

bestand  Anzahl Rate Anzahl Rate  Anzahl Rate  bestand
1992 2279 170 7.5 235 10,3 —65 —29 2213
1993 2213 107 4,8 2556 11,5 —148 —6,7 2058
1994 2058 123 6,0 233 11,3 —110 —=5,3 1947
1995 1947 230 11,8 355 182 —125 —64 1821
1996 1821 88 4,8 234 129 —146 —8,0 1669
1997 1669 182 10,9 164 9,8 18 1,1 1679
1998 1679 177 10,5 181 10,8 -4  —0,2 1678
1999 1678 177 10,5 186 11,1 -9 =05 1670
2000 1670 218 13,1 228 13,7 —-10 —-0,6 1654

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ, Datensatz fiir die Dynamikanalyse.

Anmerkung: Anfangsbestand ist die Zahl der Betriebe im September des Vorjahres, Endbestand
die Zahl im September des entsprechenden Jahres. Raten werden in Bezug auf den Anfangsbestand
berechnet. In den Regionen kann es zu geringen Abweichungen zwischen den realen Jahresendbe-
stdnden und den aus Anfangsbestand, Zu- und Abgéngen errechneten kommen, die sich aus Verla-
gerungen von Betriebsstandorten iiber die Regionsgrenzen hinweg ergeben. Diese Betriebe treten
dabei nicht als neue oder schliefende Betriebe auf, da ihre Betriebsnummer weitergefiihrt wird.



B.6. Beschaftigungsdynamik

Tabelle B.6.: Beschaftigungssdynamik

Berlin und Brandenburg

Jahr Anfangs-  Wachser Schrumpfer Starter
bestand Zahl  Rate Zahl Rate Zahl Rate

1992 473563 9444 2,0 —-115014 —-24,3 33100 7,0
1993 355699 8705 2,4 —58868 —16,5 17623 5,0
1994 301174 10816 3,6 —35052 —11,6 14496 48
1995 264255 10355 3,9 —20219 -7,7 26903 10,2
1996 252185 6667 2,6 —22652 —9,0 14535 58
1997 235955 7333 3,1 —17038 7,2 10753 4,6
1998 226345 7797 34 —13197 —-5,8 10551 4,7
1999 222846 7406 3,3 —14913 —6,7 9975 4,5
2000 216141 9818 4,5 —11769 —54 9156 4,2

Engerer Verflechtungsraum

Jahr Anfangs-  Wachser Schrumpfer Starter
bestand Zahl  Rate Zahl Rate Zahl Rate

1992 40884 353 0,9 —19148 —46,8 7330 17,9
1993 26218 567 2,2 —5313 —-20,3 4146 15,8
1994 24164 657 2,7 —3814 —15,8 2185 9,0
1995 22894 1155 5,0 —1663 7,3 4811 21,0
1996 24497 635 26 —1655 —6,8 3069 12,5
1997 25292 1253 50 —1692 —6,7 2524 10,0
1998 26783 1174 44 —1671 —6,2 2541 9,5
1999 27867 1069 3,8 —1832 —6,6 1759 6,3
2000 27892 1178 4,2 —1646 —5,9 1641 2,9

AuRerer Entwicklungsraum

Jahr Anfangs-  Wachser Schrumpfer Starter
bestand Zahl  Rate Zahl Rate Zahl Rate

1992 179743 4081 2,3 —62888 —35,0 14205 7,9
1993 116211 3297 2,8 —30715 —26,4 5646 4,9
1994 90306 6687 74 —12354 —13,7 4226 4,7
1995 71217 2951 41 —6146 —-8,6 13821 194
1996 75558 2206 29 -9096 —12,0 6194 8,2
1997 70809 2570 3,6 —5396 7,6 5460 7,7
1998 70441 2630 3,7 —5091 7,2 4948 7,0
1999 69950 3097 44 —4823 —6,9 3776 5,4
2000 69488 4073 5,9 —=3539 5,1 2589 3,7

Stopper
Zahl Rate
—45394 —9.6
—21985 —6,2
—-27179 —-9,0
—29109 —11,0
—14780 —5,9
—10658 —4,5
—8650 —3,8
9173 —4,1
—11806 —5,5
Stopper
Zahl Rate
—-3201 —-78
—1429 —-5,5
—-339 —-14
—2636 —11,5
—1258 —5,1
—606 —24
—942 —-35
-960 —-3/4
—1217 —44
Stopper
Zahl Rate
—18930 —10,5
—4167 —3,6
—17630 —19,5
—6349 -89
—4041 —-5,3
—2998 —4,2
—-3001 —4,3
—2523 —3,6
—5114 —-74
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Tabelle B.6.: (Fortsetzung)

Berlin Ost

Jahr Anfangs-  Wachser Schrumpfer Starter Stopper
bestand Zahl  Rate Zahl Rate Zahl Rate Zahl Rate

1992 70376 413 0,6 —20924 —29,7 8171 11,6 —16951 —24,1
1993 41100 1799 44 —6950 —16,9 6287 15,3 —7936 —19,3
1994 34515 877 2,5 —5476 —15,9 6239 18,1 —1723 -5,0
1995 33574 1232 3,7 3373 —10,0 2880 8,6 —5761 —17,2
1996 28587 1520 5,3 —2675 —-9/4 1083 3,8 —4628 —16,2
1997 23922 937 39 1880 -7,9 1186 5,0 —3143 —13,1
1998 21022 694 3,3 —1792 -85 1164 5,5 —1778 =85
1999 19309 997 52 —1648 -85 2155 11,2 —1990 —-10,3
2000 18791 1231 6,6 —688 —3,7 1871 10,0 —-1269 —6,8

Berlin West

Jahr Anfangs-  Wachser Schrumpfer Starter Stopper
bestand Zahl  Rate Zahl Rate Zahl Rate Zahl Rate

1992 182560 4597 2,5 —12054 —6,6 3394 1,9 —-6312 —-3,5
1993 172170 3042 1,8 —15890 —9,2 1544 09 —8453 —4,9
1994 152189 2595 1,7 —13408 —8.8 1846 1,2 7487 —49
1995 136570 5017 3,7 —9037 —6,6 5391 3,9 —14363 —10,5
1996 123543 2306 1,9 -9226 —-7,5 4189 34 —4833 -39
1997 115932 2573 22 =8070 -7,0 1583 1,4 —-3911 -34
1998 108099 3299 3,1 —4643 —4.3 1898 1,8 —2929 2.7
1999 105720 2243 2,1 —6610 —6,3 2285 2,2 3700 -3,5
2000 99970 3336 3,3 —5896 —5,9 3055 3,1 —4206 —4,2

Quelle: Eigene Berechnungen aus Daten des FDZ, Datensatz fiir die Dynamikanalyse.

Anmerkung: Der Anfangsbestand ist der Bestand im September des Vorjahres. Der Endbestand
entspricht dem Anfangsbestand des Folgejahres. Die Raten werden in Bezug auf den Anfangs-
bestand berechnet. Auch hier kann es durch Betriebsverlagerungen zu kleineren Abweichungen
zwischen errechnetem und realen Bestdnden in den Regionen kommen.



Literaturverzeichnis

AITKEN, Brian; HANSON, Gordon; HARRISON, Ann: Spillovers, For-

eign Investment, and Export Behavior. In: Journal of International
Economics 43:1-2 (1997), S. 103-132

ANDERSON, T. W.; Hs1A0, Cheng: Formulation and estimation of dyna-

mic models using panel data. In: Journal of Econometrics 18 (1982),
Nr. 1, 5. 47-82

ARELLANO, Manuel; BOND, Stephen: Some Tests of Specification for
Panel Data: Monte Carlo Evidence and an Application to Employ-
ment Equations. In: Review of Economic Studies 58 (1991), Nr. 2,
S. 277-97

ARNOLD, Jens M.; HUSSINGER, Katrin: Export Behavior and Firm
Productivity in German Manufacturing: A Firm-Level Analysis. In:
Review of World Economics (Weltwirtschaftliches Archiv), Vol. 141,
No. 2 (2005)

AW, Bee Y.; CHUNG, Sukkyun; ROBERTS, Mark J.: Productivity and
Turnover in the Export Market: Micro-level Evidence from the Re-
public of Korea and Taiwan (China). In: The World Bank Economic
Review Vol. 14, No. 1 (2000), S. 65-90

BALDWIN, Richard; KRUGMAN, Paul: Persistent Trade Effects of Large
Exchange Rate Shocks. In: The Quarterly Journal of Economics 104
(1989), Nr. 4, S. 635654

BENDER, Stefan; HAAS, Anette: Die IAB-Beschéftigtenstrichprobe. In:
IAB-Kompendium Arbeistmarkt- und Berufsforschung, 2002 (Beitra-
ge zur Arbeistmarkt- und Berufsforschung, BeitrAB 250), S. 3-12



232 Literaturverzeichnis

BENDER, Stefan; WAGNER, Joachim; ZWICK, Markus: KombiFiD -
Kombinierte Firmendaten fiir Deutschland, Working Paper Series in
Economics. Universitédt Liineburg, 60/2007

BERNARD, Andrew B.; JENSEN, J. B.: Exporters, Jobs and Wages in

US-Manufacturing: 1976-1987. In: Brookings Papers on Economic
Activity. Microeconomics (1995), S. 67-119

BERNARD, Andrew B.; JENSEN, J. B.: Understanding the U.S. Export
Boom, Working Paper. NBER, No. W6438/1998. URL: http://
ssrn.com/abstract=226185

BERNARD, Andrew B.; JENSEN, J. B.: Exceptional exporter performan-

ce: cause, effect, or both? In: Journal of International Economics 47
(1999a), S. 1-25

BERNARD, Andrew B.; JENSEN, J. B.: Ezporting and Productivity,
SSRN, 1999b. http://dx.doi.org/10.2139/ssrn. 167569, Abruf:
17.07.2009. — DOI 10.2139/ssrn.167569

BERNARD, Andrew B.; JENSEN, J. B.: Exporting and Productivity in
the USA. In: Oxford Review of Economic Policy 20(3) (2004a), S.
343-357

BERNARD, Andrew B.; JENSEN, J. B.: Why some firms export. In: The
Review of Economics and Statistics 86(2) (2004b), S. 561-569

Beschéftigungsobservatorium Ostdeutschland - Arbeitsmarktentwick-
lungen und Arbeitsmarktpolitik in den neuen Bundeslandern, Nr.

16/17 (1995)

BIESEBROECK, Johannes V.. Exporting raises productivity in sub-
Saharan African manufacturing firms. In: Journal of International
Economics 67 (2005), S. 373-391

BLANCHARD, Olivier: Theoretical Aspects of Transition. In: The Ame-
rican Economic Review 86 (1996), Nr. 2, S. 117-122



Literaturverzeichnis 233

BLANCHARD, Olivier; KREMER, Michael: Disorganization. In: The
Quarterly Journal of Economics 112 (1997), Nr. 4, S. 1091-1126

BOMERMANN, Hartmut; FABER, Cathleen; MUNCH, Anja; NAUEN-
BURG, Ricarda; POHL, Ramona: Das Forschungsdatenzentrum der
Statistischen Landesdmter - Was haben wir erreicht und wie geht

es weiter? In: Zeitschrift fir amtliche Statistik Berlin Brandenburg
2/2007, S. 30-33

BREZINSKI, Horst: Der Stand der wirtschaftlichen Transformation fiinf
Jahre nach der Wende, Freiberg working papers. Techn. Univ.,
Bergakad. Freiberg, Fac. of Economics and Business Administrati-
on, 10/1996

BREZINSKI, Horst; FRITSCH, Michael: Transformation: the shocking
German way, Freiberg working papers. Techn. Univ., Bergakad. Frei-
berg, Fac. of Economics and Business Administration, 1/1996

BRINKMANN, Markus: Ordnungspolitik und Transformation: eine ord-
nungspolitische Analyse unter besonderer Berticksichtigung der deut-
schen Wiedervereinigung. 1995 (Schriften zur Nationalokonomie 18)

BUTLER, J. S.; MOFFITT, Robert: A Computationally Efficient Qua-
drature Procedure for the One-Factor Multinomial Probit Model. In:
Econometrica 50 (1982), Nr. 3, S. 761-764

CAMERON, Colin A.; TRIVEDI, Pravin K.: Microeconometrics : Methods
and Applications. Cambridge University Press, 2005

CHAMBERLAIN, Gary: Analysis of Covariance with Qualitative Data.
In: The Review of Economic Studies 47 (1980), Nr. 1, S. 225-238

CLERIDES, Sofronis K.; LACH, Saul; TYBOUT, James R.: Is Learning by
Exporting Important? Micro-Dynamic Evidence from Colombia, Me-

xiko and Morocco. In: The Quarterly Journal of Economics 113(3)
(1998), S. 903-947

DE LOECKER, Jan: Do Exports Generate Higher Productivity? Evi-
dence from Slovenia. In: LICOS Discussion Papers 151 (2004)



234 Literaturverzeichnis

DEUTSCH, Robert: The Food Revolution in the Soviet Union and FEas-
tern Furope. Boulder and London, 1986

DEUTSCHES INSTITUT FUR WIRTSCHAFTSFORSCHUNG (Hrsg.): Ge-
samtwirtschaftliche und unternehmerische Anpassungsfortschritte in
Ostdeutschland. Dreizehnter Bericht. URL: http://www.diw.de/
deutsch/95_27_1/30390.html. 1995, Abruf: 11.06.08

DIXIT, Avinash: Hysteresis, Import Penetration, and Exchange Rate
Pass-Through. In: The Quarterly Journal of Economics 104 (1989),
Nr. 2, S. 205-228

DREWS, Nils: Variablen der schwach anonymisierten Version der IAB-
Beschéftigtenstichprobe 1975-2004. In: FDZ-Datenreport 3/2007

FRITSCH, Michael; NIESE, Michael: Betriebsdynamik und Arbeitsplat-
zentwicklung in der séchsischen Industrie 1991-1998 - Analysen auf
der Grundlage der amtlichen Statistik. In: SCHASSE, Ulrich (Hrsg.);
WAGNER, Joachim (Hrsg.): Entwicklung von Arbeitsplitzen, Expor-
ten und Produktivitdt im interregionalen Vergleich Bd. 13. Hannover
. Niederséachsisches Institut fiir Wirtschaftsforschung, 1999, S. 31-48

GORZIG, Bernd; GORNIG, Martin: Produktivitdat und Wettbewerbsta-
higkeit der Wirtschaft der DDR. In: DEUTSCHES INSTITUT FUR
WIRTSCHAFTSFORSCHUNG (Hrsg.): Beitrige zur Strukturforschung
Bd. 121, 1991

GREENAWAY, David; KNELLER, Richard: FExporting, Productivity
and Agglomeration: A Difference in Difference Analysis of Mat-
ched Firms, GEP Research Paper. Leverhulme Centre for Research

on Globalisation and Economic Policy, University of Nottingham,
45/2003

GREENAWAY, David; KNELLER, Richard: Exporting and Productivity
in the United Kingdom. In: Ozford Review of Economic Policy 20(3)
(2004), S. 358-371



Literaturverzeichnis 235

HECKMAN, James J.: The incidental parameters problem and the pro-
blem of initial conditions in estimating a discrete time-discrete da-
ta stochastic process. In: MANSKI, C.F. (Hrsg.); MCFADDEN, D.
(Hrsg.): Structural Analysis of Discrete Data with Econometric Ap-
plications. MIT Press: Cambridge, MA, 1981, S. 179-195

HERTLE, Hans-Hermann: Der Zusammenbruch der DDR-Wirtschaft.
In: NIEDERSACHSISCHE LANDESZENTRALE FUR POLITISCHE BIL-
DUNG (Hrsg.): Vom Ende der DDR-Wirtschaft zum Neubeginn in
den ostdeutschen Bundeslindern. 1998, S. 11-22

HIRSCHFELD, Markus; FRITSCH, Michael; NIESE, Michael: Der Kon-
solidierungsprozess im Thiiringer Verarbeitenden Gewerbe: Der Be-
schiiftigungsaufbau in neuen Betrieben entscheidet. In: SCHASSE,
Ulrich (Hrsg.); WAGNER, Joachim (Hrsg.): Regionale Wirtschafts-
analysen mit Betriebspaneldaten Bd. 14. Hannover : Niedersachsi-
sches Institut fiir Wirtschaftsforschung, 2001, S. 47-72

HoOLTZ-EAKIN, D.; NEWEY, W.; ROSEN, H.S.: Estimating vector au-
toregressions with panel data. In: Econometrica 56 (1988), S. 53-78

HOOVER, Kevin D.; SIEGLER, Mark V.: Sound and Fury: McCloskey

and Significance Testing in FEconomics, Econometrics. EconWPA,
27. Nov /2005, Nr. 0511018

KAISER, Ulrich; KONGSTED, Hans C.: True versus spurious state de-

pendence i firm performance: the case of West German exports,
Discussion Paper. ZEW, 04-81/2004

KAISER, Ulrich; WAGNER, Joachim: Neue Moglichkeiten zur Nut-

zung vertraulicher amtlicher Personen- und Firmendaten. In: FDZ-
Methodenreport 2/2002

KOLLER, Olaf:  Aufgaben und Organisation des Forschungsdaten-
zentrums am Institut zur Qualitdtsentwicklung im Bildungswesen.
2006. URL: http://www.igb.hu-berlin.de/arbbereiche/fdz/
dateien/fdzkurz.pdf, Abruf: 03. April 2008



236 Literaturverzeichnis

KocH, Iris; MEINKEN, Holger: Das Beschéftigtenpanel der Bundesan-
stalt fiir Arbeit. In: ZA-Information 52 (2003), S. 159-170

KOHLMANN, Annette: The Research Data Centre of the Federal Em-

ployment Service in the Institute for Employment Research. In:
Schmollers Jahrbuch 125 (2005), S. 437-447

KOMMISSION ZUR VERBESSERUNG DER INFORMATIONELLEN INFRA-
STRUKTUR ZWISCHEN WISSENSCHAFT UND STATISTIK (Hrsg.):

Wege zu einer bessern informationellen Infrastruktur. Nomos Ver-
lagsgesellschaft, Baden-Baden, 2001

LOscH, Dieter: Der Weg zur Marktwirtschaft - Strategiediskussionen im
Lichte der transformationspolitischen Erfahrungen. In: KAMINSKI,
Hans (Hrsg.): Von der Planwirtschaft zur Marktwirtschaft : transfor-
mationspolitische Konzepte, ausgewdhlte Linderberichte, spezifische
transformationspolitische Themenstellungen. 1996, S. 19-42

LOSCHKY, Alexander; RITTER, Liane: Konjunkturmotor Export. In:
Wirtschaft und Statistik 5/2007, S. 478-488

MAYER, Thomas; THUMANN, Giinther: German Democratic Republic:
Background and Plans for Reform. In: LIPSCHITZ, Leslie (Hrsg.);
MACDONALD, Donogh (Hrsg.): German unification: economic issu-
es. Bd. 75. Washington, D.C. : Internat. Monetary Fund, 1990, S.
49-70

MCCLOSKEY, Donald N.: The Loss Function Has Been Mislaid: The
Rhetoric of Significance Tests. In: The American Economic Review
75 (1985), Nr. 2, S. 201-205

MOLITOR, Bernhard: Der Ubergang von einer zentralistischen Planwirt-
schaft zur Sozialen Marktwirtschaft, Vortrage und Aufsédtze. Walter
Eucken Institut, 136/1991

MULLER, Walter; BLIEN, Uwe; KNOCHE, Peter; WIRTH, Heike: Die

faktische Anonymitéat von Mikrodaten. In: Forum der Bundesstatis-
tik Band 19 (1991)



Literaturverzeichnis 237

MUNDLAK, Yair: On the Pooling of Time Series and Cross Section Data.
In: Econometrica 46 (1978), Nr. 1, S. 69-85

OBERSCHACHTSIEK, Dirk; SCIOCH, Patrycja; SEYSEN, Christian; HEI-
NIG, Jorg: Stichprobe der Integrierten Erwerbsbiografien. In: FDZ-
Datenreport 3/2009

OECD: The Process of Job Creation and Job Destruction. In: The
OECD Employment Qutlook (1987), S. 97-124

PoOHL, Ramona: Beschaftigungsentwicklung im Verarbeitenden Gewerbe
Berlins - Arbeitsplatzdynamik und Kohortenverldufe alter und neuer
Betriebe von 1991 bis 2001. In: POHL, Ramona (Hrsg.); FISCHER,
Joachim (Hrsg.); ROCKMANN, Ulrike (Hrsg.); SEMMLINGER, Klaus
(Hrsg.): Analysen zur regionalen Industrieentwicklung - Sonderaus-
wertungen einzelbetrieblicher Daten der amtlichen Statistik. Berlin :
Statistisches Landesamt Berlin, 2003

PoOHL, Ramona (Hrsg.); FISCHER, Joachim (Hrsg.); ROCKMANN, Ul-
rike (Hrsg.); SEMMLINGER, Klaus (Hrsg.): Analysen zur regionalen
Industrieentwicklung - Sonderauswertungen einzelbetrieblicher Da-

ten der amtlichen Statistik. Berlin : Statistisches Landesamt Berlin,
2003

RAGNITZ, Joachim: Produktivitédtsriickstand der ostdeutschen Wirt-

schaft: Eine zusammenfassende Bewertung. In: Wirtschaft im Wan-
del 7-8/2001, S. 181189

RAGNITZ, Joachim:  Zur Diskussion um den Produktivititsriick-
stand Ostdeutschlands, Internetpublikationen. Institut fiir Wirt-
schaftsforschung Halle, 2005.  URL: http://www.iwh-halle.
de/asp/pubdetails.asp?Lang=d&ID=1933&ACTI0N=Details, Ab-
ruf: 11.03.2009

RAMBERT, Laurance: Statistische Analyse der Beschdftigungsdynamik

im Transformationsprozess in der brandenburgischen Industrie, Uni-
versitat Potsdam, Diss., 2004



238 Literaturverzeichnis

REHFELD, Uwe G.: Zur Genese des Forschungsdatenzentrums der ge-
setzlichen Rentenversicherung. In: DRV-Schriften 55 (2004a), S. 12—
19

REHFELD, Uwe G.: Datenangebot und Informationsbedarf im Bereich

der Alterssicherung. In: Deutsche Rentenversicherung 1-2 (2004b),
S. 63-75

REHFELD, Uwe G.: Zum Aufbau des FDZ-RV. In: DRV-Schriften 55
(2005), S. 1521

RICHARDSON, J.D.; RINDAL, K.: Why exports really matter! The In-

stitute for International Economics and the Manufacturing Institute,
Washington D.C., 1995

ROBERTS, Mark J.; TYBOUT, James R.: The Decision to Export in Co-

lombia: An Empirical Model of Entry with Sunk Costs. In: American
Economic Review 87(4) (1997), S. 545-564

RONNING, Gerd; STURM, Roland; HOHNE, Jorg; LENZE, Rainer; RO-
SEMANN, Martin; SCHEFFLER, Michael; VORGRIMMLER, Daniel:

Handbuch zur Anonymisierung wirtschaftsstatistischer Mikrodaten.
In: Statistik und Wissenschaft 4/2005

RUTSCH, Martin: Birkduser Skripten. Bd. 5: Statistik 2 - Daten model-
lieren. Birkhauser Verlag Basel, 1987

SCHASSE, Ulrich (Hrsg.); WAGNER, Joachim (Hrsg.): Entwicklung von
Arbeitsplitzen, Exporten und Produktivitdt im interregionalen Ver-

gleich. Hannover : Niedersachsisches Institut fiir Wirtschaftsfor-
schung, 1999 (NIW-Vortragsreihe 13)

SCHASSE, Ulrich (Hrsg.); WAGNER, Joachim (Hrsg.): Regionale Wirt-
schaftsanalysen mit Betriebspaneldaten - Ansdtze und Ergebnisse.
Hannover : Niederséchsisches Institut fiir Wirtschaftsforschung, 2001

(NIW-Vortragsreihe 14)

SIEBERT, Horst: Das Wagnis der Einheit: eine wirtschaftspolitische
Therapie. Deutsche Verlags-Anstalt, 1993



Literaturverzeichnis 239

SINN, Gerlinde; SINN, Hans-Werner:  Kaltstart: volkswirtschaftliche
Aspekte der deutschen Vereinigung. Mohr, 1992

STATISTISCHES BUNDESAMT (Hrsg.): Tabellensammlung zur wirt-
schaftlichen und sozialen Lage in den neuen Bundeslindern, Arbeits-
unterlage, 2/1999

STATISTISCHES BUNDESAMT (Hrsg.): Datenreport 2004. 2004 (Schrif-
tenreihe, Band 440)

STATISTISCHES BUNDESAMT: Qualitatsbericht - Investitionser-
hebung bei Unternehmen wund Betrieben des Verarbeitenden
Gewerbes sowie des Bergbaus und der Gewinnung von Steinen
und Frden. URL: http://www.destatis.de/jetspeed/portal/
cms/Sites/destatis/Internet/DE/Content/Publikationen/
Qualitaetsberichte/VerarbeitendesGewerbeIndustrie/

Investsteineerden, property=file.pdf. 2007, Abruf: 03.
April 2008
STATISTISCHES BUNDESAMT: Qualitdtsbericht -  Monatsbe-

richt  fiir Betriebe des Verarbeitenden Gewerbes sowie des
Bergbaus und der Gewinnung wvon Steinen und Erden.
URL: http://www.destatis.de/jetspeed/portal/cms/
Sites/destatis/Internet/DE/Content/Publikationen/
Qualitaetsberichte/VerarbeitendesGewerbeIndustrie/
Monatsteineerden, property=file.pdf. 2007, Abruf: 03.April
2008

STATISTISCHES LANDESAMT BERLIN: Zehn Jahre Berliner Einheit.
Daten und Analysen zum Vereinigungsprozess. In: Statistische Mo-

natsschriften 1-6 /2000

STAGLIN, Reiner; PFEIFFER, Ingo; STEPHAN, Andreas: Die Bedeutung
der Belastung der Wirtschaft durch amtliche Statistiken : Dienst-
leistungsvorhaben des Bundesministeriums fiir Wirtschaft und Tech-
nologie, Projekt Nr. 29/03; Schlussbericht. DIW Berlin, German
Institute for Economic Research, 2006 (DIW Berlin: Politikberatung
kompakt)



240 Literaturverzeichnis

UELTZHOFFER, Jorg; FLAIG, Berthold B.: Soziale Milieus in Ost- und
Westdeutschland. In: perspektiven ds 11 (1994), S. 174-185

VATTHAUER, Manfred: Wirtschaft der DDR: Bestandsaufnahme und
Perspektiven, Aktuelles zum Nachdenken. Niedersiachsische Zentrale
fiir politische Bildung, Folge 1/1990

WAGNER, Joachim: The causal effects of exports on firm size and labor

productivity: first evidence from a matching approach. In: Economics
Letters 77 (2002), S. 287-292

WAGNER, Joachim: Unobserved firm heterogeneity and the size-exports
nexus: Bvidence from German panel data, HWWA Discussion Paper.
Hamburgisches Welt-Wirtschafts-Archiv, 194/2002

WAGNER, Joachim: Ezxports and Productivity: A survey of the evidence

from firm level data, Working Paper Series in Economics. Universitét
Liineburg, 4/2005a

WAGNER, Joachim: Ezporte und Produktivitat in mittelstandischen Be-
trieben, Befunde aus der niedersdchsischen Industrie (1985-2004),
Working Paper Series in Economics. Universitét Liineburg, 11/2005b

WAGNER, Joachim; GERLACH, Knut: Die Beschéftigungsdynamik
im Bergbau und Verarbeitenden Gewerbe in Niedersachsen: Eine
Komponentenanalyse fiir den Zeitraum 1978 - 1990. In: SATISTI-
SCHES LANDESAMT NIEDERSACHSEN (Hrsg.): Statistische Monats-
hefte Niedersachsen Bd. 46, 1992, S. 5 — 10

WINDMEIJER, Frank: A Finite Sample Correction for the Variance of
Linear Two-Step GMM Estimators, Working Paper Series. Institute
for Fiscal Studies, WP 00/19/2000

WOOLDRIDGE, Jeffrey M.: Econometric analysis of cross section and
panel data. The MIT Press, 2002

WOOLDRIDGE, Jeffrey M.: Simple solutions to the initial conditions
problem in dynamic, nonlinear panel data models with unobserved



Literaturverzeichnis 241

heterogeneity. In: Journal of Applied Econometrics 20 (2005), Nr. 1,
S. 39-54

ZUHLKE, S.; ZWICK, M.; SCHARNHORST, S.; WENDE, T.: Die For-
schungsdatenzentren der Statistischen Amter des Bundes und der
Lander. In: Wirtschaft und Statistik 10/2003, S. 906-911

ZUHLKE, Sylvia; CHRISTIANS, Helga: Datenangebot und Datenzu-
gang im Forschungsdatenzentrum der Statistischen Landesamter. In:
FORSCHUNGSDATENZENTRUM DER STATISTISCHEN LANDESAM-
TER (Hrsg.): Amtliche Mikrodaten fiir die Sozial- und Wirtschafts-
wissenschaften. Beitrdge zu den Nutzerkonferenzen des FDZ der Sta-
tistischen Landesdmter, 2005, S. 7-21

ZUHLKE, Sylvia; HETKE, Uwe: Datenbedarf der Wissenschaft. Ein
Bericht des Forschungsdatenzentrums der Statistischen Landes&dm-

ter {iber die erste Nutzerbefragung. In: Statistische Analysen und
Studien NRW Band 6 (2002)






Internetadressen von Anbietern von
Mikrodaten (stand:1s.06.2000)

Forschungsdatenzentren der Statistischen Amter des Bundes und
der Léander

www.forschungsdatenzentrum.de

Forschungsdatenzentrum der Deutschen Rentenversicherung
http://forschung.deutsche-rentenversicherung.de/
ForschPortalWeb/

Forschungsdatenzentrum der BA am IAB
http://fdz.iab.de/

Forschungsdatenzentrum am IQB
http://www.igb.hu-berlin.de/arbbereiche/fdz

Forschungsdatenzentren bei GESIS

Servicezentrum fiir Mikrodaten, FDZ ,ALLBUS", FDZ ,Interna-
tionale Umfrageprogramme”, FDZ ,Daten der Wahlforschung*
http://www.gesis.org/dienstleistungen/
forschungsdatenzentren/

Datencenter des DIW
http://www.diw.de/deutsch/soep/data_center/32013.html



20 Jahre sind mittlerweile vergangen seit die friedliche Protestbewegung zur Abdankung
des alten Regimes der Deutschen Demokratischen Republik fithrte. Im darauf folgenden
Jahre kam es zur Wiedervereinigung der beiden deutschen Staaten. Der anschlieRende
Transformationsprozess ist aufgrund der besonderen Umstdnde in Deutschland einzig-
artig unter den ehemaligen sozialistischen Staaten Mittel- und Osteuropas.

Der Schwerpunkt dieser Arbeit liegt in der Transformation des Verarbeitenden Gewer-
bes in den Bundeslindern Berlin und Brandenburg. Mit der Wiedervereinigung der
beiden deutschen Staaten verdnderte sich die Situation fiir die Betriebe im ehemals
sozialistischen Teil auf dramatische Weise. Die Auswirkungen werden anhand von
Makro- und Mikrodaten analysiert.

Untersuchungsgegenstinde sind verschiedene 6konomische Indikatoren, wie Zahl von
Betrieben und Arbeitspldtzen, Strukturen (nach Grofle und Branchen), Umsitze (im
In- und Ausland) sowie Investitionen. Der Vergleich von Brandenburg und Ostberlin
mit Westberlin bietet dabei die Moglichkeit, Aufschluss iiber den erreichten Stand des
Transformationsprozesses zu erhalten.

Die Datenbasis dieser Arbeit besteht neben Angaben aus der Volkswirtschaftlichen
Gesamtrechnung der Linder aus verschiedenen betriebsbasierten Erhebungen der
amtlichen Statistik. Der Beobachtungszeitraum umfasst dabei die Jahre 1991 bis 2005.
Zur Analyse von Betriebs- und Beschiftigungszahlen und ihrer Dynamik steht sogar
eine Totalerhebung fiir die Jahre 1991 bis 2000 zur Verfiigung.

Ein besonderer Schwerpunkt dieser Arbeit ist die Rolle der Exporte fiir die betriebliche
Entwicklung. Die deutsche Wirtschaftspolitik férdert Unternehmen bei ihrem Schritt
auf auslandische Markte, da man sich von Exporten eine Wachstumsstimulation erhofft.
Damit eine solche Forderung auch langfristige positive Effekte entfalten kann, muss
einerseits der Export positiven Einfluss auf das Produktivititswachstum des betreffenden
Betriebes haben, und andererseits muss das Exportverhalten eine gewisse Persistenz
aufweisen. Beide Bedingungen werden innerhalb der Arbeit detailliert untersucht.
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