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Résumé

Nous présentons un modele théorique qui élargit le champ des
préférences sociales des familles représentatives des migrants. Cette
extension théorique nous permet de montrer que si certains familles
pauvres recoivent des transferts de leurs membres migrants et que la
culture psycho-sociale s'impose a la composition de leur
consommation, alors en présence de forte inégalité sociale, ces pauvres
familles auront tendance a consommer davantage de biens de luxe ou
ostentatoires afin de tenter de masquer a court terme leur réelle
position hiérarchique sociale. Ce résultat théorique semble expliquer le
fait majeur selon lequel la masse des transferts de fonds est allouée a

la consommation plutot a I'investissement productif.

Mots Clés : Diaspora, Transferts, Consommation, Inégalité, Statut

Social.



1. Introduction

es transferts de la masse des fonds envoyés par la diaspora

originaire des pays en développement sont par les faits d'un

montant considérable. Cependant, il n’existe pas a notre
connaissance d’évidence claire sur le lien entre I'envoi des transferts de
fonds, 'organisation de la structure sociale, le désir d'une position au
sein de la hiérarchie sociale et la réduction nette de la pauvreté. En
effet, la littérature a largement montré, qu’en général, la masse des
transferts de fonds, est principalement allouée par les ménages a la
consommation. Bien qu’il reste a définir de maniere exacte la
composition de cette consommation, on peut observer que les
transferts de fonds sont peu utilisés a des fins d’investissements
productifs que sont la  santé et l'’éducation par exemple et qui

conduisent a réduire a long terme la pauvreté endémique.

A cette fin, Il nous reste ainsi a comprendre le type de comportement
de consommation et d’investissement des ménages des pays en voie de
développement (Banerjee et Duflo 2010). La littérature moderne sur le
développement économique a mis en exergue le role fondamental des
préférences sociales et ou les interactions sociales (Jellal et Rajhi 2003,
Jellal 2014 entre autres) afin de mieux saisir le comportement effectif
des agents économiques. Ce papier est un essai d’éclairage théorique
nouveau a propos du comportement psycho-social des ménages

récipiendaires des transferts de fonds de la diaspora.



En effet, afin de comprendre le fait selon lequel la part de la
consommation dans les transferts de fonds est considérable, on est
nécessairement conduit a prendre en compte les interactions sociales
issues de la prévalence des normes et croyances culturelles. En clair, il
s’agit de bien saisir les principaux motifs d’ordre psycho-sociaux du
type de consommation des ménages recevant les transferts. La théorie
économique a bien montré que la consommation ostentatoire peut
dans certains cas servir de maniere symbolique, selon le systeme de
valeurs culturel, a signaler une position des individus dans la

hiérarchie sociale.

La prise en considération de cette dimension culturelle nous semble
assez importante. Elle pourrait nous fournir une explication de la
composition des dépenses de consommation des ménages qui recoivent
des transferts financiers de leurs membres de la diaspora. Cest a
I'introduction de cette dimension qu'est consacrée I'approche

théorique de ce papier.

2-Modele

On considére une économie représentant composée de familles ayant
un migrant représentatif et dont les relations sont régies par les

comportements suivants :

Selon le contrat familial de migration, Le migrant envoie des
transferts de fonds a sa famille selon les normes sociales héritées et

que nous considérons comme une donnée.



On suppose que les préférences sociales du migrant représentatif est

donnée par les préférences suivantes :

V=Uw—yR)—6ON(R —R) (1)

Ou U est l'utilité provenant de la consommation du migrant avec
U>0 et U’ <0 , w est le niveau du salaire d’emploi offert par le
pays hote, R est le montant de transfert de fonds et ¥ est le cofit
unitaire de ce transfert, N(.) est une fonction désignant la sanction si
le migrant décide de dévier du montant requis par la norme et qui est
R avec 6 un parametre donnant le poids de cette norme culturelle (
ou psychologique) .On suppose que cette fonction de sanction est
croissante convexe et on peut avancer plusieurs interprétations a

propos de cette norme de sanction:

Elle peut émaner d'un cofit psychologique du sentiment interne lié a

la culpabilité issue de la tentation de rupture du contrat familial.

Elle peut aussi provenir de la sanction sociale issue du réseau social du

migrant de son groupe de référence.

Cette représentation culturelle du comportement du migrant
représentatif, peut, éventuellement expliquer la stabilité des transferts

et semblent parfois indépendant des conditions de la famille.

Le transfert optimal est donné par I'optimisation suivante :

ol\s/IRas)évV =Uw —YR)—6ON(R —R)

Le transfert optimal est donné par la condition de premier ordre :



V(R)y=-UW-—9YR) +0N(R—R)=0 (2)
De cette condition marginale on obtient les résultats suivants :

Proposition 1

Il existe un niveau seuil de la norme culturelle au dessus duquel les

migrants sont incités a envoyer des transferts a leurs famille et ce
. . , U ,(W
niveau seuil est donné par : 0° = vE & avee:

R=0VO <9° et R>0V6H=>0°

Preuve :

On a la condition d’équilibre donnée par :

VR)=-UWw—9yYR) +ON(R—R)=0 , ainsi le migrant
représentatif n’est incité a envoyer un transtert de fonds positif que si
et seulement sila valeur marginale de l'envoi d'un transfert est

positive soit:

V'(R=0)=-Uw) +6N(R)>0 (3)
Ou encore si et seulement si :0 > 80 = U w)
ncore si e ; : o

Ce qui démontre le résultat annoncé.

Ce premier résultat nous montre que le migrant n’est incité a envoyer
un transfert financier a sa famille que si l'utilité marginale de sa
consommation est inférieure a la sanction marginale de la déviance

par rapport a la norme culturelle. Ainsi, ¢’est I'intensité culturelle ou



le degré de la pression de la sanction sociale qui est déterminant dans
'incitation des migrants a envoyer des transferts de fonds a leur
famille. Cette pression est probablement liée aux structures culturelles
familiales qui sont basées sur 'esprit de collectivisme ou familialisme
et la hiérarchie, traits culturels qui prévalent dans les pays en voie de
développement (Jellal 2014). En outre, on peut aussi imaginer que les
familles sont différenciées par leur degré de négociation avec leur
membre migrant et que ce degré est corrélé avec l'intensité de la

norme interne familiale.

Proposition 2

Les déterminants du transfert financier optimal sont donnés par les

statiques comparées suivantes :

v >00=2% o, R= T(w,,0,R) avec :

N (R)
dT dT dar dar
E>O’E<O’E>O et ﬁ>0
Preuve :
Posons :

E(R,w,,8,R)=-UW—9%R) +6N(R—R)=0

“ . aE 7 N
De la condition de second ordre on a =< 0, et du théoreme des

fonctions implicites on obtient :



. dr . 0E " . dT . J0E 1"
Slgnw = Sign o -U >0, Slgn@ = Sign P =RU <0
. dT . 0E !
Slgngz Slgn£= N ()>0,et
. dT . aE n
Slgnﬁ = Sign == ON () >0

L’interprétation et intuitions des résultats de nos statiques comparées

se présentent comme suit:

Si le migrant recoit un salaire élevé, il est incité naturellement a

N . dT
envoyer ¢a sa famille un large transfert de fonds > 0, en revanche
w

si le cofit direct associé a 'envoi du transfert est élevé, cela va l'inciter

dT
— < 0.

a baisser le montant du transfert financer |, 70

Ensuite la taille du transfert est aussi déterminée par du montant

requis par la norme culturelle ; autrement dit plus ce montant exigé

/7 /7 dT . ;. .
est ¢levé, plus large sera le transfert = 0 afin d’éviter la sanction

. NBIE "y dT
laquelle est contingente a l'intensité de cette norme culturelle | T 0

3. Le Comportement de la Famille du Migrant

Dans le pays d’origine, la famille du migrant a un revenu moyen issu
des ses actifs qui est donné par le montant y . Selon le niveau de
'intensité de la norme sociale régissant le contrat du lien familial, la
distribution du revenu disponible global Y des familles est donnée

par :



0
Y(Q):{ y V<o )
y+T(@) v =6

Y (6)

v

60 0

Fig. 1 Distribution du revenu des familles

Cette distribution du revenu global potentiel nous dit que, les familles
qui ont un lien tres fort avec leur membre migrant obtiennent des
transferts de fonds venant augmenter leurs revenus disponible, ce qui

crée ex post de l'inégalité inter familles ayant ex ante le méme revenu.

Dans la modélisation économique standard de la littérature sur la
migration et les transferts de fonds, les préférences individuelles sont
généralement supposées indépendantes et représentées par une
fonction d'utilité, dite absolue. Le postulat d'utilité absolue exprime
l'idée selon laquelle le bien-étre des familles récipiendaires est fonction

de leur propre niveau de vie quel que soit leur contexte social.

Bien qu'il constitue un point de référence dans l'analyse économique,

ce postulat d'utilité absolue ne permet pas d'interpréter différents



types d'interaction sociale entre agents économiques, ni d'interpréter
leur motivation personnelle a accumuler la richesse. Il existe au moins
deux approches d'études empiriques qui concluent a un résultat
incompatible avec ce postulat. La premiere approche courant présente
des études macro-économiques qui essayent de démontrer 'absence de
corrélation positive entre la satisfaction moyenne agrégée des

habitants d'un pays et le revenu par habitant (Easterlin, 1974).

Ce grand paradoxe apparent se base sur l'argument selon lequel
que le bien-étre devrait étre apprécié au niveau relatif plutot
qu'absolu (Franck ,1985). En effet, les agents économiques comparent
leur niveau de vie a un niveau de référence, ainsi le bien-étre peut
étre alors associé a l'effet de comparaison. La seconde approche est de
nature microéconomique (Clark et Oswald [1996]) et montre que le
bien-étre est négativement corrélé avec une variable de référence
servant de point focal de comparaison sociale. Plus généralement, la
quéte d'une position sociale est devenue un vaste champ de recherches
socio-économiques ( Rauscher 1997, Corneo et Jeanne 1997, 1999, |
Jellal et Rajhi 2003, Long et Shimomura ,2004). Les travaux
empiriques étudient aussi l'effet de comparaison entre différents
individus dans la consommation, ou la richesse (Veblen [1899],
Duesenberry [1949]). En effet, Veblen [1899] associe directement la
quéte d'un statut social dans la hiérarchie sociale a la consommation
ostentatoire ou de luxe qui signale un effet de démonstration sociale

dans la consommation.

Ces considérations de nature théorique et empirique nous
conduisent a élargir le champ des préférences des familles des
migrants. En effet, on suppose maintenant que chaque famille
représentative consomme un panier de deux biens : un bien agrégé ou

composite H , qui peut comprendre la santé et I'éducation ou tout



investissement productif , et un autre bien ostentatoire ou dit de luxe
noté L. Ce dernier bien est symbolique et désigne une consommation
ostentatoire a la Veblen ayant pour objet un effet de démonstration

sociale directe.

On suppose que le bien étre de la famille est donné par le systeme de

préférence suivant :
B(6,H,L) = (y+;2(9)) Log(H) +yLog(L) + S( ) (5)

. +R(6 . PR , ,
ou ¢ (yy—()) est le poids accordé a la consommation du bien H ce

poids est supposé fonction du revenu relatif de la famille par rapport a
un revenu de référence y* qui peut étre le revenu moyen du pays,
avec ¢'(.) > 0, enfin S( .) est fonction du statut social procuré par la
consommation du bien ostentatoire relativement au niveau moyen

CcONsSommeé.

L’inégalité ressentie par le ménage représentatif est indiquée par

I'indice donné par le rapport suivant  I(R(0)) = +R(9)

Cette description signifie que les familles relativement pauvres

valorisent davantage les biens ostentatoires.

La famille représentative maximise son bien étre sous la contrainte
budgétaire suivante :
y+R(O)=pH+L (6)

Ou p est le prix relatif du bien numéraire H. Ainsi le programme

d’optimisation de la famille est donné par :



(9)>

L
Max B(6,H,L) = qb( Log(H) +VL09(L)+S(L>

SC y+R(O)=pH+L (7)

La solution de programme est donnée par la condition du premier

ordre suivante :

o _ P
_)/L+

pS (1)
. Pt (8)

L

Avec L = L a l'équilibre et la contrainte budgétaire :
y+R(0) =pH+L

on obtient immédiatement de ces deux relations la quantité optimale

de la dépense du bien numéraire qui est donnée par :

¢ (FE) o +R(0))
y+5' (W+¢ (F52)

D(0), = pH(O) = v > 6° (9)

la dépense optimale du bien du luxe est donnée par :

(y+S" (1)) +R(6))
y+s W+ (F52)

D(0), = L(O) = v > 6° (10)

Et les quantités pour les familles sans transferts sont données par :

¢ (2
d(6), = pH(6) = y+s'<(1y)+):(y—2) V6 < 6° (11)
d(0), = L(§) = s DY Vo < §° (12)

y+5' (+6(2)



La principale question a élucider est celle de savoir si les transferts de
fonds envoyés par la diaspora, servent a étre alloués au bien
composite ou plutdt a la dépense désirée du bien ostentatoire pour un
effet de démonstration. Cette question est fondamentale car elle
rejoint le débat de savoir si les transferts de fonds ont un effet clair

sur la réduction de la pauvreté.

De méme, cette question est associée a l'examen de leffet de
I'inégalité structurelle sur le comportement des ménages les plus

pauvres et donc a la persistance de 'inégalité sociale.

Ainsi, pour répondre a cette question, il s’agit de connaitre
théoriquement la réponse de la quantité optimale de la dépense quant

a un accroissement des transferts de fonds,

oo, " () i+ reo)
y+S 1+ qb(%[f(@))
Posonsv=py+S (1) et Y =y+R(0) avec ey = 1 doi
DY), = vfiig) Y (14)

Cette expression désigne la part de la consommation du bien

composite en fonction du budget élargi du ménage et est fonction de
I'indice de l'inégalité qui est donné par I(Y) =y72 1 pour les

ménages classés pauvres.

Définition les notations suivantes :



Y , o,
Posons z = F et notons ’élasticité suivante :

¢ _ ¢ (2)z

I (Y)Y
“ = %0

1(Y)

et 6{/ =

Par conséquent, I'impact d'un accroissement du transfert de fonds sur

la composition de la consommation du ménage est donné par :

D'(Y)y
(6 + 76 () () ) (v+ 0 () - ¢ (F) 2 (F) 576 ()

(+06)

Donc on le signe de I'impact comme suit :

Sign D'(Y), = Sign [v + ¢ (yi) — UE;P. e{,] (15)
De cette fondamentale relation on a la principale proposition comme

suit :

Proposition 3

En présence de forte inégalité sociale, les transferts de fonds peuvent

accroitre la consommation du bien ostentatoire si et seulement :

Y
vef.e{,>v+q§( )

%
Preuve :

Elle s’obtient directement de :



Sign D'(Y), = Sign [v + ¢ (yi) — vef. e{,] <0 si et seulement si

Y . , .
v+ ¢ (F) < vezd) .€} ce qui démontre le résultat annoncé.

Ce résultat nous semble tres important et novateur par rapport a

résultats de la littérature sur 'effet en général des transferts de fonds.

3.Conclusion

Notre modele théorique a élargi le champ des préférences sociales des
familles des migrants ce qui nous permis de montrer que si certains
meénages pauvres recoivent des transferts de leurs membres migrants
et que la culture sociale affecte la composition de leur consommation,
alors en présence de forte inégalité sociale, ces pauvres ménages
auront tendance a consommer davantage de biens de luxe ou
ostentatoires afin de tenter de masquer a court terme leur réelle

position hiérarchique sociale.

Ainsi I'envoi des transferts de fonds devient un moyen aidant plus a
'effet de démonstration contre le sentiment de privation psycho-
sociale qu'un moyen d’investissement dans des biens directement
productifs qui ont pour impact de réduire a long terme le degré de
pauvreté. Ce résultat théorique confirme certains des résultats
empiriques a propos de la persistance de la pauvreté endémique dans
les pays en développement. Notre agenda de recherche actuel consiste
a étendre davantage notre modele a la prise en compte de la
dynamique ainsi qu’a la stratégie empirique pour tester ses

principales prédictions théoriques.
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