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Resumen

En este trabajo se han analizado los determinantes del emprendimiento en la Comunidad
Auténoma de Catalufia. En primer lugar, se define lo que es el emprendimiento segtiin el GEM
y se presenta la situacion actual del mercado laboral en Catalufia y como es el emprendimiento
actualmente en esta comunidad. Después, se definen las variables explicativas y las variables
dependientes de las regresiones que se van a estimar extraidas de la base de datos GEM 2015
APS. Luego se explica la metodologia utilizada y se muestran los resultados que se obtienen
de ejecutar estas regresiones por el método de Minimos Cuadros Ordinarios. Por dltimo, se
presentan unas conclusiones sobre los resultados obtenidos y se propones politicas

gubernamentales que podrian favorecer el emprendimiento en Cataluia.
Abstract

In this work, the determinants of entrepreneurship in the Auténomos Community of Cataluia
have been analyzed. Firstly, it defines what entrepreneurship is according to the GEM and
presents the current situation of the labour market in Catalufia and how entrepreneurship is
currently in this community. Then, the explanatory variables and the regression-dependent
variables to be estimated from the GEM 2015 APS database are defined. The methodology
used is then explained and the results obtained from running these regressions using the
Minimal Ordinary Tables method are shown. Finally, conclusions are presented on the results

obtained and government policies that could favour entrepreneurship in Cataluiia are proposed.
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1.Introduccion

"Any attempt at new business or new venture creation, such as self-employment, a new
business organization, or the expansion of an existing business, by an individual, a team of
individuals, or an established business", asi es como define el GEM el concepto de
emprendimiento. La actividad emprendedora en la actualidad se ha convertido en una
alternativa al trabajo remunerado tipico, y ha sido el principal motor de crecimiento en muchos
paises durante los ultimos afos (Porter 1990; Acs 1992; Gonzalez and Montero 2014, Barrado
et al., 2015). Ademas, la reciente crisis ha provocado en muchos paises aumentos de las tasas
de desempleo, lo que incité a muchas personas a buscar alternativas para poder percibir un

salario digno y esta alternativa en muchos casos consistié en emprender.

El andlisis macroeconémico del fendmeno permite analizar el efecto agregado del nivel de
emprendimiento, no los atributos individuales que determinan al emprendedor (Molina et al.,
2016). El andlisis de las decisiones emprendedoras ha suscitado una amplia literatura nacional
e internacional que compara las decisiones laborales de los asalariados con las de los
emprendedores (Giménez et al., 2015; Campana et al., 2016, 2020; Molina, 2020). Ademas,
también se relacionan las decisiones emprendedoras con un amplio nimero de variables socio-
demograficas que condicionan la actividad emprendedora de los individuos, como el género,
la edad, la educacion, la movilidad, las actividades dentro del hogar o sus finanzas (Giménez
et al., 2012; Giménez et al., 2016; Campaiia et al. 2017; Giménez et al., 2018; Velilla et al.,
2018; Molina et al., 2016).

La actividad emprendedora es importante también desde el punto de vista politico ya que, como
he citado antes, en épocas donde el empleo tipico disminuye si aumenta el nimero de
emprendedores estos pueden jugar un papel importante a la hora de suavizar las disminuciones
reales del empleo total (Lundstrom and Stevenson 2002; Amords et al. 2012; Berrios-Lugo and

Espina 2014).

El objetivo de este trabajo es analizar los determinantes del emprendimiento en Cataluifia y para
ello primero voy a realizar un andlisis del mercado laboral en la Comunidad Auténoma y como
es la actividad emprendedora alli. En relacion con la actualidad del mercado laboral, segtin el
informe del Mercado de Trabajo de Barcelona del 2019 publicado por el SEPE, la poblacién
activa viene aumentando por tercer aflo consecutivo, concretamente  un
1,16 % en 2018, un 0,45 % en 2017 y un 1,05 % en 2016. En cuanto a los ocupados, estos

aumentan en los dltimos afios, con incrementos que van del 2,03 % en 2015 al 2,07 % en 2018.



En lo que concierne a los parados, descienden constantemente todos los afios desde el 2015,
concretamente un 5,39 % en 2018, un 17,30 % en 2017, un 13,17 % en 2016 y un 12,84 % en
2015.

El emprendimiento en Cataluiia, segun el informe del GEM del afio 2016, se mide con el indice
TEA y muestra que en 2016 el 6,99% de la poblacién adulta catalana de 18 a 64 afios estaba
involucrada en actividades emprendedoras en fase inicial. Existen variantes del indice TEA
para identificar los emprendedores nacientes, emprendedores por necesidad y emprendedores
por oportunidad. (Molina et al., 2016, 2017; Giménez et al., 2019; Velilla, 2018). Por
provincias, la TEA de Barcelona es de 7,01%, Girona de 7,93%, Lleida de 6,79% y Tarragona
de 6,08%. La TEA de Cataluiia ha aumentado 0,57 puntos respecto al afio 2015. El resultado
es que la TEA catalana es 1,76 puntos superior a la espafiola que es del 5,23%, aunque todavia
un punto menor que la europea del 8,09. Comparando esta TEA con la de afios anteriores, como
la del 2012, es algo menor ya que en ese afio el valor del indice fue del 7,88%, lo que indica

que en los ultimos cuatro afios el niimero de emprendedores en Cataluiia ha disminuido.

El paper estd organizado de la siguiente manera. En la seccion 2 se describen los datos y las
variables utilizadas. La seccidon 3 muestra la metodologia utilizada para lograr el objetivo del
trabajo, cuyos resultados aparecen en la seccioén 4, y la secciéon 5 muestra las principales

conclusiones del analisis.

2.Datos v variables

Voy a usar los datos recogidos en el GEM y en concreto los datos APS (Adult Population
Survey) de Espafia que contiene informacién para el afio 2015, para analizar la actividad
emprendedora medida por el indice de TEA para Catalufia. Esta base de datos contiene datos
harmonizados de seccion cruzada sobre los factores relacionados con el emprendimiento para
la poblacién catalana. Voy a examinar factores personales (género, edad, nivel de educacion,
renta), familiares (tamafio familiar), laborales (tipo de empleo, jubilados, desempleados) y
cualitativas (conocer a otro emprendedor, miedo al fracaso, habilidades para emprender,
oportunidades para emprender, estatus social de los emprendedores). Para mds informacion
sobre las bases de datos del GEM seguir el seguir el siguiente enlace

http://www.gemconsortium.org/data/sets. La ventaja de esta base de datos es que contiene

informacion casi actual sobre los factores que caracterizan el emprendimiento y se encuentran



directamente en el GEM, que se caracteriza por desarrollar y proveer alta calidad a sus datos

sobre el emprendimiento.

La muestra estd compuesta por individuos que residen en la comunidad de Catalufia. Esto nos
deja un total de 1655 individuos después de eliminar de la muestra jubilados, discapacitados y
estudiantes que en total son 3968. Por eso los resultados sobre la TEA difieren de otros estudios

para el mismo aiio (ej. Velilla, 2018). Ademds, hay 820 hombres y 835 mujeres.

Las Tablas 1 y 2 muestran un resumen de las caracteristicas descriptivas de los individuos
distinguiendo entre hombres y mujeres y se pueden apreciar diferencias entre individuos.
También se realiza el contraste Kruskal-Wallis de los p-valores. Este contraste, bajo la hipdtesis
nula de igualdad de las medias, se puede interpretar como un contraste para observar si las
diferencias en las medias entre hombres y mujeres son significativas. Los resultados obtenidos
muestran que las diferencias en las medias no son significativas y por tanto no hay diferencias
significativas entre hombres y mujeres (para mas detalles, Anexo I). La base de datos distingue
entre cuatro tipos de emprendedores: emprendedores (aquellos que van a empezar o han
empezado una actividad emprendedora en los ultimos cuarenta y dos meses), emprendedores
iniciales (aquellos que van a empezar o han empezado una actividad emprendedora en los
ultimos tres meses), emprendedores por necesidad (aquellos que no encuentran empleo y
deciden emprender para obtener rentas) y emprendedores que encuentran una oportunidad
(aquellos que emprenden porque reconocen una oportunidad en el mercado). Para la muestra
de Cataluiia, hay un 7,61% de emprendedores, 1,39% de emprendedores por necesidad, 6,1%
de emprendedores que localizan una oportunidad en el mercado y 3,2% de emprendedores

iniciales.

Fijandonos en la edad, podemos observar en las Tablas 1 y 2 que las mujeres de la muestra son
mas mayores que los individuos de la muestra (42,32 vs 41,18 afios, respectivamente). Sin
embargo, se puede observar que hay mas mujeres en la muestra que tienen educacién primaria
que los hombres (0,24 vs 0,17, respectivamente). También hay méas hombres empleados que
mujeres (0,49 vs 0,36, respectivamente) y si nos fijamos en las variables relacionadas con la
renta, se puede observar que en el caso de individuos con rentas altas hay mds hombres que
mujeres (0,31 vs 0,17) pero hay mas mujeres que hombres en el caso de individuos con rentas
bajas y medias. En relacién con los emprendedores se obtiene el mismo resultado (0,077 vs
0,074) aunque las diferencias son muy pequeiias. Esto quiere decir que en la muestra hay pocos
individuos que sean emprendedores. Diferenciando entre los distintos tipos de emprendimiento

que diferencia el GEM, se puede observar que la mayoria de los emprendedores son aquellos



que reconocen una oportunidad en el mercado ya que representan un 80% del total de los
emprendedores de la muestra. Esto ocurre tanto para hombres como para mujeres. Por dltimo,
hay que destacar que las mujeres tienen mas miedo al fracaso que los hombres en el caso que

decidan emprender (0,44 vs 0,38, respectivamente).

Tabla 1. Resumen de las caracteristicas estadisticas de los individuos femeninos

Variakle Ckbs Weight Hean Std. Dew.

age 820 1585.445955 42 3256 11.05327

primary ed 820 158%5.4495%5 .2480445 4321414
secondary ed 820 158%5.4495%5 5676381 L 48957063
university-~d 820 1585.44595%5 .1843175 .3BTRTL5
ermployed 820 158%5.4495%5 .3552974 .4788956
self emplo-d 820 158%5.4495%5 1434664 .3507618
low_inc 820 158%5.4495%5 .30737845 46168593
middle inc 820 158%5.4495%5 5180596 . 4999787
high inc 820 158%5.4495%5 1745615 .3T798233
entreprenellr 820 158% . 4449559 .OT45717 2628552
necessity ~p 820 158%5.4495%5 .017024592 12594548
opportunit-~p 820 1585%.4495%5 05631595 .2306784
nascent en~r BZ0 1583 .443553 .03787a7 131
know other-~s 820 158%5.4495%5 .3552641 .4788854
opport_to_-~r 820 1585.44955 .202822 4023464
skills to ~r 820 158%5.4495%5 .4401767 4967112
fear to fa~e 820 1585.44595%5 4406235 LA9ETELD
entrep goo~s 820 158%5.4495%5 5582844 49685944

Fuente: Datos GEM y elaboracion propia



Tabla 2. Resumen de las caracteristicas estadisticas de los individuos masculinos

Variakle Cbs Weight Hean Sctd. Dew.

age 835 1628 . 64385 43 182559 11 23275

pPrimary ed 835 1o628.64385 1689646 .AT49452
secondary ed 835 1628 . 64385 .Be275083 .4837581
university-d 835 1o628.64385 .2035271 .4028625
employed 835 1628 .64385 L4824655 5002425
self emplo-~d 835 1628 .64385 2573716 .4374475
low_inc 835 1628 .64385 2121055 4050444
middle inc 835 1628 64385 46592816 49593544
high inc 835 1628 . 64385 .3186125 .4662176
entreprensur 835 1628 .64385 .O778e705 .2681284
necessity ~p 835 1628.64385 .0108152 1034944
opportunitc~p 835 1628 . 64385 .0e58578 .248182
nascent en~rc 835 1o628.64385 .0263395 1604031
know other~s 835 1628 . 64385 .3T82977 .4852531
OppoOrt_to_~r 835 1o628.64385 2525552 .4347406
skills to ~r 835 1628 .64385 .5325%178 L49592143
fear to fa-~e 835 1628 .64385 .3845403 .486778
entrep goo~s 835 1628 .64385 .55590334 4968004

Fuente: Datos GEM y elaboracion propia

3.Metodologia

La TEA (Tasa de Actividad Emprendedora), que es la variable objeto de estudio, es aquella
que mide todas las iniciativas emprendedoras de menos de tres afios y medio que existen en un
mercado. Esta tasa se puede dividir en otras tres si se distingue entre los tipos de emprendedores
explicado en el apartado anterior: la TEA para los emprendedores por necesidad, la TEA para
los emprendedores que encuentran oportunidades en el mercado y la TEA para emprendedores

iniciales.

Como nuestras variables dependientes son variables binarias, es decir, toma valores 1 (si es
emprendedor) o 0 (no es emprendedor) y las variables explicativas también son binarias, se va
a utilizar un modelo empirico lineal. Asi, se estima la regresiéon por el método de Minimos

Cuadrados Ordinarios (MCO).



Primero, se estiman varias regresiones en las que se incorporan distintas variables explicativas:
variables sociodemograficas (edad, renta, nivel de educacién, tamafo familiar), variables del
mercado laboral (desempleo, ama de casa, auténomo, empleado) y variables cualitativas
(conocer otros emprendedores, tener oportunidades de emprender, miedo al fracaso, poseer
habilidades para emprender, clima social favorable al emprendimiento). En todas estas

regresiones se incorpora la variable género como variable de control.

Después, se estima una regresion para el total de la muestra y todas las variables explicativas
disponibles y luego se divide esta regresion para los géneros (hombres y mujeres) para estudiar

las posibles asimetrias.

Por ultimo, se estima una regresion con todas las variables explicativas pero se cambia la
variable dependiente por los distintos tipos de emprendedor para analizar si hay diferencias de

incentivos segin se decida emprender por necesidad o por oportunidad.

En total, se realizan nueve regresiones buscando consistencia y robustez en los resultados

obtenidos.

4.Resultados

La Tabla 3 muestra los resultados obtenidos para el primer bloque de regresiones. La columna
(1) esta restringida a las variables sociodemograficas. Encontramos que la variable edad es
significativa y ligeramente negativa, lo que implica que cuanto mds mayor es el individuo
menos posibilidades tiene de emprender. Las variables renta baja y media también son
significativas y negativas, por lo que los individuos con rentas bajas y medias tienen menos
posibilidades de emprender. Sin embargo, la variable que hace referencia a los estudios
universitarios resulta positiva y significativa, por lo que tener estudios universitarios contribuye

de manera positiva a la posibilidad de emprender.

La columna (2) esta restringida a las variables del mercado laboral. La variable de control del
género resulta significativa y negativa por lo que ser mujer afecta de manera positiva a la
posibilidad de emprender. La tnica variable explicativa que resulta significativa y positiva en
la TAE es la variable que hace referencia a los individuos auténomos, encontrando una fuerte

relacién entre las dos variables.

Por tltimo, la columna (3) esta restringida a las variables que hemos denominado cualitativas.

Las variables que hacen referencia al conocimiento de otros emprendedores, las oportunidades



de emprender y las habilidades para emprender resultan significativas y positivas en la TAE,
por lo que los individuos que posean alguna de estas caracteristicas tienen mds posibilidades
de emprender. Sin embargo, el miedo al fracaso resulta significativo y negativo, lo cual es

normal ya que los individuos con mds miedo al fracaso serdn mas aversos a la idea de

emprender.
Tabla 3. Estimaciones MCO para Cataluia
(1) (2) (3)
VARIABLES Sociodemograficas Mercado laboral Cualitativas
age -0.002***
(0.001)
male -0.009 -0.031** -0.013
(0.013) (0.013) (0.013)
familysize -0.006
(0.005)
low_inc -0.054 ***
(0.019)
middle_inc -0.053***
(0.016)
secondary_ed 0.016
(0.017)
university_ed 0.104***
(0.021)
employed 0.003
(0.020)
homemaker -0.030
(0.030)
self_employed 0.282%**
(0.022)
unemployed 0.022
(0.022)
know_other_entrepreneurs 0.035%**
(0.013)
opport_to_entrepreneur 0.072%**
(0.016)
skills_to_entrepreneur 0.100***
(0.013)
fear_to_failure -0.043***
(0.013)
entrep_good_social_status 0.004
(0.013)
Constant 0.168*** 0.018 0.008
(0.044) (0.025) (0.024)
Observations 1,655 1,655 1,655

Standard errors in parentheses
*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1



La Tabla 4 muestra los resultados obtenidos para el segundo bloque de ecuaciones. En la
columna (1) se incluyen todas las variables explicativas sin distincién de género. La variable
edad resulta significativa y negativa, por lo que la edad afecta de manera negativa a la
posibilidad de emprender incluyendo todas las variables. Ser trabajador autébnomo resulta
significativo y positivo en la TEA, de igual manera que tener estudios universitarios, disponer

de posibilidades de emprender y tener las habilidades necesarias para emprender.

En la columna (2) se incluyen todas las variables explicativas pero solo se ejecuta la regresion
para los individuos femeninos. La variable edad resulta significativa y negativa en la TEA, por
lo que las mujeres cuanto mas mayores menos posibilidades tienen de emprender. También
resulta significativa pero positiva en la TAE ser trabajadora auténoma, poseer estudios

universitarios y disponer de las habilidades necesarias para emprender, lo cual resulta l6gico.

En la columna (3) se incluyen todas las variables explicativas pero solo se ejecuta la regresion
para los individuos masculinos. La variable edad resulta significativa y negativa en la TEA,
por lo que los hombres cuanto mas mayores menos posibilidades tienen de emprender.
También resulta significativa pero positiva en la TAE ser trabajador auténomo al igual que en
el caso de las mujeres. Sin embargo, para los hombres no resulta significativo poseer estudios
universitarios pero si resultan significativas y positivas otras variables que en las mujeres no
eran relevantes como el conocimiento de otros emprendedores y disponer de oportunidades

para emprender.

La Tabla 5 muestra los resultados obtenidos para el tercer bloque de ecuaciones. En la columna
(1) la variable dependiente son los emprendedores por necesidad. Destaca el hecho del
coeficiente de la edad que es cero y no es significativo. Esto tiene sentido ya que si emprendes
por necesidad porque no puedes recibir renta de otra forma da igual la edad que puedas tener.
Esto se relaciona con el hecho de que el coeficiente de los desempleados es significativo y
positivo, por lo que los parados tendrdn mds incentivos a emprender por necesidad. También
es significativo y positivo conocer a otros emprendedores y es negativo y significativo el

género, por lo que las mujeres emprenderan mas por necesidad que los hombres.



Tabla 4. Estimaciones MCO para Cataluia

(1) (2) (3)

VARIABLES Total Mujer Hombre
age -0.003*** -0.003*** -0.004***
(0.001) (0.001) (0.001)
familysize -0.007 -0.006 -0.005
(0.005) (0.007) (0.007)
middle_inc -0.006 0.001 -0.013
(0.014) (0.019) (0.022)
high_inc 0.025 0.007 0.040
(0.018) (0.026) (0.025)
employed 0.006 0.016 0.014
(0.020) (0.026) (0.032)
homemaker 0.036 0.025 -0.024
(0.030) (0.033) (0.170)
self_employed 0.260*** 0.289*** 0.261***
(0.023) (0.033) (0.036)
unemployed 0.036* 0.036 0.043
(0.022) (0.028) (0.035)
secondary_ed -0.008 -0.006 -0.008
(0.016) (0.021) (0.024)
university_ed 0.042** 0.066** 0.015
(0.020) (0.027) (0.029)
know_other_entrepreneurs 0.022* 0.013 0.031*
(0.013) (0.018) (0.018)
opport_to_entrepreneur 0.049%** 0.019 0.078%***
(0.014) (0.021) (0.020)
skills_to_entrepreneur 0.033** 0.045** 0.027
(0.013) (0.018) (0.019)
fear_to_failure -0.016 -0.025 -0.007
(0.012) (0.017) (0.017)
entrep_good_social_status -0.004 -0.002 -0.008
(0.012) (0.017) (0.017)
Constant 0.127%** 0.213*** 0.151**
(0.041) (0.062) (0.061)
Observations 1,655 820 835

Standard errors in parentheses
*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1




Tabla 5. Estimaciones MCO para Cataluia

(1) (2) (3)
VARIABLES Emprendedores por necesitad Emprendedores por oportunidad  Emprendedores iniciales
age 0.000 -0.003*** -0.001***
(0.000) (0.001) (0.000)
male -0.011* -0.028** -0.023**
(0.006) (0.011) (0.009)
familysize 0.001 -0.008* -0.006
(0.002) (0.005) (0.004)
low_inc 0.002 -0.032** 0.004
(0.009) (0.016) (0.013)
middle_inc -0.000 -0.036%** 0.002
(0.008) (0.014) (0.011)
employed 0.008 0.005 0.000
(0.010) (0.018) (0.015)
homemaker -0.000 0.022 -0.007
(0.015) (0.028) (0.022)
self_employed 0.048*** 0.218*** 0.075%**
(0.012) (0.021) (0.017)
unemployed 0.022** 0.013 0.023
(0.011) (0.020) (0.016)
secondary_ed -0.002 -0.008 -0.003
(0.008) (0.014) (0.011)
university_ed 0.002 0.037** 0.005
(0.010) (0.018) (0.015)
know_other_entrepreneurs 0.018*** 0.005 0.026***
(0.006) (0.011) (0.009)
opport_to_entrepreneur -0.007 0.059%*** 0.014
(0.007) (0.013) (0.011)
skills_to_entrepreneur 0.003 0.032%*** 0.015
(0.006) (0.012) (0.010)
fear_to_failure 0.005 -0.023** -0.009
(0.006) (0.011) (0.009)
entrep_good_social_status 0.004 -0.010 0.005
(0.006) (0.011) (0.009)
(0.012) (0.023) (0.019)
Constant -0.021 0.199%** 0.079**
(0.021) (0.040) (0.032)
Observations 1,655 1,655 1,655

Standard errors in parentheses
**+* n<0.01, ** p<0.05, * p<0.1

En la columna (2) la variable dependiente son los emprendedores que detectan una oportunidad
en el mercado. En este caso la variable edad si es significativa y ademds negativa, por lo que
los individuos cuanto mas mayores son menos emprender por oportunidades de mercado. El
género también es significativo y negativo, por lo que las mujeres emprenderdn mas en este
tipo de casos que los hombres. Ademads, también afectan de manera negativa a la TEA de este
tipo de emprendedores el tafia familiar, las rentas bajas y medias y el miedo al fracaso, lo cual
resulta 16gico ya muchos casos este tipo de emprendimiento para llevarlo a cabo necesitas de
rentas altas y si tienes miedo al fracaso igual se prefiere no aprovechar la oportunidad. El tener

estudios universitarios y ser autobnomo afecta de manera positiva y significativa a la TEA de
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los emprendedores que detectan oportunidades, al igual que tener habilidades para poder

emprender y tener oportunidades de emprendimiento.

En la columna (3) la variable dependiente son los emprendedores iniciales. Al igual que para
el anterior tipo, la edad y el género son significativos y negativos. Esto significa que las mujeres
emprenden mads inicialmente y a mayor edad menos posibilidades de emprender. Las variables
con coeficientes significativos y positivos estdn relacionadas con los trabajadores auténomos
y con el hecho de conocer a otros emprendedores, 1o cual es razonable debido a que muchos
emprendedores iniciales comienzan porque otros emprendedores que llevan mds tiempo les

dan buenas referencias y se deciden a empezar.

Por tdltimo, se ha realizado el andlisis de los residuos para la regresion de la columna (1) de la

Tabla 4 y las regresiones de la Tabla 5 (para mas detalles, Anexo II).

5.Conclusiones

En este paper se ha analizado empiricamente los determinantes del emprendimiento en
Cataluifia, en una visién microecondmica, basandonos en la base de datos del GEM 2015 APS.
Los enfoques microecondmicos del emprendimiento no son comunes, aunque producen
resultados con respecto a caracteristicas personales, atributos laborales y otras variables

individuales que no se pueden medir facilmente en términos agregados.

Se ha hecho especialmente énfasis en la distincidn de los emprendedores en hombres y mujeres
para ver si tenfan distintos determinantes y en los distintos tipos de emprendedores que
distingue el GEM para ver si dependiendo del tipo de emprendedor que sea el individuo se ve
afectado por unas variables u otras. Ademads, hemos dividido las variables explicativas en
distintos bloques para poder analizar de forma individualizada los efectos que tienen sobre el

emprendimiento.

Este anélisis tiene la limitacion de depender de datos de corte transversal, lo que significa que
podemos tener problemas de causalidad, ya que se encuentran relaciones entre variables pero
no podemos establecer ningun criterio de efecto causal. También hay que considerar la
heterogeneidad no observada, ya que puede haber diferencias en la contribucion a la TEA que
no se miden a través de las variables explicativas utilizadas en este estudio. Ademds, en la
muestra objeto de estudio hay un nimero muy reducido de emprendedores por lo que puede

ser que esta muestra no sea significativa para explicar el emprendimiento en esta comunidad.
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Centrandonos en los resultados obtenidos en las tablas y fijdandonos en los coeficientes
obtenidos, se puede concluir que los resultados mas robustos se obtienen para los individuos
autbnomos y para la variable género. Las politicas gubernamentales deben ir dirigidas hacia
los individuos autébnomos que son los que mds posibilidades tienen de emprender, via asesoria
fiscal, subvenciones, beneficios fiscales en sus primeros meses de emprendimiento, etc. de
manera que estos individuos pudieran llevar a cabo sus proyectos de emprendimiento con
mayor facilidad. Para paliar los efectos negativos que producen algunas variables como el
miedo al fracaso, se podrian implantar medidas via ayudas econdémicas al comienzo de la
actividad empresarial para que el fracaso de la iniciativa sea menos probable en las primeras

etapas del negocio.
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7.Anexos

Anexo I: Contraste de Kruskal-Wallis

Contraste Kruskal-Wallis para emprendedores segin género

Two—sample t test with egual wvariances

GFroup Obs Mean Std. Err. Std. Dew. [85% Conf. Interwall
a 820 .a7435%02 .00916592 .2625651 .0563524 .0523881
1 835 .0778443 .0092775 .268087 .05596343 .0960544
combined 1655 .0761325 .0065211 .2652908 .0633424 .08859235
diff -.0034541 .0130465 -.0250434 .0221353
diff = mean(0) - mean(l) t = -0.2648
Ho: diff = 0 degrees of freedom = 1653

Ha: diff < 0 Ha: diff =10 Ha: diff = 0
Pri(T < t) = 0.3956 Pr{|IT| = |tl) = 0.7%12 Pri(T = t) = 0.6044

Contraste Kruskal-Wallis para emprendedores por necesidad segiin género

Two-sample t test with equal wariances

EFroup Cbs Mean Std. Err. Std. Dew. [95% Conf. Interwvall]

a 820 .0170732 .0OD45266 1236232 .008188 .0259583

1 835 .0107784 .0OD35755 .1033z201 .0037603 .0177966
combined 1655 .0138573 .0Dz8T7a4 .1171001 .0082515 .01595431
diff 0062547 .0D57568 —.0049966 .0175861
diff = mean(0) - mean(l) t = 1.05934

Ho: diff =0 degrees of freedom = 1653

Ha: diff = 0O Ha: diff != 0 Ha: diff =
Eri(T =« t) = 0.8628 Pr{|T| = |t|l)y = D.2744 Pr(T = t) = 0.1372



Contraste Kruskal-Wallis para emprendedores por oportunidad segiin género

Two-sample t test with egual variances

Group Obs HMean Std. Err. Std. Dew. [95% Conf. Interwvall]

a 820 05605976 .ooso407 .2302505 0403148 .0718804

1 835 0658683 00858593 .2482003 .04900% 0827275

combined 1655 .0810272 .005886 2394525 0494824 072572

diff —.oosT707 .0117736 —-.0328634 .013322

diff = mean(0) - meanil) t = -0.82%9%

Ho: diff = 0 degrees of freedom = 1653
Ha: diff < 0 Ha: diff I= 0 Ha: diff = 0O

FriT < t) = 0.2034 EFr{|T| = |t]l] = 0.4067 Pr(T > t) = D.7966

Contraste Kruskal-Wallis para emprendedores iniciales segiin género

Two-sample t test with egual wariances

Froup Cks HMean Std. Err. Std. Dew. [95% Conf. Interwvall
a 820 .0378049 0066644 .1908405 .0247235 .0508863
1 835 .0263473 .0055461 1602619 .0154614 .0372332
combined 1655 .0320242 .0043252 1761175 .023533 .0405154
diff .0114576 .0086567 —-.0055217 .0284368
diff = mean(0) - mean(l) t = 1.3235
Ho: diff = 0 degrees of freedom = 1653

Ha: diff < 0O Ha: diff I= 0 Ha: diff > O
Pr(T < t) = 0.9071 Pr{|T| = |tl) = 0.1858 Pri(T = t) = 0.092%9




Anexo II: Analisis de los residuos

Grafico de Kernel para el modelo de la columna (1) de la Tabla 4
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Grafico de Kernel para el modelo de la columna (1) de la Tabla 5
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Grafico de Kernel para el modelo de la columna (2) de la Tabla 5

Kernel density estimate
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Grafico de Kernel para el modelo de la columna (3) de la Tabla 5
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